
最新月饼售卖总结报告大全
在经济发展迅速的今天，报告不再是罕见的东西，报告中提
到的所有信息应该是准确无误的。那么，报告到底怎么写才
合适呢？下面是小编帮大家整理的最新报告范文，仅供参考，
希望能够帮助到大家。

最新月饼售卖总结报告大全篇一

：今年的内包装虽然做了专门设计，比去年前进了一步，但
与顾客的要求仍有差距，消费者反映我们的内包装透明度与
亮度不够，他们的对比对象是尚康与佳嘉友。还有饼块，虽
然我们的单块重量多于竟品，但在感观上却小于竟品，原因
是竟品的饼薄而大，咱们的是厚而小。明年我们应改换模具，
做出合适的饼块来，以有利于市场竞争。今年，客户普遍反
映我们的外包装产品单调，不成系列，缺少卖相，零售在100
元左右的礼品盒缺少，影响了在商超的销售。中国红与喜悦
秋色两款，虽有南街村商标，但市场上相似包装礼盒比比皆
是，与竟品不能形成差异。明年，我们要提前着手设计南街
村专版，把南街村的企业文化与鲜明特色附着在产品包装上，
与竟品形成鲜明对比，争取上市后让顾客感觉耳目一新、物
有所值。

目前，我们的口味偏少，品种单一，明年，我们应按市场需
求，在水果、杂粮、无糖等口味上下功夫创制新品，使之形
成系列，以满足顾客的需要。还有保质期，现在的消费者越
来越注重生产日期和保质期，我们希望在生产和技术部门的
配合下，把我们的保质期增加到100天左右。因为今年的生产
比较集中，9月中旬，我们销售的散饼还基本上是8月份的生
产日期，对此，消费者提了不少意见，希望明年能够改变这
一现象。

，根据市场反馈的情况，现在大众消费的散饼多在2至4元之



间，我们也应据此制定出相应的价格体系，以迎合大众的消
费心理。目前，以我们现有的包装，经销商那儿的利润偏少，
这与其它品牌的经销商所得利润形成了巨大反差，如果不依
赖客户对我们的忠诚与让他们感觉满意的售后服务，他们极
易动摇。所以，我们应着眼将来，制定出合理的利润分配点，
争取让他们每年都有钱可赚，提增信心，忠于品牌。

，南街村月饼虽然在市场上销售了两年，但我们应该对自己
在河南省所处的位置有个清醒的认识，除在漯河、南阳的月
饼市场上属于领导型品牌外，我们在其它市场上的表现还远
远不够，在家门口的许昌市，虽然经过了连续两年的市场运
作，但我们现在却属于挑战型品牌，在驻马店、周口、信阳
等地市场我们连追随型品牌都算不上，只能伦为补缺型品牌，
在省会郑州，虽然今年尝式着进入了流通领域，但表现平平，
无所建树。所以，我们的任务非常艰巨，可以说任重而道远。

，明年，我们应该借鉴竟品的市场操作经验，印制带有自己
商标的背靠背手提袋，不求华丽，但求实用，因为每年都得
需要，可大批量印刷，以降低成本。也应考虑印制彩色吊旗、
桌围、一拉宝展示架，以在商超悬挂、外卖展示，增加消费
者对南街村月饼的认知度，还应考虑在局部市场做广告宣传，
以提升品牌形象，增加产品的知名度。南街村商标在河南省
拥有广泛的知名度，但具体到月饼，有的市场还鲜有人知，
我们应该找到一个合理的切入点，制造点噱头出来，然后广
泛宣传，达到在河南人所共知南街村月饼的目的。

，现在，各个月饼生产厂家都在细分市场上做文章，因为我
们进入市场较晚，只能边干边学，今年通过伟毫的努力，走
了几单团购，算是在这方面做了些许尝试，明年，我们要在
这方面提前准备，利用各个方面的人脉资源，重点攻关，力
争在团购中有所成绩。

，明年要扩大市场，以现有的业务队伍，个别人在综合素质、
个人能力上还有所欠缺，但在一个团队中，个人能力最低的



那块短板往往决定着这个团队的综合实力。所以，提高个人
能力和素质成了今后主要考虑的事情，从现在开始，我们就
要着手业务队伍的建设工作，有能力的继续提高，无能力的
加紧学习充电，实在不适合月饼销售工作的人员，要坚决调
整工作岗位。

场做细，让南街村月饼在以上市场有所作为。除此之外，我
们还将合理制定规划，开发新的市场，寻找合适的合作伙伴，
今年，我们在周口市场获得了教训，原想跟着大客户当个学
生，学点市场销售经验，现在看来，还得培养自己的客户，
像漯河李喜刚，许昌杨超英，邓州段昭兵，能够充分理解我
们的意图，积极配合我们的行动，厂商一家，合力行动，实
现共赢。只有拥有了这样一支忠实的客户队伍，我们才算建
立了自己稳定的月饼销售网络。

成绩属于过去，明年的工作光荣而艰巨，我们相信，在公司
领导的正确领导下，在大家的共同努力下，我们有信心，有
能力让南街村月饼在河南市场全面开花，全线飘红。为共产
主义小社区建设继续做出我们应有的贡献。 请公司领导看我
们的行动吧！

最新月饼售卖总结报告大全篇二

1、 前期工作及销售背景：今年社会经济并不景气，而月饼
市场的竞争又日趋激烈，在这样的背景下，公司的月饼产品
资料及销售政策却都确定的相对较晚，从而业务员前期的准
备工作就有缺口，没有充足的资料去发展客户，而一些有特
殊采购要求的大客户一般会提前两个月左右就开始咨询相关
的事项，这样的情况下，政策信息确定较晚往往会造成一部
分客户的流失。对业务员而言，前期准备工作的不足，往往
会影响到中后期工作的进展，给业务员的销售业绩造成了一
定的影响。

2、 公司营销政策定位及市场实际需求：因原材料和人工等



方面的原因，今年月饼价格普遍上涨，我们公司价格也相应
的做出了调整，对此情况，大部分的客户都认为涨价的金额
是合理的。但是在销售折扣相对于去年来说，普遍都反映出
折扣过高，甚至许多客户明确表示折扣高出了公司的采购预
算。 同时，随着月饼市场的不断发展和日渐成熟，客户的品
牌意识也在提高，许多客户不会再单一的接受销售方的报价，
而会主动的询问和比较多家品牌的价格与折扣，同时，大品
牌的竞争优势也很明显，在深圳，月饼的品牌多多少少有近
百个，很多关外的客户并不了解我们公司，在这种对我们品
牌不够了解的前提下，对公司的折扣就表示了质疑，普遍认
为价格过高。现在购买200-500盒的一些企业都会觉得他们是
很大的团购客户，会选定几家的产品做比较试吃。

在试吃方面我们传统的月饼都很有优势，但在价格上面的话
劣势就很明显。按公司的前期折扣政策只能给到7.5折左右，
这样的高折扣让很多客户往往都更愿意选择安琪，富锦这些
传统的品牌。在品牌上我们没有优势但是在价格和折扣上又
没有很大的吸引力。这样流失了很多中上的企业客户。

3、 产品的创新及包装的改革：虽然传统口味的月饼依然占
据着市场的主导地位，但为了迎合个性市场的需求，适应不
同的人群，各商家纷纷推出了反传统的新式月饼。而我们公
司今年并未开发出新的产品，在购买了我们公司几年月饼的
客户群里，有许多客户认为我们公司的月饼没有新意，同时
口味也没有改良。比如我们的桃山礼盒，许多客户都觉得月
饼外型很好看，但是口感过甜，认为不是很喜欢吃。(迈瑞)
在包装上，比起去年的包装有了一定的改变，可是许多客户
也表示我们的包装少了一些创新。作为公司的销售人员，我
认为公司月饼的包装应该更多的体现出月饼所承载的中华传
统文化以及公司的文化底蕴，把中秋团圆文化和富有特色的
地域文化更多的融入到包装设计中来。

4、 其他销售渠道的影响：随着网络销售方式的普及，许多
小卖家通过不同的渠道销售我们的产品。一些客户在询价的



过程中，看到了我们公司产品在网络上的零售价格明显低于
公司批量销售价格，因此许多客户会认为我们公司应该给出
更低的销售价格和折扣来，这样销售价格的不统一，冲击了
我们传统的销售市场，给销售工作带来了更大的难度。

5、 销售政策及公司奖惩制度：在公司制定的销售政策里，
真正有利于做大单的政策很少，许多大客户认为我们的销售
政策没有让他们感觉到身为大客户的优惠。同时，公司的奖
惩制度力度不大，没有调动业务员的销售积极性，希望公司
也能加大此方面的力度，多制定一些奖励激进的措施，让我
们销售人员能积极响应，实现销售业绩的直线上升。

通过今年的月饼销售工作，我也深刻感到了自身工作的不足，
为了在20xx年能创造好的业绩，我将不断完善自身的工作，
一方面加强与新客户的联系，另一方面进一步稳定老客户群
体，加大推销的力度，最大可能的实现公司利益与自身利益
双赢的局面。

最新月饼售卖总结报告大全篇三

八月十五的前一天的早晨，我还在睡觉。突然，一只母老虎
似的声音叫到：“茵茵，茵茵。”我在床上扭了几下，没答
应。

她奸笑着，双手一握紧，咯吱咯吱地响，让我心里发毛。我
连忙洗脸刷牙，葱葱地拿起了月饼盒。哇噻，这竟是一盒透
明的月饼，太香了，形状也很特别。看着月饼，我的馋虫给
勾上来了。在妈妈的催促下，我只好饿着肚子拎起月饼向姥
姥家走去。

虽然去姥姥家只有一里路，而我看来却是很远很远。“月饼
真是太香了，吃上一口该多好呀！”唉，还是走慢些吧，这
样就可以多闻闻了。就在此时，我听到旁边的人说：“我的
妈呀，这孩子有病吧（我知道指的是我），那口水流的满地



都是，这下可好了，洒水车不用洒水了。我没有理会他们，
继续走着。

没过五分钟，肚子开始严重抗议，我何尝不想把这些月饼一
举拿下呀，可是条件不允许呀，这样老妈就会不让我穿裤子
的，我好悲惨哦。这时我饿得都像猴子了，看见什么咬什么，
这不，刚才看见一块月饼在地上放着，我二话没说，一下就
拿了起来，使劲一咬，完了，我的门牙就这样完了。我现在
已经发狂，饿到了极限。我的“良心”正在和“邪恶”打架，
终于“良心”被打了个遍体鳞伤，估计半年都好不了了，我
也就彻底被“邪恶”击垮了。我打开月饼盒，看着月饼，它
好像在向我招手，我二话没说，把月饼拿起来就吃，两口一
个。突然，我感到嘴里一阵的咸，这是怎么了？啊，原来我
咬破了我的舌头了，但是我没有多管。吃完了整整四块大月
饼，可解了我的馋瘾。

吃完月饼之后，我才想起我怎么向姥姥向妈妈交待呢？我的
脑袋一下就蒙住了。突然，灵光一闪，我有了办法。这时我
也已到了姥姥家门口，我怀着侥幸心理，按下了门铃，在按
门铃的一刹那间，我感觉手像灌了铅一般。姥姥开了门，把
我请了进去。我对姥姥说：“姥姥，妈妈让我给您送月饼来，
可是来到家门口，我打开月饼盒，发现里面是空的，肯定是
妈妈拿错了盒，要不然，我明天再给您送来，好不好？”姥
姥胡乱地答应了，我内心暗暗高兴。

从姥姥家出来后。我又开始盘算起来如何对付老妈。

谁让我聪明呀，没几分钟就想出了对策，保证老妈想不到，
可是可怕的事情还在后头。回到家，我就对老妈说：“姥姥
说还要一盒。”妈妈脸上露出了怀疑的目光，但是却没有问
我别的。我突然心虚了，想起妈妈会不会打电话向姥姥询问
呀？赶紧拔掉了电话线，可我竟忘了妈妈还有手机呀。啊，
果然，妈妈正在卧室里拿着手机给姥姥通电话。只见老妈的
目光逐渐凶狠，肌肉逐渐膨胀，看来我露馅了。果真，妈妈



拿起了的一把笤帚，向我扑来……又来一盘炒肉丝了。

朋友们，拜拜，我先去避避难。

最新月饼售卖总结报告大全篇四

1、了解月饼是中秋节最主要的食品，知道月饼的特征

2、会对月饼进行分类数数，提高幼儿的观察能力

3、了解节日的来历，知道节日的日子及习俗，乐于参与节日
的活动。

4、愿意积极参加活动，感受节日的快乐。

：各种月饼实物、图片

(1)分组放月饼，我是按什么规律来放月饼的

(2)我可以和哪个组一起放月饼，是怎么放的

(3)自由组合放月饼

活动的开展，不仅让幼儿了解了中国传统节日的许多习俗，
更让幼儿学会了分享，提高了对我国民族传统文化的兴趣，
加深了对祖国的热爱之情。

最新月饼售卖总结报告大全篇五

1、发展平衡能力和上下肢动作的协调性。

2、能持物走高30厘米、宽20厘米的平衡木。

布置场地，场地两端画起跑线，相距20米，中间摆放平衡木。



小型月饼盒两个。

1、准备教学：练习徒手操，走步、跑步。

2、平衡练习。教师示范、讲解走平衡木的动作要求。幼儿依
次练习，教师指导。根据幼儿走平衡木的情况，教师有针对
性地进行讲解、示范，幼儿再次练习。

3、游戏：过小桥，送月饼。

（1）教师启发：“中秋节到了，小朋友们要去慰问解放决军
叔叔，大家要走过小桥，到解放军叔叔的驻地去送月饼。”
然后介绍游戏名称、玩法、规则，以引起幼儿的兴趣。

（2）游戏玩法：幼儿分为人数相等的两队，每队分成两组，
分别站在场地两端起跑线上，游戏开始，两队第一组的排头
手提月饼盒，跑到小桥（平衡木）前，走过小桥，跑到本队
另一方，将月饼盒交给第二组的排头，站到队尾。第二组排
头按上述方法过小桥送月饼，依次进行。先完成任务的队为
胜。

（3）游戏规则：一是在小桥上只能走，不许跑。如果人和月
饼盒从平衡木上掉下来，要从掉下之处重走，（教师注意保
护）。二是等待跑的幼儿不能跑出起跑线接月饼盒。

（4）游戏进行2-3次，注意帮助走平衡木有困难的幼儿进行
练习。

4、教师组织幼儿做各种放松动作。

5、室内教学：丰富幼儿关于桥的知识经验，请幼儿自己做做
试试画画桥。



最新月饼售卖总结报告大全篇六

从小就不喜欢吃月饼。那时候的月饼可没现在花样多。记忆
里，中秋节没买过月饼，因为爸妈的单位都当福利发，还发
得挺多，一人四、五封，一封两块。用一张薄薄的纸包着，
纸上印着月亮、宝塔什么的，好象每年都一样，红色的是甜
的，偶有深蓝色的是椒盐味儿的。外观看起来黑乎乎的，硬
得象石头，吃到嘴里净是渣子，还甜得发腻。我跟哥哥都不
爱吃，老妈没辙，就干脆扣了我俩的馒头，早上，一人一碗
稀饭，一块月饼，不吃就饿着。就这样，我也不吃，光喝稀
饭。老妈急了，干脆直接把月饼掰碎泡稀饭碗里，旁边还有
老爸坐镇，不吃完不许上学，这才逼着我吃下去，可心里那
个委屈，就更是憎恨吃月饼了。

上中学时，家里经济条件改善了许多。有一年爸出差，带回
来不少核桃、花生，妈决定自己做回月饼。核桃仁、花生仁、
芝麻炒熟碾碎，加少量猪油、面粉做陷，面粉加鸡蛋、糖、
水和好了，揪成一团一团的，把陷包进去，再用擀面棍擀成
一个个的小薄饼子，平底锅抹油，小火慢慢地焙，那一回一
共做了5个“月饼”，有点硬，但挺香，至少比发的月饼好吃
多了。

上大学时，离家千里，学校挺体贴学子思家之情，过节时每
人发两块月饼，几个苹果、橘子什么的。那时候我开始喜欢
吃月饼了。可能是因为那时吃长饭，胃口好，而且长沙的月
饼是广式风格的，很松软，里头的叉烧、火腿、咸蛋黄很对
我的胃口。到中秋节当天下午，几个人一起跑到东塘百货大
楼去买处理月饼。最喜欢那种小月饼，比壹元的硬币大不了
多少，品种有十多个，每种抓两个，也一两斤了，买回寝室
当点心吃。有一年中秋，姐的同事到武汉出差，受姐之托专
门绕道长沙给我带了盒月饼。打开盒才发现，盒里满满的，
塞着各式各样的月饼，云腿的、广式的、川味椒盐的、北方
枣泥的……姐在信里说，月饼是老妈亲自挑的，每一样都给



我选了一块。老妈叮嘱我中秋一定要吃，吃了月饼就不想家
了……没心没肺的我当时眼泪就下来了。

最新月饼售卖总结报告大全篇七

1.需要快递的月饼数量太多，接听月饼专线人员太少。导致
月饼专线一直是占线中。

2.没有专门的电脑系统，全部资料都是手写的。资料容易丢
失，客人需要查询订单时需要很长的时间。

4.月饼卷上只有“可送货”字样，在没有其它的说明。很多
客人都理解成当日打电话当日就能送到。

5.有的客人拿着“可送贷”的饼卷亲自取饼，造成档口的卷
号和专线小组卷号总是对不上。以上5点就是今年接到投诉最
多的。所以根据这5点我提出几点意见，1.我们可以在明年的
月饼档时建立一个专门的月饼专线小组可以叫做“月饼售后
服务部”这样就可以解决以上1、2、3的问题，另外公司还可
以为“售后服务部”专门配备一名司机，以备不时之需，还
可以把“可送货”的月饼数量全部统计出来，放到售后部里，
有他们自己分配货物，这样就解决了上面5的问题，最后我们
还要拟定一个“可送货”的说明与可送货的月饼卷一起发给
客人，就可以避免客人的盲目投诉了。

谢谢！

最新月饼售卖总结报告大全篇八

1. 需要快递的月饼数量太多，接听月饼专线人员太少。导致
月饼专线一直是占线中。

2. 没有专门的电脑系统，全部资料都是手写的。资料容易丢



失，客人需要查询订单时需要很长的时间。

3. 没有专门负责的领导人。需要解决客人投诉电话或需要申
请什么事情时抓不到人。

4. 月饼卷上只有“可送货”字样，在没有其它的说明。很多
客人都理解成当日打电话当日就能送到。

5. 有的客人拿着“可送贷”的饼卷亲自取饼，造成档口的卷
号和专线小组卷号总是对不上。 以上5点就是今年接到投诉
最多的。所以根据这5点我提出几点意见，1.我们可以在明年
的月饼档时建立一个专门的月饼专线小组可以叫做“月饼售
后服务部”这样就可以解决以上1、2、3的问题，另外公司还
可以为“售后服务部”专门配备一名司机，以备不时之需，
还可以把“可送货”的月饼数量全部统计出来，放到售后部
里，有他们自己分配货物，这样就解决了上面5的问题，最后
我们还要拟定一个“可送货”的说明与可送货的月饼卷一起
发给客人，就可以避免客人的盲目投诉了。

这些就是本人总结的问题和意见，希望各位领导采纳


