
2023年月饼销售总结 月饼销售工作总结
汇总

总结，是对前一阶段工作的经验、教训的分析研究，借此上
升到理论的高度，并从中提炼出有规律性的东西，从而提高
认识，以正确的认识来把握客观事物，更好地指导今后的实
际工作。那么，我们该怎么写总结呢？以下是小编为大家收
集的总结范文，仅供参考，大家一起来看看吧。
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__月份已经过去，在这一个月的时间中我通过努力的工作，
也有了一点收获，我感觉有必要对自己的工作做一下总结。
目的在于吸取教训，提高自己，以至于把工作做的更好，自
己有信心也有决心把以后的工作做的更好。下面我对这一个
月的工作进行简要的总结。我是今年__月一号来到__男装专
卖店工作的，在进入贵店之前我有过女装的销售经验，仅凭
对销售工作的热情，而缺乏男装行业销售经验和行业知识。

为了迅速融入到__男装这个销售团队中来，到店之后，一切
从零开始，一边学习男装品牌的知识，一边摸索市场，遇到
销售和服装方面的难点和问题，我经常请教店长和其他有经
验的同事，一起寻求解决问题的方案，在对一些比较难缠的
客人研究针对性策略，取得了良好的效果。现在我逐渐可以
清晰、流利的应对客人所提到的各种问题，准确的把握客人
的需要，良好的与客人沟通，因此对市场的认识也有一个比
较透明的掌握。在不断的学习男装品牌知识和积累经验的同
时，自己的能力，销售水平都比以前有了一个较大幅度的提
高。

同时也存在不少的缺点：对于男装市场销售了解的还不够深
入，对__男装的技术问题掌握的过度薄弱(如：质地，如何清
洗熨烫等)，不能十分清晰的向客户解释，对于一些大的问题



不能快速拿出一个很好的解决方法。在与客人的沟通过程中，
过分的依赖和相信客人。

在下月工作计划中下面的几项工作作为主要的工作重点：

1、在店长的带领下，团结店友，和大家建立一个相对稳定的
销售团队：销售人才是最宝贵的资源，一切销售业绩都起源
于有一个好的销售人员，建立一支具有凝聚力，合作精神的
销售团队是我们店的根本。在以后的工作中建立一个和谐，
具有杀伤力的团队是我和我们所有的导购员的主要目标。

2、严格遵守销售制度：完善的销售管理制度是让销售人员在
工作中发挥主观能动性，对工作有高度的责任心，提高销售
人员的主人翁意识。这是我们在下个月完成十七万营业额的
前提。我坚决服从店内的各项规章制度。

3、养成发现问题，总结问题，不断自我提高的习惯：养成发
现问题，总结问题目的在于提高我自身的综合素质，在工作
中能发现问题总结问题并能提出自己的看法和建议，把我的
销售能力提高到一个新的档次。

4、销售目标：我的销售目标最基本的是做到天天有售货的单
子。根据店内下达的销售任务，坚决完成店内下达的十七万
的营业额任务，打好年底的硬仗，和大家把任务根据具体情
况分解到每周，每日;以每周，每日的销售目标分解到我们每
个导购员身上，完成各个时间段的销售任务。并争取在完成
销售任务的基础上提高销售业绩。

我认为我们__男装专卖店的发展是与全体员工综合素质，店
长的指导方针，团队的建设是分不开的。建立一支良好的销
售团队和有一个好的工作模式与工作环境是工作的关键。

以上是我的一些不成熟的建议和看法，如有不妥之处敬请谅
解。
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一年一度的中秋节结束了，我们a里以“中秋情浓意更浓为主，
突出中秋节的“团结、和谐”的节日特征，使我们更进一步
了解传统节日，了解传承民族文化，弘扬民族精神，激发爱
国热情。

中秋销售工作在8月中旬进入了紧张的状态，在30天的销售工
作中我们了解工作流程，月饼种类、价钱、克数、知识。在
今年这个大气候中，企业单位订购到量很少，但是我们依旧
给自己信心，本着完成任务。我们团结齐心、力足，我们制
定了机制，每天由两人到周边各个企业、科技街、雁滩附近
的各企业单位，宣传我们的月饼，并且送货上门。在忙碌的
一个月中酸、甜、苦、辣都有。更多团结感动，圆满完成了
任务。

散月饼销售比较好，今年散月饼新增几种品种、碳烧、蛋黄、
法式它的得到了顾客的肯定，最后三天无货了，希望公司在
明年订货量酌情再多点。

盒月499单盒和团购销售很好，中等价格，199和189销售的快
到最后几天里199无货了。

渭源路店全体员工，整体态度端正积极，团结我们店虽然只
有4个人，但是我们配合很默契，大家都尽自己的职责，合理
分工，大家在一起有喜悦、感动、在此我感谢我的团队，真
的很努力，没半途而弃。

希望我们再接再厉，在以后的工作中一样努力，一样精神饱
满，为我们公司做更好销益。
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中秋节我最爱的是什么呢?就是那圆圆的大月饼了，好吃的不
得了，馋死人的大月饼是我的最爱，每到中秋我总是会将它
吃腻，然后来年中秋再吃腻，无限循环。

一年一度的中秋节到了，我们兴高采烈地来和舅舅一家聚餐，
共度佳节。

虽然桌上有许多菜肴，但是最吸引我的眼球的是月饼，月饼
有圆形的有方形的，特别耀眼的是“向阳坊”的包装精美的
月饼，我马上就打开盒子一眼就看到金黄的，油亮亮的月饼，
我迫不急待撕开真空包装袋，在里面憋了几天的香味一拥而
出，“香，的确香，很有香气!”我自言自语地惊叹道!

这么香的月饼是什么馅的呢?我充满了好奇心，再也忍不住了，
我拿一块香辣牛肉味的，拿起一个毫不犹豫地塞进嘴里,觉得
有些辣，又吃了几口吃到硬硬的东西，，一看原来是牛肉，
这月饼怪不得叫香辣牛肉味。我又吃了一块叫相思绿茶的月
饼，吃地嘴里是甜甜的，但是不觉得腻，而且蛋黄也很好吃，
还有一股淡淡的茶香，真好吃!哎呀，老人难怪总是说现代的
月饼真是多彩多样的。

虽然，今天因为“森拉克”而没办法赏月，但是我能吃到各
种各样的口味的月饼感到很开心!

篇二：中秋品月饼

“玉颗珊珊下月轮，殿前抬得露华新。”唐代大诗人皮日休
曾经写过这样的诗句。的确，中秋节的月亮格外的大，格外
的园，格外的亮，格外的美。

抬头望向浩瀚的夜空，空中的明月仿佛是一颗钻石镶在一块
巨大的蓝宝石上，煞是美丽。在这样的夜空下品尝月饼真是
一件快乐的事情啊!我打开一个枣泥馅的月饼，啊!只见月饼
的外皮金灿灿的，上面刻着美丽的圆形图案，整个轮廓是一



个花的形状，四周刻着美丽的花边。在灯光的照耀下，月饼
表面的油一闪一闪的，仿佛整个月饼就是一块金灿灿的黄金
饼。

我用食指和拇指将月饼轻轻拿起，慢慢地咬了一小口。顿时
一股浓浓的枣味儿弥漫在我的嘴里，枣泥馅是那么柔，那么
软，那么滑!那种甜丝丝的感觉只沁入我的心底。

我又打开一袋黑芝麻馅的月饼，这个月饼上得花纹是花形的，
看着就让人垂涎三尺。我迫不及待地咬了一口，芝麻的浓香
蔓延开来，简直甜得醉人，香得迷人。

正当沉浸在这份香甜中时，桌上另外的那些琳琅满目的月饼
跃入我的眼帘：有精致的红豆沙蓉月饼，有别具一格的蛋黄
月饼，有酸酸甜甜的水晶脐橙月饼，还有高档名贵的牛肉月
饼，真是数不胜数。
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1、今年的内包装虽然做了专门设计，比去年前进了一步，但
与顾客的要求仍有差距，消费者反映我们的内包装透明度与
亮度不够，他们的对比对象是尚康与佳嘉友。还有饼块，虽
然我们的单块重量多于竟品，但在感观上却小于竟品，原因
是竟品的饼薄而大，咱们的是厚而小。明年我们应改换模具，
做出合适的饼块来，以有利于市场竞争。今年，客户普遍反
映我们的外包装产品单调，不成系列，缺少卖相，零售在100
元左右的礼品盒缺少，影响了在商超的销售。中国红与喜悦
秋色两款，虽有南街村商标，但市场上相似包装礼盒比比皆
是，与竟品不能形成差异。明年，我们要提前着手设计南街
村专版，把南街村的企业文化与鲜明特色附着在产品包装上，
与竟品形成鲜明对比，争取上市后让顾客感觉耳目一新、物
有所值。



目前，我们的口味偏少，品种单一，明年，我们应按市场需
求，在水果、杂粮、无糖等口味上下功夫创制新品，使之形
成系列，以满足顾客的需要。还有保质期，现在的消费者越
来越注重生产日期和保质期，我们希望在生产和技术部门的
配合下，把我们的保质期增加到100天左右。因为今年的生产
比较集中，9月中旬，我们销售的散饼还基本上是8月份的生
产日期，对此，消费者提了不少意见，希望明年能够改变这
一现象。

根据市场反馈的情况，现在大众消费的散饼多在2至4元之间，
我们也应据此制定出相应的价格体系，以迎合大众的消费心
理。目前，以我们现有的包装，经销商那儿的利润偏少，这
与其它品牌的经销商所得利润形成了巨大反差，如果不依赖
客户对我们的忠诚与让他们感觉满意的售后服务，他们极易
动摇。所以，我们应着眼将来，制定出合理的利润分配点，
争取让他们每年都有钱可赚，提增信心，忠于品牌。

南街村月饼虽然在市场上销售了两年，但我们应该对自己在
河南省所处的位置有个清醒的认识，除在漯河、南阳的月饼
市场上属于领导型品牌外，我们在其它市场上的表现还远远
不够，在家门口的许昌市，虽然经过了连续两年的市场运作，
但我们现在却属于挑战型品牌，在驻马店、周口、信阳等地
市场我们连追随型品牌都算不上，只能伦为补缺型品牌，在
省会郑州，虽然今年尝式着进入了流通领域，但表现平平，
无所建树。所以，我们的任务非常艰巨，可以说任重而道远。

明年，我们应该借鉴竟品的市场操作经验，印制带有自己商
标的背靠背手提袋，不求华丽，但求实用，因为每年都得需
要，可大批量印刷，以降低成本。也应考虑印制彩色吊旗、
桌围、一拉宝展示架，以在商超悬挂、外卖展示，增加消费
者对南街村月饼的认知度，还应考虑在局部市场做广告宣传，
以提升品牌形象，增加产品的知名度。南街村商标在河南省
拥有广泛的知名度，但具体到月饼，有的市场还鲜有人知，
我们应该找到一个合理的切入点，制造点噱头出来，然后广



泛宣传，达到在河南人所共知南街村月饼的目的。

现在，各个月饼生产厂家都在细分市场上做文章，因为我们
进入市场较晚，只能边干边学，今年通过伟毫的努力，走了
几单团购，算是在这方面做了些许尝试，明年，我们要在这
方面提前准备，利用各个方面的人脉资源，重点攻关，力争
在团购中有所成绩。

明年要扩大市场，以现有的业务队伍，个别人在综合素质、
个人能力上还有所欠缺，但在一个团队中，个人能力最低的
那块短板往往决定着这个团队的综合实力。所以，提高个人
能力和素质成了今后主要考虑的事情，从现在开始，我们就
要着手业务队伍的建设工作，有能力的继续提高，无能力的
加紧学习充电，实在不适合月饼销售工作的人员，要坚决调
整工作岗位。

除了继续对漯河、南阳市场进行巩固以外，明年，我们还将
继续对驻马店、许昌等现有市场进行深入开发。在地深耕，
永续经营。把市场做细，让南街村月饼在以上市场有所作为。
除此之外，我们还将合理制定规划，开发新的市场，寻找合
适的合作伙伴，今年，我们在周口市场获得了教训，原想跟
着大客户当个学生，学点市场销售经验，现在看来，还得培
养自己的客户，像漯河李喜刚，许昌杨超英，邓州段昭兵，
能够充分理解我们的意图，积极配合我们的行动，厂商一家，
合力行动，实现共赢。只有拥有了这样一支忠实的客户队伍，
我们才算建立了自己稳定的月饼销售网络。

成绩属于过去，明年的工作光荣而艰巨，我们相信，在公司
领导的正确领导下，在大家的共同努力下，我们有信心，有
能力让南街村月饼在河南市场全面开花，全线飘红。

请公司领导看我们的行动吧!
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今年中秋节，我觉得是我过得最有意思的中秋节，因为我吃
到了自己做的月饼。

早上，妈妈说要给我一个惊喜，我随妈妈来到她同事开的月
饼店，才知道原来是和我一起做月饼。一听要“diy”月饼，我
一下子来了兴趣。

我们穿上围裙，戴上工作帽，进入了工作间。房子中间是一
张很大的桌子，我们围在桌子周围。桌上有一个圆球形的月
饼馅，一盆专门做月饼的饼面粉和带有生肖图的木头模子。
店主告诉我，那面皮可是要耗费很多材料和很多时间才做出
来的，而且烤月饼时的温度也要适中，保持在79度左右。

我们把做好的月饼放进了一个大烤箱里。过了半个多小时，
香喷喷的味道迎面扑来。打开炉门我拿起自己做的月饼打量
一番，确定是自己做的，然后咬了一口，啊，甜而不腻、又
香又软，让人吃了一个还想再来一个。


