
最新文学方面的演讲稿题目(模板5篇)
演讲稿具有观点鲜明，内容具有鼓动性的特点。在社会发展
不断提速的今天，需要使用演讲稿的事情愈发增多。优质的
演讲稿该怎么样去写呢？下面我帮大家找寻并整理了一些优
秀的演讲稿模板范文，我们一起来了解一下吧。

文学方面的演讲稿题目篇一

大家好，我是xxx实验小学四年三班的一名学生，我叫黄xx。
今天，我演讲的主题是：书法伴我成长。

众所周知，书法是我国的国粹，博大精深，源远流长，深深
扎根于中华沃土之上。随着年龄的增长和阅历的提高，我越
发感觉到书法是一门很深奥的艺术，它既能提高审美观，又
能修身养性陶冶情操，并且其乐融融。

其实，我初学书法，并不是因为我非常喜爱它，而是因为我
在书法班里看到的那些龙飞凤舞、潇洒飘逸的书法作品，我
感到很奇怪，一个平平常常的汉字，为什么在书法家的笔下
变得那么优美、千姿百态呢?这便激起了我对书法的兴趣，要
是我能写出一手漂亮的汉字，那该多好啊！

刚开始，才写几个笔画，虽然看起来简单，但我却写不规范。
没有顿笔，横竖写不直，笔画捺写得不舒展等问题都在我身
上出现过。墨老是弄在手上，需要妈妈的帮助。在辛苦的磨
练中，我当然也碰到了坎坷、困难。但，我没有退缩，反而
把这种困难转化成了自己的动力。一次又一次的磨砺使我更
加坚强，字也越来越好。后来，我会自己的事情自己做，不
再需要妈妈的帮助，成了一个会自理的孩子。

从此，书法便成了我休闲时一项必不可少的活动，春节时，
我曾经写过一幅对联“春满人间百花吐艳，福临小院四季常



安。”在我家大门两边贴上一幅自己的作品，每次看到都不
禁有为自己的骄傲与自豪。它，不仅增添了节日的气氛，而
且还为我家增加了一份文化气息。

随着时间的推移，我对书法的感情日渐加深，而书法对我来
说，不仅仅是一种兴趣了，它不但磨练了我的意志，还使我
更加稳重，而且，还使我有了一技之长。这还让我明白
了——做任何事都必须一心一意，不能马虎。我想用我们书
法课上学字的颜真卿的一句名言来形容写字：“欲书先预想
字形，布置令其平稳，或意外生体，另有异势，是之薇
巧。”我觉得练字须静心，敛声屏气，心无杂念，达到忘我
的境界，才能写好字。写字这大大地提高了我专心的程度，
使我在文化学习上也受益匪浅。

通过中国的传统文化书法，我懂得了;只有用自己的汗水，才
能拥有美好的结局，才能换取成功的果实。

我的演讲结束，谢谢大家。

文学方面的演讲稿题目篇二

“羊群效应”来源于这样一个现象：一个羊群(集体)是一个
很散乱的组织，平时大家在一起盲目地左冲右撞。如果一只
羊发现了一片肥沃的绿草地，并在那里吃到了新鲜的青草，
后来的羊群就会一哄而上，争抢那里的青草，全然不顾旁边
虎视眈眈的狼，或者看不到其他地方还有更好的青草。

上有一个领先者(领头羊)占据了主要的注意力，那么整个羊
群就会不断摹仿这只领头羊的一举一动，领头羊到哪里去吃
草，其他的羊也去哪里跟随。

同样，在推销工作中，如何寻找客户，寻找什么样的客户是
一个很值得研究的课题。常见的形式是：公司给出一些准客
户名单或者大家从一个资料来源中寻找准客户，于是出现了



这样的现象，一个客户出现了，会有很多的推销员一哄而上，
而其他很有潜力的客户却无人问津。

多年以前，一个年轻人询问一个名叫豪雷斯·格瑞雷的报纸
编辑，问他哪能寻找到机会。格瑞雷回答到： “向西走，青
年人，向西走。”这一回答现在已家喻户晓。如果格瑞雷是
一个销售经理，那么他的回答可能会是： “搜寻一下，年轻
人，搜寻一下”。

搜寻在推销中的作用越来越重要。很明显，如果要进行销售，
一个推销员必须能吸引潜在顾客。但是，潜在顾客从何处来，
他们会主动送上门吗，有时候可能是这样，例如，对于一家
零售店的推销员而言。但是，对于保险、复印机、机器设备
和大百科全书的推销人员来讲，仅靠等顾客上门则几乎什么
都卖不出去。这些推销人员必须走出去，主动寻找顾客。

即使在个人素质和外表上有所欠缺，推销技巧有些问题，并
且知识比较贫乏，但如果能拜访到足够有潜力的客户，则仍
然能获得一定的销售额。换一个角度讲，如果没有任何潜在
顾客，那么即使拥有超人的素质、突出的外表、理想的表现
和丰富的知识，你也不可能销售出一件商品。因此，必须主
动找出潜在顾客，这一过程被称为搜寻。对于一个推销员而
言，寻找顾客就如同过去一个淘金者寻找黄金一样重要。

潜在顾客是指对产品或服务有需求或购买愿望的个人或公司。
很多有经验的推销员认为，寻找到相当数量的潜在顾客是他
们工作中非常重要的方面。“搜寻”不仅增加了销售机会，
而且对于维持一个稳定的销售量起着极为重要的作用。

所有的推销人员都会因为时间的推移而失去一些客户。

那些不持续寻找新顾客的推销员将发现他们的销售额与日俱
减。



搜寻如同操作一个“费氏转轮”。这就如同在一个游乐园里，
一个大转轮旁边等着想要上去的人。操作者每隔一段时间停
下转轮，让坐在轮上的一些人下去，并让另外一些人上来。
用这种方法可以保证转轮始终是满的。一名好的推销员必须
用类似的方式来不断地寻找新顾客以替代失去的老顾客。

如果你未能找到充足的新顾客，那么你将面临一个类似
于“费氏转轮”操纵者所要面临的局面，即允许乘坐者离开，
但又不代之以新的乘坐者，最后转轮上很。陕便空空如也。

搜寻新顾客的方法有很多，采用何种方法取决于你所销售的
产品和服务以及所要接触的客户类型。例如，挨家挨户上门
推销适用于推销百科全书但却不适合推销飞机发动机。

当前顾客。公司的其他部门可能正在向你不知道的一些顾客
进行销售。你可以从这些部门获得顾客目录清单以及与这些
顾客有关的有价值信息。这些目录清单可能包括一些你以前
忽略掉的潜在顾客。由于这些顾客是你公司的老主顾，所以
非常有理由相信他们会对你提供的商品或服务感兴趣。

财务部门。公司的财务部门能帮你找到那些不再从公司买东
西的从前的顾客。如果你能确定他们不再购买的原因，那么
就有机会重新赢得他们。这些潜在顾客熟悉你提供的商品或
服务，而且公司的财务部门对其信用也表示认可。另外，公
司的财务部门可能还有与这些潜在顾客签订信用合同的各种
记录。现在正是利用这一资源的大好机会。

服务部门。公司服务部门的人员能向你提供新的潜在顾客的
信息。因为，他们经常与从公司购买产品并需要维护或维修
的顾客进行接触，因此，他们更容易识别出哪些顾客需要新
的产品。专业销售员要学会鼓励服务部门的人员提供有关潜
在顾客的各种信息，并且当在他们帮助下销售成功时，要给
予一定的回报。公司的送货员也容易发现潜在顾客的需求。
最后，别忘了与非竞争对手企业的服务部人员进行合作。



公司广告。很多公司订货增加是因为它们做了大量电视和广
播广告，或是在报纸杂志上做了大量宣传，要么就是在特定
区域内寄送了大量优惠卡。人们对这些措施的反应值得注
意——他们为什么会有这样的反应呢?一般地，有这些反应的
人被称为活跃的潜在顾客。要在你的销售过程中尽量发挥公
司广告所带来的好处。

展销会。每年要有成千上万次展销会举行。有汽车展销、旅
游用品展销、家具展销、电脑展销、服装展销、家庭用品展
销等，名目繁多。公司要记下每个到展销柜台的参观者姓名、
地址和其他有关信息。然后，把这些信息交给销售人员，以
便他们进行跟踪联系。公司一定要迅速找到并吸引这些潜在
顾客，因为展销会上的其他公司同样会对这些潜在顾客感兴
趣。所以，你一定要争取先拥有他们。

电话和邮寄导购。很多公司寄出大量的回复卡片，或是雇人
进行电话导购联系。用这一方法可以获得大量潜在顾客，而
且，几乎所有的公司都可以用这一方法吸引感兴趣的潜在顾
客。因此，要努力使你能通过应用这一方法获得好处。

除了本公司内的资源以外，在公司外还有很多资源可以用来
寻找潜在顾客。选择何种方式取决于你所销售的商品或服务。

其他销售人员。其他非竞争公司的销售人员经常可以提供有
用的信息。在与他们自己的顾客接触时，可能会发现对你产
品感兴趣的顾客。如果你与其他销售人员有“过硬”的关系，
那么他们会把这些信息通知你。所以销售员要注意培养这种
关系，并在有机会时给他们提供同样的帮助。

名录。目前市面上有很多带有姓名和地址的特殊目录或数据
资料出售，你可以买到需要的名录。例如，你可以买到所有
幼儿园名称和地址的目录，全国所有水产养殖场的名称和地
址的目录，以及所有汽车销售代理商的名称和地址的目录，
等等。很多行业协会或主管部门有其成员或下属机构的名录。



很多商业名录将公司按照规模、地理位置和商业性质进行分
类。这些名录是你寻找新的潜在顾客的一个绝好出发点。包
含公司管理人员姓名和地址、工厂地址，财务数据及其相关
产品的大型名录在大型的公共图书馆或大学图书馆中都可以
找到。并且，请注意不要忽略地方上出版的人名或商业的名
录。像从名录手册中获取信息一样，我们现在也可以从电脑
中获取信息。使用计算机数据库非常简单，一旦你进人系统，
只要指出想要查询信息的关键字即可。

社团和组织。你的产品或服务是否只是针对某一个特定社会
团体，例如，青年人、退休人员、银行家、广告商、零售商、
律师或艺术家。如果是这样，那么这些人可能属于某个俱乐
部或社团组织，因此，它们的名录将十分有用。

报纸和杂志。只需留意一下宣传印刷品，就会发现许多潜在
顾客的线索。报纸刊登的工厂或商店扩建的新闻对销售人员
会很有帮助。在商业杂志以及其他一些杂志上，你可以找到
更多的商业机会。专业杂志对于许多产品的销售人员有重要
意义，销售员应了解一下本行业的杂志并从中寻找潜在顾客
的线索。

文学方面的演讲稿题目篇三

世界上最珍爱的莫过于生命，而生命对每个人却只有一次。
何况人生在世肩负着太多太多的责任。因此，重视健康是珍
爱生命的前提。

同学们都理解“平安是福”、“平安是金”等话语所包含的
对生命的思考;我断定，同学们都曾用“平安、健康、幸福、
顺利”等吉祥词语对父母、亲戚、同学、朋友表达过良好的
祝愿。是的，安全重于泰山，它历来都是个人、家庭、集体、
社会最基本的生命线，更是维系个人享受生活和集体保持稳
定的最重要的保障线。



校园安全涉及到青少年生活和学习方面的安全隐患有20多种：
食物中毒、体育运动损伤、网络交友安全、交通事故、火灾
火险、溺水、艾滋病等。在全国各类安全事故中，学校安全
事故所占的比重很大。据了解，我国每年约有1.6万名学生非
正常死亡：学生因安全事故、食物中毒、溺水、自杀等死亡
的，平均每天有40多人，就是说几乎每天有一个班的学生
在“消失”。

当前，学生中相继出现了不少因思想、心理、行为上的偏差
而引发的伤亡事件，暴露出了当前学生在思想上、心理上和
行为上具有普遍性的安全隐患。一个个触目惊心、血泪交织
的悲剧不能不叫人扼腕叹息、心有余悸，也更对我们敲响了
安全的警钟。

“生命”，一个多么鲜活的词语;“安全”，一个多么古老的
话题;“幸福”一个多么美妙的境界。同学们：一人安全，全
家幸福;生命至上，安全为天;安全第一，预防为主。生命只
有在安全中才能永葆活力，幸福只有在安全中才能永具魅力。
安全构筑了我们美好的家园，成为连接亲朋好友的纽带。在
安全的问题上，来不得半点麻痹和侥幸，在安全的问题上，
我们必须要防范在先、警惕在前，必须要警于思，合于规、
慎于行;必须要树立高度的安全意识，人人讲安全，时时讲安
全，事事讲安全;必须要筑起思想、行为和生命的'安全长城。

文学方面的演讲稿题目篇四

各位老师，同学们，大家早上好。我们是来自高二(2)班的钱
程、徐子文，今天我们国旗下讲话的题目是――做一个懂得
感恩的人。

钱程：“感恩”是个舶来词，“感恩”二字，牛津字典给的
定义是：“乐于把得到好处的感激呈现出来且回馈他
人”。“感恩”是因为我们生活在这个世界上，一切的一切，
生育我们的父母，教导我们的老师，甚至是我们挚爱的母校



的一草一木，它们都在帮助、指引我们成长，都对我们有恩!

其实，感恩是一种处世哲学，是生活中的大智慧。人生在世，
不可能一帆风顺，种种失败、无奈都需要我们勇敢地面对、
旷达地处理。这时，是一味埋怨生活，消沉、萎靡不振?还是
对生活满怀感恩，跌倒了再爬起来?英国作家萨克雷说：“生
活就是一面镜子，你笑，它也笑;你哭，它也哭。”你感恩生
活，生活将赐予你灿烂的阳光;你不感恩，只知一味地怨天尤
人，最终可能一无所有!

徐子文：是的，记得上学期新东方的张戈老师曾勉励我们做
一个有益于社会，有益于他人的人，这也就我们学校所倡导的
“最好的自己”，那么什么是最好的自己呢?首先，就应该常
怀感恩之心。让我们来看看美国的罗斯福总统是怎么做的吧：
据说有一次罗斯福的家里失盗，被偷去了许多东西，一位朋
友闻讯后，忙写信安慰他。罗斯福在回信中写道：“亲爱的
朋友，谢谢你来信安慰我，我现在很好，感谢上帝：因为第
一，贼偷去的是我的东西，而没有伤害我的生命;第二，贼只
偷去我部分东西，而不是全部;第三，最值得庆幸的是，做贼
的是他，而不是我。”对任何一个人来说，失盗绝对是不幸
的事，而罗斯福却找出了感恩的三条理由。

自古以来的伟人无不有着一颗感恩的心，感恩不需要惊天动
地，需要的使我们源自内心的尊重和敬畏，有时只需要一句
问候，一声呼唤，一丝感慨。同学们，让我们从感恩我们的
父母、感恩我们的老师，感恩每一个帮助、关心我们成长的
人做起，我们共同努力!

接下来，有请许可同学为大家带来诗朗诵：《感恩的心》

从茫茫渺渺的远古洪荒，到熙熙攘攘的今日世界，

我们只是这个时间巨河中微不足道的一滴。



从百万年前人类的始祖，到今天全球的几十亿人，

我们，只是生生不息的生命中微小的一个。

面对浩渺的时间巨流，

我们难免感到弱小，但我们依然需要感恩。

亲爱的朋友们，

在看着太阳又一次从地平线上升起时，

让我们感恩于这个世界的和平吧!

在看着父母相依偎于门口等你回家时，

让我们感恩于他们的坚韧与包容吧!

如果朋友这一刻心里还记着你的名字，

就让我们感恩于他们的信任与爱护吧!

如果师长这一刻还在灯下读着你的文字，

就让我们感恩于他们的执着与无私吧!

如果你明天还睁开清澈的双眼，

那就感恩于天空的湛蓝和世界的宁静吧!

如果你今天还在球场上奔跑，

那就感恩于大地的宽广和青春的生命力吧!

如果此刻你手上所拥有的幸福，



都来自于他人，请感恩于他人的慷慨吧!

用你的笑与泪，还有眼里的真诚，

如果还有一些幸福是你自己的创造，

那就感恩于自己的专注与平和吧!

用祝福与微笑，还有一颗美丽的心灵。

文学方面的演讲稿题目篇五

假如沟通是一扇门，那么语言就是这扇门的钥匙。

如果沟通的门通向的另一方是漆黑的深夜，那么语言的钥匙
便引领着你走向皓月当空，繁星满天;如果沟通的门通向的另
一方是一望无际的沙漠，那么语言的钥匙便引领着你走向鸟
语花香的绿洲;如果沟通的门通向的另一方是浩瀚无边的大海，
那么语言的钥匙便引领着你走向如宗悫般“乘长风破万里
浪”。语言在沟通中是多么地重要!它是一把闪光的钥匙，使
沟通直接到达人的心坎上。

恰如其分的语言表达，利于亲情的沟通。诚然，父母们
都“望子成龙，望女成凤”。然而，当子女跌倒时，是痛
斥“没用的东西，怎么搞的”，还是送以一句“这次是有点
失策，下回努力”，即会收到截然相反的效果。当子女摘吃
了早恋的禁果时，父母们是郑重声明：“那不行，绝对不
行”，还是先说一句“你的心情爸妈能理解”再述之以理，
效果更不用提起。尽管沟通的心都如月光般皎洁，但语言的
表达却让沟通的效果不一样。可见，亲情的沟通，要用好语
言的钥匙。

恰如其分的语言表达，利于友情的沟通。高适的“莫愁前路



无知己，天下谁人不识君”与王勃的“海内存知己，天涯若
比邻”，都用优美的语言送走了友人，达到了友情的沟通。
李白《蜀道难》一文中劝说友人归来的语言精辟，达到了友
情的沟通。从李白的“上有六龙回日之高标，下有冲波逆折
之回川”可知“蜀道之难，难于上青天”，友人便从言语中
感受到友人的关怀，沟通也便到了心坎。沟通并不像白居易
说的“此时无声胜有声”，它需要语言为它传达彼此的关切。
友情的沟通，需要语言的钥匙。

恰如其分的表达，利于爱情的沟通。文学著作中简·爱与男
主人公罗伯特早期的认识，便因为罗伯特孤傲的语言表达而
困难重重。幸好，简·爱直接而爱憎分明的语言打破了两人
间的障碍，两颗相爱的心才得以沟通。刘兰芝被遣回家时对
焦仲卿所说的“君当作磐石，妾当作蒲苇”，焦仲卿“誓天
不相负”的回答当中，爱情得到了沟通。爱情有时不能像柳
永说的“执手相看泪眼，竟无语凝噎”，而需要沟通。爱情
的沟通，需要语言的钥匙。

再看，触龙说赵太后、魏征谏太宗，无不以恰如其分的语言
表达见称。君臣间的沟通，同样需要语言的钥匙。

一言以蔽之，请好好运用语言的钥匙，让沟通直接到达心坎
上。


