
最新幼儿园中班户外活动教案及反思(汇
总5篇)

总结是对前段社会实践活动进行全面回顾、检查的文种，这
决定了总结有很强的客观性特征。怎样写总结才更能起到其
作用呢？总结应该怎么写呢？下面是小编带来的优秀总结范
文，希望大家能够喜欢!

招商个人年终工作总结篇一

201x年我县商务招商工作的总体思路是：以十八届三中全会
精神为指导，以招商引资为抓手，招大引强，加快工业项目
的引进和建设;推进商务行政执法，科学制定城乡商业网点规
划,推进对外投资与合作，提高商务管理水平，优化外商投资
环境，为保持我县经济社会发展的良好势头做出新的贡献。

具体工作目标是：招商引资到位资金180亿元;实际利用外资
到位资金9000万美元;外贸生产性企业进出口超过7000万美
元;社会消费品零售总额增长15%，其中限上企业零售总额增
长20%。

为保证上述目标的完成，重点要抓好以下几个方面的工作。

全年目标：201x年全县招商引资任务200亿元，增长30%。

各镇(园区)的招商任务要在今年的基础上增长30%，并要在开
发区建设10000平方米的标准化厂房，重点引进一家水果加工
企业和一家板材家居企业。引进项目进入开发区的，按照一
定比例在任务、税收等方面进行分成。

1、重点产业

我县将以水果产业为首位产业，力争利用3年时间，使水果产



业销售额位居全国前3位，产值超100亿元，实现税收5-10亿
元。

板材家居为支柱产业，主攻泛家居产业;装备制造业次之;把
商贸物流业作为补充和重要增长极，针对我县三产短、物流
成本高的现状，力争商贸物流有所突破。

2、招商重点

水果产业发展，在上游产业上以引进台湾客商的有机水果种
植,杨氏果业的鲜果销售、包装、冷藏、保险、鲜切，海升果
业的水果胡萝卜等项目为主;在中游产业上以引进罐头、果酒、
天地一号果醋、汇源果汁扩建线、喜之郎果冻、统一食品等
项目为主;在下游产业以引进纤维素、多酚，海升果业果胶生
产等项目为主。

板材家居产业发展，重点建设人造板基地、商会及亚太集团
的泛家居产业园，着力引进着力引进中高密板、建筑模板、
家具板、橱柜、衣柜、门窗、楼梯、陶瓷、卫浴及居家、办
公、酒店和户外等企业。

商贸物流业发展，以引进汽贸、汽配、农资、物流园等为主
的企业为主。

3、加快园区培育，完善招商载体

201x年把园区(县开发区、高铁新区、城西民营工业集中区、
薛楼板材加工园)及有条件的镇园区招商作为招商工作的重点。
园区招商要以工业项目为主，注重招大引强，注重产业链培
育，注重引进税源多的项目，以项目建设拉动县域经济的发
展。开发区以果蔬加工为主，机械加工、电子加工等机械装
备项目。同时，大力发展以汽贸、汽配、农资、物流园等为
主的第三产业。高铁新区、薛楼板材加工园以泛家居为首位
产业，纺织服装为第二产业。推行一镇一品，结合各自特点，



宜农则农、宜工则工，宜商则商，错位发展，围绕产业链条
上的各个环节做文章。

4、大力开展精准招商、以商招商等招商活动

推行全民招商与专业招商结合，严格落实招商周制度。主攻
苏南、浙江、广东等重点区域，根据重点产业和重点招商企
业的布局，挂图作战，按图索骥，提高项目推介对接成功率。
发挥省、市驻外办事处，商会、行业协会作用，开拓中介代
理招商。高度重视“以商招商”,强化海升、汇源、中粮、西
地亚等企业的联系，引进上下游配套产业。建立完善我县招
商信息网络平台，积极开展网上招商。

5、强化项目跟踪服务，突出抓好项目落地

成立项目评审推进制度，县项目评审委员会，对掌握的项目
信息逐一审核，对适合在我县落地的项目，按产业进行分类，
分送各产业招商中心及相关县领导进行洽谈，签约项目。按照
“谁签约、谁负责、谁跟踪”的原则，组成专门工作班
子，“一对一”跟进，制订推进计划，明确时间节点，确保
签约项目落地建设。争取协议项目变合同，合同项目抓开工，
开工项目抓进度，竣工项目抓投产，确保完成全年目标任务。

6、加强招商督查考核，激发全县招商激情

继续采取“一月一调度，一季一观摩，半年一小结、年终一
总结”的方式，推进目标任务的落实。各责任单位每月定期
报送招商工作动态和信息。每月由县效能督察局、招商局对
各单位目标落实情况进行督查。

7、进一步加强服务，优化招商环境

坚持招商项目全程跟踪服务制度，及时协调解决签约、在建、
投产等项目过程中出现的问题。认真听取各方面对我县投资



环境的反馈意见，不断提升效能。加大投诉查处力度，确保
外商投诉事事有着落，件件有回音。

一是大力培育发展出口企业，进一步壮大出口队伍。积极引
导更多的生产企业进行对外贸易，着力引导更多的民营企业
走向国际市场。

二是积极引导企业加大技改投入，加快新产品开发和发掘培
育更多具有市场竞争优势出口品牌，科学做好市场规划，开
拓新兴市场。

三是努力争取外贸扶持资金，强化企业服务工作，进一步扶
持外贸企业做强做大。

积极向上争取项目支持，对农村农贸市场逐步进行标准化改
造，促进农村地区商贸服务业发展。对全县商业网点合理布
局，划行归市，防止盲目投资和重复建设，促进全县商业网
点全面、均衡发展，建立统一开放竞争有序的商品市场体系。

一是加强商务综合执法队伍建设。建立商务执法队伍，加强
商务执法力量，做到理性执法，规范执法。

二是完善执法装备配置。做好“12312”举报投诉等装备的配
置工作。

三是严厉打击私屠滥宰等违法行为，确保广大人民群众吃
上“放心肉”;推进酒类溯源信息化管理，严把酒类市场准入
关，强化酒类流通许可证和随附单制度，严厉打击制假售假。

一是强化成品油市场管理，保障市场供应。健全成品油市场
应急预案，进一步加强成品油市场监测预警工作，做到畅通
信息渠道，全面掌握成品油市场供应、销售、库存等运行情
况。



二是强化商贸服务行业监管，促进规范发展。积极支持餐饮
企业发挥本地特色，参与行业交流，推动特色食品企业与超
市对接，扩大市场和影响，做响做强县的优势品牌。

三是全面启动电子商务工作。结合“万村千乡工程”，整合
资源，完善电子商务网络。

招商个人年终工作总结篇二

撰写好工作计划，是为了能够更好的完成工作，提高工作效
率。下面是招商个人年度工作计划，欢迎阅读参考！

今年注定是竞争空前的一年，招商部将本着公司利益结合项
目实际情况一方面要广泛的收集客户资料，寻找上档次的主
流品牌，了解客户的增店计划以及经营规划思路。另一方面
就是要定期对其他及周边城市对手商场进行市场调查研究，
了解对手市场的品牌布局情况，品牌的变动和销售情况，以
及客流结构等信息。

1、提升整体的业务水平。

2、多学习，交流，探讨相关的招商知识及部门工作。

3、与同行业中人员多交流，探讨摸索，创新招商知识。

4、了解相关信息及时与领导及其他部门沟通，大家一起探讨，
从而结合本部门实际工作进一步改进。

5、对济宁市去集中性商业进行有目的.性市场调查。

6、制定租金策略。

7、2月下旬与德克士济宁负责人对接项目问题，三月初接待
肯德基、迪信通、e家卤面负责人对项目进行考察。



8、制定新业态招商手册。

9、加强招商专员的业务培训。

10、与工程部对接物业条件的准确数据。

11、配合销售部进行对商铺的营销工作。

12、继续挖掘潜在或意向客户。

1、真诚礼貌的接待好上门的意向客户。

2、到其他及周边城市对手商场收集客户资源。

3、通过与客户间经常性的联络互动，及时了解行业的相关动
态。

1、招商手册和招商说明书。

2、委托经营合同(代为管理)，授权委托书。

3、招商委托书。

4、招商流程表。

5、招商文案。

1、项目招商发布会。

2、项目推介洽谈会。

3、登门拜访(目标自荐)。

4、网络招商。



5、电话联系。

6、面对面沟通。

7、行业协会、政府机构。

8、媒体招商。

稳固商场现有的好品牌，同时引进其他上档次的品牌。

1、结合行业实际情况，更多的了解及引进家居市场上档次的
主流品牌，尽可能稳定商场现有的好品牌，同时形成错位经
营的稳定发展态势。

2、相关工作及时与领导及相关部门之间取得沟通，确保工作
无误。20xx年招商部将全力以赴的去努力，去奋斗，去实现商
场招租率在竞争中稳步提升发展。

招商个人年终工作总结篇三

坚持科学发展观，深入贯彻落实党的十八大会议精神，紧紧
围绕县委、县政府的经济发展工作思路，结合我局实际，倾
力引进战略投资者，着力提高全县对外贸易发展水平，进一
步规范和整顿市场经济秩序，真抓实干，确保商务招商工作
实现新的突破。

1、坚定不移抓好招商引资，力争在引进500强企业上有突破。
树立借势借力意识，大力推进资源深度开发，进一步营
造“尊商、重商、亲商、爱商”氛围，走活借智借力、借势
发展这着棋。

一是精选招商项目。结合我县资源优势以及产业发展方向，
围绕5大产业版块，收集精选招商项目，组织专家团队对其进
行策划包装，寻求国内500强企业，与之对接。



二是创新招商方式。坚持大活动招商造声势、小分队招商求
实效的招商理念，一方面，积极组织好梨花节和酥梨节的招
商活动，另一方面积极参加大型招商博览会，宣传我县资源，
推介优势项目，捕捉招商信息;第三是加强招商分局的招商工
作，明确任务，主动上门，对接洽谈。

三是优化招商服务，抓好招商项目的调度协调和服务，使在
谈项目尽快谈成，签约项目尽快开工，在建项目尽快建成投
产。

2、大力推进商贸流通体系建设。

策划包装2家专业市场，建设3家乡镇农贸市场建设。继续实施
“万村千乡”工程，构建农村市场消费体系，活跃农村市场。
依法规范、酒类、肉品、成品油等各类行业市场秩序，促进
市场经济稳定、有序发展。

3、着力扩大外贸规模，稳步推进外经外贸工作。

一是强化政策支持，促进企业开展对外贸易。积极争取中小
企业国际市场开拓资金等政策性资金，帮助引导企业自主开
拓国际市场、自觉发展自营出口，扩大我县外贸出口实绩。

二是大力开拓出口市场，实施出口市场多元化战略，巩固和
扩大传统市场，拓展新兴市场;培育出口名牌产品，支持有条
件的企业争创出口品牌，提高产品在国际市场上的竞争力。

三是搭建平台，鼓励支持企业“走出去”。鼓励企业积极参
加各类国内外产品大型展会以及境外经贸出访考察，充分利
用这些贸易平台，广交客户，多接订单。

四是开展上门服务，主动深入到外向型企业，协助企业加强
出口基地建设，了解企业生产经营情况，及时解决和向上反
映企业生产经营过程中存在的困难。



五是逐步开展代理出口企业转自营工作。目前，熙可正在转
自营，汇源明年将实现自营出口，海升目前还没有转自营，
正在做转化工作。

4、努力实现利用外资的新突破。

一是突出大项目的带动作用，把大项目谋划、对接、洽谈作
为重中之重，大力推进一批总投资超5000万美元的战略性大
项目、战略性新兴产业、现代服务业项目。

二是邀请世界大企业公司我县在境内外举办的各类经贸活动，
推动专题招商，力争每年组织世界大公司与我县进行对接洽
谈，引导其来我县投资兴业，“以外引外”，用活客商资源。

三是切实落实各项利用外资优惠政策，积极完善利用外资促
进政策，加大在科技创新、产业升级、区域协调、引智就业、
发展外贸等方面的支持力度，促进外资企业向我县加快转移
和进一步扩大投资。

招商个人年终工作总结篇四

xx年，在区委、区政府的正确领导下，在局领导的亲切关怀
下，紧紧围绕区委“3311”工程，在自己的工作岗位上尽心
尽力，尽职尽责，认真履行自己职责，积级完成各项任务，
取得了一定的成绩。

一、加强学习、提高理论水平，提高招商专业技能。

全面深入地领会 “三个代表重要相思”的科学内涵和精神实
质，进一步坚定全面建设小康社会，推进社主义现代化建设，
开创社会主义事业新局面而奋斗的的信心和决心。

二是坚持理论基础联系实际，把学到的知识和现在的工作实
践相结合,在实践中认真总结成功经验,做到学用结合。



三是注重招商引资专业知识的学习，积级参加区上举办
的“招商引资业务培训”，加强法律、经济、电脑、礼仪等
知识的学习。

二、创新招商方法，招商引资工作取得一定实效。

(一)积级参加一些大型招商活动，以会招商，广交朋友。

参加西博会、渝洽会、成渝经圈商会合作峰会等，联系及邀
请有意向的企业、客商来我区考察。

(二)成功在外举办招商推荐活动。

今年9月，赴新疆维吾尔自治区，对接新疆aa企业联合会，邀
请川藉50多名企业家参会，会议取得了圆满成功，新疆aa企
业联合会于11月进行了回访，目前在谈项目5个。

(三)耐心细致周到搞好接待工作。

对邀请来访的客商，我们不厌其烦地介绍xx的区位优势、交
通优势、能源优势及招商引资优惠政策，详细解答客人的问
题。

全年接待客商70多人次。

(四)充分利用科学手段，实现网络招商。

将我们的宣传资料、项目资料挂在网上，实现网络化的招商。

(五)采取蹲点招商和产业招商相结合的办法，提高招商实效。

针对重庆地区产业特点，我们重点对接机械、纺织、生物环
保项目。



三、完成招商的基础工作、完善和充实招商引资项目库。

收集整理我市的招商引资优惠政策;认真分析我区区位优势、
交通优势、能源优势;制作我区的招商引资工作手册;根据我
区的平台，建设金龙工业园区、轻工工业园区、机电工业园
区;根据我区的产业，打造玻璃产业园、家具产业园、纺织产
业园、工业物流园;制作纺织招商说明书、家具招商说明书、
红薯饮料招商说明书;广泛收集项目，建立普遍项目库、重点
项目库、入驻项目库。

四、做好对联系乡镇的招商引资工作的协调、配合和指导。

按照区招商领导小组长的安排，对联系的新桥工业集中区和
桂花镇，我坚持每月下去一次，平时做到随叫随到，和他们
一道研究招商工作，解决实际问题，提高招商实效。

五、完成领导交办的其他工作。

每周五完成区招商及项目例会材料;每周星期三完成全区招商
信息并上报市招商局;极级完成领导交办的其他工作。

过去的一年,虽然取得了一些成绩,但也存在一定的不足,主要
表现在学习不够多,学习面不够宽,工作上不太主动,工作方法
上有待创新,在今后工作中一定发扬优点,克服困难,创新工作,
争取取得更大的成绩。

招商个人年终工作总结篇五

日子在弹指一挥间就毫无声息的流逝，迎接我们的将是新的
生活，新的挑战，是时候写一份详细的计划了。那么你真正
懂得怎么制定计划吗？以下是小编为大家整理的下半年招商
专员个人工作计划，希望能够帮助到大家。



2、与同行业人员多交流，探讨摸索，创新招商知识;

1、真诚礼貌的接待好上门的有意向客户及考察团体。

2、到台商聚集的城市收集客户资源，学习别人的成功招商案
例，吸取别人失败的教训，从而成就自己的工作。

3、通过与客户间经常性的联络互动，及时了解行业的.相关
动态。

1、眼睛不能仅仅放在新的投资上，也要服务好已有企业厂商，
逢年过节为他们送去我们的问候，积极解决他们的企业实际
问题，让他们有到家一般的感觉。

2、结合部门实际情况，更多的了解及引进其他有意向或主流
品牌厂商，尽可能稳定目前现有的企业厂商，同时形成稳定
的发展态势。

3、相关工作及时与领导及相关部门之间取得沟通，确保工作
无误。

1、抓住一切可以和台商企业交流沟通的机会，让他们了解德
州经济开发区，向他们介绍现行的多项优惠政策。

2、市里或区里有什么活动项目，及时的、尽可能的联系自己
所知道的所有台商，邀请他们来开发区实地考察。在新的一
年里，积极主动的开展招商工作，使自己的业务能力得到更
多的锻炼和提升，也使自己的工作能有更多的优秀成绩。

通过工作计划的实施，切实的提高工作效率，发挥个人的主
观能动性，高标准要求自己，争取为台办招商工作的开展贡
献自己的力量。



招商个人年终工作总结篇六

今年注定是竞争空前的一年，招商部将本着公司利益结合项
目实际情况一方面要广泛的收集客户资料，寻找上档次的主
流品牌，了解客户的增店计划以及经营规划思路。另一方面
就是要定期对其他及周边城市对手商场进行市场调查研究，
了解对手市场的品牌布局情况，品牌的变动和销售情况，以
及客流结构等信息。

一、计划今年的招商工作目标初步为以：

1、提升整体的业务水平

2、多学习，交流，探讨相关的招商知识及部门工作。

3、与同行业中人员多交流，探讨摸索，创新招商知识。

4、了解相关信息及时与领导及其他部门沟通，大家一起探讨，
从而结合本部门实际工作进一步改进。

5、对济宁市去集中性商业进行有目的性市场调查

6、制定租金策略

8、制定新业态招商手册

9、加强招商专员的业务培训

10、与工程部对接物业条件的准确数据

11、配合销售部进行对商铺的营销工作

12、继续挖掘潜在或意向客户

二、尽可能多的增加预备客户资源



1、真诚礼貌的接待好上门的意向客户。

2、到其他及周边城市对手商场收集客户资源。

3、通过与客户间经常性的联络互动，及时了解行业的相关动
态。

三、相关招商资料的准备

1、招商手册和招商说明书

2、委托经营合同(代为管理)，授权委托书

3、招商委托书

4、招商流程表

5、招商文案

四、招商方式

1、项目招商发布会

2、项目推介洽谈会

3、登门拜访(目标自荐)

4、网络招商

5、电话联系

6、面对面沟通

7、行业协会、政府机构



8、媒体招商

1、结合行业实际情况，更多的了解及引进家居市场上档次的
主流品牌，尽可能稳定商场现有的好品牌，同时形成错位经
营的稳定发展态势。

2、相关工作及时与领导及相关部门之间取得沟通，确保工作
无误。 20xx年招商部将全力以赴的去努力，去奋斗，去实现
商场招租率在竞争中稳步提升发展。


