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演讲稿要求内容充实，条理清楚，重点突出。在社会发展不
断提速的今天，演讲稿在我们的视野里出现的频率越来越高。
演讲稿对于我们是非常有帮助的，可是应该怎么写演讲稿呢？
以下我给大家整理了一些优质的演讲稿模板范文，希望对大
家能够有所帮助。

加油演讲稿篇一

三月的初春，春寒料峭，憧憬火热的六月，我们神采飞扬。
决战的号角已经吹响，历史的车轮又一次驶到人生奋战的前
线。我们全体老师的心与同学们一起在跳动。三分天注定，
七分靠打拼。爱拼才会赢！

只要我们努力拼搏，就能取得成功。

还记得三年前，你们脸上写满笑意，怀揣着七彩梦想跨进实
验初中的大门，转眼，你们已经走过烂漫如花的初一，欢快
如歌的初二，如今，已来到了激情如火的初三。放眼未来，
我们志在必得；着手现实，我们信心百倍。

命运之神从来就不会垂青消极坐等者。老师们会以生命做笔，
用热血为墨，帮助你们抒写辉煌人生的第一个篇章。如果把
初三比作炼狱，你们经过严峻的考验，就会凤凰涅磐，获得
重生，而老师则始终如一，如同一个麦田守望者，守望着你
们的成长，守望着你们的蜕变，守望着你们的辉煌！

此刻，再多的苦你也必须用稚嫩的肩膀扛起，再多的泪你也
只能把它留待成功喜悦的时候去尽情挥洒。身在初三，就意
味着你必须放弃闲庭看月，雨中慢步；人在初三，除了题海
竞渡，书山登攀，你别无选择。苦战百日，会当凌绝顶；奋
斗一阵，破浪展雄风。为了实现心中的理想，你们唯有勤奋



刻苦，挑战极限。

一百天，很短，在历史的长河中，犹如沧海一粟，一百天，
又很长，长得足够改变一个人的命运。因为人生的路程虽很
长，而最关键的只有几步，这一百天就是决定你们成败的关
键一步。这是幸福与痛苦相交杂的一百天，压力与竞争联手
轰击的一百天，选择与奋斗相碰撞的一百天，毅力与智慧联
手抗争的一百天！

这一百天可铸造辉煌，改变命运；也可化为眼泪，遗恨终生。
人生只有一次，你还能经历几次这样的一百天？因此，我希
望你们志存高远，脚踏实地，多一份沉稳，少一份浮躁；多
一份自信，少一份自负；多一份勤奋，少一份清闲。

我们可以错过太阳，也可以错过月亮，甚至还可以错过星星；
但是我们不能错过六月的冲天一飞！

珍惜时间，把握现在，积极行动，不懈努力，才能青春无悔！

最后一百天，老师愿意再帮你完成攻山九仞的最后一筐土，
使你功成名就；最后一百天，老师甘做人梯，使你攀登险峰，
一览众山小。我们愿意竭尽全力，用宽厚的肩膀托起你们明
天的辉煌！

同学们，为了六月的灿烂，让我们一起：用蓬勃朝气去拥抱
每一轮太阳；用昂扬锐气去挫败每一个困难；用浩然正气去
超越每一次极限；果敢行动，奋斗百天，梦圆明天！

加油演讲稿篇二

大家好!

在这五月充满希望的阳光里，在学习实践科学发展观和煦的
春风中，我们迎来了中石化加油站事业蓬勃发展的又一个春



天。今天，能够站在这个讲台上，与大家共同分享安全生产
管理所带来的显著成效，和大家一起去体味安全生产对于我
们加油站事业全面、协调、可持续发展的重要，我的心情非
常激动。我演讲的题目是《安全在你我心中》。

我曾经听过这样一句话：“对于世界，你只是一名普通工作
者，对于家庭，你却是我的全部”。也许，你曾感受过母亲
对儿子的那种牵挂;也许，你曾感受过妻子对丈夫的那种依
恋;也许，你曾感受过孩子对父亲的那种期盼;也许你能感受
到所有爱你的人对你思念。只有平安地活着，你才能感受到
一切爱与被爱。安全是多么地重要啊!

无危则安，无损则全。安全就是人们在生活和生产过程中，
生命得到保证，身体免于伤害，财产免于损失。安全生产是
企业管理的重点，是企业发展的根本保证，安全就是效益。
我们肩负着国家的财产、职工的安全。血的教训，时时刻刻
印在我心中。企业要搞好安全生产工作，就是要时刻把人民
和职工的安危放在心上。“安全在你我心中”就是要做
到“人人事事保安全”。

对一个人、一个家庭来说什么是最重要的呢?肯定很多人都会
不假思索脱口而出的说是生命。没错，生命是最宝贵的，生
命对每个人都仅有一次，自酿的苦酒自己可以喝下，自己的
痛苦自己可以承担，然而留给母亲的悲哀，妻子的伤痛，孩
子的阴影，却是任何人也无法抹掉的。

面对这些安全事故，我们应该怎么办呢?是熟视无睹还是加强
安全防范意识呢?但还是有很多人对这一切无动于衷，视安全
于不顾，酿成了一出又一出的悲剧。面对这一幕幕的悲剧，
我们要加强安全防范意识，要学会控制自己的情绪，使自己
心态保持平静，警惕来自平静的心态，遇到大“悲”，能够
控制自己的情绪，不让悲伤的情绪感染自己与别人。遇到
大“喜”，不事张扬，心态平静如水，专心致志地投入到工
作中。结果是心有所专，事故靠“边”。



危险与敷衍同行，安全与认真相伴!“前车之鉴，后事之师”，
安全工作只有起点，没有终点。从事加油站行业的我们，必
须牢固树立“安全第一”的思想意识。必须从我做起，从现
在做起，端正自己的思想作风，有“责任重于泰山”的责任
意识，时刻紧绷安全之弦，从严要求。从我做起，熟练掌握
安全专业知识，预知危险，分析和控制危险。

安全生产是一项复杂的系统工程，需要全员动手，综合治理，
常抓不懈。只要我们真正把安全放在第一位，把安全装在每
一个人的心中，从现在做起，从一点一滴做起，没有克服不
了的困难。我相信，如果每个人都做到爱岗敬业，忠于职守，
牢固树立安全生产思想，我们就能把好我们的安全关。

没有尝过苦果的人，总是咀嚼不出苦涩。马虎大意，掉以轻
心，会把你推向灾难。悲剧一旦发生，那将悔之恨晚。我要
说，安全是生活赐给每一个憧憬甜美生活的最好礼物。

朋友们，为了家人不再悲哀、悲泣、惧怕，请谨记这一桩桩、
一幕幕惨痛的血的教训，安全操作，是我们加油站工作者责
无旁贷的选择!安全，连着我和你，它在我心中，在你心中，
在我们大家的心中。

我的演讲完了，谢谢大家!

加油演讲稿篇三

尊敬的领导、老师，亲爱的同学们大家早上好。是一年秋冬
春夏的轮回，又是一个那明媚阳光足以照亮心房的季节。

今天在这里，我们谨代表高一二班全体师生为即将参加高考
的学哥学姐们送上最真诚的祝福。

人们都说，凡是经得起高考的高中生都是勇敢的，是的！你
们是勇敢的战士，你们是骄傲的一中人！曾几何时，当我们



懂得人生的成长是一次次从此岸到彼岸的跨越时，我们便想
去拥抱那无限的挑战，那温柔的黎明。回首向来萧瑟处，每
一次日出、每一层涟漪都是那么的美丽动人；每一袭风浪、
每一片乌云都因你们曾经的执着与坚韧消去了锋芒。

——要昂首冲上天空的雏鹰，创造一飞冲天的辉煌。

一捧虔诚，一腔热血，你们用辛苦的汗水换来收获的芳香；
一路走过，一路高歌，你们正踏上人生新的起跑线，你们是
清晨那轮最美丽的朝阳。

辛苦的日子，未曾有语，只因情到深处，你们的苦他们看在
眼里，疼在心里；看一看眼中充满崇敬之意的学弟学妹们，
他们也将在心里为你们送去最诚挚的祝愿。

高三的学哥学姐们，是你们，让我们明白了什么是书山高峻、
顽强自有通天路，学海遥深、坚毅恒存顺风船。

加油，为了你们青春的誓言！为了一中今夏的辉煌！我们和
你们一样坚信：沧海横流，方显英雄本色！

高三的学哥学姐们，加油吧！我们会永远支持你们！让我们
一个个甜蜜的微笑送去真挚的祝福，让我们一席席温馨的话
语传达深情的关爱，让我们的祝福和掌声成为你们通向成功
的动力，我们期盼，我们坚信，静候着你们的佳音！

加油！高三学子，六月因你们而绚烂，世界因你们而精彩！
一中因你们而扬名！

最后，祝所有高三同学：

超越自己，金榜题名。

我们的演讲到此结束，谢谢大家！



加油演讲稿篇四

大家早上好！

首先，非常感谢各位领导给我提供了这次参加竞聘、展示自
我的机会。我叫某某，今天我演讲的题目是：加油站经理岗
位竞聘。

为什么我要参加竞聘？很多朋友和同事都问过我这个问题。
作为一个女人，我没有什么远大的理想和抱负，我没有幻想
要做什么企业家、女强人。为什么要参加这次竞聘？答案只
有一个，就是源于我内心对中石油的热爱。虽然我是一名最
基层的中石油员工，但当我穿着中石油的工作服走在大街上
的时候，我都觉得非常的骄傲和自豪，我为在这家企业工作
而感到兴奋，同时也为自己能为国家的石油事业作贡献而感
到非常的光荣。

我现在是一名核算员，之前曾担任过加油站员和前庭主管，
可以说加油站的全盘工作流程我都非常的熟悉，因此我的第
一个优势就是有很丰富的工作经验。我的第二个优势就是年
轻。加油站的工作比较简单而且单调，但是多年的工作经历
并未使我感到厌烦，相反我依然保持着高亢的工作激情，对
工作充满青春活力。我的第三个优势就是好学，有上进心。
在工作之余，我积极学习管理、营销等知识，经常通过网络
和报纸学习和研究竞争对手的一些做法和经验，通过多渠道、
多方面的学习和思考，不断充实和完善自我，提高自身综合
素质。我的第四个优势就是有一定的组织协调能力，善于和
别人沟通交流，以诚待人，用心做事，在同事中间有一定的
号召力。

各位领导，各位评委，如果我竞聘成功，我会告诉自己，一
定要好好努力，不要辜负领导的信任，尽自己最大的努力带
领员工争创佳绩，但倘若我竞聘失败，那就证明我还不够优
秀，我将继续完善和提升自我，一如既往的为中石油的发展



添砖加瓦。

作为石油人，我永远热爱自己的事业！作为竞聘者，我相信
加油站在我的带领下业务将更上一层楼！请大家投我一票，
谢谢！

加油演讲稿篇五

历史飞快的翻过了20xx年这一页，不知不觉、20xx年悄然到
来，在此我要衷心的感谢公司领导及全体同事的支持和鼓励，
09年我们以决战的勇气、攻坚克难、背水突围，尽全力一定
要超额完成公司下达的销售计划。

20xx年我站的销售任务为***吨，日平均在**吨，我站在开业
的几年里，每年的销量在**吨左右， 09年增长***吨，日增长
**吨左右，要想尽一切办法完成销售任务，在20xx年我们会
加强管理提高员工的素质和各方面技能 ，加强设备设施的管
理，对各项工作做到精而细，在08年春季市场波动之既我们
做好老客户的解释工作和新客户的调查，完善客户档案，在
上一年失去的客户我们通过沟通和节日的拜访，还有通过亲
戚和朋友的关系，老客户已经回到我站，我们用贴心服务和
热心的帮助，感染了每一位客户，客户为我们提供了潜在的
销售信息，为展开销量打下坚实基础。

根据地区的特点，抓住销售旺季努力提高销售量，在零管部
的安排下我们分别在一月份和二月份进行了两次的新客户开
发和老客户的回访，目前正处在第三个回访阶段。我们在走
访的过程中一是油品的宣传，二是对站内的非油品和润滑油
进行介绍，我们通过了解客户需求，把部分非油品和润滑油
放到加油场地进行销售，例如：饮料、水、机油等，为客户
提供更大的便利增加销售。

加强员工的思想教育工作，严格执行公司的各项制度，健全
应对突发事件的管理机制，培养员工应对突发事件的能力。



不发展红字客户，我站现有预收款**家，预收款余额基本保
持在**万左右，09年计划再发展**家，预计预收款余额
在**万左右。加强帐册表单的管理，做到及时、准确、完整。

从而切实保障我加油站安全，今年我站一直执行管理人员带
班制度，每周组织一次安全检查，落实隐患整改，在日常工
作中落实安全责任制确保加油站的安全。

20xx年我们将不断地总结与反省，不断地鞭策自己，不断的
充实自己，提高自身素质与业务水平。我们充满信心，有信
心就有勇气，有信心就有力量，信心比黄金和货币更重要，
对于公司日益壮大、我们充满信心。谢谢！！！


