
2023年学校支部活动室布置样板图 学校
支部七一活动方案(优质5篇)

在现实生活中，我们常常会面临各种变化和不确定性。计划
可以帮助我们应对这些变化和不确定性，使我们能够更好地
适应环境和情况的变化。通过制定计划，我们可以更好地实
现我们的目标，提高工作效率，使我们的生活更加有序和有
意义。以下是小编为大家收集的计划范文，仅供参考，大家
一起来看看吧。

工作计划的重要性的小故事篇一

高考优秀作文事例语段荟萃

1、李白道“行路难”，却一直在走。走着笑着红尘，走着辞
别故友。

一壶浊酒，“歌遍山河八万里”;

一叶轻舟，“惟见长江天际流”。

然而李白同样是位被上苍嫉妒的文人啊!嫉妒他的人——年少
英才;嫉妒他的诗——出水芙蓉。

李白道“行路难”，却一直在走。

翰林遭贬，他“仰天大笑出门去，我辈岂是蓬蒿人”!

流放夜郎，他“凤歌笑孔丘，一生好入名山游”!

李白所走的路更让我佩服。这样说虽有失公平，但我仍然觉
得，李白人生路上的磨难哪里比陶潜与屈子少呢?但他却一直
在走，因为他坚信“长风破浪会有时”!一块宝玉，在僵硬的



政治舞台上磨来折去，却无半点玷污与磨损!

2、李白洒脱，不寄托于高堂的庄严，不艳羡那官场的利禄，
站在大唐的江山上，站在诗人的位置上，任清风涤荡心胸，
随月辉起舞弄影，“天生我材必有用，千金散尽还复来”，
他吟出了好大的斗志;“俱怀逸兴壮思飞，欲上青天揽明月”，
他吟出了好大的气魄，于是，大唐的江山史册上又多了几分
厚重、灵动的神气!难道能说无仕途作为的李白没有体现自己
的价值吗?不能。

3、当李白不被重用时，他却仍能快乐地梦游天姥，却仍能举
杯畅饮。他对明天有着乐观的微笑。当苏轼屡遭贬谪，他却
仍有“泛舟游赤壁”的雅兴，有“浪淘尽千古英雄”的豪迈。
他对明天有着希望的微笑。当屈原纵身投江时，我想他也一
定带着微笑，因为他坚信他的“众人皆醉唯我独醒;举世浑浊
唯我独清”一定会给后人带来思索和警惕。

4、一勾弯月在冷凝处低悬，片片浮萍碎成摇曳的翡翠。诗人
一声长叹，涌起层层墨香。李白的一生因为没有模仿世俗的
不堪之流而铭留青史，因为舍弃了“钟鼓馔玉”，而做了一
回真正的自我。他的人生是成功的。如果他像当时的士大夫
之徒一样追求金钱和名利，而违背自己的灵魂，那么祖国的
山河里便不再有他的飘逸长衣，历史里也便不再有他的名篇
佳作为世人吟咏。历史的雨没有下进太白的灵魂，他把一个
真实的自己写进了历史。

可是，无意间他看到了力士谄媚的丑态和贵妃不可告人的笑，
他觉得他应该永远让他奔跑的双脚停滞不前，离开这黑暗的
金马门。他清醒地知道，他宁愿散尽千金，只求一醉，也不
愿摧眉折腰，做大唐的“御用文人”!

于是他带上一把佩剑，把一杯酒去寻访他暂且放在名山的白
鹿，永远跨出黑暗的仕途之门。



昔日他骑卸赐骠马奉诏奔驰，今日他骑白鹿奔向他梦寐以求
的远方。浊酒深酌，重返喜地，寻幽豪饮，同销万古情愁，
南下吴越，梦游天姥，齐叙难酬鸿志。奔跑让他屡跌屡撞，
奔跑又让他获得心灵的超越——思想，永远在徘徊和失意中
成熟。

7、“不事权贵”的青莲居士，曾放荡不羁地笑骂孔夫子，曾让
“一骑红尘妃子笑”的杨玉环为其碾墨，让高力士为其脱靴。
这是多么“异端”之举，多么荒谬之行。然而太白见不容于
世之滋垢时，便愤然离去了。没有易安居士那“这次第，一
个愁字了得?”的忧伤，也没有柳三变“执手相看泪眼，竟无
语凝噎”的悲哀。一句“吟诗作赋北窗里，万言不植一杯
水”的笑叹而已。

8、“长风破浪会有时，直挂云帆济沧海”，意气风发的李白，
对前途充满着无限的憧憬。他想通过官场仕途一展才华，报
效国家，挥洒人生。然而，多年的官场生活，多年的仗剑游
历，让李白反思起来。有过得意，也有过失意，他终于看清
了从仕之路的艰辛与黑暗，高力士为其穿靴实则铐住了他的
双脚，朝廷赏赐实际上是主子施舍的乞食。于是“钟鼓馔玉
不足贵，但愿长醉不复醒”，以美酒清洗心中的抑郁，以山
泉清洗世间的污秽，每一次醉后醒来，他又重新开始放眼世
界自然，跋涉大江南北。他始终有一种信念，始终有一种火
热的诗情冲动，始终有超俗的“出入”的洒脱!因此，他虽不
被朝廷重用，但却不被世事摒弃，也不被百姓遗忘。于是他
不断地重拾希望，不断地将自己“大隐于市”，也许他的人
生哲学便是“宇宙人生，既入乎其内，又出乎其外”吧!李白
啊!不愧为“诗仙”，却是个依市而居的仙人。

1、苏东坡乌台诗案后被贬黄州，物质匮乏，精神萧索，可苦
难终使他振作、使他成熟。尖啸的山风于谷口处受住，化为
温柔的何须;湍急的河流于河口处放缓，化为宽广的浩瀚;绚
烂的人生于苦难处收束，化为成熟与淡泊。于是苏东坡从黄
州突围，终成赤壁二赋，大江一词，名传千古，恩泽了后世



无数书生骚客。

2、人有意气，才能有豁达的胸襟。“惟江上之清风，与山间
之明月，耳得之而为声，目遇之而成色”，苏子有意气，虽
遭官场与文场一齐泼来的污水，但他仍意气风发，“侣鱼虾
而友麋鹿”，心胸豁达可见一斑。

3、东坡披发仰天大呼“大江东去”，他面临的那些烦心琐事
顷刻之间沉入滚滚波涛之中，消失得无影无踪。壮阔的滔滔
江水让东坡选择忘记，忘记那些失意、悲伤，忘记那些仕途
的不得意。

6、苏轼这个曾经辉煌的文人，因黄州诗案而开始落魄，流落
四方，辗转难安。在赤壁的.月夜，他心灰意懒，看“江上之
清风，山间之明月”，做他那个神鹤翩跹而舞的梦。面对如
江水般深沉的失意，他看见风在山顶呼啸，盘旋，然后带着
撕身裂骨的阵痛穿越漆黑的荆棘林。刹那间，他心中郁结的
块垒，缠绕的苦痛随风而散。挫折，痛苦，唯有忘记。

2、情感、这一人类与生俱来的元素在一代仁人贤士的一生中
抒写得淋漓尽致。他们将真情吐露，活得满满洒洒，坦坦荡
荡，屈原便是这样一位真性情的人。他高唱“长太息以掩涕
今，哀民生之多艰”。他高呼“亦余心之所善今，虽九死其
犹末悔”，他将一个臣子的心掏出来呈现在众人面前，不矫
饰，不造作，终于，他的性情铸就了他的英名，他从此不朽。

3、“众人皆醉我独醒”，“路漫漫其修远兮，吾将上下而求
索”的爱国志士屈原，“虽九死其犹未悔”，面对支离破碎
的祖国，面对饥寒受苦的老百姓，作为士大夫却束手无策，
纵身跃入滔滔江水中，为后世可歌可泣之人。他找准了自己
的位置，他是一名为黎民百姓谋幸福生活的士大夫，面对朝
廷的腐-败束手无策，只好投身于海，为祖国献出了自己宝贵
的生命。



1、当你一个人孤独地坐在那阴湿的牢狱里，等着最后的决断。
你，一个小小史官，没有多少家产，面对这样的牢狱之灾，
你只能做出屈辱的选择……有谁知道那一刻你的内心所滚动
的痛苦和无奈，有谁能体会到你内心所翻腾的屈辱和泪水?假
如时光能倒流，我想握住你的手，我想告诉你一句话：在亿
万中国人的心中，你，司马迁，就是一个大大的英雄!你以你
瘦弱的躯体，铸就了中国人心中永远的魂魄——屈辱非但没
有消灭一个人的人格，反而成就了他的非凡的伟大!

3、微笑的脸，自信而刚强，柔和而不屈，以不变应万变的从
容潇洒。怪不得，一部“史家之绝唱，无韵之离骚”终于成
就了你，那位以一张永葆微笑的脸化屈辱为力量、化鄙薄为
斗志，“通古今之变，成一家之言”的伟人。极刑之下见勇
夫，因为《史记》，你留给了世人一笔最大的财富;因为微笑
的脸，你留给了我们永远的崇敬。

4、曾经身处那样险恶的环境，忍受着世人的嘲讽和内心的痛
苦，太史公却凭着自己的奇崛神笔，以刚毅之心正直之气来
书写历史，书写两千年的沧海桑田。于是，他的名字便与他
的不朽著作一起载入史册，那张悬着两滴清泪的脸也与他的
精神一起沉淀在历史的长河中，留下了后人对他的光辉评价：
刚直不阿，留将正气冲霄汉，幽愁发愤，著成信史照尘寰。

1、我多想握住你的手啊!让我感受一下这神奇的手。这手写
下了多少千古鸿文!多少名诗在这手下诞生!笔底波澜，民间
疾苦;世上疮痍,诗中圣哲。这不正是你的写照吗?那句话我已
烂熟于胸。“安得广厦千万间，大庇天下寒士具倶欢颜。呜
呼，何时眼前突兀见此屋，吾庐独破受冻死亦足!”无数人感
动、折服。这是一个怎样宽广的胸怀啊?这是一颗怎样仁厚的
赤子之心啊?就让我握住你的手吧，让我摸摸那青绿色的血管。

辛弃疾

1、落日楼头，断鸿声里，犹见你这个江南游子，“把吴钩看



了，栏杆拍遍，无人会，登临意。”南宋小朝廷的苟安让你
有如共工撞击不周山一般，在一次次地奋力抗争中遍体鳞伤。
你悲愤，你无奈，你拍胸，你哭号，你的震天长啸只换来同
僚的白眼和朝廷的鄙弃。你累了，醉了，俯在酒案上高
吟“不恨古人吾不见，恨古人不见吾狂耳”。

然而，稼轩，你是否看见，千百年来，有一位书生同样意气
方遒，要与你同饮杜康，销汝块垒。稼轩，你不是孤独的，
你的金石之容，豪气贯虹，将永载青史，千秋万代!

2、晋代田园诗人陶渊明也曾热衷于官场，想在仕途上一展自
己的抱负。但当他做了彭泽县令，了解到官场的黑暗以后，
便毅然辞官归隐，“羁鸟倦旧林，池鱼思故渊”，他还是喜欢
“采菊东篱下，悠然见南山”的生活，从此躬耕农田，不问
世事。他找到了自己的位置，实现了他的人生价值。

3、陶潜伴着“庄生晓梦迷蝴蝶”中的翩翩起舞的蝴蝶在东蓠
之下悠然采菊。面对南山，渊明选择忘记，忘记那些官场的
丑恶，忘记自己遇到的所有不快，这是心灵的选择，这是过
河人在“河”的两岸所做出的明智的选择，这更是明智
的“摆渡”。

4、是那个“采菊东篱下，悠然见南山”的隐士，是那个“但
识琴中趣，何劳弦上声”的雅人，是那个“戴月荷锄归”的
农夫，对!是他，是这享誉文坛百千年的陶渊明。他不愿“为
五斗米折腰”，挂印归田园。他忘却了官场的失意，忘却了
仕途的不达，却记住了世人的愿望，写出了心中的圣地——
桃花源。

5、远离尘世，隐归田园，看花开花落。陶渊明生活很清逸，
很自由，像蓝天中的白云，像大海中的鱼鳞，因为有菊，那
颗渴望自由的心被官场的牢笼束缚太久了，难道没有什么寄
托?选菊吧!清新淡雅，与世无争，不正像他不羁的性格吗?是
陶诗将心寄托于菊，寻回了一方心灵的净土，也是陶诗让菊



带上了品质高洁，与世无争的高姿态帽子流传至今。

6、一簇簇幽幽香菊在院子里静放，娇美的蝴蝶在花丛中翩翩
起舞，山涧清泉一直流过家院门口。早上，雾色渐渐散去。
透过微薄的阳光，一位老人拿着锄头，提着竹篮，向院中走
去。“山气日夕佳，飞鸟相与还……”他吟唱诗句，步履悠
闲地跨进了院子……他便是陶渊明。

幽幽香菊与他为伴，下地耕耘自给自足。闲暇时，便以清泉
沏上菊花茶，细细品味;农忙时，便与菊花相枕相依，乐在其
中。陶渊明的确生活得自在，他的身上处处洋溢着与众不同
清闲与旷达!

工作计划的重要性的小故事篇二

一、熟悉公司的规章制度和基本业务工作。作为一位新员工，
本人通过对此业务的接触，使我对公司的业务有了更好地了
解，但距离还差得很远。这对于业务员来讲是一大缺陷，希
望公司以后有时间能定期为新员工组织学习和培训，以便于
工作起来更加得心顺手。

1、在第一季度，以业务学习为主，由于我们公司正值开张期
间，部门的计划制定还未完成，节后还会处于一个市场低潮
期，我会充分利用这段时间补充相关业务知识，认真学习公
司得规章制度，与公司人员充分认识合作;通过到周边镇区工
业园实地扫盘，以期找到新的盘源和了解镇区工业厂房情况;
通过上网，电话，陌生人拜访多种方式联系客户，加紧联络
客户感情，到以期组成一个强大的客户群体。

2、在第二季度的时候，公司已正式走上轨道，工业厂房市场
会迎来一个小小的高峰期，在对业务有了一定了解熟悉得情
况下，我会努力争取尽快开单，从而正式转正成为我们公司
的员工。并与朱、郭两经理一起培训新加入的员工，让厂房



部早日成长起来。

3、第三季度的“十一”“中秋”双节，还有20xx奥运会带来
的无限商机，市场会给后半年带来一个良好的开端，。并且，
随着我公司铺设数量的`增加，一些规模较大的客户就可以逐
步渗入进来了，为年底的厂房市场大战做好充分的准备。此
时我会伙同公司其他员工竭尽全力为公司进一步发展做出努
力。

4、年底的工作是一年当中的顶峰时期，加之我们一年的厂房
推界、客户推广，我相信是我们厂房部最热火朝天的时间。
我们部门会充分的根据实际情况、时间特点去做好客户开发
工作，并根据市场变化及时调节我部的工作思路。争取把厂
房工作业绩做到最大化!

二、制订学习计划。做房地产市场中介是需要根据市场不停
的变化局面，不断调整经营思路的工作，学习对于业务人员
来说至关重要，因为它直接关系到一个业务人员与时俱进的
步伐和业务方面的生命力。我会适时的根据需要调整我的学
习方向来补充新的能量。工业知识、营销知识、部门管理等
相关厂房的知识都是我要掌握的内容，知己知彼，方能百战
不殆(在这方面还希望公司给与我们业务人员支持)。

三、加强自己思想建设，增强全局意识、增强责任感、增强
服务意识、增强团队意识。积极主动地把工作做到点上、落
到实处。我将尽我最大的能力减轻领导的压力。

以上，是我对20xx年的一些设想，可能还很不成熟，希望领
导指正。火车跑的快还靠车头带，我希望得到公司领导、部
门领导的正确引导和帮助。展望20xx年，我会更加努力、认
真负责的去对待每一个业务，也力争赢的机会去寻求更多的
客户，争取更多的单，完善厂房部门的工作。相信自己会完
成新的任务，能迎接20xx年新的挑战。



工作计划怎么写模板【二】

一、 加强本职工作。

根据各个领导的需要，结合各个项目的开展情况，做好绘图
工作。尽最大努力配合本部门的工作进展要求。明确自己的
任务，做到严谨有序。

二、 提高自己的工作能力。

通过各种途径，利用各种资源进行学习，跟上公司形势的发
展，适应工作的需要，提高自身工作技能水平。

三、 加强与其他同事的工作上的交流。

针对部门同事cad绘图方面知识不足的问题，加强交流学习，
并向计划网领导和同事学习交流其它的工作方面的知识。

四、 加强自身对物业方面知识的学习，提高工作主动性。

结合实际情况，以及公司发展的需要，努力学习物业管理方
面的知识，以便随时应对工作的其它要求。

五、 积极参加公司组织的培训及其它活动。

借此增强自己的责任 、团队意识。

以上是我20xx年度的工作计划，我会把这些计划落到实处，
为公司的下一年度的工作再上新台阶，更上一层楼贡献自己
的力量。

工作计划的重要性的小故事篇三

一、指导思想



积极倡导文明之风，树立良好的社会形象，改善辖区环境，
增强全社会卫生意识，为促进社会精神文明建设作贡献。

二、任务措施

1、调整“控烟工作小组”组成成员，明确分工。在控烟工作
领导小组统一安排部署下，定期布置检查 “控烟”工作。

2、宣传发动，通过以“吸烟有害健康”为主题的宣传活动，
并利用黑板报、健康教育宣传栏等宣传载体，明确要求，落
实措施。

3、加强督查,严格执行控烟制度。

4、在公共场所醒目处设置禁烟标志，提醒吸烟者自觉禁烟。

5、在会议室和办公室设置禁烟标志。

三、工作要点

1、贯彻各种卫生工作评估细则要求，努力做好控烟和健康教
育工作。

2、加强控烟和健康教育，利用黑板报、宣传窗每月一到两次
宣传卫生保健控烟知识，增长健康知识，自觉采纳有益于健
康的行为和生活方式，消除或减轻影响健康的危险因素，预
防疾病提高生活质量和健康水平。定期组织青少年参加小型
多样、丰富多彩的体育和娱乐活动，让青少年在轻松愉快的
氛围中锻炼身体、增强体质、陶怡情操。

3、结合本单位实际情况，坚持做好禁止吸烟的宣传工作，并
在禁止吸烟的场所内设置醒目的禁止吸烟的标志，不设置吸
烟的器具,开展一些行之有效的控烟活动。

街道机关、各社区要围绕以上工作要点积极开展工作，加强



检查和自检，形成人人参与的`有效机制，切实把控烟工作落
到实处。

工作计划的重要性的小故事篇四

坚持“以学生为本，以就业为导向，以服务为宗旨，以能力
为本位”的职教教育理念，坚持“巩固、发展、提高、创
新”的工作方针，根据学校对教务处工作的要求，加强对师
资队伍的建设，认真落实《江苏省职业学校管理规范》，实
施规范、科学、精细化的教学管理，深化课程、课堂教学、
实训模式和教学管理制度的改革，探索建立完善的教学质量
评价体系，进一步加强教务处“研究、指导、服务、检查”
的职能，全面提高教学质量。

（一）深化学分制改革

上学期我校对05级中专推行了学分制管理，取得了一定的成
效。本学期我校将进一步深化学分制改革，完善学分制管理
体系，加强校本教材建设，增加选修课的开设，制定学分制
教学计划，优化学分制课程结构。

（二）加强教研组建设

1、组织学习《南京市莫愁中等专业学校教学管理规范》，完
善配套制度。

2、推进集体备课质量。本学期将组织先进教研组进行备课示
范，共同学习。

3、围绕素质教育开设校级讲座，时间为每星期三。

4、加强教学科研工作，各教研组都要围绕学校的研究课题确
立自己的'课题。



5、开展教学竞赛。每双周周三安排一教研组开一节校级（市
级）公开课，全体教研组长要进行听课、评课。

6、做好市级公开课的申报工作。各教研组应积极开展市级公
开课展示活动，提高教研组的声誉，学校将全力以赴做好服
务工作。

7、做好市先进教研组申报的准备工作，全校各组都要做好准
备。

8、加强理论学习，提高思维水平，学校将组织教研组长外出
学习一次。

9、重视教学质量，做好语数外统考工作，保持全市名列前茅。

10、汇编05年优秀教案集、优秀论文集。

11、加强市场调研，强化技能考核。

12、根据市场要求，认真修订各科教学计划（教学要求）。

（三）加强对口单招班的管理工作

对口单招班工作是我校的一项重要工作，对口升学质量也是
展示我校风貌的一个方面，所以在本学期凡涉及到对口升学
的教学组要重视对口升学工作，要把对口升学班的教学质量
作为一项重点工作来抓，教研组长要关心对口升学班的教学
质量。在教务处的组织下，本学期要制定出对口单招班的实
施性教学计划。

（四）抓好常规工作

教务处常规工作繁杂，如考试组织工作，课务巡视工作，评
教评学工作、档案管理工作、实验室图书馆工作等等，要做
好不容易，创新更不容易，但在新学期里，我们不仅要做好，



而且要有创新，让常规工作管理上一个新的台阶。

1.高中教务处工作计划-工作计划

2.学校教务处工作计划

3.教务处主任工作计划

4.高中教务处工作计划

5.大学教务处工作计划

6.学校教务处工作计划

7.小学教务处工作计划

8.教务处工作计划模板

工作计划的重要性的小故事篇五

匡衡年轻时十分好学。他家里很穷，买不起蜡烛，匡衡晚上
想读书的时候，常因没有亮光而发愁。后来，他想了一个办
法，就在墙壁上悄悄地凿了一个小孔。让隔壁人家的烛光透
过来。就这样，他经常学到深夜，后来成了西汉著名的学者，
曾做过汉元帝的丞相。从凿壁借光的事例可看出：外因（环
境和条件）并不是决定性的因素，匡衡在极其艰难的条件下，
通过自己的努力学习和坚强毅力，终于一举成员。这就说明
内因才是事物发展、变化的根据和第一位的原因，外头因只
是影响事物变化的条件，它必须通过内因才能起作用。

以荻画地

欧阳修先生四岁时父亲就去世了，家境贫寒，没有钱供他读
书。太夫人用芦苇秆在沙地上写画，教给他写字。还教给他



诵读许多古人的篇章。到他年龄大些了，家里没有书读，便
就近到读书人家去借书来读，有时接着进行抄写。就这样夜
以继日、废寝忘食，只是致力读书。从小写的诗、赋文字，
下笔就有成人的水平，那样高了。

闻鸡起舞

晋代的祖逖是个胸怀坦荡、具有远大抱负的人。可他小时候
却是个不爱读书的淘气孩子。进入青年时代，他意识到自己
知识的贫乏，深感不读书无以报效国家，于是就发奋读起书
来。他广泛阅读书籍，认真学习历史，从中汲取了丰富的知
识，学问大有长进。他曾几次进出京都洛阳，接触过他的人
都说，祖逖是个能辅佐帝王治理国家的人才。祖逖24岁的时
候，曾有人推荐他去做官，他没有答应，仍然不懈地努力读
书。

后来，祖逖和幼时的好友刘琨一志担任司州主簿。他与刘琨
感情深厚，不仅常常同床而卧，同被而眠，而且还有着共同
的远大理想：建功立业，复兴晋国，成为国家的栋梁之才。

一次，半夜里祖逖在睡梦中听到公鸡的鸣叫声，他一脚把刘
琨踢醒，对他说：“别人都认为半夜听见鸡叫不吉利，我偏
不这样想，咱们干脆以后听见鸡叫就起床练剑如何？”刘琨
欣然同意。于是他们每天鸡叫后就起床练剑，剑光飞舞，剑
声铿锵。春去冬来，寒来暑往，从不间断。功夫不负有心人，
经过长期的刻苦学习和训练，他们终于成为能文能武的全才，
既能写得一手好文章，又能带兵打胜仗。祖逖被封为镇西将
军，实现了他报效国家的愿望；刘琨做了征北中郎将，兼管
并、冀、幽三州的军事，也充分发挥了他的文才武略。

悬梁刺股

东汉时候，有个人名叫孙敬，是著名的政治家。他年轻时勤
奋好学，经常关起门，独自一人不停地读书。 每天从早到晚



读书，常常是废寝忘食。读书时间长，劳累了，还不休息。
时间久了，疲倦得直打瞌睡。 他怕影响自己的读书学习，就
想出了一个特别的办法。古时候，男子的头发很长。他就找
一根绳子， 一头牢牢的绑在房梁上。当他读书疲劳时打盹了，
头一低，绳子就会牵住头发，这样会把头皮扯痛了， 马上就
清醒了，再继续读书学习。

这就时孙敬悬梁的故事。

韦编三绝

韦：熟牛皮。韦编：古代用竹简写书，用熟牛皮条把竹简编
编联起来，做“韦编”。三：多次。绝：断。反复研读，以
致编联竹简的的皮绳断了多次。指读书勤奋刻苦。

工作计划的重要性的小故事篇六

古希腊的大哲学者苏格拉底还是单身的时候，和几个朋友一
齐住在一间仅有七八平方米的小屋里。尽管生活十分不便，
可是他一天到晚总是乐呵呵的。

有人问他：“那么多人挤在一齐，连转个身都困难，有什么
可乐的？”

过了一段时间，朋友们一个个相继成家了，先后搬了出去。
屋里只剩下了苏格拉底一个人，可是他每一天仍然很快活。

“是啊！你不明白住一楼有多少妙处啊！比如，进门就是家，
不用爬很高的楼梯；搬东西方便，不必花很大的力气；朋友
来访容易，用不着一层楼一层楼地去叩门询问……异常让我
满意的是，能够在空地上养一丛一丛的花儿，种一畦一畦的
菜，这些乐趣啊，数之不尽啊！”苏格拉底情不自禁地说。

过了一年，苏格拉底把的一层的房间给了一们朋友，这位朋



友家有一个偏瘫的老人，上下楼很不方便。他搬到了楼房的
最高层--第七层，可是他每一天仍是快欢乐乐的。

那人又故意问他：“先生，住七楼是不是也有许多好处
啊？”

柏拉图说：“决定一个人心境的，不在乎环境，而在于心境。
”

工作计划的重要性的小故事篇七

下面是小编为大家整理的,供大家参考。

年度工作计划_ 年工作计划 时光流逝，忙碌中 xx 年的脚步
已经悄然走远。最近一段时间无论是看电视还是浏览网页又
或是听广播我们都能发现几乎所有的媒体都在进行年终盘点。
的确，我们在过去的一年当中忙碌着、辛苦着、奔波着同时
也收获着，新的一年即将开始我们在制定“宏伟蓝图”的同
时也不要忘记回顾上一年的苦辣酸甜来激励和鞭策自己取得
更大的进步。下面我就把 xx 年度的工作做简要的汇报总结。

在繁忙的工作中不知不觉又迎来了新的一年，回顾自己来到
公司的工作历程，作为 xx 公司的一名员工，我深深感到企业
之蓬勃发展的热气，人之拼搏的精神。

在这新的一年里,我想要学习更多的有关我们公司产品的专业
知识、以满足客户越来越高的要求，以提高自己的专业水平、
但是还是要以多出我们公司的产品给公司代来更大的效益为
主要目标，通过自主钻研、学习等方式，全面提高自身的综
合素质。

十二月份销售为:15000 元 以上是我对于这过去一年的总结,
也是我对于新的一年的计划. xx 年这一年是有意义的、有价
值的、有收获的。我会与公司的每一名员工共同努力，在新



的一年中将会有新的突破，新的气象，能够在日益激烈的市
场竞争中，占有一席之地。

xx 年 xx 月 xx 日

内容仅供参考

;

工作计划的重要性的小故事篇八

工作计划要怎么写?计划网小编为大家带来了工作计划范文模
板大全，感谢阅读。

工作计划范文模板大全(一)

随着11月份的结束，也意味着进入下一步的实质性工作阶段，
房产销售每月工作计划。回顾这一个月的工作，非常感谢公
司领导和各位同事的顶力支持，使我掌握相关业务知识。基
于本人是第一次接触房产销售行业，面临困难和压力较大，
针对行业特点、现状，结合本人这一个多月来对“房产销
售”的理解和感悟，特对12月分工作制定以下房产销售工作
计划。

本工作计划包括宗旨、目标、工作开展计划和计划评估总结，
日计划，等五部分。

一.宗旨

本计划是，完成销售指标100万和达到小组增员10人。制定本
计划的宗旨是确保完成指标、实现目标。

二.目标



1. 全面、较深入地掌握我们“产品”地段优势并做到应用自
如。

2. 根据自己以前所了解的和从其他途径搜索到的信息，搜集
客户信息1000个。

3. 锁定有意向客户30家。

4. 力争完成销售指标

三.工作开展计划

众所周知，现代房产销售的竞争，就是服务的竞争。服务分
为售前服务、售中服务和售后服务，而我们房产销售也是一种
“服务“，所以前期工作即就是售前服务更是我们工作的重
中之重。正是因为如此，我的工作开展计划也是围绕“售前
服务”来进行。

1.多渠道广泛地收集客户资料，并做初步分析后录入，在持
续的信息录入过程中不断地提高自己的业务知识，使自己在
对房产销售特点掌握的基础上进一步的深入体会，做到在客
户面前应用自如、对答如流。

2.对有意向的客户尽可能多地提供服务(比如根据其需要及时
通知房原和价格等信息)，目的让客户了解房源和价格，在此
基础上，与客户进行互动沟通。

3.在用电话与客户交流的过程中，实时掌握其心理动态，并
可根据这些将客户分类。

4.在交流的过程中，锁定有意向的客户，并保持不间断的联
系沟通，在客户对我们的“产品”感兴趣或希望进一步了解
的情况下，可以安排面谈。



6..对每次面谈后的结果进行总结分析，并向上级汇报，听取
领导的看法。克服困难、调整心态、继续战斗。

7.在总结和摸索中前进。

四.计划评估总结

在一个月后，要对该月的工作成果、计划执行情况做一次评
估，总结得失，为下个月的工作开展做准备。

工作计划范文模板大全(二)

为了进一步提高自己的工作效率及工作能力，特制定以下工
作计划：

一、对销售工作的认识：

二、对销售工作的提高：

1、制定工作日程表;(见附表)

7、提高自己电话营销技巧，灵活专业地与客户进行电话交
流;

三、重要客户跟踪：

1、江西萍乡市公路管理局供机科林科长、养护科曾科长;

2、山西、陕西、江西、河南各省市级公路局养护科;

4、山西省大同市北郊区公路段桥工程乐;

5、河南市政管理处的姚科长;

以上是我十月份工作计划，我会严格按计划进行每一项工作;



敬请魏总对此计划不全的一面加以指点，谢谢!


