
2023年中国出口英国服装合同 香港服装
出口合同共(精选5篇)

随着法律法规不断完善，人们越发重视合同，关于合同的利
益纠纷越来越多，在达成意见一致时，制定合同可以享有一
定的自由。合同的格式和要求是什么样的呢？下面我给大家
整理了一些优秀的合同范文，希望能够帮助到大家，我们一
起来看一看吧。

中国出口英国服装合同篇一

中国批发类的服装起步较早，可是市场是越做越难，其中体
现在资金的回转率较慢，销售回款率越来越低，他们都集中
在量上的生产和量上的销售上，也主要依赖少数的几个大客
户。从做服装批发生产与销售为一体的服装品牌中我们会发
现，他们的产品研发都是依赖模仿或是跟随市场其他大品牌
的走向。在产品的研发上没有定向，全盘杂乱无章。对市场
需求的预知不敏感，特别是市场对产品款式的需求上批发类
的服装企业并无先天的嗅觉。且每期的产品的推出或是制作
都是等着其他大品牌的出炉才后期跟随。因此中国批发类的
服装运营商他们都普遍存在规模小，资金运营不顺畅的瓶颈。

发挥批发市场的优势，维护现有的顾客群体，挖掘现有顾客
群体引导稳定的顾客群体开拓新的批发市场。

甚至可以走向外贸。来累积企业的资本。

扬长避短，专注批发领域，打造批发品牌。是目前服装批发
运营商首要解决重大的问题。

特别是随着服装行业新品牌的强势发展，旧品牌越发凶猛，
专卖店的突飞猛进；批发类的服装企业越来越感到如履薄冰，
他们都认同专卖店就是做品牌的理念。只要有自己的专卖店



就是有自主的品牌。而做批发市场只是单纯的提高量而已，
做不了长久，且利润越发低下，特别是如今的原材料上昂的
厉害，更是激发他们对专卖店的盲目憧憬。因此这种扭曲的
理念也导致了批发商对市场经营的不信心。从而也进一步导
致了他们重资本，而不注重品牌的理念。

随着服装市场竞争的日益激烈，战场上的众多品牌风起云涌
的，大品牌在价格战役上越发低下，因此服装的企业在定位
上就需要避开与其他品牌的竞争，而“批发”的定位更是贴
近了这类服装企业的差异化的市场定位。当别人专注做专卖
店时，你也可以专注做批发，当别人专注单品价值的时，你
同样可以专注单品的价值，别人做自主品牌的同时，你同样
可以做自己的批发品牌，因此专注批发领域，对当今服装竞
争激烈的市场中，这类的服装企业更能做大做强，何况中
国12多亿人口整体消费水准并不高，且中国批发商场大江南
北分布广泛。

中国出口英国服装合同篇二

销货方：____(以下简称甲方)

购货方：____(以下简称乙方)

签约时间：_______

签约地点：_______

第一条经购销双方协商交易活动，必须履行本合同条款。具
体品类(种)，需签订要货成交单，并作为本购销合同的附件;
本合同中的未尽事宜经双方协商需补充的条款可另附协议书，
亦视为合同附件。合同附件与本合同具有同等效力。经双方
确认的往来信函、传真、电子邮件等，将作为本合同的组成
部分，具有合同的效力。



签订成交单，除上级规定按计划分配成交外，其余商品一律
采取自由选购，看样成交的方式。

第二条合同签订后，不得擅自变更和解除。如甲方遇不可抗
拒的原因，确实无法履行合同;乙方因市场发生骤变或不能防
止的原因，经双方协商同意后，可予变更或解除合同。但提
出方应提前通知对方，并将“合同变更通知单”寄给对方，
办理变更或解除合同的手续。

按乙方指定花色、品种、规格生产的商品，在安排生产后，
双方都需严格执行合同。如需变更，由此而产生的损失，乙
方负担;如甲方不能按期、按质、按量按指定要求履行合同，
其损失，甲方负担。

第三条成交单中的商品价格，由双方当事人商议决定，或以
国家定价决定。

在签订合同时，确定价格有困难，可以暂定价格成交，上下
幅度双方商定。

国家定价的商品，在合同规定的交(提)货期限内，如遇国家
或地方行政部门调整价格，按交货(指运出)时的价格执行。

逾期交货的，如遇价格上调时，按原价执行;遇价格下调时，
按新价执行。逾期提货的，遇价格上调时，按新价执行，遇
价格下调时，按原价执行。由于调整价格而发生的差价，购
销双方另行结算。

第四条运输方式及运输费用等费用，由双方当事人协商决定。

第五条各类商品质量标准，甲方严格执行合同规定的质量标
准，保证商品质量。

第六条商品包装，必须牢固，甲方应保障商品在运输途中的



安全。乙方对商品包装有特殊要求，双方应具体合同中注明，
增加的包装费用，由乙方负担。

第七条商品调拨，应做到均衡、及时。对合同期内的商品可
考虑按3 ∶3 ∶4 的比例分批发货;季节性商品按承运部门所
规定的最迟、最早日期一次发货;当令商品，零配件和数量较
少的品种，可一次发货。

第八条对有有效期限的商品，其有效期在2 /3 以上的，甲方
可以发货;有效期在2 /3 以下的，甲方应征得乙方同意后才
能发货。

第九条甲方应按乙方确定的合理运输路线、工具、到达
站(港)委托承运单位发运，力求装足容量或吨位，以节约费
用。

如一方需要变更运输路线、工具、到达站时，应及时通知对
方，并进行协商，取得一致意见后，再办理发运，由此而影
响合同期限，不以违约处理。

中国出口英国服装合同篇三

这学期，我执教五年级两个班的数学，五(2)班的总参考人数
是57人。五(3)班总参考人数57人。

对于这次期中考核成绩，可以说是相当不理想，现综合两个
班的情况，作以下分析：

本次期中考试试卷，总的来说，其考核内容是比较全面、综
合的，题型也比较全面，不会超出所学范围，能全方位考核
学生对上半学期所学知识的掌握程度。在题目的安排上，由
易到难，题量适中，分数的分配较合理。所以说，整张试卷，
对于本学期上半学期知识的考核是全面而详尽的，在难易度
上是适中。但学生考出来的成绩却并不理想，究其原因在于：



学生中存在相当一部分的同学基础知识不扎实，不过关。这
次考试中40分以下的学生占了相当大的比例。在这部分学生
中，很多是由于基础差，基础知识薄弱，有个别几个学生甚
至连加、减、乘、除四则运算都不过关。而这些二、三、四
年级的知识不过关，到了五年级就跟不上了。中层生40-69分
的学生也占了相当大的比例，这部分的学生主要是因为对所
学知识掌握不扎实、不牢固，做起题来丢三落四的，容易出
错。高层生80-99分的学生占的比例小。优秀生极少。原因在
于这部分学生中存在着思维不够灵活，在运用所学知识方面
不够灵活，题目略微^v^转了个弯^v^，就解答不出来;另外，
由于做题不够小心慎重，也容易失分。两个班都有几个学生
是考了89分的，差一分就是优秀生，而失分的原因多在于做
题马虎，不细心，把数字看错或漏写。

另外，学生的成绩提不高，还在于很多学生对于数学的学习
兴趣不够，不能自觉、自主地学习。在遇到不懂得问题，也
不闻不问，得过且过。甚至有些学生，根本就不知道自己哪
些知识不懂，整天迷迷糊糊的。学生的学习兴趣非常重要，
很多学生对于学习没兴趣，上课也不能专心听讲，课后又没
自主学习，成绩就无法提高了。再者，根据家访所了解到的
情况，很多学生在家里的学习不自觉，相当一部分的学生回
到家里只是完成当天的作业而已，谈不上预习、复习。

当然，学生考出这样的成绩，作为科任的我，也有不可推卸
的责任。由于初次教数学这一学科，经验不足。未能及时跟
踪追进，查漏补缺，没有及时了解学生的掌握情况，这是我
的不足。另外，由于上半学期的授课时间较紧迫，在教学中
讲的比较快，巩固练习不够，复习时间不够，这也是导致本
次考试成绩差的原因之一。

以上是对这次期中考试的情况总结。在下半学期里，我将吸
取经验教训，根据上半学期所得的情况，制定各种有效措施，
以提高学生的学习兴趣为主，培养学生的良好学习习惯。在
今后的教学过程中，对学生及时跟踪追进，了解其学习情况，



因材施教。同时，虚心向其他教师求教，学习经验，争取下
半学期把成绩提高上去。

中国出口英国服装合同篇四

1. 李宁广告语：一切皆有可能。

2. 耐克(nike)广告语：不妨一试.

4. 杉杉西服广告语：杉杉西服，不要太潇洒

6. 吕宋------更显您的风度! 吕宋牌服装

7. 兰薇儿------温柔多情的夜，甜蜜温馨的梦。兰薇儿睡衣

8. 皇太子恤衫并非皇家所独有. 东方太子恤

10. 佐丹奴服装广告语：隋溢夏梦! 爱,就是奉献! 把世界的
色彩带给您!

12. 忆往昔,服装设计千余种;看今朝,又有新品正风雅! 风雅
牌服装

13. 您若拥有双羽,将不再有冬天! 双羽牌羽绒服

14. 让你成为情人眼里的西施! 佳衣牌服装

15. 当你在寻求高品位时,你就会发现佳衣! 佳衣牌服装

中国出口英国服装合同篇五

甲方：

乙方：



根据平等自愿，互惠互利的原则，双方协商经销协议如下：

一、甲方授权乙方在 经销莱珂服饰。

二、甲方以商品全国统一零售价的4.5折作为乙方结算价，并
开具增值税发票。运费由乙方负担，甲方代办运输手续。本
市内运输由甲方承担。

三、乙方自行看样定货，发货后不作退换货处理。如有质量
问题，货到三天内通知甲方，并发回给甲方鉴定，过期不再
处理。

四、乙方在该地区经销期间，应维护甲方的品牌形象，不得
损害甲方的利益，做好优质服务、售后服务工作。

五、甲方授权期限为半年，经甲方对乙方销售业绩考核，再
协商制定续签手续，或转为连锁经营点。

六、如有下列情况，甲方不需经乙方同意，可以终止本协议，
并且由乙方自负一切责任：

1、有违反本协议之事的行为。

2、不能及时给付货款。

3、提供畅销产品，供同业仿造。

4、对外促销等广告，未经甲方事先同意而实施。

5、乙方违反以上条例，经口头劝告无效，再发书面通知限期
改正，如还不思改过，经甲方信函通知乙方终止本协议。

七、协议期满，自动终止双方义务。

八、协议期间，如有异议，双方协商解决。如双方协商不成



可在签约地点处所管辖法院提出诉讼。

甲方： 乙方名称：

地址： 地址：

电话： 电话：

法人代表： 店铺面积：

签协人： 店铺地址：

签协人：

签约地点：

签约日期：年月日

乙方运输方式：

运输送达地点：


