
最新书店教师节活动方案(实用5篇)
为了确保事情或工作得以顺利进行，通常需要预先制定一份
完整的方案，方案一般包括指导思想、主要目标、工作重点、
实施步骤、政策措施、具体要求等项目。我们应该重视方案
的制定和执行，不断提升方案制定的能力和水平，以更好地
应对未来的挑战和机遇。以下就是小编给大家讲解介绍的相
关方案了，希望能够帮助到大家。

书店教师节活动方案篇一

沈阳某书店针对暑期及开学秀推出了多项促销活动，常规活
动之外，还分别与当地媒体联合举办了针对小读者的两场暑
期文化互动活动——“抢劫”书店以及“小小图书推荐员挑
战赛”，在媒体的宣传推广下，吸引了广泛关注。

在先期与晚报组织开展的“抢劫”书店活动中，沈阳市店一
共挑选了40名小读者参加，这项活动也是沈阳晚报暑期特别
报道《暑假依“计”行事·读书计》的现场活动，是专
为super少年们设计的暑期“图书盛宴”。

孩子们在3分钟内在全场抢自己想得到的图书，最后图书总价
值与规定金额最接近者为赢家，书店将这些书全部免费赠送。

比起独自一个人安安静静地在书店看书，又能玩又能学
的`“抢书”活动自然更有趣，活动吸引了很多小读者的兴趣，
报名情况十分火爆，最终效果超出了书店预期。

还针对进店购书满58元的读者发放抽奖刮刮卡一张，读者可
赢取包括7折打折卡、电影票以及价值1500元高级红酒等共8
个奖项的奖品。



书店教师节活动方案篇二

活动时间：8月18日月7日

活动地点：xxx

活动规则：

凡一次性购买教辅图书、30元赠5元购书券，满50元赠10元购
书券，满100元赠20元购书券，以此类推。

注：

1、领取购书券一律以小票为准，票据概不累加;

2、购书券必需在年12月31日之前使用;

3、购书券在全市书店通用。

策略方案：

1.制定促销时间：一般都是安排在特定节假日前后，针对学
生销售的文具则是开学前后最佳，主要要考虑促销时间长短
等因素等，并根据促销费用的大小灵活安排活动的周期。

2.制定促销目的：做事情总要有目标，促销肯定是有预计的
目的，终端促销活动想达到什么样的'结果，是为了提升文具
销量还是想遏制竞争对手?这是在制作方案时候必须强调的。

3.制定促销主题：主题是在促销活动中要表达的重点和核心，
能让促销活动得到有效传播，主题要简明扼要，能有效吸引
消费者，利于宣传。

4.制定促销内容：这是促销的核心部分，本次促销活动的具



体内容是什么，是采用什么样的方式，必须在方案里明确描
述出来。还有进什么品牌产品做促销，一定要根据学生喜欢
的牌子来进行合理搭配，例如铅笔可以选中华牌、计算器选
卡西欧、笔记本选广博、修正带选乐普升等。

5.制定执行步骤：如赠品的陈列方法、促销pop的陈列方法等，
详细的还可制作一份日程表，安排好小礼品制作周期等，以
便及时开展促销活动。

书店教师节活动方案篇三

近日，新华书店已重新进行装修，尚未完工。为了使日后的
新华书店更加“人气”十足，新华书店总经理托我出几个方
案，通过思考，再加上实际，我推出以下几种办法：

一、拍卖会

拍卖会可以说是很吸引人，在书店中可以拍卖珍贵的书，比
如签名书、绝版、限量书，国际小说等，通过喜爱本书人的
报价，直到无人再去喊价时，那出最高价的人就是书的拥有
者。这不仅增加书店名气，还能给书店增加踊跃度，更喜人
的是――这方法赚钱，经理开心，参与者也会兴致勃勃。

二、作家经验访谈

这也能吸引很多人气，想想，著名作家来到新华书店，那肯
定有很多人闻风而来，作家讲课，这也是许多小朋友的福利，
可以吸取经验，写好作文。作家讲课可以卖票，那可以换来
更多盈利。不卖票，那这位作家讲完后也会售书，也能给书
店赚钱，而且小朋友也爱听，一举两得。

三、书法、绘画赛

在书店中，肯定有人是为了书法字帖、绘画样本来的。因此，



书店可以招集这些爱好者，开展一次比赛，肯定有大批人来，
比完后，一般人都觉得到了书店，就看会儿书吧!看上喜欢，
就买下来了，完美。

这是我想出的以上三种增加人气的方案，望采纳，谢谢。

书店教师节活动方案篇四

教辅类图书

20xx年1月18日20xx年2月7日

书店

凡一次性购买教辅图书、30元赠5元购书券，满50元赠10元购
书券，满100元赠20元购书券，以此类推。

注：

1、领取购书券一律以小票为准，票据概不累加;

2、购书券必需在20xx年12月31日之前使用;

3、购书券在全市 书店通用。

1.制定促销时间：一般都是安排在特定节假日前后，针对学
生销售的文具则是开学前后最佳，主要要考虑促销时间长短
等因素等，并根据促销费用的大小灵活安排活动的周期。

2.制定促销目的：做事情总要有目标，促销肯定是有预计的
目的，终端促销活动想达到什么样的结果，是为了提升文具
销量还是想遏制竞争对手?这是在制作方案时候必须强调的。

3.制定促销主题：主题是在促销活动中要表达的重点和核心，



能让促销活动得到有效传播，主题要简明扼要，能有效吸引
消费者，利于宣传。

4.制定促销内容：这是促销的核心部分，本次促销活动的具
体内容是什么，是采用什么样的方式，必须在方案里明确描
述出来。还有进什么品牌产品做促销，一定要根据学生喜欢
的牌子来进行合理搭配，例如铅笔可以选中华牌、计算器选
卡西欧、笔记本选广博、修正带选乐普升等。

5.制定执行步骤：如赠品的陈列方法、促销pop的陈列方法等，
详细的还可制作一份日程表，安排好小礼品制作周期等，以
便及时开展促销活动。

1、调查到位，宣传错位;

2、货源要准备充足;

3、活动选址免偏远、顾客稀少的地方;

4、时间最好控制在一周内完成。

书店教师节活动方案篇五

爱心奉献社会幸运送给顾客

xxx年10月20日――xxx年10月24日

xxx大药房药房内与药房前的空场地

1.增加xxx大药房的店内客流量；

2.提高xxx大药房在当地的知名度;

3.在稳定固有消费者的同时，发掘新的消费群体，



1.免费办理会员卡，持卡可享受药品会员价，并可参加药店
举办的各

种优惠活动。

分析：设置该项目的目的是为了发掘新的消费群体，使其参
与到购药

的全过程，了解，体验并接受这家药店，为将其发展成稳定
消费者打下一个好基础。

在商业竞争中，价格战是商家在竞争中最常使用的有效手段
之一，此

举可以达到快速吸引消费者，发掘新消费者，打击削弱竞争
对手等作用，对于新开张，想迅速占领市场，扩大销售，增
加影响力，增强传播效果的店面，不失为一种操作方式。

2.持会员卡的消费者在活动期间，购药（不包括医疗器械）
均可享受双倍积分，积累满相应积分可免费兑换相应礼品。
每月25日为积分兑换礼品日。积分方式：消费满10元积1分，
依次类推。（兑换礼品目录详见店内公告）

分析：设置该项的目的是起到稳定固有消费者的作用。消费
者购买药

品是一个多次重复的消费行为，为了维系住他们的这种消费
行为，就需要给他们设定一个消费金额目标，刺激他们的消
费欲望，鼓励多次消费，以达到稳定消费者的作用。

3.活动期间，凡购药满相应金额药品的顾客，可免费获得相
应赠品。

18元送1袋食盐：



38元送1块208g透明皂：

58元送1瓶洗洁精；

88元送1双拖鞋；

128元送1袋10斤面粉；

158元送1.5l金龙鱼一桶；

218元送3l电饭煲1个；

4.消费满500元的消费者，可在相应赠品的基础上额外地赠
送1张50元民生购物卡。（购物卡与相应金额的赠品可叠加）

这种方法属于营销方法中的共生营销，一方面利用高档商场
来提高自己的形象，拉开与其它药店的档次，树立自己的高
端品牌，吸引消费者的眼球；另一方面，也给商场做了促销，
提高其营业额；第三方面，利用民生效应吸引高端客户，并
通过店员的周到服务留住该客户。

5.抽奖活动，

口号“xxx大药房购药中奖百分百”

内容：活动期间，消费者在xxx大药房购药（不包括医疗器
械），当天单次消费金额满30元者，可凭当日收银小票，参
加免费抽奖活动，本次抽奖活动的中奖率为100%。

(1)抽奖方式：凭当日的电脑收银小票，置换抽奖票据（抽奖
票据有本店统一印制），电脑小票有本店收回，凭抽奖票据
来进行抽奖。

(2)抽奖时间：xxx年10月20日――xxx年10月21日



早上9：00――12：00

下午3：00――6：00

（3）抽奖地点：xxx大药房前的空场地

分析：这方法充分利用了空间优势对药店进行宣传造势，利
用药店前的空场地把抽奖台，奖品，活动道具，一一陈列在
户外，无论是进出药店购物的消费者，还是经过店面的目标
客户，或是无需购药的路人，给他们一个信息暗示：购买同
样药品，付同样的金额，你会得到更多的实惠。

这是吸引眼球最直接的方法，吸引人气，制造轰动效果，可
迅速提高药店在当地的知名度，传播品牌效应，树立企业形
象，更好的争夺客户资源，打击竞争对手。

单页及pop制作及发布

（1）dm单页应在活动的前一周开始设计，制作，活动的前一
天开始发放，即19日开始派专人发放dm单页。这种方法属于
营销方式中的拉式营销，目的在于加大活动信息对消费者的
高的渗透性和全面的覆盖性，使更广泛的消费者得知药店有
优惠活动的信息，提高活动期间的进店客流量，从而提高药
店的营业额。

（2）在药店内部pop的招贴的使用，也能增加店面内活动的
喜庆气氛，有助于提高消费者的购药兴趣，调节医患之间的
紧张情绪，从而达到更好的促销目的。

2.赠品的挑选及到货时间：

赠品一般以生活用品为主，其属于易耗品，用量大，使用范
围广，消费者具有多次购买的需求；同时对药店方来说，同
种赠品大量采购可降低采购费用节约药店的经营成本。



3.10月20日活动开始。

xx年10月20日次活动预算费用表

（图表略）

1、在药店门口挂横幅一条，内容为活动的主题口号“爱心献
社会幸运送顾客”

2、相应的x展架支援。展架上应有相应活动的内容的公告，
活动时间，活动奖品及一些吸引消费者眼球的词语，为20日
的抽奖做前期的宣传。


