
最新肉鸡养殖项目计划书(优质5篇)
在现实生活中，我们常常会面临各种变化和不确定性。计划
可以帮助我们应对这些变化和不确定性，使我们能够更好地
适应环境和情况的变化。那关于计划格式是怎样的呢？而个
人计划又该怎么写呢？下面是小编为大家带来的计划书优秀
范文，希望大家可以喜欢。

肉鸡养殖项目计划书篇一

我国是野鸭人工养殖最早的国家之一，目前在广州、南昌、
上海、北京、成都、安徽、江苏、江西鄱阳湖等地，形成了
一定规模的野鸭养殖基地，初步形成了繁殖、饲养、加工的
产业链。江苏盱眙、安徽五河等地养殖野鸭，已经成为当地
的一项重要产业。

野鸭的肉质鲜美细嫩，为野味中的上品。野鸭属于瘦肉型的
禽类，鸭肉的蛋白质含量高，便于人们食用吸收，具有较高
的营养价值，市场需求量不断增加。近几年来，各种野鸭的
加工产品不断出现，咸水野鸭、桂花野鸭等一直比较畅销，
不仅延长了产业链，而且增加了养殖野鸭的附加值！。养殖
野鸭不仅可销售野鸭肉，而且可销售野鸭蛋。野鸭蛋属于稀
有禽蛋，市场价格较高，特别在城市，市场销售前景较好。

我国的野鸭产品在国际上享有盛名，受到国外消费者的好评，
国外市场上，野鸭及产品的销售量呈上升趋势。

野鸭是经过人工驯化的野生种类，还保持着很多野生鸭子的
优点，对不良环境的抵抗能力强，人工饲养的成活率高，家
庭饲养的成活率可达 95%以上。人工养殖的野鸭生长快，在
良好的饲养条件下，一般60日龄就可达到1.2～1.4千克的重
量，即达到上市或屠宰的标准。



饲养野鸭的料肉比为2.5～3：1，正常情况下饲养野鸭，每只
的纯收入为2元左右，一般的家庭每年可饲养1万只左右，每
年的纯收入在2万元以上。

野鸭的产蛋量较高，产蛋周期长，连产性能好，一只野鸭的
年平均产蛋量186枚，平均蛋重60克左右，每枚蛋市场价
格0.5～0.8元。野鸭的羽毛色彩艳丽，轻而柔软，极富弹性，
除供制作保暖用品外，还可制作各种装饰品、工艺品，经济
价值很高，有很好的养殖前景。

野鸭的品种很多，从消费的发展趋势上来看，个体较大的野
鸭品种，特别是个体在1千克以上的野鸭符合消费者的需求，
个体过小的野鸭往往不欢迎。在品种选择上，除选择肉质优、
风味好的品种外，个体较大的野鸭越来越受到消费者的欢迎。
绿头鸭品种符合这种消费需求方向，如：美国的绿头鸭、中
国的鄱阳湖绿头鸭等，都是个体比较大的野鸭品种。在市场
上，不仅野鸭肉畅销，而且野鸭蛋越来受到人们的欢迎。绿
色、无公害的野鸭产品，越来越受到市场的青睐，成为今后
野鸭养殖发展的重点。在较大范围的水域内，进行半野生饲
养，让野鸭在自然条件下生长，野鸭的肉质比人工饲养得好，
风味更浓，消费者更加喜爱。

野鸭最常见的销售方式，为活体销售。将养殖的野鸭成批地
运到城市里的批发市场进行批发零售。目前南京等地的生产
厂家和科研单位，已经开发出很多野鸭的加工产品，有些产
品的市场竞争力较强，因此饲养后可以直接销售到加工厂。

国外对我国的野鸭需求量较大，可组织野鸭的鲜活产品和加
工产品出口。野鸭蛋销售前要进行加工新鲜的野鸭蛋经过清
洗、消毒、包装等，进入城市的超市销售，可以卖到较高的
价钱。



肉鸡养殖项目计划书篇二

农村养殖致富项目肉鸭为鸭子中专做肉用的品种，是近几年
选育和推广的鸭子新品种，农村养殖什么最赚钱?在全国饲养
的规模逐渐扩大，是一些地方加工盐水鸭、油炸鸭、烤鸭的
主要品种。市场对肉鸭的`需求量很大，养殖肉鸭市场前景看
好。

鸭子是主要家禽之一，在家庭养殖中占有很大的比重，养殖
肉鸭是农民快速致富的新项目，在农村推广有广阔的前景。
肉鸭是我国大宗的加工农副产品，一些加工厂的年加工量达
数十万只，有些企业直接与农户签订养殖合同，农民发展肉
鸭养殖业大有可为。

养殖肉鸭的周期比较短，一般养殖42～60天即可出售，资金
周转快，一年可多次养殖。养殖肉鸭的收入比较高，每只肉
鸭的纯收入2元左右，在农民家庭养殖的条件下，一次可养
殖2000～3000只，每茬纯收入5000元左右，一年可养殖5茬以
上，收入比较高。养殖肉鸭的投资少，鸭舍可以因陋就简，
饲料以谷物类为主，价格比较低，并且肉鸭的料肉比高达2.5：
1，饲养管理简便，用工量少。

目前市场销售的肉鸭脂肪含量较高，影响消费者消费。选择
瘦肉率高的肉鸭品种，加强饲养管理，提高肉鸭的瘦肉率，
是今后肉鸭养殖需要解决的问题。从养殖方法来说，过去肉
鸭养殖多在地面上和水池内进行，饲养周期较长，容易感染
各种疾病，今后肉鸭网床养殖是发展方向。在综合利用上，
养殖肉鸭与养鱼等综合养殖相结合，提高资源的利用率，是
今后可持续发展所要解决的问题。现代肉鸭养殖为了便于饲
养管理和机械化操作，易于控制环境条件，有利于疫病防治，
采用同一幢鸭舍在同一时间里只饲养一日龄的肉鸭，并在同
一天内全部出场的全进全出的饲养方法，是肉鸭规模养殖的
发展方向。



肉鸭销售的主要渠道，为大城市的批发市场和肉鸭加工厂。
销售的方法为农户一家一户批量向城里销售，也可以由农民
销售协会组织销售。

农村养殖致富项目肉鸭养殖属于中等风险的项目。主要有以
下几种风险：一是肉鸭属于生长快的家禽，在较短时间内就
可以出栏，管理上和销售上必须具有专业的技术和经验。二
是肉鸭的疫病比较多，如果防治不及时，可能造成大面积的
死亡。三是肉鸭的销售渠道比较窄，在市场波动的情况下，
往往造成较大的损失。以上几种风险，农民在肉鸭养殖时要
特别注意。

肉鸡养殖项目计划书篇三

随着中国经济飞速发展，人民的生活水平不断提高，今天的
中国正在向全世界展示她的新内涵，由此人们的健康意识也
随着生活水平的不断提高而改变。谁不希望吃绿色食品吃出
健康呢?可是农药化肥的普遍使用，饲料添加剂的大量使用，
使原本绿色天然健康的农产品在不知不觉中残留了农药，失
去了原有的营养物质，降低了其价值，无形之中对人们的身
体健康造成了潜在的危害。

因此能吃到真正的绿色食品、健康食品、原生态食品，是每
个消费者的梦想和追求，也是他们的殷切期望。同时，政府
对农村产业的发展给予大力的政策和资金的支持。

为此我们桑园乌鸡养殖基地为关注消费者的食品安全，体贴
健康之需在纳溪区合面镇四平村大力发展桑园乌鸡生态养殖
业。计划在两年内满足本区(县)内的消费需求，五年内占领
本市的乌鸡销售市场。

一、项目概况

(一)项目名称：桑园乌鸡



(二)项目地点：合面镇四平村

我们项目组的三个成员经过半年的市场调查和分析，决定投
资10万元在合面镇四平村发展一个中小规模的桑园乌鸡养殖
基地。自己掌握雏鸡培育技术和病疫防护技术，购买雏鸡苗
进行养殖，到雏鸡半大好养成活率高时销售一部分给农户养
殖，向农民免费提供养殖技术，并与农户签订成鸡回收合同，
帮助农户销售，自己养殖一部分，待到成鸡出栏时回收农户
散养的部分再出成批规模出售。采用基地放养和农户分散放
养的形式，以“自觅食物为主，喂以少量的五谷杂粮为辅”。
养殖时间为五个月。

二、项目可行性分析

(一)、市场分析

1、需求分析

随着社会进步和人民生活水平的提高，人民的生活水准产生
了不断的变化，特别是食物方面，追求无公害、土味、野味。
生态的乌鸡养殖正迎合了人们的消费需求。利用优质的鸡苗，
在环境优美、草类胜多无污染的大自然中放养，在桑园里啄
食天然丛草、蚯蚓、蚱蜢等，在喂养过程中辅以少量的谷子、
玉米、糠麸、番薯等杂粮，运动充分，山地放养时间为四个
月以上，所以，其鸡体紧凑、羽毛光亮酮体漂亮、皮薄骨细，
肌肉丰满结实，营养丰富，脂肪含量少肌肉嫩滑，肌纤维细
小、品质细嫩，口感好，味道鲜美，风味独特，深受消费者
喜爱。

由于，土乌鸡营养价值丰富，具有滋补的功效，是圈养鸡所
不具备的特点，所以，目前市场上土鸡供不应求，有着良好
的市场前景。

2、竞争分析



目前生态土鸡养殖基数小，规模小，还处于起步阶段，不能
满足日益增长的消费需求。一个有一定规模的生态养鸡场，
源源不断的提供货源，满足消费者需求，一定会市场竞争中
处于不败之位。

(二)、资金可行性

启动资金小，资金回收快，利润可观。

筹资：按比例30%，30%，40%入股

(三)、管理可行性

掌握专业的育苗、养殖、防疫技术，对鸡的整个生长期间易
发生的常见疾病具有可控性。目前土鸡市场供不应求，销售
不愁。

(四)、运行可行性分析

有资金，有技术，有市场，有销售渠道，有政策扶持。

三、项目实施

(一)、选址

桑园乌鸡养殖基地选址在合面镇，四平村。在这里自然环境
优美、交通便利，有上千亩桑园，，坡地地形、杂草丰腴，
昆虫繁多，农户养鸡历史悠久，再加之，此处受地形地势影
响，不适合种植粮食作物，故可以有效利用土地资源，发展
养殖业，提高农民经济收入，带动一方农民发展致富。

(二)货源

选择一家质量好，信誉度高，品种纯正、无传染病的正规、
大型的孵化场进行鸡苗进购。自家种植或从村民出购买丰富



的充足的有机粮食，供应鸡场。

(三)前期准备

1、场地

租用村上废置的小学，改建育雏鸡场，用自家的桑园(10亩)
养殖成鸡。

2、技术

派一个成员学习养殖方面的专业技术。

3、政策支持

学习有关的政策法规，寻求政府政策支持和资金补助。

4、设施设备

雏鸡场地和成鸡养殖桑园的设备设施建设，和喂养工具的购臵
(此项政府补贴)。

四、实施

1、首批进购3000只雏鸡进雏鸡培育场进行进一步培育，进
购2000斤粮食(玉米或谷子)，糠麸1000斤，番薯3000斤。25
天以后进购第二批鸡苗，以后每月进购销售一批，粮食实行
按需采购，形成循环作业模式。

一个月之后，向桑园养殖场和农户投放鸡苗，将一斤左右的
半大鸡以市场价13元每斤(有地区和时节差异)卖给农户，并
签订回收合同，责令农户不得喂养合成饲料和激素，使鸡以
虫、草为主食，农户适当补充玉米、稻谷、番薯、糠麸等，
五个月之后以不低于13元每斤的价格回收。



在农户养殖阶段，免费提供网栏等设施设备和养殖技术，并
帮助农户完成政府的资金扶持(政府对成鸡每只补贴1元)。

3、销售。由一位成员负责销售工作，对外宣传和联系销售事
宜。主要目标是个大农贸市场和特色餐馆、农家乐，和部分
中间商，并和这些客户建立稳定长久的合作关系。在纳溪县
城内设立一个乌鸡销售点，进行零售和批发联系以及宣传工
作。

开通网店，在网络上进行宣传和销售。

通过有特色的大餐馆或者农家乐帮助销售乌鸡。先让顾客品
尝桑园乌鸡的独特味道，然后肯定桑园乌鸡，在临走时带上
一只两只或者三五几只乃至更多桑园乌鸡离开。

4、在销售过程中，尽量满足客户需求，为顾客提供优质服务，
扩大、留住顾客，与建立良好长久的合作关系。

五、项目发展前景

在项目有了一定的规模和取得可观利润后，可以扩大养殖规
模，以点带村，以村带镇，带动村民发展经济。

肉鸡养殖项目计划书篇四

一、项目名称

三原生态农业开发

二、选址

马额镇邵村

三、项目提出的理由



邵村沟地面积2000余亩，占全村总土地面积的48%。长期以来，
沟壑区气候干旱、土壤贫瘠，几乎颗粒无收。近年来，随着
经济的发展、气候的变化及人力成本的不断上升，土地基本
处于荒芜状态，水土流失进一步加大，造成土地资源的极大
浪费。

造成邵村沟地多年贫瘠的原因主要在于长期以来气候干旱、
少雨，人们对沟地的忽视，加之道路不畅通，从而使沟地利
用率处于极端低下的状态。当今社会，日新月异，科技、经
济、交通等的发展，为我们合理、有效的改善和利用每一寸
有限的资源提供了极为优越的条件。能够在荒沟里成功引水，
通过现代化农业设施，植树造林，发展现代农业，增强农业
多样性，不但能够改变沟壑目前荒芜的状态，带来一定的经
济效益，而且在很大程度上能够起到改良土壤、保持水土、
防风固沙、净化空气、绿化和美化自然环境的作用，为人们
多创造一份绿色、多增添一份笑容，从而发挥出荒沟变绿地
所带来的良好的社会效益。

四、项目建设的必要性及目的意义

1、为了响应中共中央国务院的号召，积极发展现代农业，扎
实推进社会主义新农村建设，加快农业科技进步，转变观念，
调整农业产业模式，积极推进退耕还林、规模化养殖，保持
水土、改良土壤，解决沟壑荒废、水土流失等问题，我本人
计划在三原邵村自行开发荒沟土地80亩，积极开发林业、果
业、养殖业等生态农业项目。

2、三原多沟壑，长期处于荒废状态，水土流失极为严重，随
着人民生活水平的不断提高，人们对果品和肉食品的消费能
力有了很大提高;同时对于土地的综合开发治理，对于当地的
生态环境和沟壑治理的推广有着深远的意义。

3、推广绿色生态立体农业模式，改变邵村沟壑荒废的状况，
重塑自然环境，改善土地质量，减少水土流失，同时为消费



者提供真正无公害、新鲜、营养、优质、安全、无药残的农
产品。

4、通过本项目的实施，将加大三原沟壑治理的步伐，大大提
高沟壑的整治力度和效果，同时提高本地区农民收入和自然
环境质量。

五、项目资金筹措

项目投资50万元，其中固定资产投资30万元，流动资金20万
元。以自筹资金为主，同时争取农业部门支持。

第二章市场分析与预测

一、国内消费现状

我国有机农业的发展起步较晚，但发展势头迅速。就目前的
消费状况来看，由于消费者对有机农产品认知度较低，有机
概念宣传推广还没有深入人心;国内有机农产品销售市场和销
售渠道还没有真正形成，缺少有效的销售网络和平台;消费群
体还没有真正形成;再加上政策、技术等方面因素的影响，阻
碍了消费群体的培养。近年来，随着经济水平的发展，人们
的生活质量不断提高，品质需求进一步增强，更加追求健康、
绿色、环保、低碳的生产生活和娱乐消费模式。

二、市场分析与预测

从世界范围来看,发展有机农业已经有70多年的历史,它对多
种农业生态区域、气候类型和社会制度的适应性表明了它是
一种有效的农业生产方式，其发展前景是非常乐观的。有机
农业的发展，将由单一、分散、自发的民间活动转向全球性
的农业运动，由区域性布局转向全球性布局，由关心环保到
关注环保和食品安全，由绿色食品扩大到绿色产品，实现有
机食品认证国际化，从事有机农业的农场数量将空前增加，



其销售渠道将实现多元化。

第三章项目概况

一、拟建地点

三原邵村

二、建设内容及规模

三、项目建设进度

20xx年1月开始，3月份完成核桃树栽种，5月份完成环颈雉投
产，7月份完成蔬菜栽植。

第四章项目建设技术方案

一、土壤害虫防治技术

危害农作物的土壤害虫主要有蛴螬、蝼蛄、金针虫、地老虎
等。它们在土壤中生活，危害时间长，较难防治，要采取综
合防治措施。采用农业防治(深耕多耙、借助机械力量杀死部
分虫卵和成虫)、化学防治和诱杀防治(糖醋液诱杀、灯光诱
杀)、以肥治虫(氮肥治虫、磷肥杀虫、草木灰液杀虫)等。

二、植物病虫害防治技术

采用生物特效农药，常见的有动、植物源农药，昆虫激素及
微生物农药，如鱼藤精、烟草、除虫菊素、杀螟杆菌、白僵
菌、春雷霉素、庆丰酶等。

三、生物技术

生物防治包括以虫治虫和以菌治虫。其主要措施是保护和利
用自然界害虫的天敌、繁殖优势天敌、发展性激素防治虫害



等。

四、动物饲料添加剂和药品替代产品和技术

在当代以消费者为主导的市场下，陈旧的饲养方法已经无路
可走，天然饲料科技越来越得到大家的接受和支持。一些经
过研究的新饲养方法建立在与抗菌素饲养法完全不同的理念
之上。它们含有益生菌、有机酸、脂肪酸、酵素、有机矿物
质、天然霉菌霉素吸附剂，取代了含动物性成分的同类产品
以及许多其它相关产品。

五、畜、沼、菜(果)一体化有机生态模式构建技术

围绕沼气池建设，把种植、养殖有机结合起来，对农业生产
进行技术创新。

第五章项目建设投资概算

第六章效益分析

一、经济效益

本项目投资收益率高，正常运做5年后预计利润可达50万元，
投资利润率达到6.2%，投资回收期较短，现金流量良好，偿
还能力强。

二、社会效益

1、促进沟壑治理步伐，减少水土流失。

2、可以给社会提供大量水果、蔬菜和畜禽产品。

3、提高当地农民收入，促进社会主义新农村建设。

4、改变当地自然环境，做出沟壑治理的标榜企业。



5、促进大学生回农村创业就业。

第七章结语

一、本项目的发展配合了社会主义新农村建设，符合国家农
业产业化发展趋势，有利于实现农业产业结构的调整，有利
于推进当地荒沟治理的速度和水平，有利于改善当地自然环
境和人民生活水平。

二、本项目可以充分发挥关中地区的资源优势，通过各种社
会资源的有机整合，建立起从林业、果业为生态养殖提供优
良环境和食物资源，养殖业为林业、果业提供有机天然肥料，
从生产到产品销售为一体的经营体系，提高了社会生产力，
大大增强了抗风险能力，提升了产品质量安全水平，为广大
群众提供了"优质、新鲜、安全"的放心食品，同时改善了环
境，保持水土，防止流失。

三、本项目建成后，可实现年销售收入100万元，公司获利30
万元/年;亦可带动地区经济快速发展。

四、本项目建设目标明确，符合国家产业化政策，投资规模
适宜，结构合理，技术方案科学可行，系统管理规范，市场
运作专业，资源利用率高，效益显著。项目建设十分必要，
而且是可行的。

综上，有社会主义新农村建设的需要，有市场发展的需求，
有资源区位优势，有政府的支持，有企业的带动，有标准化
技术的保障，沟壑治理的发展一定有广阔的前景和深远的社
会意义。

肉鸡养殖项目计划书篇五

养殖业的风险高，要以养殖业和副业相结合，以达到生态平



衡。以下是小编分享的农村项目养殖创业计划书，欢迎大家
借鉴!

发展背景：国家目前重视三农，农业政策好，自身来说，是
农村户口，有自己的田地

基地优势：位于浅丘地带，河流边.土壤肥沃，一年降水量平
合，灌溉方面，水源清洁。大田多，租金低。全国市场大，
供不应求。

发展模式：初期主要以养殖泥鳅为主，在泥鳅养殖技术达到
较高的水平和拥有稳定的市场时扩大养殖规模，具体扩大多
少亩以当时的财力和土地政策而定。再打造养殖泥鳅的品牌。

成熟时期时开创一条副业和产业链。寻求更高的平台。

发展理念：以科学的思想去发展，以生态养殖为优势，以绿
色农业为导向。不断的创新上进，创立自己的品牌。机械化
操作程度提高，灌溉机械化，育苗科学化。

主要技术：土壤的测量，肥力，ph值。用水要无污染，取水方
便，育苗有方法。品种的选择。采收，清洗(干净水，计划井
水)，打捞。

第一阶段：到专业的地方学习技术，在离家近的水田养殖泥
鳅，要求保本，寻求市场，进出口通道，市场调查。投入10万
(租地、材料、建田、麦苗、人工费、运输费)

第二阶段:时机成熟时，二年。建立养鱼场、甲鱼场等其他水
产。发展水田剩余经济价值。

第三阶段：发展农家乐

首先，1.选址及规划。2.挖池塘。3.做隔离。



其次，1.选种，安排买苗品种、途径、时间。2.建设场所。
购买设备。温度计，湿度计。3.挖井4.食物。

投资预算：10万

人员：固定人员2名，员工根据情况要求需要安排：聘请临时
人员。

市场：批发以赣州市为主，赣州菜市场及各饭店(特色菜)，
其他周边城市为辅。合伙人负责零售，我负责送批发。等我
们形成规模，产品可以销售的更远。

运输工具：小型货车及三轮摩托车

销售技巧：抓好品牌和质量。

在销售总结下，品牌的作用非常重要。销售上必须注意信用，
绝不能缺斤少两。只能多给，不能少给。

在宣传上，我们属于大学生创业，再者在电视台和报纸都有
关系，可以免费给我们宣传。

风险：养殖业的风险高，所以我们以养殖业和副业相结合。
以达到生态平衡。

后记：我们是大学生创业，既然选择了农业，那么我们就必
须以现代的理念去建立，去经营。在思路上必须开阔，眼光
必须长远。以及我们的目标不仅仅是个人致富，在我们致富
的同时，必须尽力带动乡亲的富裕，必须有着大家富才是真
的富的理念。选择三农，不仅仅是因为我需要在农业上创业，
也是因为我是农民的儿子，我对三农的感情很深。


