
2023年美容美发店活动海报背景高级 美
容美发店营销活动计划方案(优秀5篇)

范文为教学中作为模范的文章，也常常用来指写作的模板。
常常用于文秘写作的参考，也可以作为演讲材料编写前的参
考。相信许多人会觉得范文很难写？以下是我为大家搜集的
优质范文，仅供参考，一起来看看吧
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1.顶好，气质立显。

2.时尚不够，精彩不完。

3.时尚生活新概念。

4.浸染了美，浸染了我的心!

5.瞬间“发”现你的美。

6.让您的美丽从头开始。

7.头其所好，适合的就是最好的。

8.你的飘逸是美的风景。

9.从头开始，感受生活中的美好!

10.期待一个更加美丽时尚的你。

11.羡慕别人不足道，亲身体验才是真。

12.收起羡慕别人的目光，昂起自己柔美的头。



13.善于发现美丽，更能表达魅力。

14.与美丽相约，让时尚发现。

15.渴望美，就从头做起。

16.乐享自我，“发”现人生。

17.牵一发而“动”全身，我们可以做到!

18.精彩生活由我创。

19.流行的是不够的，适合你最关键。

20.你的黑头发在飘，后面是晴空。

21.从头开始，“美”有不可以。

22.千钧一发，你还犹豫什么?

23.爱美爱发，动感自然。

24.引领时尚潮流，炫染明星风采。

25.顺理人生，从头开始。

26.让世界鸟瞰你的形象。

27.美，原来可以这样具体!

28.美丽其实很简单，去发现全新的自己。

29.丝毫改变，引领潮流。

30.怒放的生命从头开始。
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庆祝五一，时尚烫染，大礼包。

1针对五一的烫染顾客，并为与打好五一，五一作基础，稳定
业绩。

2针对五一顾客，并控制顾客的消费周期

3为脱离同行商圈的高争压力，造就更稳定而成长的业绩。

4帮助员工造势，创造客数，产生不断的烫染客户。

5使我们掌握和控制客人的消费周期。

6让员工认识到，唯有会员卡的保护，才有真正的指定客人重
复消费，固稳业绩。

7激励员工，使全体员工都能增加凝聚力，建立团队精神，创
造个人和团队高业绩。

8使员工和客人都拥有一颗感恩的心。

自定员工主推：烫发，代金卷，会员卡

1烫发，护发一律3.2——4.2折，吸引顾客，创造大量烫发客
群。

2内部设立烫发套餐，剪发卡销售责任目标数，创造高单价业
绩。

（1）水能高弹理疗烫

a：烫发+天然醋疗精华原价现价



b：烫发+染发原价现价

c：染发+天然醋疗精华原价现价

d：烫发+染发+天然醋疗精华原价现价

（2）凡单项满----元，均送一张价值----元的母亲感恩卡，
可以任意消费

（3）母亲感恩储值卡原价228元现价100元，可任意消费

（4）凡购买倒膜一套原价元再送元的储值卡一张

（5）凡到本店消费者一律送价值元的天然精华倒膜

6)凡购买我店任意产品的，均送价值元的剪发

3凡烫发顾客在当日护发一律同价免费。

4(1)剪发卡优惠办卡大活动

（2）洗剪吹三次特价元，并赠送价值元的倒膜1次

（3）凡在当日购买贵宾卡的客人，可免当日消费

（4）凡做烫发套餐的顾客，可购买烫发，只需花元

（不含洗剪吹，有效期至月日）顾客的利益。

1认识好的产品是由专业人员来操作完成的。

2令顾客真正感到高品质，低消费，高享受待遇。

3令顾客安心，信心满意的服务。



4超值价值，超值服务。

活动前置要点：

1促销产品的备置，不可以是店内日常销售的，一定要是市场
买不到的。

2对于烫发的操作流程，每位员工务必用熟。

3店内的pop布置及技术质量，语气沟通训练是否到位。

4最新流行图片收集是否以全。

5顾客资料卡的整理，并拟定可控名单做检查。

6预约卷发放区和分配是否划分清楚。

7发型师对商圈的住家拜访预约成果和工作分配情况，并制定
可控名单。

8发型师的图片手册

9a现场销售话述，文字整理，如何让单剪变为烫染护客人，
让烫染护客人如何变为高单客户。

b商圈拜访话术

c预约单发放话述

d顾客电话问候话术

e烫染技术训练

f8款——10款剪烫发型培训



10a红条幅

b贴纸宣传背胶

c海报

d顾客电话联络

e精神动员早会，提前营造时间1个小时

f每天早晚会检讨前1日营业状况

11任务奖励方式

（1）发型师套餐比赛

（2）推卡比赛

（3）总业绩及单项业绩最高

（4）助理套餐比赛

（5）助理推卡比赛
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1.2活动日期：4.29---5.5，一周

1.3活动目的：

(3）让顾客产生好感，提升品牌形象。

1.4活动的具体实施方案：



美发店：

优惠一：五一假中，每天前10名客户，可以享受项目七折，
产品八折的优惠，

优患二：消费满178送面值为18元的代金券，消费满480送58
元代金券。

优患三：加“51元”=“88元”。

这七天内，消费封168以上的，就可以再加51元可购买原价88
元的产品。

美容院:

优惠一：关容超值体验套赞：原价568元，体验价298元（一
个仅限一次）

优惠三：洗护98元，活动期间体验价51元

1.5活动的宣传：

（1）最简单的方法：发送短信。如果您觉得用手机发短信很
慢的话，可以用一些美发店会员管理软件的短信功能。

(2）宣传单：提前一周，地点可以就在附近几个地区，当然，
如果你的地段是当地的繁华大街，你也可以在远一点的地方
派发。

1.6店里的准备：

横幅、海报，以及彩带这些必不可少，打造出一个温馨，浪
费的节日氛围。要提醒员工，做好服务，保持微笑，让客户
感到温暖。并制定出一个奖惩制度。



1.7活动结束：

（1）不要认为活动结来了，就完了。再进行一次短短信回访，
记录下客户对这次活动的评价，不足的地方加以改进。以便
下次活动做的更好。

（2）一个一个电话进行回访，回访可以增加亲近感，但就是
很多消费者都不愿意接电话。
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1.感受艺术，展示自我。

2.带领时尚新生活。

3.爱美，就要爱行动。

4.因为向往，所以追求;因为追求，所以美丽。

5.从头开始，人生何其精彩。

6.发现美丽，彰显魅力。

7.引领生活时尚。

8.美饰到顶，快乐无痕，高端生活，享受人生。

9.让每一次回眸都是艺术。

10.美好印象，从头开始。
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五一是国家法定节日，很多人都会在家休息。美发店可以趁



天气好的时候，到小区广场去做一场活动。请几个发模，然
后现场给她们做不同的发型，让小区的人看到你们美发师的
技术，同时还可以卖一些美发用品，比如洗发水、护发素和
发膜。这些美发用品还可以现场试用，让顾客看到效果，这
样她们才能信服。

在营销策略中，转介绍是一种很重要销售方法，美发店也可
以采用这种方法进行五一劳动节促销。可以制定这样的促销
方案：来店消费的顾客带一个顾客来消费后，她自己做头发
的钱就只用付一半，带三个顾客来，她自己做头发的钱就免
费。如果她带的顾客有办月卡，那么，这位介绍的顾客就可
以享受3次免费洗头的福利，如果她带的顾客办了半年卡，那
么就送她一个月的发膜用品。

1、提前做好宣传工作。

美发店在进行五一劳动节促销之前别忘了造势，也就是大力
宣传，让周围的顾客都知道你的店在搞活动。具体的宣传形
式应该根据每个店的实际情况来定，可以在店门口张贴五一
促销海报，也可以四处派发宣传单，宣传单可以放一些免费
体验的广告，吸引顾客进店。

2、对免费体验的顾客也要用心服务。

3、保证质量和效果。

美发店一旦将免费体验的宣传单派出去，那么，就会有很多
人来店体验，这时，美发店需要做的重点是保证服务质量和
美发效果。虽然，追求质量是每个美发店的宗旨，但是五一
促销人多之际，这点极易被忽视，要保证美发店获得好口碑，
保证服务质量和美发效果是必须的。


