
2023年舞蹈班暑假招生优惠活动 暑假班
招生活动方案(模板5篇)

无论是身处学校还是步入社会，大家都尝试过写作吧，借助
写作也可以提高我们的语言组织能力。范文书写有哪些要求
呢？我们怎样才能写好一篇范文呢？这里我整理了一些优秀
的范文，希望对大家有所帮助，下面我们就来了解一下吧。

舞蹈班暑假招生优惠活动篇一

xx教育暑期培训学校

20xx年6月20日至8月10日

九江周边县城及城镇

xx教育招聘的教育从事着以及将要进行补课的中小学生们

xx教育是以“追先贤，因材施教；胜今朝，个性教学”为校
训，以“诚信办学”为宗旨，以“名师辅导”为核心，
以“一对一”个性化教学为特色，为幼儿、初、高中学生、
成人提供全方位的教育培训和全日制教育，涉及领域还涵盖
公务员培训，学前教育教师培训、外教口语、冬夏令营、学
历教育（函授、自考）、等级考试、职称外语等方面。通过
这次暑期活动希望可以达到以下几个目的：

2、提高大学生们锻炼自我，提高自我的能力

3、宣传xx教育机构的文化和知名度，为将来更好的进入九江
地区做好准备

4、活动准备和具体方案



（一）招生过程：

1、在选定好的地方搭建台子后开始发放传单，宣传我们这次
的活动，让大家了解我们这次的活动，并争取让他们报名。

2、招生人员由到时候的业务员和老师们轮流组成。

3、招生时间大致为早上7：30——9：00，下
午4：00——7：00，避免高温时间，防止中暑。

4、开展团报活动多多的原则，增加报名人数。

（二）开课前准备工作：

1、在开课前，对每位学生进行通知，确保每位同学可以知道
我们的上课地点和时间，并通知他们准备好课本。

2、对上课的地方，由负责人带领去打扫卫生，方便营造好的
上课环境。

3、由负责人检查各科老师备课情况，保证到时候上课期间能
正常开展。

（三）开课中：

1、在传授知识的过程中，课前记得点名，保证每个同学们的
到课情况，没来的要及时打电话询问。

2、建立一套有关同学们的考核记录，如果一直能保证每天能
准时到校的话，学期末将给与一定的奖励。

3、对于任课老师，负责人可以在课余时间带领老师们去当地
地方开展活动，丰富老师们的课后文化生活。

4、课程结束后，开一个小会，共同总结和交流教课过程中的



问题，大家一起解决问题，保证我们的课程正常进行。

（四）开课结束后

1、把我们的教课过程中同学们积极配合的、努力学习的场景
拍下来，交给同学们和老师们留念，也可以成为以后在当地
宣传的照片。

2、负责人写一份关于这次活动中的总的总结，为以后开展这
类活动做好准备。

（五）开展活动期间注意事项

1、任教期间要注意教师和学生们的安全，宣传安全教育，保
证每个人的安全。

2、开展学生或老师的活动时，注意安全。

3、招生过程中注意时间，避免高温时刻，防止招生人员中暑，
准备好降温防暑的药。

（六）开展活动预算

1、职工住宿：租借场地费已经在三月份定好，到时根据教师
人数租借房屋，一个半月，大概1000元用在租借场地费，有
可能的话可以租借学校空宿舍。

2、打印宣传单，预计200元，招生期间免费提供水，每天大
概40瓶，预计800元。

3、购买小礼物奖励每天能准时到课或表现优秀的同学们，预
计200元。

4、适量的员工活动费用，丰富大家业余时间，促进大家的交
流和感情，一同把辅导班开展的更好。



舞蹈班暑假招生优惠活动篇二

为丰富中小学生假期生活，配合学校开展素质教育，使学生
在提高书写技巧的同时，更能认识和学习古代文人的文化修
养和道德修养，特设以下毛笔和硬笔书写班。

一、具体上课时间如下：

b班：7月14日至7月27日下午2：30-5：00

d班：7月28日至8月10日下午2：30-5：00

f班：8月11日至8月24日下午2：30-5：00

二、收费标准：800元/人(含所有材料费用：纸、笔、墨、
砚)

三、教学内容：新生部份

1、毛笔：端正执笔方法和写字姿势以及基础笔画的书写技法
训练

2、硬笔：端正执笔方法和写字姿势，增强书写能力以整体整
洁、美观的.字体应用到平时的功课上。

3、实物展示古代文房用品的使用知识和相关的文化信息。

平时班有基础的学员部份

1、导临、放临、背临：针对学生专攻字体，进行示范引导临
帖，放大或缩小临帖、背帖。

2、创字：学生专攻书体的字帖不能满足创作需要时因应字体
的风格引导学生创作出字帖内没有的字。



3、章法、布局：学习书法创作的章法、布局，培养临场挥毫
的应对能力。

四、任课老师简介：

xxx：中国书法研究院教育委员会会员、广东省书法家协会会
员、

佛山市书法家协会常务理事、顺德区书协副秘书长、xx书画副
会长

陈锦棠：广东省书法家协会会员、顺德书法家协会会员

梁婉仪：中国书法研究院教育委员会会员、顺德书法家协会
会员

罗凯荣：中国书法研究院教育委员会会员、顺德书法家协会
会员

五、为使学生在舒适环境下学习，培养学生对书写的浓厚兴
趣，教室配备先进的教学设备(大屏幕电视、空调等)完整的
教材以及老师十多年来的教学经验，多年来已培养出一批又
一批的青少年书写能手，相信能令贵子女度过一个开心有意
义的暑假。

xxx书法工作室

xxxx年5月

舞蹈班暑假招生优惠活动篇三

1.确定教学地点，教学对象和补习教师;

5.工作人员安排：郑雅倩负责组织人发传单和贴上海报，负



责在定点处宣传

注：宣传力度要足够，以确保生源

1.时间安排：第一批宣传暂定于6月10号开始，一直进行到7
月份左右结束。主要以在学校及居民区传单形式，这个时候
设好报名点，便于家长和学生询问情况，并可以记下要报名
的学生。在学生考试结束及领通知书这个时间，在重客隆附
近增设一个报名点，大力宣传;第二批宣传等到大学期末考试
结束后开展，由补习教师进行(以免费公开课的方式，让家长
了解我们实力到底有多少)，时间在三天左右。

3.招生对象：主要为小学三、四、五、六年级，初中全体学
生。主要课程为语文、数学、物理，英语。

1.让口才能力和交流能力较强的负责人深度沟通，以便得到
家长对补习班的支持和认可;

2.最好能让学生和教师直接交流沟通，增加认可度;

注：这个根据收生情况再具体来定。原计划30人一个班。教
师分配情况待定。

1.按不同年级和班级分时段上课，课程表到时候临时制定;

2.严格规定上课时间，确保学生和教师不迟到早退;

4.教师上课之前必须备课，以确保上课时完全脱稿;

5.对于一些性格内向，和基础较差的学生，教师要特别关心，
给予学习指导;

7.教师之间经常开展交流会，总结经验，相互学习。



舞蹈班暑假招生优惠活动篇四

一、培训目的:

充实孩子的暑假生活，让孩子在下学期的学习中抢先一步，
赢在起跑线上。

二、培训优势:

本中心授课教师均为教学经验丰富的一线教师，熟悉教材，
了解学生，能够根据学生实际情况因材施教。暑假培训时间
集中、效率高、针对性强，学生开学后心理优势明显，能在
学习上如鱼得水，游刃有余。

三、教学特色:

小班上课、查漏补差、培优提高、思维拓展。增开少儿武术、
少儿舞蹈教学课程。

四、培训类别、对象、内容及时间:

1.培训类别：文化课(数学提高班和英语提高班)

2.培训内容：

数学：上册重点知识回顾，下册内容预习、辅导暑假作业通
过复习、预习做好新学期的衔接。

英语：牢固英语基础，提高口头表达能力，加强语法词汇的
基础知识，深入讲解重点短语、句型，训练阅读与写作，提
高阅读写作能力。

3.培训对象：



小学一年级至六年级。

4.培训时间：

7月5日至8月4日(早上9:00---下午5:00)

备注：

1.每生每天一餐一点。

2.双休日正常休息。

3.常年开班。

分园地址:

武功县老普小路西段(凹里路口向东300米)

招生热线：

联系人：

舞蹈班暑假招生优惠活动篇五

如果我问你“宣传单的效果如何？”相信你一定会回答“一
点用都没有”。无论怎样？我们必须这样认识宣传单——它
曾经是一个打开未知市场的最直接、最常见的钥匙，营销市
场再怎样复杂，在某些特定的阶段，我们都是靠宣传单去获
得客户和生源的。因为，营销的本质不变，发生改变的的只
是宣传品本身出现了问题，市场上的`宣传品同质化严重，最
终导致了消费者对宣传单的效果产生了免疫功能。

今天，我想说的是要让你的招生宣传单效果提升10倍，你应
该如果去设计你的传单，让家长们觉得它的价值提升，并且



要让家长可以从中获取实用的东西，的效果就是通过传单达
到与家长建立起对机构的信任。（大家可以在链课商学院在
课程中详细见到传单制作的策划的高明之处。

我们做托辅机构的，眼光要远，不能有急功近利的想法。为
暑假招生的前期中，我们要通过一元课或者课程来打通扩展
生源的通道，制造出机构的影响力。在这样的基础上，我们
一定要将自己的课程特色乘机塑造起来：课堂效率高、课程
个性化、课件碾压同行对手等等。

作为托辅机构的校长们来说，这个一个绝对好的主动出击市
场的机会，没有额外的宣传费用，只需投入时间，不计回报
的宣传我们的特色化课程。这样的宣传手段让家长和学生免
费当了一回上帝，感受了一把现场课堂带来的震撼，更容易
感动家长。此方案的施行，对授课老师来说，也是一种鼓励，
鼓励老师们参与到免费课程中来，根据老师们的个人能力对
老师们课时费进行合理的调配，我们也会根据实际情况给各
位校长们提供试课的参考和课时费的制定方案。

家长会的主题可以是个托辅机构灵活制定，最终目的都是为
了提高到场率。此套方案有几个点要注意：

邀约前提——家长资源丰富

邀约话术——提前培训

主题鲜明——提高学习兴趣，提供高效的学习方法

会议主讲——是各个校区的校长主讲签

小升初特训课程、中考承诺班招生、高考高端课程签约班等
等。对原有的学生成绩进行分类，并根据不同类型的学员合
理承诺，签约。下面是我在工作中做的部分分类，供大家参
考一下：



基础型：分班考试成绩80分以下的：考试成绩+3——5分的，
学费退50%，零提高的全额退。

分班考试成绩90——95分的：考试成绩+3，学费退30%，3分
以上不退费。

小学每期12小时，每周2小时。

要想在自己的地区内打响自己的口碑，利用多种途径来宣传
自己的是必不可少的。总之，希望大家通过以上的一些途径
和方案能为各位朋友提供出一些思路，起到抛砖引玉的作用，
在招生上面做到，利用暑假班的机会为机构成功“升级”。

幼儿园暑假活动方案

2017幼儿园暑假班招生通知怎么写

暑假学生社会实践活动方案


