
2023年端午节美发店活动方案(模板5篇)
方案是从目的、要求、方式、方法、进度等都部署具体、周
密，并有很强可操作性的计划。方案的格式和要求是什么样
的呢？接下来小编就给大家介绍一下方案应该怎么去写，我
们一起来了解一下吧。

端午节美发店活动方案篇一

1.实践市民精神，争做文明职工。

2.勤奋劳动，诚实劳动，创新劳动。

3.劳动最光荣，劳动者最伟大。

4.劳动光荣，知识崇高，人才宝贵，创造伟大。

5.弘扬劳模精神争当时代先锋

6.实践市民精神争做文明职工

7.工人伟大劳动光荣

8.爱岗敬业争创一流

9.创建学习型企业争当知识型员工

10.尊重劳动尊重知识尊重人才尊重发明

11.树立科学发展观不时开创工会工作新局面

12.自觉践行“八荣八耻”树立社会主义荣辱观

13.发扬“三创”精神树立新时期南京职工新形象



14.树社会主义荣辱观，做可爱的上海人!

15.进一步发展和壮大最广泛的爱国统一战线!

16.高举邓小平理论和“三个代表”重要思想伟大旗帜，全面
推进中国特色社会主义伟大事业!

17.认真贯彻党的十七大精神，全面建设小康社会!

18.牢固树立科学发展观，推动社会主义物质文明政治文明和
精神文明的协调发展!

19.深入贯彻“四个率先”要求，坚定不移推进改革开放!

20.以海纳百川而服务全国，在艰苦奋斗中追求卓越!

端午节美发店活动方案篇二

本店为迎接五一的到来，特此做了如下活动方案：

”千人千面，最美不过适合你造型百变”

1.活动期间充值会员卡，充两百送五十，本人可免费洗吹剪
一次。

2.烫染单项满300元可以享受7折。

3.单笔消费达300可免费带一人洗吹剪。

3.活动期间在店烫染达500元，送免费头皮护理两次。

4.充值三百元赠送价值100元生化烫一次。

5.充值800元赠送高效滋润养护发膜一盒，可免费到店护理。



宣传海报是永远都不会过时的宣传方式，也是最方便快捷的
宣传方式，节日之前店里就应该营造好一种气氛，可以在店
里挂上一些醒目风格一致的小招贴画，这样的好处是能够风
格明显统一，能够给顾客带来很好的`体验感。此外，在美发
店的醒目的位置也要贴上那种大的宣传海报，能让来来往往
的行人看到的那种，所以这种海报上面的信息一定要简单明
了，让人一目了然的那种。足够的吸引人。

端午节美发店活动方案篇三

“ 缤纷五一，五大惊喜大放送”

4 月 26 日 - 5 月 8 日

3 、让消费者产生好感，提升品牌形象。

惊喜一：每天前 5 名，低至 5.1 折

想烫就烫，活动期间每天前 5 名消费者消费原价 380 元的
数码烫可享受 5.1 折优惠。

惊喜二：消费满 168 送 51 ，消费满 480 送 150

一次性消费满 168 元(或充值 200 元)送 51 元的现金券;

一次性消费满 480 元(或充值 500 元)元送 150 元的现金券。

惊喜三：加“ 51 元”=“ 88 元”

活动期间消费 80 元(或充值 200 元)，加 51 元可购买原价
88 元的产品，即省 37 元;购买 88 元以上其它美发产品可
以优惠 37元，具体参与活动产品请向店员咨询。

惊喜四：夏日套餐精选，美丽更精彩



惊喜一解释说明：

1、惊喜一主要以折扣优惠吸引消费者入店，创造销售机会;

2、具体 xx 烫及原价多少请根据本店实际情况设定;

3、本

打折项目只是吸引消费者进店的吸引点，尽量不拿本店主推
项目来打折，消费者入店后，只需告知消费者有此项活动，
可以向消费者推荐更高端的项目或套餐。

注：部分生意比较差的分店可以以此方式设定有一定利润受
欢迎的项目为主推。

惊喜二解释说明 ：

3、150 元面值的现金券不能使用于洗剪吹及特价项目 / 套
餐，每次限用一张，不能兑现金，不设找赎，不能与其它优
惠活动同时使用，有效使用期： 5 月18 日 - 7 月 18 日 。

4、消费满 168 或 480 均指消费者结帐时的金额，送券时如
消费者不能接受 150 元面值的现金券时，可以送三张面值
51 元的现金券代替 150元面值的现金券。消费者进店消费时
接员工及时提醒消费者消费满 168 元或充值满 200 元可送
51 元的现金券，消费满 480 元或充值 500 元送 150元现金
券，感激消费者消费或充值满相应的额度，引导消费者消费
高利润的项目套餐。

惊喜三解释说明：

惊喜四解释说明：

1、惊喜四套餐精选，以加强套餐的销售，提高客单价或特惠



套餐吸引消费者，提升营业额

4、套餐的设定以 2 - 3 个为适宜，套餐的设置以“夏天养
护 / 夏天美”套餐为概念。

备注：

针对以上五大惊喜,各店可根据本店经营方面的实际选择 2大
惊喜作重点的主推，同时按主推的轻重来进行惊喜一至五的
排序。另外，针对部分平时客数少，客单价不高的分店可以
参考下面活动项目替换以上五大惊喜中的一项。

如：惊喜

xx ：清爽一夏，超值发型设计卡 100 元 /5 次

解析说明：

1、本惊喜以多次洗剪吹卡优惠为吸引点，吸引消费者在节后
几个月内回头消费;

2、具体的价格项目各店根据实际情况进行调整;

3、发型设计卡 10 月前使用有效。

发型设计卡的正反面样稿：

请各店可以根据本店的情况有选择性的替换五大惊喜中的相
关内容，选择发型设计卡的分店可参考“尚艺五一促销广告
方案二”进行修改调整!

1 、短信通知： 短信提示在活动前 4 到 2 天发送

a. 短信内容(发本店会员用)：“ 缤纷五一，尚艺 xx 店五大



惊喜等着您，消费 168 即可送 51 ，另有多重优惠连环送，
详情请电 8000008或亲临本店”

b. 短信内容(发外部消费者用)： “缤纷五一，尚艺五大惊喜
等着您，消费 168 即可送 51 ，另有多重优惠连环送，尚艺
美容美发连锁机构 xx 路xx 店 8000008 ”

注： 发外部消费者可通过购买信息公司的移动 / 联通的用
户平台发短信广告。

2 、户外派单： (详看附件)

a. 派发时间：活动开始前 3 天开始

b. 派发地点：分店周边范围 1000 米 以内的商业区、住宅区、
人流密集之地(如商场门口、住宅区信箱、道路交接口等)以
及政府部门、企事业单位、大型团体、金融机构、娱乐场所、
高等院校等区域。

c. 派发办法：分店主管带领员工大量派发，并监督员工派发
数量和质量;

d.派发话术：您好，我们尚艺美容美发“五一”节搞促销活
动，有五大惊喜优惠，如果消费者有兴趣了解的话跟消费者
简要说明活动相关优惠内容，介绍本店的具体地理位置。

3 、 dm 单页夹报：

与报纸的投递站联系，选择在投递往店铺周围 5公里内的楼
盘小区、居民区的报纸夹促销活动的宣传单页。(注：店铺消
费者资源有限，尚需吸引更多消费者的分店可选择dm单
页“夹报”的方式，但夹报不要选择在报亭 /报摊销售点
的“日报类报纸”夹报，最好选择报纸的投递站合作)



1 、门口：

1)、海报 /x 展架：店铺门口显眼地方放置活动内容“ x 展
架”或悬挂 / 张贴活动内容海报; (详看附件)

a 、布条幅的设计效果：

b 、灯箱布条幅的设计效果：

2 、店内：

1)、海报 /x 展架：前台收银旁放置活动内容“ x 展架”，店
内显眼的位置悬挂五一活动内容海报; (详看附件)

2)、活动产品 / 项目：前台显眼位置放 88 元左右的产品，
产品上贴 “ 88 元”或是涂上“ xxx 元”爆炸贴标签。

4、店长根据的方案调整，对员工进行相应的话述培训;

总结分析，指出不足之处这，对完成好的适当的表杨，差的
批评;

2、现金券印刷费用：= 150 元

3、dm 宣传单页夹报派发费用： xx = 300 元 (全部自已员工
派发可省此笔费用)

4、促销海报、爆炸花、 x 展架、横幅等制作费用：= 200 元

端午节美发店活动方案篇四

五一是国家法定节日,很多人都会在家休息.美发店可以趁天
气好的时候,到小区广场去做一场活动.请几个发模,然后现场
给她们做不同的发型,让小区的人看到你们美发师的技术,同



时还可以卖一些美发用品,比如洗发水、护发素和发膜.这些
美发用品还可以现场试用,让顾客看到效果,这样她们才能信
服.

在营销策略中,转介绍是一种很重要的销售方法,美发店也可
以采用这种方法进行五一劳动节促销.可以制定这样的促销方
案:来店消费的顾客带一个顾客来消费后,她自己做头发的钱
就只用付一半,带三个顾客来,她自己做头发的钱就免费.如果
她带的顾客有办月卡,那么,这位介绍的顾客就可以享受3次免
费洗头的福利,如果她带的顾客办了半年卡,那么就送她一个
月的发膜用品.诸如此类的方案,美发店都可以试用,只有不断
尝试新的促销方法,才知道哪种最适合自己的店.但无论具体
方案怎样,138job小编都觉得美发店应该重视转介绍促销方案,
这种方案运用得好,将会给美发店带来源源不断的生意.

1、提前做好宣传工作.

美发店在进行五一劳动节促销之前别忘了造势,也就是大力宣
传,让周围的顾客都知道你的店在搞活动.具体的宣传形式应
该根据每个店的实际情况来定,可以在店门口张贴五一促销海
报,也可以四处派发宣传单,宣传单可以放一些免费体验的广
告,吸引顾客进店.

2、对免费体验的顾客也要用心服务.

现在很多生意人都是见钱做事,付费多的顾客,得到的服务和
态度就好,免费体验的就爱理不理,138job小编觉得这是非常
不可取的.美发店要锁定顾客,获得稳定的客源,就必须用心对
待每一位顾客,尤其是免费体验的顾客,在心里上绝对不能不
重视,因为很可能这些体验的顾客会成为店里的新顾客,如果
用心为他们服务,说不定他们还会给店里带来更多的顾客.

3、保证质量和效果.



美发店一旦将免费体验的宣传单派出去,那么,就会有很多人
来店体验,这时,美发店需要做的重点是保证服务质量和美发
效果.虽然,追求质量是每个美发店的宗旨,但是五一促销人多
之际,这点极易被忽视,要保证美发店获得好口碑,保证服务质
量和美发效果是必须的.

端午节美发店活动方案篇五

今年为取消五一长假后的首个五一节，三天的五一假期在一
定程度上对消费者的消费热情造成影响，同时去年开始的.物
价上涨加大了美发店铺的经营成本。

“ 缤纷五一，五大惊喜大放送”

4 月 26 日 - 5 月 8 日

3 、让顾客产生好感，提升品牌形象。

惊喜一：

每天前 5 名，低至 5.1 折

想烫就烫，活动期间每天前 5 名顾客消费原价 380 元的数
码烫可享受 5.1 折优惠。

惊喜二：

消费满 168 送 51 ，消费满 480 送 150

一次性消费满 168 元(或充值 200 元)送 51 元的现金券;

一次性消费满 480 元(或充值 500 元)元送 150 元的现金券。

惊喜三：



加“ 51 元”=“ 88 元”

活动期间消费 80 元(或充值 200 元)，加 51 元可购买原价
88 元的产品，即省 37 元;购买 88 元以上其它美发产品可
以优惠 37元，具体参与活动产品请向店员咨询。

惊喜四：

夏日套餐精选，美丽更精彩

惊喜一解释说明：

1、惊喜一主要以折扣优惠吸引顾客入店，创造销售机会;

2、具体 xx 烫及原价多少请根据本店实际情况设定;

3、本打折项目只是吸引顾客进店的吸引点，尽量不拿本店主
推项目来打折，顾客入店后，只需告知顾客有此项活动，可
以向顾客推荐更高端的项目或套餐。

注：

部分生意比较差的分店可以以此方式设定有一定利润受欢迎
的项目为主推。

惊喜二解释说明 ：

2、51 元面值的现金券不能使用于洗剪吹及特价项目 / 套餐，
每次限用一张，不能兑现金，不设找赎，不能与其它优惠活
动同时使用，有效使用期：

5 月18 日 - 7 月 18 日 ;

3、150 元面值的现金券不能使用于洗剪吹及特价项目 / 套
餐，每次限用一张，不能兑现金，不设找赎，不能与其它优



惠活动同时使用，有效使用期：

5 月18 日 - 7 月 18 日 。

4、消费满 168 或 480 均指顾客结帐时的金额，送券时如顾
客不能接受 150 元面值的现金券时，可以送三张面值 51 元
的现金券代替 150元面值的现金券。顾客进店消费时接员工
及时提醒顾客消费满 168 元或充值满 200 元可送 51 元的
现金券，消费满 480 元或充值 500 元送 150元现金券，感
激顾客消费或充值满相应的额度，引导顾客消费高利润的项
目套餐。

惊喜三解释说明：

惊喜四解释说明：

1、惊喜四套餐精选，以加强套餐的销售，提高客单价或特惠
套餐吸引顾客，提升营业额

4、套餐的设定以 2 - 3 个为适宜，套餐的设置以“夏天养
护 / 夏天美”套餐为概念。

备注：

针对以上五大惊喜,各店可根据本店经营方面的实际选择 2大
惊喜作重点的主推，同时按主推的轻重来进行惊喜一至五的
排序。另外，针对部分平时客数少，客单价不高的分店可以
参考下面活动项目替换以上五大惊喜中的一项。

如：惊喜xx ：清爽一夏，超值发型设计卡 100 元 /5 次

解析说明：

1、本惊喜以多次洗剪吹卡优惠为吸引点，吸引顾客在节后几



个月内回头消费;

2、具体的价格项目各店根据实际情况进行调整;

3、发型设计卡 10 月前使用有效。

发型设计卡的正反面样稿：

请各店可以根据本店的情况有选择性的替换五大惊喜中的相
关内容，选择发型设计卡的分店可参考“尚艺五一促销广告
方案二”进行修改调整!

1 、短信通知：

短信提示在活动前 4 到 2 天发送

a. 短信内容(发本店会员用)：

“ 缤纷五一，尚艺 xx 店五大惊喜等着您，消费 168 即可送
51 ，另有多重优惠连环送，详情请电 8000008或亲临本店”

b. 短信内容(发外部顾客用)：

“缤纷五一，尚艺五大惊喜等着您，消费 168 即可送 51 ，
另有多重优惠连环送，尚艺美容美发连锁机构 xx 路xx 店
8000008 ”

注：发外部顾客可通过购买信息公司的移动 / 联通的用户平
台发短信广告。

2 、户外派单：

(详看附件)



a. 派发时间：

活动开始前 3 天开始

b. 派发地点：

分店周边范围 1000 米 以内的商业区、住宅区、人流密集之地
(如商场门口、住宅区信箱、道路交接口等)以及政府部门、
企事业单位、大型团体、金融机构、娱乐场所、高等院校等
区域。

c. 派发办法：

分店主管带领员工大量派发，并监督员工派发数量和质量;

d.派发话术：

您好，我们尚艺美容美发“五一”节搞促销活动，有五大惊
喜优惠，如果顾客有兴趣了解的话跟顾客简要说明活动相关
优惠内容，介绍本店的具体地理位置。

3 、 dm 单页夹报：

与报纸的投递站联系，选择在投递往店铺周围 5公里内的楼
盘小区、居民区的报纸夹促销活动的宣传单页。(注：

店铺顾客资源有限，尚需吸引更多顾客的分店可选择dm单
页“夹报”的方式，但夹报不要选择在报亭 /报摊销售点
的“日报类报纸”夹报，最好选择报纸的投递站合作)

1 、门口：

1)、海报 /x 展架：



店铺门口显眼地方放置活动内容“ x 展架”或悬挂 / 张贴活
动内容海报; (详看附件)

2)、横幅：

a 、布条幅的设计效果：

b 、灯箱布条幅的设计效果：

2 、店内：

1)、海报 /x 展架：

前台收银旁放置活动内容“ x 展架”，店内显眼的位置悬挂五
一活动内容海报; (详看附件)

2)、活动产品 / 项目：

前台显眼位置放 88 元左右的产品，产品上贴 “ 88 元”或
是涂上“ xxx 元”爆炸贴标签。

4、店长根据的方案调整，对员工进行相应的话述培训;

总结分析，指出不足之处这，对完成好的适当的表杨，差的
批评;

1、dm 宣传单页 (详看附件) 印刷制作费用：

5000 张= 1000 元

2、现金券印刷费用：

= 150 元



3、dm 宣传单页夹报派发费用：

xx = 300 元 (全部自已员工派发可省此笔费用)

4、促销海报、爆炸花、 x 展架、横幅等制作费用：

= 200 元


