
异常汇报报告书(优质5篇)
在经济发展迅速的今天，报告不再是罕见的东西，报告中提
到的所有信息应该是准确无误的。那么，报告到底怎么写才
合适呢？下面我给大家整理了一些优秀的报告范文，希望能
够帮助到大家，我们一起来看一看吧。
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1．选择基准的三个基本要求：(1) 所选基准应能保证工件定
位准确装卸方便方便可靠，(2) 所选基准与各加工部位的的
尺寸计算简单。(3) 保证加工精度。

2．选择定位基准6原则：(1) 尽量选择设计基准作为定位基
准；(2) 定位基准与设计基准不能统一时，应严格控制定位
误差保证加工精度；(3) 工件需两次以上装夹加工时，所选
基准在一次装夹定位能完成全部关键精度部位的加工；(4)
所选基准要保证完成尽可能多的加工内容；(5) 批量加工时，
零件定位基准应尽可能与建立工件坐标系的对刀基准重
合；(6) 需要多次装夹时，基准应该前后统一。

加工中心夹具的确定：

2．常用夹具种类：(1) 通用夹具：如虎钳、分度头、卡盘等；
(2) 组合夹具：组合夹具由一套结构已经标准化、尺寸已经
规格化的通用元件组合元件所构成；(3) 专用夹具：专为某
一项或类似的几项加工设计制造的夹具；(4) 可调整夹具：
组合夹具与专用夹具的结合，既能保证加工的精度，装夹更
具灵活性；(5) 多工位夹具：可同时装夹多个工件的夹
具；(6) 成组夹具：专门用于形状相似、尺寸相近且定位、
夹紧、加工方法相同或相似的工件的装夹。

3．加工中心夹具的选用原则：



(1) 在保证加工精度和生产效率的前提下，优先选用通用夹
具；

(2) 批量加工可考虑采用简单专用夹具；

(3) 大批量加工可考虑采用多工位夹具和高效的气压、液压
等专用夹具；

(4) 采用成组工艺时应使用成组夹具；

4．工件在机床工作台上的最佳装夹位置：工件装夹位置应保
证工件在机床各轴的加工行程范围内，并且使得刀具的长度
尽可能缩短，提高刀具的加工刚性。
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针对领导关于抗洪期间蔬菜价格过高问题的批示，中兴路市
场管理办公室对市场蔬菜价格情况进行全面调查，现将情况
报告如下：

从8月15以后，中兴路大市场蔬菜价格开始持续走高。本次报
告主要监测品种蔬菜类为：土豆、茄子、白菜、黄瓜、油豆
角、尖椒、柿子、豆芽，干豆付、大豆付等10个品种；蛋肉
类为猪肉、牛肉、鸡肉、鸡蛋等4个品种。从这14个监测品种
看，蔬菜肉类平均价格由8月15日的元/斤上升到8月27日元/
斤，平均涨幅为 %。

本周，蔬菜批发均价元/斤，下跌。监测的10个品种7跌3涨，
其中黄瓜、辣椒、土豆、空心菜、油麦、豆角、茄子分别比
上月下跌、60%、、、、、;丝瓜、苦瓜、花菜分别上涨、、。
预测蔬菜价格近期将持续保持高价位。

经调查分析，导致菜价上涨的原因主要有：



由元/斤涨到元/斤、柿子批发价由元/斤涨到元/斤。

加强市场建设管理。加强蔬菜批发市场、农贸市场和社区菜
店等的建设、服务与管理，在特定时段为流动菜摊开辟专门
销售区域。
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调查报告(蔬菜调查报告) 神仙树市场调查报告 南门(神仙树
南路)调查情况：

早上九点左右，正是人们购买蔬菜的高峰期，此处共有一个
蔬菜售卖集中区，这里的共计有5个蔬菜店，里面的蔬菜都是
传统式的售卖方式，没有标价牌，人们要寻价也很不易;所以，
大部分人不寻价，直接购买。

这里共有两条街，一条是已形成一定人气的蔬菜一条街，另
一条则与这条街的背后，但这里有一些小吃，如包子、馒头、
面食等; 这里的人群相对很集中，在这两条街的四周都是居
民住宅区。今天是周二，但仍有很多年轻人买菜(30-50岁);
这里的蔬菜销售从早上八点就开始运营了，而且人气非常旺，
就看到人来人往;特别是靠近十字路口的相邻两个蔬菜店，生
意更是火暴; 这里的蔬菜只有一个特色：新鲜，只是运营蔬
菜而已，谈不上什么服务，甚至可以与顾客吵架，但这却丝
毫影响不到其他顾客对蔬菜的购买。

从早上十点到十二点，我们无意地呆在四条街的其中一条，
计算从这里通过的购买蔬菜的人群;观察点地理特点：这条街
的两旁分别都有一个小区，人口比较密集。

仅买水果的人数为8人，占比5%(此部分人未包含在蔬菜购买
人群内);消费人群年龄及性别区分：160人中，年轻人共
计108人，占比(30-50岁); 160人中，男性消费者共计34人，
占比21%;其中年轻人的共计26人，占比为16%，其余为老年男



性。

推算方式：从10:00-12:00共计160人，但此期间蔬菜购买并
非高峰期，特别到11:00以后;推算，早上8:00-10:00期间，
消费人群至少为10:00-12:00人数的倍，即240人，即总共400
人; 这仅是一个路口的人数，据观察，总体购买蔬菜人数至
少为一条街人数的3倍，即总共为1200人;按下午的销售量为
上午总销量的1/3，即总共可有400人，即全天购买蔬菜人数
为1600人; 按年轻人占比来看，即总共占到1080人，这个人
群数可作为我们的销售对象或目标; 按此总人数的1/4可能购
买我们的产品，即270人左右，按平均每人购买力为10元，则
每天的销售金额可能为2700-3000元左右。

此外，在金鹏路，有一家商店，是专门销售堡汤材料的，有
鸡、鸭等，还有高等的堡汤药材;凡购买了他们的禽肉，即可
免费堡汤，每天的堡汤量不超过4个，此店已开张近两年，即
说明这里的人群是有堡汤需求的，这也可作为我们服务内容
之一。

息发出去，而且密切关注这些铺面的动向，甚至可以驻点观
察，并游说老板，如果不同意甚至可以与之谈谈合作的意向。

我认为，好铺面转瞬即逝，如果不早早将信息放出去，等到
我们得到消息时已没有任何可以回转的余地了。

特点体现出来：高品质、高服务、高管理，价格可以有所体
现，但不一定与伊腾相较，如此，我们的风险可较大幅度的
降低，而且可以体现我们自己的管理风格和运营风格。等脚
跟站稳后，再调整也是有较大空间的。

以上，是我的想法

明天我们将去茶店子调查一下具体情况。
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时间流逝，岁月如梭，20xx年已悄然走过。

20xx年是我人生旅途上的一个重要转折点。离开学校步入社
会的大门，我的人生有了新的起点、新的开始和新的目
标。**新材料有限公司给了我一个把理论运用到实际的实践
机会。在我工作的这段时间同事对我关怀备至，时常给我鼓
励和帮助。下面我将这几月的工作总结如下：

一、工作收获

在这一年，我作为质量检验员，认真学习了sjs公司质量管理
控制体系，根据岗位职责的要求主要有以下几点收获：初步
了解了sjs制造，质量控制部门以及组装。

（1）在制造部，对机械生产加工的设备，流程，工艺及井下
工具产品有了初步了解。

（2）在井下工具事业部，装配车间，对工具产品的零件及总
成结构有了进一步了解。

（3）在井下工具检验，了解了产品的检验流程，学习了各种
检验工具的使用，为独立进行工作进行准备。

二、感想及体会

1、态度决定一切

工作时一定要一丝不苟，仔细认真。不能在同一问题上屡次
出错，有必要时检测一下自己的工作结果，以确定自己的工
作万无一失。工作之余还要经常总结工作教训，不断提高工
作效率，并从中总结工作经验。。



2、勤于思考

岗位的日常工作比较繁琐，而且几天下来比较枯燥，这就需
要我们一定要勤于思考，改进工作方法，提高工作效率，减
少工作时间。

3、不断学习

一个人要在自己的职位上有所作为，就必须要对职位的专业
知识熟知，并在不断的学习中拓宽自己的知识面。我就像一
张白纸，刚进公司纸上一个字没有，到现在，纸上工整的写
满了字迹。离开学校，单位是我的第二课堂。学无止境，工
作是另一种学习方式。。

三、自身的不足

1、工作中偶有因为马虎而造成工作失误，给工作带来不必要
的麻烦。以后我会以严谨的工作态度仔细完成本职工作。

12、在于别人打交道中由于个性原因，不够主动。为了以后
能更完美的完成工作，我会主动和领导以及同事多沟通交流。
希望通过交谈学到在课本上学不到的知识。

3，对于检验工作的理论知识和工作经验需要在以后的工作中
和业余生活中积极地积累。

四，20xx年发展目标

1、认真学习机械设计手册，并尽快能运用到实际工作中；

2、在自考本科的基础上，通过学位英语考试；

3、多做现场考察，认真学习优秀企业和工程技术人员的经验
知识；



4、掌握公司的工作流程，能和工程技术人员参与产品的评判；

5、力争拿到汽车驾驶证；

6、和公司同事之间增强业余交流和沟通，坚持整个团队的工
作能力和力量团结。

五、工作待遇的期望

1、能完善员工基本五险一金福利和奖金待遇，有条件给予一
定的住房补贴；

2、在转正之后月薪能拿到*****元以上，除五险一金和奖金
外；

3、能有通过考核和个人能力的提高增长工薪和奖金的机制；

4、年度能有3天的休假；

5、加班按国家规定计算。

六、个人感想与体会

1、在工作能力提高、工作效率提升、公司效益增长方面、我
充满信心；

3、反之，公司能为我提供一个展示自身能力的舞台，在团队
的工作下、一定能为公司创造更大的效益。这样，自己的期
望才会实现。20xx年的结束，20xx年的到来，是结束也是开始，
展现在自己面前的是一片任自己驰骋的沃土，也分明感受到
了沉甸甸的责任，在今后的工作和生活中我将继续学习，深
入实践，不断提升自我，不辜负got公司给我的这个机会和领
导对我的栽培，我会和got一起成长。
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市区蔬菜市场调查报告 蔬菜市场是 “菜篮子”工程的重要
组成部分，与居民生活息息相关。市区现有蔬菜市场大都建
于上世纪八九十年代，在促进经济繁荣、方便人民生活等方
面发挥了不可替代的作用。但由于各种原因，蔬菜市场在发
展过程中出现了一些问题亟须加以解决。为全面、准确地掌
握市区蔬菜市场的基本情况，以及存在的主要问题，以便针
对性地提出解决措施，前段时间我们商务部门对市区蔬菜零
售市场进行了专题调研，现将有关情况报告如下：

市区蔬菜市场现状

蔬菜市场是指主要用于销售蔬菜同时兼营蛋品、家禽、熟肉
制品、小水产、豆制品、调味品等多种农副产品的经营场所。
目前我市蔬菜市场的经营形式主要有蔬菜批发市场、农贸市
场、蔬菜超市、社区小型菜市场（店）、蔬菜早市以及市区
周围种菜农民自产自销等。

蔬菜批发市场。目前，市区蔬菜批发市场名义上有3个，即绿
盛蔬菜批发市场、北环路蔬菜批发市场、绿欣蔬菜批发市场。
年蔬菜交易量2008年已达到13万吨以上，入场经营户达70多
家，年交易额2亿元以上。辐射范围包括市区以及泽州、高平、
阳城、陵川、沁水等。

农贸市场。农贸市场市区最高峰时即2004调查统计时曾达
到21家，目前，由于蔬菜市场属于薄利行业等原因，已经缩
减到11家。比较大的三家为金囤市场、旧体育场蔬菜市场和
望川楼市场。

蔬菜早市。目前市区规模最大的蔬菜早市是新体育场蔬菜早
市，经营户达200多家，几乎辐射了凤翔小区、凤鸣小区、凤
台小区、望川楼小区等。近来又自发地形成了人民广场蔬菜
早市、七岔口蔬菜早市等。



蔬菜超市。是指在超市中销售蔬菜。目前，我市几个规模较
大的超市如金辇、凤展、红满堂、福旺多、万德福等都经营
蔬菜。

社区小型菜市场或小菜店。这部分菜市场几乎58个社区至少
都有一个，尽管设施简单，但其以就近方便、营业时间长、
经营成本低等发挥了重要的补充作用。

蔬菜的经营状况

我市是典型的蔬菜销售市场，80%以上鲜菜主要是从外埠调入，
因此蔬菜经营具有明显的销地市场的特色。

蔬菜调入的品种及调入的渠道情况。我市销售的蔬菜大部分
品种，包括土豆都要靠外地调入，像青椒、豆角、茄子、黄
瓜、蒜薹、北瓜等，除夏季有本地蔬菜作很小补充外，全年
几乎都是靠外地调入。渠道主要来源于山东、河南、甘肃、
海南、河北、长治、运城、侯马等地。近的在百公里，远的
如海南、甘肃甚至达到了上千公里。

蔬菜的销售价格情况。由于销地市场、进货渠道多，长途运
输，因此影响我市蔬菜的价格的因素也多，总体来看价格高、
起伏大。

蔬菜批发环节的经营形式。据我们了解，绿盛蔬菜批发市场
中所有的经营户清一色的是外地人，他们从产地收货、运输、
批发形成了一条龙式的经营形式，十分有利于他们掌握产销
两地的消息，有利于很好地解决各个环节的矛盾，有利于形
成利益共同体，利益分享，风险共担。

元旦春节两节市场蔬菜供应情况。从1997年起，每年的元旦
春节期间，市政府都要动用三金一储，对蔬菜实施限价优惠
供应，优惠供应的数量节日期间就达到了470万斤，对保证两
节期间的市场供应，稳定蔬菜价格发挥了很重要的作用。


