
最新学校推广宣传方案(通用5篇)
为了保障事情或工作顺利、圆满进行，就不得不需要事先制
定方案，方案是在案前得出的方法计划。怎样写方案才更能
起到其作用呢？方案应该怎么制定呢？下面是小编为大家收
集的方案策划范文，供大家参考借鉴，希望可以帮助到有需
要的朋友。

学校推广宣传方案篇一

一、前言

二、目标市场

我们以在校大学生作为目标消费者，根据大学生的消费特点，
有目的、系统的对凡客诚品进行广而告之的宣传，既可以争
取现有的市场份额，又极大地开拓了未来的潜在市场。这样
不仅使消费者的数量不断增加，而且销售额不断增长，企业
最终实现企业的可持续发展。

（一）目标群体分析

当前的消费市场中，大学生作为一个特殊的消费群体正受到
越来越大的关注。由于大学生年龄较轻，群体较特别，他们
有着不同于社会其他消费群体的消费心理和行为。1．他们有
着旺盛的消费需求，追求自我的个性、时尚和潮流。

2．他们尚未获得经济上的独立，消费受到很大的制约。消费
观念的超前和消费实力的滞后，都对他们的消费有很大影响。
因此，物美价廉对大学生消费的诱惑力较大。

5.大学生没有形成完整的，稳定的消费观念，自控能力不强，
多数消费都是受媒体宣传诱导或是受身边同学影响而产生的
随机消费，冲动消费。



（二）产品竞争能力分析

凡客诚品除了一般的物流中心和客户中心之外，最大的部门
是产品部，产品

部包括产品的规划设计和产品采购。为了保证质量，尽力去
提高工艺，每道工艺都严格把关，从而使顾客拿到更优的产
品。1．产品质量有保证。

2．产品价格低，性价比高。

3．产品售前售中售后的服务消费者认可度高。

（三）目标市场现状分析

随着电子商务的不断发展，各类电子商务交易平台层出不穷。
如b2b，b2c和c2c。然而同一类的交易平台基本上趋同，差异
化程度比较小。谁能抢先抓住消费者，给消费者留下深刻的
第一印象，谁就能拥有长久的消费者忠诚度。

学校推广宣传方案篇二

1、朋友之情最珍贵，朋友丢了就心碎，元宵佳节又来临，送
条短信解解闷。送碗汤圆粘了嘴，送展灯笼胜玫瑰。圆圆的
月儿你最美，愿你幸福生活翩翩飞!

2、元宵佳节：汤圆圆圆，月亮圆圆，家里人团团圆圆;事业
圆圆，爱情圆圆，亲朋好友好梦圆圆、好事连连、好运气源
源不断。祝元宵佳节快乐、吉祥。

3、带来轻松红豆：带来热情莲蓉：带来甜蜜核桃：带来聪慧
芝麻：带来充实我：带来用心意煮成的汤圆，真诚祝您元宵
佳节快乐!



4、正月十五月儿圆，正月十五汤圆圆，短信祝福到身边，祝
你事业一年胜一年，好运好事喜连连，小日子过得甜又甜，
元宵佳节幸福又团圆。

5、玉树银花十五到，欢声笑语吃元宵，焰火烟花空中闹，明
月美景别样好，短信祝福发一条，幸福甜蜜在朝朝，开心快
乐没烦恼，好运连连吉运兆，生活美满乐逍遥!同事们元宵节
快乐!

6、元宵节祝福语：元宵到，送你幸福元宵，愿：工作的不顺
心全部“宵”散，生活的烦恼统统“宵”散，杂事的揪心也
一律“宵”散，独留下快乐与幸福。祝元宵快乐!

7、爸妈：祝你们元宵节快乐，相依相偎，生活美满!

8、淡淡明月淡淡的.光，淡淡春花淡淡的香;淡淡思念淡淡的
芳，淡淡牵挂淡淡的尝;淡淡好友淡淡的想，淡淡祝福送你身
旁：祝你元宵快乐!

9、锣鼓声声闹元宵，鞭炮阵阵庆团圆，龙灯一舞万家安，火
树银花不夜天。天上月圆人间美，提前祝福万万千，愿你：
前程锦绣体康健，合家幸福赛蜜甜!

10、你知道吗?元宵节晚上以偷得别人的东西为好兆头，还没
有出嫁的女孩子，要偷别人的葱菜，因为俗谚说：偷得葱，
嫁好公;偷得菜，嫁好婿。元宵节快乐!

11、正月十五真热闹，猜灯谜来踩高跷，红红的灯笼映红脸，
欢乐的笑容比花艳，甜甜的汤圆暖人心，绚烂的烟火照花眼，
快乐时节要分享，短信发来问候你，元宵快乐祝福你，万事
吉祥又如意!

12、真诚的朋友无论远近，纯真的友谊温馨甜美!我珍惜岁月
里久远的真诚和情谊，感恩生命中难忘的关心和帮助!元宵节



之日，诚挚祝福好友及家人节日快乐，身体安康，新的一年
如意吉祥，幸福美满!

13、元宵佳节送大礼，四盏花灯送给你：一盏旺运灯，祝你
好运常伴;一盏吉祥灯，祝你吉祥如意;一盏希望灯，祝你前
程似锦;一盏月老灯，祝你爱情甜蜜!元宵节快乐!

14、元宵节，逛灯会，送你一个走马灯：健康快乐幸福吉祥
温馨团团转，无论转到哪面，都有祝福满满;无论转动多久，
都是光明前景。衷心祝愿你元宵节快乐!

15、千万个祝愿，在寒风中凝固，但元宵节的灯笼，元宵节
的汤圆，却在温暖中传送，愿温馨、温情、温柔在祝福中停
留，祝你元宵节快乐!

16、春来了!鸟到了!新年中国更好了!元宵佳节齐团圆!元宵
圆!滚又滚!好运滚到你家去!新的一年更美好!全世界今年不
差钱!不差钱!老牛了!

17、年过完了，钱花光了，手机也哑了;都上班了，心要静了，
反倒没人理了;又是元宵节了，发条短信，就算骚扰一下，证
明我还想着你，亲爱的，元宵节快乐。

18、元宵节到了，我仅代表“福禄寿财喜”恭祝你：合家团
圆，幸福美满——福旺财旺人气旺，山高水长福寿长，财源
滚滚如江海，汹涌澎湃向你来。元宵节快乐。

19、正月十五的月儿圆，心中有你实难眠;正月十月的汤圆圆，
包着甜蜜的思念;正月十五梦儿圆，愿你幸福开心走过一年又
一年，元宵佳节万事都如愿。

20、挂上灯笼，点亮红烛，天空中礼花绽放，汤圆煮好，月
上树梢，一家欢聚闹元宵，良辰佳节，天下齐庆，此时不能
忘朋友，微信带着汤圆到。祝朋友元宵节快乐!



学校推广宣传方案篇三

为了落实教育部教基二_号教育部关于《中小学开展书法教育
的意见》以及教基二[20__]1号教育部关于印发《中小学书法
教育指导纲要》的通知精神，落实“加强书法教育工作的指
导和管理”、“加强书法教师队伍建设”、“各级教研部门
要把书法教育纳入教学研究工作的范围”等具体要求，解决
开设书法课瓶颈性问题——书法师资问题，更好地为本地开
好书法课做好指导、培训与服务，为各校开设书法课培训骨
干领头教师。

二、培训对象

各初中、小学在职的有一定书法基础的教师或美术老师代表1名
(班额约50人)。

三、培训时间、地点

20__年4月8日至6月3日每周星期一上午8:20至下午5:00(共9
天课程)，培训地点设在枝江市实验中学。

四、培训方式

本着学以致用、迅速提升的思路，聘请知名教育专家组建培
训团队(以枝江本土为主兼邀省内知名教育专家)，兼及硬笔
与软笔两种工具、篆隶楷行草五种字体、笔法字法章法三要
素，采用集中理论讲座与自主练习实践、封闭教学与外出参
观结合，多元素交融的方式进行培训。

五、具体课程安排与相关准备略

六、专家团队

廖敬彦(省书法教育专业委员会秘书长)



邹家喜(中国书协会员、书法家、枝江书协主席)

黄文泉(中国书协会员、荆州市书协副主席，知名书法教育专
家)

向爱东(中国书协会员、宜昌书协副主席、枝江市书协副主
席)

万双全(中国书协会员、宜昌市青年书协副主席)

罗海东(中国书协会员、三峡大学书法教授、宜昌市青年书协
副主席)

孙延辉(省书法教育专业委员会副秘书长、枝江市教学研究室
美术教研员、市书协秘书长)

王运雄(枝江书协副秘书长、枝江市实验中学美术书法教师)

七、相关事宜

1、各校要调好培训日参训教师的任课，保证教师按时参训。

2、专家讲课费、学员中餐和交通费由师训处统筹支付，不另
向学校收取培训费。学校要为参训教师提供一套必备的书法
工具(书法工具统一发给，包括毛笔、墨汁、宣纸、砚、字帖、
画毡、笔搁、中性笔、笔帘、笔架等，约200元，回原单位报
销)和作品装裱费(约100元)。

3、各校于4月1日将参加培训的教师名单报教研室教师进修学
校，联系人:胡维森

4、培训地点(实验中学)备好一间50人上课的教案，并在室内
设置好悬挂作品的挂红与夹子，另备好多媒体、黑板、教师
画案等教学设施。



学校推广宣传方案篇四

在线课程常常以方便作为自身的优势，因为不用出门就可以
学习。而实际上，当所有机构都开始线上课的时候，所谓的
便利性其实就是上课无阻力。

什么是上课无阻力？比如在线上课前要花半个小时的时间进
行设备试调，这就是上课阻力。减少上课阻力，就是增强在
线课程的便利性。

搜集家长在线上课会遇到的各类阻力，针对性的帮家长想办
法解决，让家长认可机构的服务之后，再上升到对课程的认
可。

做过线下招生的校长们都知道，线下招生核心是引流，引流
的结果决定最终转化的结果。同理，线上营销的关键也是在
于流量采集，流量的基数决定后期的转化的效果。采集回来
后的流量，导入公众号进行留存。再由公众号导入到个人号
和社群进行转化，最后是成交和复购，这样就算是一个完整
线上营销系统。

学校推广宣传方案篇五

前 言

大拇指广告公司受河南联通公司委托，进行“联通新生活 靓
出你自己”的校园活动策划，本策划根据双方协议，于2002
年12月始，至2003年3月结束，历时3个月，现提交广告策划
方案文本。

活动目的1、树立中国联通企业品牌：将中国联通年轻、朝气、
充满活力的企业品牌有效地传达给高校师生，培养企业亲和
力、扩大企业知名度和影响力、树立良好的品牌美誉度，从
而加强师生对本品牌的认同和信心。



2、宣传和推广综合业务：传播包括寻呼、联通130、联通在
信、cdma133等在内的综合业务，拉近产品与广大师生之间的
距离，为促进企业产品做好市场铺垫。

业与学生之间的感情距离，从而在校园内有效打击竞争对手。

品牌。

3.手机的市场价格逐步下降,接近大学生的购买能力。


