
最新小学体育大课间教案(实用5篇)
当面临一个复杂的问题时，我们需要制定一个详细的方案来
分析问题的根源，并提出解决方案。方案书写有哪些要求呢？
我们怎样才能写好一篇方案呢？以下是我给大家收集整理的
方案策划范文，供大家参考借鉴，希望可以帮助到有需要的
朋友。

圣诞节珠宝店活动方案篇一

活动意图：

相处10年的情人，也许并不真正了解对方。珠宝，设置圣诞
爱情通关密语圣诞树，在树上挂满各种神秘奖品，让情侣们
以有趣的猜谜方式，真正了解对方的人，就算通过爱情通关
密语大考验，就有机会抽奖，就有机会获得神秘圣诞礼物。

1、店头活动

在店门口树圣诞爱情通关密语树，营业员现场主持，让购买
珠宝的情侣接受爱情大考验，同时吸引路人注意，扩大影响
力。

2、促销设置

店头抽奖活动：

通过爱情通关密语考验者，获得抽奖权，可以随意选择圣诞
树上的任何一款神秘礼物。每个礼物都是由一个圣诞帽子包
着，在选择时候并不知道是什么礼物。最高奖励是钻石大礼。

通过爱情通关密语大考验的男生，将被授予爱情勇敢勋章：

爱勇士勋章勇敢表白奖



爱绅士勋章彬彬有礼奖

爱骑士勋章令人感动奖

3、公关活动

软文炒作：以提醒方式和故作神秘方式，煽动情侣们参与活
动。

宣传主题1

亲爱的，你真的爱我吗?

如果你能通过爱情通关密语大考验，我就相信。

爱情大通关，真爱大奖励

圣诞爱情通关密语大闯关

平安夜等你来考验!

宣传主题2

没通过爱情通关密语大考验，就别送花给我!

爱情大通关，真爱大奖励

圣诞爱情通关密语大闯关

平安夜等你来考验!

圣诞节珠宝店活动方案篇二

红缘运通——古珀行珠宝带来吉祥好运



二、操作步骤：

专卖店：

三、活动礼品介绍

1、节日形象pop：加盟商自行制作节日形象pop（x展架）以圣
诞、元旦为主题，或者以产品为主题，过节主推的产品是红
缘运通系列首饰。节日优惠酬宾、用于吸引顾客形成强力的
视觉冲击力。所有营业员头带圣诞帽，配合整体节日的形象。

2、形象气球此次活动将是推动企业形象的有利时机、广告气
球具有成本低、气球上印制有古珀行的标志，烘托气氛较强
的特点，古珀行珠宝圣诞、元旦促销活动将大量使用气球做
流动广告，凡进入店内的小孩均赠送形象气球。

3、vip卡，凡在活动期间进店就送顾客送vip卡一张，此卡可
抵现金使用。（第二次消费时才能使用）

4、凡一次性购物满2000元以上的顾客送精美礼品一份。（加
盟商自定）

5、库存积压品可特价销售。

6、如果有条件的店铺，希望活动期间准备好奶茶和咖啡，提
供热饮，让顾客切身感受到温暖冬日的寓意。

四、欢乐购钻、赠品节节高：（加盟商自订）

注：具体消费金额跨度根据不同市场适当调整，由加盟商自
己把握。还有一些礼品和小活动由加盟商自己调整。



圣诞节珠宝店活动方案篇三

圣诞狂欢夜铃儿响叮铛

12月24日晚18时―12月26日晚21时

1、珠宝鉴定：

活动期间，顾客可以将自己的珠宝首饰拿到门店，由我们的
专业珠宝鉴定师为其免费鉴定真伪、等级。如有可能，该环
节可以一直延续下去，可以增加公司品牌在消费者心目中的
可信度和亲和力，有利于提升品牌形象。

2、特价产品：

活动期间，每个门店每天都将主推一至二款特价产品，以适
当的折扣或是与其他产品搭配销售的形式推出市场酬宾。
从21日到25日特价产品的品类及折扣比例应逐步加大，尤其
是产品品类更应契合爱情的主题，以便与圣诞的氛围吻合。

搭配策略：如按原价购买指定款产品(主打产品)后，再加极
少的现金即可拥有一款精致的特色产品(小饰品为主，如戒指、
)。

3、vip贵宾计划

活动期间，凡一次性购买产品达到一定金额的客户，即可直
接转为vip客户，获得我们特别推出的vip贵宾服务，可享受在
所有门店购物折扣、终身免费提供珠宝维护和清洗、购物积
分等特惠项目。

另外，活动期间可适当的准备部分玫瑰花，24日和25日两天，
每天前20名进店的女性均可获赠一枝。



圣诞节珠宝店活动方案篇四

2、以特惠活动为平台，吸引更多潜在客群关注品牌动态，提
高品牌知名度；

3、通过针对性的活动展示品牌文化，拉近品牌与客群的距离，
提高品牌竞争力。

12月18日到12月23日

1、抽奖酬宾

活动期间，每天进店的前50名顾客，无论其是否购买产品，
均可领取一张抽奖券。奖券由正券和副券组成，正券由顾客
保管，副券投入抽奖箱。活动最后一天，进行现场抽奖，顾
客凭副券及手机号或身份证号兑奖。

获奖名额分一二三等奖及纪念奖等数个等级，每个等级可设
置一定数量的获奖名额。奖品内容应多样化，既可以是不同
价值的产品实物(戒指、耳环、链坠等)，公司纪念品(台历、
钥匙扣、名片夹等)，也可以购物代金券或折扣券充当。

2、圣诞小天使征召

以海选的方式，选拨出24位13周岁以下的小朋友做圣诞小天
使，分两组于活动期间(23-25日)在父母的带领下到店参加活
动。24到25日，每晚19：00-20：00举行“家，爱，情感，节
日”为主题的珠宝秀。每人可获得精美礼品一份(可用0.2克
小金条)，并且享有全店珠宝类饰品折上9折优惠。

3、珠宝秀形式

由小天使以走秀形式展示珠宝(用透明材质礼品盒装)，并递
到爸爸手中。



再由爸爸将妈妈从台侧邀请到台中在礼仪人员的帮助下亲手
帮妈妈戴上，最后一家三口共同以幸福走秀的形式展示产品。

圣诞节珠宝店活动方案篇五

活动主题：

圣诞狂欢夜，铃儿响叮铛

活动时间：

12月24日晚18时—12月26日晚21时

活动内容：

1、珠宝鉴定：

活动期间，顾客可以将自己的珠宝首饰拿到门店，由我们的
专业珠宝鉴定师为其免费鉴定真伪、等级。如有可能，该环
节可以一直延续下去，可以增加公司品牌在消费者心目中的
可信度和亲和力，有利于提升品牌形象。

2、特价产品：

活动期间，每个门店每天都将主推一至二款特价产品，以适
当的折扣或是与其他产品搭配销售的形式推出市场酬宾。
从21日到25日特价产品的品类及折扣比例应逐步加大，尤其
是产品品类更应契合爱情的主题，以便与圣诞的氛围吻合。

搭配策略：如按原价购买指定款产品（主打产品）后，再加
极少的现金即可拥有一款精致的特色产品（小饰品为主，如
戒指、）。

3、vip贵宾计划



活动期间，凡一次性购买产品达到一定金额的客户，即可直
接转为vip客户，获得我们特别推出的vip贵宾服务，可享受在
所有门店购物折扣、终身免费提供珠宝维护和清洗、购物积
分等特惠项目。

另外，活动期间可适当的准备部分玫瑰花，24日和25日两天，
每天前20名进店的女性均可获赠一枝。


