
最新六一商场活动策划方案 六一商场促
销活动方案(大全5篇)

方案是指为解决问题或实现目标而制定的一系列步骤和措施。
方案的制定需要考虑各种因素，包括资源的利用、时间的安
排以及风险的评估等，以确保问题能够得到有效解决。下面
是小编为大家收集的方案策划范文，供大家参考借鉴，希望
可以帮助到有需要的朋友。

六一商场活动策划方案篇一

以下是由本站pq小编为大家推荐的2019六一商场促销活动方
案精选，欢迎大家学习参考。

1、儿童商家重要的消费群体，在儿童身上有很大的消费潜力，
父母的很多消费都是围绕儿童展开，可跟商场内的促销活动
结合起来，亦可开展儿童周活动。

2、儿童节促销可主要围绕儿童服装鞋帽等/玩具/学习用品/
影像光碟/儿童运动品等展厅，同时因为儿童消费一般都是由
家长带领，也可推出一些针对父母展开的商品促销。

通过玩具这个卖点来带动其他商品促销，另外对儿童来说玩
具，是永远具有很大的吸引力，是一个很好的卖点。

热力宣传并建议招商部开辟玩具卖场，在种类上，数量上必
须丰富，最好是能引进一些独家经营的特色玩具，其中包括：
各种器械玩具卡通、卡通玩具、智力玩具等等，建议六一儿
童节当天特价优惠。

器械玩具：各种玩具枪械、武器、汽车、飞机等。



卡通玩具：各种卡通动物、卡通人物等。

智力玩具：有助于开发智力的玩具，如一些智力小霸王游戏
机、英语学习机。

跟学习用品相关的玩具：学习用品玩具的是一中国教育总网
文档频道大趋势，有关这样的商品也越来越多，家长也乐意
在这方面花大消费。

成人玩具：现在成人玩具也日益流行，放置一些这样的商品
对成年顾客也有很大的吸引力，有助于扩大整体销售额。

活动时间：5月29—6月1日

活动地点：商场内儿童玩具特卖区。

活动宣传：企划部配合做好活动前期宣传预热及店内店
外、pop海报的制作，负责整理广播稿交于总台反复播放。

1、美丽童年新形象。

凡在六一儿童节当天在二楼童装、鞋帽玩具及卖区消费满200
元，凭购物小票可获取由商场赠送的“漂亮宝贝”儿童摄影
卡一张，价值20—30元做参与可由摄影城提供，为您宝贝的
童年定格永恒的美丽。

活动时间：5月29—6月1日

活动地点：商场内。

活动宣传：企划部配合做好活动前期宣 传预热及店内店
外、pop海报的制作，负责整理广播稿交于总台反复播放。

2、“我眼中的xx购物广场”儿童绘画作品展



选择菏泽市区百名儿童优秀绘画作品展，选择商场内合适的
地点，并制作展板、将作品在展板上展示，通过这些绘画作
品，向人们展示孩子眼中的商场形象，此项活动与儿童节紧
密相连，更有利于提升商场形象。

给儿童一个特殊的时间来享受来自父母、社会的关爱，营造
一个童话般的世界。让孩子们的梦想成真，同时提升商场内
儿童用品品牌的知名度，通过活动带动销售。

1、儿童靓装闪亮登场。

六一儿童节欢庆酬宾特别企划，童装鞋帽区、玩具、书店、
文化用品、卖区数十种品牌商品联手热卖，上百种应季新品
任你挑选，全面商品全面让利，价格优惠 (建议招商部通知
调整节日期间的售价，以最低的装扮节日中最漂亮的宝宝，
以此活动提升销售。(可在中央大厅举办儿童用品特卖会。)

活动时间：5月29—6月1日。

活动地点：商场内各儿童用品卖区。

活动宣传：企划部配合做好活动前期宣传预热及店内店
外、pop海报的制作，负责整理广播稿交于总台反复播放。

2、儿童新款服装流行秀。

因今年的六一儿童节当天是星期二，相对的客流量会减少，
加上儿童节当天孩子们会参加学校内组织的活动，也不能外
出，商场可将六一儿童节的活动提前到5 月29、30日的周六、
周日来举行，这两天，客流量大、孩子家长也会带着孩子来
休闲购物，届时可参与商场内的各项活动，以及提升销售。

建议招商部参与本次活动，5月29、30日，活动当天由企划部
邀请一支专业儿童文艺表演队，参与本次活动，由儿童模特



队为商场内各种儿童服装品牌及儿童用品(书包、童鞋、童
帽)作新款舞台展示(所用物品由招商部负责与联营商联系)，
活动中将有精彩的儿童歌舞及器乐表演，吸引顾客的观看，
提高宣传儿童各种用品 的知名度，促进销售。

活动时间：5月29日—5月30日。

活动地点：商场中央大厅。

活动宣传：企划部配合做好活动前期宣传预热及店内店
外、pop海报的制作，负责整理广播稿交于总台反复播放。

活动所需提供赠品的申请，因参与表演的孩子年龄很少，为
了带动孩子的积极性，建议商场应在活动演出结束之后给孩
子演员发送赠品(以铅笔盒、书包等)。

活动地点：商场x楼图书区

活动宣传：企划部配合做好活动前期宣传预热及店内店
外、pop海报的制作，负责整理广播稿交于总台反复播放。

每年的6月1日是国际儿童节，这一天为了表示对孩子们的祝
贺，许多家长会带孩子逛商店购物;而儿童的消费带有许多特
殊性，商场应把握这一良机，做好公关促销两方面活动。

5月27日——6月4日

有学有玩 欢乐无限

活动二、活动期间，凡在本商场单张小票购物满200元者，均
可获可获免费参加暑期电脑夏令营培训机会，操作办法：

1、凭小票领取资料卡一张，将儿童(年龄在8—14岁之间)的
相关资料填上：姓名、年龄、学校、联系电话;一张小票限送



送一张。

2、将资料卡投入商场设置的箱子内;

3、商场抽出60个名额，并通知家长，领取培训证明。具体抽
奖时间：6月4日下午13：00。

4、暑假时，凭培训证明到有关电脑培训机构进行为期一周的
培训。

活动三：在促销玩具、童装等儿童用品的同时，也应该着重
推出春夏季女装、皮鞋特卖。

2、第二项活动的培训时间可控制在一星期，此活动可与当地
电脑培训部门联合举办，由他们负责培训;按100元/人计算培
训费，整项活动经费为6000 元;为了减少支出，可以免费为
培训单位提供商场内的场地，以让他们进行现场咨询，发放
宣传资料。通过互惠互利的方式让培训单位提供免费培训名
额。

六一商场活动策划方案篇二

每年的x月x日是国际儿童节，这一天为了表示对孩子们的祝
贺，许多家长会带孩子逛商店购物;而儿童的消费带有许多特
殊性，商场应把握这一良机，做好公关促销两方面活动。

x月xx日——x月x日。

有学有玩欢乐无限。

活动二、活动期间，凡在本商场单张小票购物满200元者，均
可获可获免费参加暑期电脑夏令营培训机会，操作办法：



1、凭小票领取资料卡一张，将儿童(年龄在8—14岁之间)的
相关资料填上：姓名、年龄、学校、联系电话;一张小票限送
送一张。

2、将资料卡投入商场设置的箱子内;

3、商场抽出60个名额，并通知家长，领取培训证明。具体抽
奖时间：x月x日下午13：00。

4、暑假时，凭培训证明到有关电脑培训机构进行为期一周的
培训。

活动三：在促销玩具、童装等儿童用品的同时，也应该着重
推出春夏季女装、皮鞋特卖。

2、第二项活动的培训时间可控制在一星期，此活动可与当地
电脑培训部门联合举办，由他们负责培训;按100元/人计算培
训费，整项活动经费为6000元;为了减少支出，可以免费为培
训单位提供商场内的场地，以让他们进行现场咨询，发放宣
传资料。通过互惠互利的方式让培训单位提供免费培训名额。

六一商场活动策划方案篇三

“璀璨童心、魅力万亚！”——暨“万亚杯”首届星光快乐
家庭show

主要内容：在儿童节到来期间通过以“孩子选商品，大人买
商品”的方式来吸引大量家庭到商场来参加比赛，再根据实
际购买情况选出一部分获奖家庭。

1. 通过在儿童节期间搞本次活动来提高商场在少年儿童心目
中的影响力。

2. 以家庭参赛的方式借助儿童节来提高成人的消费。



3. 以特殊的比赛形式和儿童商品秀来进一步提高商场的知名
度。

活动时间：

5月22日——6月3日

时间：5月29日—6月3日，全场流行商品满100减39元（券进
销售），满200减78元。

活动细节：

1、5月22日—5月24日期间全场流行商品满200送50元，满300
送100元，满400送150，满500送200，满600送300，满700
送400，满800送500封顶！送券跨柜累计，不参加活动柜台不
送券不收券。

商品部：

1）给每个柜的货品申请编码并做好活动谈判及特殊商品的限
制。

2）宣导营业员编码的正确开具并在销货凭证上注明“不收券
不送券”或“不参加活动”。

财务部：

1）审核每个柜台的打折编码。

2）收银员要查看销货凭证上的有无参加活动的注明。不参加
活动柜台及编码不收不送券。

客服部：

1）客服人员在发券是严格检查销货凭证及收银条，杜绝不参



加活动商品参与发券。

2）杜绝营业员私自替顾客领取券，特殊情况需凭其楼面主管
签字方可发放。

2、5月29日—6月3日期间的全场流行商品满100减39元（券进
销售）活动细则：

商品部：

1）与相应品牌厂家谈判好扣点，形式为每100抵39元，39元
进销售。

2）宣导营业员开票时注意计算好每笔销售的券多少钱现金部
分多少钱，并在销货凭证上写明。

3）将各参加活动专柜的编码做区分 并仔细进行核对，以避
免营业员开错编码。

4）将抵用券放在参加活动专柜上，每一日做一次清点核对并
做相应的统计和留存。

财务部：

1）系统做好设置。

2）审核每个柜台的打折编码。

3）收银员要查看销货凭证上的有无参加活动的注明。不参加
活动柜台及编码不收不送券。

4）仔细核对参加活动专柜的券和现金的搭配比，避免多收券。

（一）儿童来店欢乐送：



1、当日开店前100名来店的小朋友均有开心好礼相送；（仓
库小卡通礼品为主）

2、5月29日——6月3日期间，凡在本商场购物满200元者，凭
购物小票均可获四楼儿童乐园免费体验门票一张；（根据四
楼儿童乐园洽谈情况定。）

（二）欢购六一，超低劲折：5月30日—5月31日，部分童装、
童玩、儿童用品一折劲卖。6月1日组织部分四楼儿童用品限
时抢购。

（三）快乐抽奖、幸运100%：5月30日—6月3日期间四楼儿童
用品购物满61元即可参加欢乐抽奖，100%中奖。

奖项设置：特等奖1名，一等奖5名，（由四楼厂商赞助）二
等奖10名（6月1日当天红星电影院电影票2张）三等奖若干名
（仓库礼品为主）。

“****杯”***首届星光快乐家庭show

活动具体步骤安排：

活动时间：5月30日—5月31日

一、表演者报名：由星光宝宝工作人员通知在星光宝宝拍摄
过照片的有才艺的小朋友，幼儿园推荐，**文化艺术团推荐
以及自愿报名（6-12周岁）！

1. 活动期间当日在商场购物满261元或者购买儿童用品（玩
具，童装等）满61元均可凭当日购物小票到客服务台领取一张
“星光快乐家庭show”活动券。

2. 凡年龄小于十四岁的儿童均可凭该活动券在5月22日至5
月30日到指定地点填写活动报名表，领取参赛号码。



3. 活动报名表应包括：姓名、性别、年龄、父母亲姓名、联
系方式、家庭住址、家庭电话、参赛编号等。

二、活动前准备：场内舞台音响搭建，舞台背景布置，表演
嘉宾休息场地的准备，以及工作人员，表演嘉宾，评委，主
持人分别到位！

活动开始前，每位参加比赛的小朋友到工作人员那领取代表
他们真实身份的参赛证（此证由星光宝宝提供），方便他们
有秩序的参加这次活动。并为每一位的参赛小朋友提供舞台
服装及化妆。

三、活动内容：此次活动内容分为两个环节，一是表演环节，
二是互动环节。

表演环节：才艺表演

星光宝宝将推出十位小朋友进行表演，并给的参赛小朋友发
放活动卡，按参赛证上号码顺序在工作人员的带领下依次出
场表演节目，分为个人才艺表演和母子或全家一齐参与，每
位嘉宾的表演时间为5-7分钟，在表演的过程中，主持人除了
活动内容其它按临场发挥进行，能增加活动的气氛及观看者
的激情。并请各校的音乐老师或文化宫的老师进行当场评选，
并亮分。

互动环节：小小服装设计师

互动环节具体执行方案：

1、在第一轮表演结束后，进行小小服装设计师，由现场主持
人宣布其规则（给参加活动的小朋友15分钟的时间准备）。

2、在准备的过程中，按排**艺术团的小朋友进行表演，防止
冷场。



3、参加活动的小朋友由父母带领至四楼（儿童服装）挑选衣
服，穿上挑好的衣服后将参赛证放置店铺（防止衣服丢失）

4、参赛选手入场到位后，由主持人宣布比赛开始，并再次宣
读比赛的相关事宜，同时由我们的工作人员，向台下的观众
发放用于投票评选结果的乒乓球。

5、由工作人员向参赛选手发放本次活动的合作伙伴的服装店
的卡片，以此作为本次活动的凭证。

6、比赛过程中，主持人可以穿插一些关于购物广场和摄影店
的一些问题及一些互动游戏，以调节现场的气氛增加观看力
及参与力！

7、参赛的小朋友换好衣服后，按顺序在舞台上进行展示秀。

8、展示结束后，将由现场的观众进行评选（给现场观众发放
贴纸，贴在小朋友脸上），评选结果按得票数确定。

9、这次比赛评出：

才艺奖：一名（奖品待定）

人气奖：一名（奖品待定）

活力奖：一名（奖品待定）

星光宝宝：七名（奖品待定）

10、本次活动的评委以及主办单位为获奖的小朋友颁奖；

11、最后由**艺术团的小朋友表演节目，在热烈的掌声中结
束这次比赛。

12、大赛结束，选手们将衣服归还店铺并取回证件，将其归



回于星光宝宝，

1、舞台、灯光、音响、舞台背景、电视机。

2、供选手们选择服装所用的参赛凭证（参赛证）10张；

3、摄影师整场摄影。

4、电视台拍摄比赛进程

5、获奖选手的奖品每场10份；

6、现场工作人员，男生4名（万亚），女生4名（星光），
共8人。

7、汽球（现场由工作人员给观看比赛的小朋友发放汽球）

8、评委的坐椅策划方案

9、亮分的牌子和笔

10、观众的奖品（在商场内拉赞助）

六一商场活动策划方案篇四

20xx年xx月xx日——xx月xx日。

活动一：六一节买x送x

在超市中选择商品进行买x送x活动，比如酸奶、果奶、饮料、
果冻、水果等商品，实行买x件送x件的促销活动。由于促销
成本为x，即让利x%，因此本活动需要厂家支持。

活动二：迎六一特价商品



学习用品、文具用品、儿童食品、饮料、奶制品一律优惠价
销售。

活动三：儿童节期间在超市入口处举行五子棋比赛，参与者
有小礼品，得胜者有奖品。

1、为了表示超市对儿童节的支持，促销活动中要选几个儿童
喜欢的品牌进行一定力度的降价，以吸引人气。

2、送水壶后，必须在小票上做记号;此活动中的水壶可与厂
商联合，由厂商来提供一部分活动经费。

3、活动中参加对象为x岁的儿童，第一个活动中必须注明属
作品的作者档案资料，如年龄，性别，姓名等;写的字，可规
定为贵超市的名称或有关六一儿童节等内容，也可以自由确
定。

六一商场活动策划方案篇五

每年的6月1日是国际儿童节，这一天为了表示对孩子们的祝
贺，许多家长会带孩子逛商店购物;而儿童的消费带有许多特
殊性，商场应把握这一良机，做好公关促销两方面活动。

5月28日—6月3日

有学有玩欢乐无限

活动二、活动期间，凡在本商场单张小票购物满200元者，均
可获可获免费参加暑期电脑夏令营培训机会，操作办法：

1、凭小票领取资料卡一张，将儿童(年龄在8—14岁之间)的
相关资料填上：姓名、年龄、学校、联系电话;一张小票限送
送一张。



2、将资料卡投入商场设置的箱子内。


