
最新商场活动开场主持词 商场活动总
结(优秀6篇)

在日常的学习、工作、生活中，肯定对各类范文都很熟悉吧。
大家想知道怎么样才能写一篇比较优质的范文吗？下面是小
编帮大家整理的优质范文，仅供参考，大家一起来看看吧。

商场活动开场主持词篇一

农历五月初五，是中国传统的节日——端午节，为庆祝端午
节、纪念屈原与保留民俗传统，特别举办多项庆祝端午节的
促销活动，借此活动达到寓教于乐的目的；并回馈顾客，希
望能提高商场知名度，吸引人潮，为顾客提供一个温馨的购
物场所，以及提高活动日的营业额，让顾客感受一个难忘的
端午佳节。

增加人气，提高销售额。

端午飘香，粽是情。

xx年xx月xx日—xx日。

xx有限公司。

xx购物广场。

（一）包粽子比赛，获购物卷。

具体操作：

一、活动分三天举行，初赛、复赛、决赛，进入复赛的都可
以获得五十元的购物卷，进入决赛的都可以获得一百元购物
卷，夺冠军的可以获得三百元购物卷，并且可以把自己包的



粽子带回家。

二、比赛规则，粽子的形状、大小要以主办方要求的为准，
初赛每人包两条，复赛、决赛每人包三条，看谁包的又快又
好。通过第一天的初赛选出五十人进入复赛，第二天的复赛
选出十个人进入决赛，第三天进行决赛，并选出冠军，给予
颁奖。

三、活动准备，报名的前两百名获得参赛资格，包粽子材料
由熟食部准备，场地的布置由市场部负责。场地的卫生由环
保科随时跟进，场地的秩序由防损部维持。活动主持在店内
选出。

（二）购物送肇庆粽。

具体操作：

一、凡活动期间在xx购物满200的就送肇庆粽五条，满300送
八条，满500送十二条。

二、凭购物小票到服务台领取粽子，每天名额有限，先到先
得，送完即止。

三、满200送的名额为50，满300送的名额为30，满500送的名
额为25。

1、店企划于xx月xx日将喷绘好的活动内容宣传板告示板摆在
店正门口显眼位置和服务中心做前期宣传。

2、活动期间，店内广播准确、简洁播放活动内容，播放频率
不得小于1次/30分钟。

3、活动期间，店收银员和员工积极主动告知顾客参加促销活
动。



4、加强对促销员的促销意识培训，让其明白搞好商场的促销
活动是互利的.，积极主动地融入到商场的促销活动中来，做
好促销活动的口头宣传。

商场活动开场主持词篇二

12月31日——1月3日

活动期间，凡在商城累计购物满300元(大家电等贵重品满500
元)即可获赠精美台历一本，单张信誉卡仅限领1本，每
天1500本，发完为止!

三楼羽绒世界

兴隆商城全体员工祝您新快快乐万事如意

食品商场：美食升级贺新年

1、烟酒、滋补——精品文化大餐庆新年

2、常规食品——大升级

1、20xx年春节金条全新上市、

2、黄金“钱”兔似锦，吊坠纳福新春

3、新年特别企划

1)黄金饰品免费换

2)黄金加工费兑换大升级

3)黄金身份证当钱花

4)黄金屋会员购金双倍积分



4、明牌首饰新年送惊喜

1)明牌黄铂金每克优惠价

2)明牌钻石全场8折，赠送精美礼品一份

3)明牌裸钻成本价销售。

4)明牌铂金免费换(只须递增30%-40%)

5、欧瑞德银饰、你我银饰、ss8银饰、七好银饰、嘉缘银饰全
场6.8折

6、元旦开门红，戴新表走正点7、化妆元旦惊喜接连不断选
份礼物送给心中的“她”

1、元旦开门红兴隆鞋城旧鞋换新鞋

活动细则：在12月31日--1月3日活动期间，顾客凭在鞋城购
鞋的信誉卡可在品牌正价折扣的基础上再优惠80元，特价商
品可优惠20元。(单张信誉卡只可购买一双鞋,不可累积使用)

2、兴隆鞋城精品男鞋展皮尔卡丹金利来卡帝乐沙驰花花公子
啄木鸟等

1、元旦开门红以旧换新大行动国家财政补贴10%厂商再补
贴10%

双重补贴更省钱

电视、冰洗、数码全面参与以旧换新

2、苹果店迎新开业

3、精品电器展



1、兴隆床品，元旦开门礼，以旧换新大行动

2、新年换新锅，越“锅”越红火，炊具贺新年，拿锅就抵钱，
苏泊尔、爱仕达以旧换新大行动。

3、时尚炊具新春首选——韩国炊具大联展

4、送礼送健康，健身器材大推广

5、健康三部曲：

(1)、健康送父母——足浴盆推广

(2)、健康送朋友——足疗机、按摩垫套购献礼

(3)、健康送领导——按摩椅推广

6、应季新品全新上市：

(1)猪年送祝福——兔子大会

(2)新年换新衣，喜庆又吉祥——儿童唐装展

(3)红红火火过新年——鸿运专柜全新上市

(4)欢欢“洗洗”过新年——洗涤用品大联展

(5)“瓷”旧迎新——陶瓷用品大联展

(6)冬季商品全面清仓：儿童棉服、羽绒服、儿童靴鞋

1、冬季商品大清仓。

2、极品服饰推荐。



3、贺岁款服饰推荐

1、红运专柜，休闲春款抢先上市

2、新年贺新春羊绒首选礼

商场活动开场主持词篇三

9月21日（周五）——10月7日（周日）

合家团圆渡中秋，龙腾虎耀迎国庆

某商场商城及八一店、某商场购物广场、北园店

中秋活动：

超市中秋档期dm海报9月5日—25日同步跟进

华信店中秋同步跟进

月饼+红酒，某商场携您度中秋

（黄金、珠宝、化妆品、大家电等特殊品类不参加活动）

9月21日（周五）——9月25日（周二）

因为商场现有品牌自行举行的折扣，某商场不承担费用，所
以广告宣传上突出“现有折扣上再送”，顾客心理感受是不
一样的，可以在不承担费用的基础上取得顾客认为比较实惠
的活动力度，同时突出了中秋送月饼红酒活动，比较温馨，
贴切节日特色，国庆节促销活动方案。）

在所有品牌现有折扣上

当日现金消费满200元，可凭购物发票或小票再获赠“温馨月



饼”一块。（单独包装，价值约8元）

当日现金消费满500元，可凭购物发票或小票再获赠“亲情月
饼”礼盒一份。（价值约40元）

当日现金消费满1000元，可凭购物发票或小票再获赠“月饼
红酒”套装礼盒一份。（价值约80元）

各店按照赠礼价值自行同月饼厂家协商，定制礼品，活动结
束后，按照实际赠送数量结款，费用原则上同参加品牌各承
担50%。

“月圆中秋，情浓某商场”中秋礼品节

中秋节期间，在各门店划出专门区域，开辟中秋商品系列展
销区，展销商品品类包括：月饼、酒类、礼盒等中秋节日系
列商品，方便顾客在该区域进行选购。

月饼、酒类、礼盒等中秋节日系列商品展销的商品品类等由
各门店自行挑选组织，地点可选在超市或超市外的公共区域。

国庆节、某商场八一店五周年店庆：

9月28日（周五）——10月7日（周日）

某商场商城及八一店、某商场购物广场、北园店及华信店

活动期间，凡单店当日购买穿着类、床品、箱包商品新品7折
起，原则上参加品牌范围要广，至少济南五店相同品牌要保
证相同力度。

（超市及特例品牌除外，活动期间，会员积分卡只积分不打
折）

时间：



20××年10月1日—7日

凡当日单店购物满300元的顾客，可凭购物发票参加抽奖，有
机会获得该票全额和半额消费返还。

操作细则：

各店设置一个抽奖箱，内有20个乒乓球（其中全额返还1个，
半额返还2个，17个纪念奖，可选择超市商品），工作人员需
要在参加活动顾客发票上加盖“l”章，即时开奖。

此活动旨在通过购物加购的方式，经历过7。18暴雨事件后，
人们在面对意外事故、灾难时候的'无助和彷徨，更加突出了
保险的重要性，拟通过购物赠送人身意外保险的方式，体现
出某商场以人为本，关心顾客，为树立某商场关注顾客健康
的形象，起到一定的积极作用。因国庆主题促销已经推出全
场7折起，为控制成本，此活动采用加购的方式，作为主活动
的附加活动，淡化商业气息，突出某商场送安康的营销思路，
能引起顾客的关注。

活动期间，凡当日单店购物累计满1000元（含超市）的顾客，
均可加一定金额的现金到各店总服务台办理“保险卡”一张，
每日每店500个，保险卡设置为：

a系列：加5元赠送保额为22000元的意外伤害保险（成本15
元）。

b1系列：加10元赠送办理保额为63020元的意外伤害保险（成
本30元）。

b2系列：加10元赠送办理保额为281000元的交通意外伤害保险
（成本30元）。

c1系列：加20元赠送办理保额为155030元的意外伤害保险



（成本50元）。

c2系列：加20元赠送办理保额为540000元的交通意外伤害保险
（成本50元）。

详细规则另附

操作细则：

a、凡当日单店购物累计满1000元（包括超市）的顾客，均可
参加，仅限单店办理，不得跨店。

b、顾客凭机打发票办理保险卡时，工作人员需在机打发票上
加盖“l”（赠品已领）章。

c、保险卡由总部统一联系确定，费用由各门店按照实际赠送
数量承担。

费用：

保险卡：4店10天共需约：20000张×均价35元=约70万元

顾客加购可回收：20000张×均价13元=约26万元

4店总费用约44万元，预计10天活动四店

保守销售1.2亿，活动成本率约0.4%

喷绘写真：约4000元

（四）真情相伴5周年，缤纷好礼喜相送（仅限某商场八一店）

活动时间：9月26日（周三）——9月30日（周日）



（1）7折以上商品再送大礼

当日累计满300元（包含300元）至500元，赠价值32元礼品一
份，单张发票限赠1份，每日限赠150份。

当日累计满500元（包含500元）至800元，赠价值65元礼品一
份，单张发票限赠1份。每日限赠80份。

当日累计满800元（包含800元）以上，赠价值102元礼品一份，
单张发票限赠1个，每日限赠40份。

1、超市、特价及特例品牌除外，

2、退换货时，要求退回赠品或等额现金。

3、赠礼活动费用原则上供货商承担5个点。

（2）花好月圆同欢喜，新人购物礼上礼

凭20××年结婚证至5f购婚庆产品

活动时间：20××年9月12日至9月28日

地点：某商场商城、某商场购物广场、某商场八一店、某商
场北园店、某商场华信店

活动期间，刷招商银行信用卡：

单卡消费金额满288元（某商场联名信用卡单卡消费金额
满188元），即可获赠招行餐刀或叉一个。

商场活动开场主持词篇四

1、本次活动主要面向特殊消费群——老年人，通过举办一些



保健类商品、老年用品等促销活动，增加本超市的'公众形象。

2、通过“义诊”活动、到敬老院送温暖等活动，提升本超市
的社会知誉度。

3、通过举办老年歌舞表演等活动，增加本超市的亲和力，真
正使“重阳节”富有人情味。

20xx年10月9日

礼敬老人、送上温馨、送上健康

1、“重阳节”特价酬宾（保健酒类、保健品类、保健食品类
其它老年用品等）

2、保健品厂方促销活动

3、健康是福——“义诊”活动（由保健品厂方提供）

4、老年歌舞表演（重阳节当天晚上开始，在超市外场举行。
演员由街道提供，20名，每人送礼品一份）

5、向健康老人、幸运老人送真情：

a、满60周岁老人可获得“会员卡一张和赠品一份”（每天限
前50名）

b、满80周岁老人可获得健康老人礼品一份。

c、生日为10月9日（重阳节）的60周岁以上老人可获得幸运老
人礼品一份。

1、广告费



电视台：10月25日－10月30日，3500元

电视报：一期，xx元

dm：一期，8000元

晚报：一期，xx元

合计：15500元

2、记者执行费

电视台、日报、晚报记者共4名，每名200元左右纪念品。
（由厂商提供）

3、演员礼品1000元左右。

商场活动开场主持词篇五

2、本次活动主要面向特殊消费群--老年人，通过举办一些保
健类商品、老年用品等促销活动，增加超市的公众形象。通
过举办老年歌舞表演等活动，增加本超市的.亲和力，真正
使“重阳节”富有人情味。

活动一、主题：九九重阳节，浓浓敬老情

活动时间：10月21日(重阳节)

重阳节10月21日活动当天，前99位年满55周岁的老年顾客，
凭身份证及当日购物小票，可到广场领取麦片一袋;凡年龄
满70岁的老人，可免费领取布鞋一双+麦片一袋。

重阳节当天，生日为10月21日(重阳节)59周岁以上的老人，
凭身份证可在正门广场免费领取幸运老人礼品一份。



注意事项：1、赠品发放人员必须认真登记好顾客的身份证号、
小票号、购物金额;

费用预算:麦片180袋×6元=1080元

礼品50份×8元=400元

商场活动开场主持词篇六

1、扩大商场在某某市购物者心中的整体形象、认知度、影响
力；

20xx年5月1日—5月7日三、活动地点某某商场1到5层四、活
动主题

1、举办希望小学的捐赠、贫困大学生的帮扶。（只要您是贫
困或是上学有困难的学生，可发e-mail或寄信到公司，内容
详细叙述您的家庭、生活现状和需求帮扶的原因。经查实后，
根据情况支持5000以内的上学补助资金。）

2、在商场店庆当天，举办赠书活动，由商场高层当场赠予，
并通知各大报纸和电视媒体等来全程采访和报道。

1、每日抽出三单，第一单全免，第二单免50%，第三单免70%；

2、顾客购物后，填写姓名、电话等相关信息的卡片，商场管
理凭此抽取幸运顾客；

4、顾客留取的所有信息，商场可以存档为以后在举办活动时
直接发送短信通知

1、与商场店庆同生日的女性朋友，进店凭身份证可免费领取
好礼；



2、礼品为价值50元购物卷100张，购物卷由商家和商场提供，
；

3、前台领取并记录相关信息。

1、持dm单或报纸在指定商家购物享折扣；

2、前期和商户沟通，每层提供登报、登单的商户，报纸和单
上会刊登商户的信息；

1、活动期间购物的所有顾客凭当日购物小票到指定礼品区去
换取礼品；

2、礼品为红包，（根据购物的'多少放取现金红包1——10
元）；

3、扫二维码登陆官方微信，会不定期发红包，可届时抢；

4、微信增加的所有顾客，为以后的活动增加准客户。

1、所有vip顾客店庆当天购物就有机会参加公司举办的冷餐
酒会；

2、当场采访顾客并让媒体们记录报道，并在商场店内以展板
形式展出。

2、请商界和各大媒体记者参加，参加后给礼品

1、请政界、商界、文化界等知名人士参加讲话；

2、举办具有中国文化气息的模特秀；

3、举办大型的中国文化演出（包涵从南到北中国文化底蕴的
歌舞）；



1、电视（分3次）；

2、报纸（分3次）；

3、广告牌；

4、广播；

5、发单（到高档小区、繁华热闹的地方）；

6、电动车、骑车路上举牌（在主要街道举活动牌转街分4次）

7、滑翔伞（当天活动前）；

8、宣传车（分4次）；

9、短信（分4次）；

10、演出；


