
幼儿园大班教案人体结构及其功能 幼儿
园大班教案(实用9篇)

为了确保我们的努力取得实效，就不得不需要事先制定方案，
方案是书面计划，具有内容条理清楚、步骤清晰的特点。怎
样写方案才更能起到其作用呢？方案应该怎么制定呢？下面
是小编精心整理的方案策划范文，欢迎阅读与收藏。

国庆营销活动方案篇一

各家采取的主要营销方式打折降价等，这样营销手段在营销
学里边是一种最低级的引导消费的办法。同时还有部分ktv企
业发行各种各样的vip卡通过消费者在ktv的消费后的赠送的
方式来引导顾客的再次消费，现在的vip卡没有显示出vip的尊
贵及应有的特权而是一种打折卡实际效果体现的不是很明显。

如果一个顾客的再次选择消费是100分的话当中40分应该是你
对顾客的服务态度。你的硬件设施完善程度占30分你这里是
不是有可以吸引到顾客的东西占20分打折促销最多10分。

所以我们首先应该做的就是加强员工的培训，完善与其相关
的设施之后做一些能够体现企业形象同时对顾客具有吸引力
的活动这样90%的顾客就会选择我们。

这次活动的主要目的就是要让更多顾客体验到全新的营销理
念及树立良好的企业形象。

国庆营销活动方案篇二

一、活动时间：9月29号---10月5号

二、活动内容：



餐饮部：

1.国庆节假期，中、晚餐就餐的宾客，消费金额达到20元以上
(不含折扣)，可获赠中国福利彩票刮刮乐一张。2万元巨奖惊
喜送给你!

2.预订喜宴享受以下活动：

10桌以上，奉送免费净桑服务及足疗，限两人次。

20桌以上，奉送酒店客房标准间一间。

30桌以上，奉送酒店代金券500元。

注：预订以缴纳定金为准

3.国庆节期间，在餐饮部大厅消费，均可享受啤酒1元/瓶的
特惠活动。

活动促销内容：

1.凡在节日活动期间在昆仑温泉大酒店就餐、住宿、洗
浴、ktv的宾客均可品尝到昆仑温泉大酒店为您精心准备的精
美金秋月饼一份(大堂摆放月饼，餐饮包房、餐桌摆有月饼，
客房摆有月饼，康乐休闲处摆有月饼，ktv包房摆有月饼)

2.在节日活动期间在昆仑温泉大酒店就餐的.宾客每桌消费
满666元(人民币)可获得昆仑温泉大酒店赠送的洗浴门票2张。
(限每桌2张)

3.活动期间就餐的宾客每桌消费满1666元可获得昆仑温泉大
酒店赠送的精美礼品一份、洗浴门票4张。(限每桌礼品一份、
洗浴门票4张)



4.国庆节当天早晨7：30举行隆重的升旗仪式庆祝祖国66华诞。

国庆营销活动方案篇三

___年9月23日——___年10月8日7号就结束了国庆长假，而中
秋送礼，吃团圆饭更是在6号之前的事，所以此次活动的时间
定为以上的时间，商场国庆节活动方案。

一、活动主题：

“同喜同贺中秋国庆，同欢同乐精彩华联”

人台、活动内容：

中秋篇：“欢乐中秋，情浓意浓”

二、活动内容：

(本来想做欢乐中秋礼品展的，但总觉得没有一种气
势。)“欢乐在华联，情浓意更浓”

2、___年滋补保健品节中秋节历来就亲爱的顾客朋友:保健品
的销售旺季，尤其是经过近几年保健品广告大规模“送礼送
健康”的宣传，中秋节送礼选择保健品的`消费者已越来越多，
从另一方面看，由于保健品具有相当丰厚的利润空间，故而
供应商无论是在促销、，还是在配合上力度都是应该相当大
的，规划方案《商场国庆节活动方案》。因此，充分整合各
保健品厂家的中秋促销活动，开展一届滋补保健品节，一方
面可以有效降低促销成本，另一方面也可以有效刺激保健品
在节日期间的销售。

4、“华联送情意，中秋礼上礼”


