
国庆中秋活动总结报告 中学中秋国庆活
动总结(优秀5篇)

报告是一种常见的书面形式，用于传达信息、分析问题和提
出建议。它在各个领域都有广泛的应用，包括学术研究、商
业管理、政府机构等。报告帮助人们了解特定问题或情况，
并提供解决方案或建议。下面是小编帮大家整理的最新报告
范文，仅供参考，希望能够帮助到大家。

国庆中秋活动总结报告篇一

活动目的

借国庆节之际大力营造美容院销售氛围，吸引人气，提高销
售业绩。

顾客在体验产品与服务同时能够深刻的感受xx之谜美容院加
盟品牌的文化氛围以及产品的优热，为美容院加盟店赢得更
多的新顾客。

活动时间

2013年10月1日—2013年10月7日(国家法定假日时间)

活动地点

xx之谜美容院加盟店

活动形式

1、购买充值vip卡赠送费用优惠活动

2、全场购买送产品或服务活动



3、赠送免费体验卡活动

活动大体内容

1、购买3000元vip卡，赠送1000元

2、购买5000元vip卡，赠送2000元

3、购买10000元vip卡，赠送5000元

4、购买30000元vip卡，赠送10000元

5、全场任何消费即可获得一次新产品体验或新产品试用装一
套/件

凡进店的顾客即可获得逆时空魔幻冰疗舒压方程式项目的体
验卡一张，或友情体验卡一张(带朋友过来体验)

美容师促销话术

顾客进店时面带微笑慢慢迎上去，距离顾客1米左右时要问好。

促销话术：欢迎光临xx之谜美容养生会所，现国庆优惠活动
有：

购买充值vip卡即可享受最高10000元金额赠送

任意消费即可获得逆时空魔幻冰疗舒压方程式项目的体验卡
一张，若您带朋友过来也可以免费体验。

另外我们现场还赠送您一次新产品的体验或新产品试用装一
套。

实惠多多，优惠多多，欢迎进店体验!



国庆中秋活动总结报告篇二

本次活在时间从20xx年9月23日到20xx年10月7日，共15天活
动时间，总销售额100000元，环比增长率5%，除去节日期
间8%的自然增长，实际增长率也达到了28%，超过了活动前5%
预计增长目标。

活动时间安排紧紧扣住中秋假期情况，同样在6日至8日之间
也出现了连续三日平均营业额xxxx元，并将这种形式延续
到10月4日。

从礼品发放情况来看，单比消费额有所提升，但消费额集中。

礼品发放数量比实际估计数量减少30%。

在6日活动内销售联通手机体验卡41张。与联通公司合作活动
看，这种新型营销模式给消费者带来一些新意，尤其是联通
公司在各主管营业厅悬挂“中国联通红楼百货强强联合购物
送手机体验卡”和印刷的500份宣传单页，“缤纷节日红楼百
货中国联通强强联合购物得联通体验卡”不但给我们的活动
进行了宣传，同时“强强联合”也让消费者感受到了实惠。

从以上情况来看

本次活动在媒体平台选择上存在不足，4日广告宣传打出，5日
(周六)销售比上个周六却下降17.6%，在中秋前夕营业额应呈
增长趋势，尤其是在促销活动的带动下，营业额增长应较明
显。从数据上看，我们在媒体选择上存在宣传范围狭隘性和
目标群体偏离性。

我们主打的是时尚休闲口号，目标定位在时尚女性和年轻群
体，在媒体选择上同样应该选择在媒体中具有较高知名度的
平台。符合商场和目标群体共性。



促销活动是在时间的迫使下组织实施的，虽然具备了一定市
场基础，在单个活动或企业总体发展方向及年度规划上存在
较大偏差。单次活动对企业品牌积累上轻则无力可施，重则
影响到品牌积累步伐。如本次活动在奖品制定上是参考了畅
销品牌的销售记录，然而在本次活动中几家畅销品牌却没有
参加，不但影响到活动力度，还影响到了商场凝聚力。

各楼层专厅促销活动，不能定期反馈给把这些信息宣传到外
部去的企划部，专厅促销信息成了内销文件，不能起到增加
品牌顾客的作用，薄利多销的目的也成了一相情愿。企划部
失去了这些信息的支撑，在活动计划拟订上，不能将商场活
动与专厅活动结合，不但存在独立性，更甚使活动被孤立，
营业部与代理商或厂家洽谈活动承担比例时，失去立场。

一项活动，无论大小，“策占三划占七”，可见活动实施重
要性，即使再好的策略，没有人去实施，他还是等与零。员
工对活动的促销知识了解不够，缺少服务热情，对促销活动
促进上缺乏技巧和活力，在员工心目中没有“活动是在大量
资金与人力投入下，营业额大幅度拔高的。

企划部成员应常走出去，了解最新市场信息，做好信息归整，
并多了解时尚前沿时尚资讯。

以上就是对此次活动的总结，希望大家吸取教训，以后做的
更好。

国庆中秋活动总结报告篇三

值此国庆、中秋两个佳节来临之际，为了让孩子知道中华人
民共和国的国庆节是每年的十月一日；让孩子知道本身是中
国人；并通过有趣的游戏勾当，让家长以及孩子增进彼此的
了解以及信托，促进情感的交流，体验家庭的温暖，家人之
间的圣洁，无私以及伟大。



中班年级3个班（中一班、中二班、中三班）于2020年9月30
日在小太阳幼儿园操场内共同举办了以“庆国庆、迎中秋”
为主题的亲子勾当。

本次亲子勾当是小太阳幼儿园熬头次以年级的名义举办的一
次比较大型的亲子勾当，这也是经过咱们中班年级各位老师
寻思熟虑研讨后才决定的方案。

这次勾当开展的很成功，固然这也离不开各位老师辛劳的付
出及家长朋友们的大力支持。

亲子勾当开展了一系列有趣、快乐、康健、文明、向上等勾
当，为了使此次勾当更加有活力以及意义，咱们准备了一些
小节目、小奖品以及一些小食品。

在勾当的过程中，幼儿以及家长都非常积极地介入，孩子们
都非常的开心，老师以及家长们看到孩子们灿烂的笑脸，心
中也特别的高兴。

大家在欢乐的氛围中，一路分享以及品尝着小食品。

通过亲子勾当的开展，老师、家长以及孩子们有了更进一步
的了解。

有玩的、有吃的、有奖品还可以学到很多的知识。

真可以说一举两得。

但在勾当的过程中也存在了一些不足，如勾当前的准备不够
充分，想的不够周到；教师之间配合的不够默契，分工不明
确；班主控制场面的能力有所欠缺；勾当前家长以及幼儿的
激情没有调动起来等。

这是咱们中班年级熬头次开展的大型亲子勾当，虽有不足但



也从中获得了一些经验教训，信赖今后类似这种亲子勾当会
在咱们每一个人的共同努力下会越办越好的，加油！
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公司于中秋期间开展的“中秋，王者归来”活动已经结束，
公司针对此次活动的开展情况，进行会议总结。上午，会议
在公司三楼大会议室进行，参会人员包括公司总经理周才友、
营销总监冉亚夫、营销中心其他管理人员和各区域市场主管
负责人。各区域市场负责人先后做了工作报告，会上大家各
展风采，认真分析、总结了活动开展过程中凸显的新问题和
值得借鉴的经验，把在这次活动过程中的工作成绩与大家一
同分享，把自己在平时工作实践中的心得和经验倾力奉献出
来。对于活动进行过程中存在的问题，大家各抒己见，对活
动情况进行细致的分析和探究。

国庆中秋活动总结报告篇五

9月25日，值此中秋、国庆双节来临，为了培养小学生爱祖国、
爱民族传承中华传统美德，在这举国欢庆的日子里，xx镇希望
小学开展了“迎中秋、庆国庆”系列活动。

通过学生们对诗句的摘抄，让孩子们对中华民族这一重要节
日有了新的认识，同时也陶醉在中华诗词的优美意境中。

学生们通过画笔为祖国母亲献上充满文化积淀的。生日礼物，
用自己独特的理解歌颂祖国母亲的生日。每件作品都洋溢着
同学们对祖国的无限热爱之情。也展示了学校的精神文明风
貌。

孩子们用激情的演讲表达着对祖国美好的祝福，用他们所特
有的质朴的语言表达着自己对祖国深深地爱。不仅锻炼了学
生的口才，还燃起同学们的爱国热情。



此次活动既丰富了校园的文化生活，又培养了学生们对书画、
演讲的兴趣和爱好，进一步提高了学生的综合素质，促进了
学生的全面健康发展。

庆中秋迎国庆致辞

2017庆国庆迎中秋致辞

迎中秋庆国庆通讯稿

2017迎中秋庆国庆领导致辞

庆五一迎五四活动通知

迎中秋活动策划

烟台市散文学会“迎中秋、庆国庆”散文大赛征稿启事

庆国庆”主题手抄报活动总结范文

幼儿园迎国庆活动方案

2017喜迎中秋庆国庆促销方案


