
感恩节商场活动宣传语(实用6篇)
每个人都曾试图在平淡的学习、工作和生活中写一篇文章。
写作是培养人的观察、联想、想象、思维和记忆的重要手段。
范文怎么写才能发挥它最大的作用呢？下面是小编为大家收
集的优秀范文，供大家参考借鉴，希望可以帮助到有需要的
朋友。

感恩节商场活动宣传语篇一

女生节，于上世纪九十年代初起源于山东大学，是一个关爱
高校女生、展现高校女生风采的节日，也是校园趣味文化的
代表之一。__女生节是每一年的三月七日，这也是与三月八
日妇女节相互呼应，展现了在进入社会成为一名职业女性或
者职业祝福之前的所有处在自己最美好年华的女生朋友们青
春的活力与光彩，让人们在关注女性权益的同时也更加关注
还在校园里的各位年轻的女生们。

一、活动目的

值此女生节到来之际，为了活跃校园文化氛围，为女生们营
造轻松温馨的节日气氛，让女生感受到男生的热情和祝福，
丰富校园精神文化生活，为男生、女生们提供一个相互交流
的平台。特举办女生节系列活动，促进男女生之间的友谊，
丰富整个校园生活，展现优质大学生风貌。

二、活动地点

__学院报告厅

三、活动时间

20__年3月7日晚19：00



四、活动对象

__学院全体研究生

五、活动概述

女生节的活动包括：

1、“心愿·女生节”活动策划

童话里的一千零一个愿望，今天你也可以实现!

2、“我为她唱”音悦汇

庆祝女生节，快乐你我他!在你的女神面前尽展歌喉吧!

六、活动流程

(一)前期宣传：

1、制作多张海报，张贴在学院门口。

2、网络宣传，利用各班和年级的qq群，充分做好活动的前期
宣传工作。

(二)活动前期准备

活动前的工作：活动安排，由研会协调、安排。

1、场地布置

2、音响设备借还及使用维护

(三)具体活动安排



1、“心愿·女生节”活动

(1)参与方式：女生在字条卡片上写上自己的一个小心愿并留
下自己的联系方式，把它投进心愿箱中，负责活动的同学在
班级中寻找一些男生来抽取心愿箱中的卡片并协助他帮助女
生达成心愿。

(2)心愿征集截止时间：3月6日;心愿完成时间自行安排.

(3)负责部门：女生部及各个班级班委。

2、“我为她唱”音悦汇

(1)报名方式：各班级负责本班学生的报名，班委统计好本班
报名人员后统一提交，自己准备好伴奏。__级每班出三个节
目，__级每班出一个，其他年级不限。

(2)报名截止时间：3月5日，各班委负责人于当天晚上八点前
提交报名情况。

(3)比赛规则及要求：各班级参赛者可以是男生独唱，合唱或
男女生组成一组，形式不限，选一首健康向上，能很好反映
大学生活和年轻人美好情感的歌曲演唱。

(4)比赛环节：所有参赛者依次献唱，每位女生有一张票，从
中选择五个节目，女生投票评选出各个奖项。歌唱比赛环节
中间会穿插一些互动的小游戏。比赛结束后设有抽奖环节，
作为每位女生的女生节礼物。至此，女生节活动圆满结束。

(5)比赛奖项：一等奖一名，二等奖两名，三等奖三名，分别
颁发奖品和奖状，优秀奖若干。

(6)负责部门：女生部，文艺部。



感恩节商场活动宣传语篇二

促销，4p营销理论的重要内容，中国广大营销人每天都再思考
的问题。在我入行前，在网上下载最多的资料。广义上的促
销基本是销售总监以下级别营销人的一半工作内容，包括传
播、人员促销、降价促销、现场促销、赠品促销等。现在，
我与大家探讨的是现场促销。因为我是做家电的，而且是做
冰箱的。家电的“决胜终端”时代，比以往更加喧嚣，现场
促销是重要且必修的课题。

商业大厦现场促销方案

活动目的：

1、迎接五.一旺季，品牌宣传造势

2、提高销量给客户信心，为5月压货创造条件

3搞好客情关系(本人4月份调到该市场)

活动主题：迎五一，容声冰箱大优惠

活动时间：20__.4.24—25(实际操作效果好，延长到4.27)

前期工作：

1、与商场领导沟通具体的操作细节，主要是价格、场地、人
员、物料的支持。

2、20日在钦州市场做宣传：贴海报和包装三轮车，23日在商
场前贴海报。

3、22日检查库存和现场物料



4、活动统一说辞的提炼：科龙厂家“五.一”提前做促销活
动，特价销售且赠送精美礼品。

现场操作：

1、一个拱门、两个帐篷、两个产品气模、一个“联合国节能
金奖”易拉保、两个海报牌。

活动费用：包装三轮车(5辆)200元、运输费用50元、临时促
销30元/天×2=60元，共310元(场地有商场申请)。

活动总结：

1、期间共销售26台，占当月销售63台的41.2%。主要竞争对
手当月销量是47台。

2、为“五.一”旺季做了充分的宣传，就“五..一”七天销
量为79台

3、客户当月提货97台，为历史记录。但由于估计不知和其他
因素，导致在5月3日畅销型号(290s、163g等)就开始断货影
响了五一的销量。(该地区没有设代理商，由南宁代理商辐射
过来的。)

4、使钦州市场的冰箱销售有了更清晰的主题：节能，而且使
容声的209s。(意外收获)

5、取得了客户的信任。

可能许多同行在浏览到这里时，并没有找到自己所想要的东
西，当然，上面所写的都是一般的、大方向的东西。本人认
为这场活动成功的主要之处在于：1、活动的时间选择恰当，
五一前一个星期的周末。2、客户支持，163g在进价的基础上
加几十元销售。另外在场地、人员等方面都给了支持。这是



沟通方面的工作，需要做好，但不要认为客户的目的不是为
了赚钱，所有的让利在其他机型我已保证了其满意的利润。3、
统一说辞的提炼，在活动期间购买的顾客，很多是打算等到
五一再买的，但我们宣传这就是科龙公司的五一的促销活动，
特价又礼品。突出厂家活动在活动中的地位，厂家为了做宣
传而做促销活动，没有理由不比平时优惠，上帝喜欢“促销
消费”。这时我们要做的就是：职业装+普通话+名片=厂家经
理。4、样机的节日化输出，立牌、pop、特价标签、赠品、鱼
缸等把样机打扮得“美丽动人”。

案例升华

看过《大腕》吗?做现场促销就要想葛优筹备那个葬礼一样，
开始时不要去考虑结果。有多大就做多大，资源允许就做到
你自己害怕为止。

感恩节商场活动宣传语篇三

儿童节商场活动方案:

一、活动由来

每年的6月1日是国际儿童节，这一天为了表示对孩子们的祝
贺，许多家长会带孩子逛商店购物;而儿童的消费带有许多特
殊性，商场应把握这一良机，做好公关促销两方面活动。

二、活动时间

5月27日——6月4日

三、活动主题

有学有玩欢乐无限



四、促销公关活动

活动二、活动期间，凡在本商场单张小票购物满200元者，均
可获可获免费参加暑期电脑夏令营培训机会，操作办法:

1、凭小票领取资料卡一张，将儿童(年龄在8—14岁之间)的
相关资料填上:姓名、年龄、校园、联系电话;一张小票限送
送一张。

2、将资料卡投入商场设置的箱子内;

3、商场抽出60个名额，并通知家长，领取培训证明。具体抽
奖时间:6月4日下午13:00。

4、暑假时，凭培训证明到有关电脑培训机构进行为期一周的
培训。

活动三:在促销玩具、童装等儿童用品的同时，也就应着重推
出春夏季女装、皮鞋特卖。

五、注意事项

2、第二项活动的培训时间可控制在一星期，此活动可与当地
电脑培训部门联合举办，由他们负责培训;按100元/人计算培
训费，整项活动经费为6000元;为了减少支出，能够免费为培
训单位带给商场内的场地，以让他们进行现场咨询，发放宣
传资料。透过互惠互利的方式让培训单位带给免费培训名额。


