
物业五一劳动节宣传文案(优质8篇)
在日常的学习、工作、生活中，肯定对各类范文都很熟悉吧。
范文怎么写才能发挥它最大的作用呢？下面是小编为大家收
集的优秀范文，供大家参考借鉴，希望可以帮助到有需要的
朋友。

物业五一劳动节宣传文案篇一

1、凡在x月x日至x月x日期间，凭购物小票可在收银台处加x
元可换取价值x元的商品，满xx元的'顾客加x元可换购价值xx
元的商品，购物xx元以上的顾客加x元可换购“时尚运动衬
衫”一件。

2、凡一次性购物满xx元的顾客，凭当日单张购物小票可到收
银台免费办理积分卡一张。在活动时间内可享受双倍积分。
当日购物满xx元客户可赠送会员卡，可在任何棉之家连锁店
内享受会员折扣。(特价商品、换购赠品后不参加积分活动，
兑换积分卡后及时收回小票)

3、会员专利优惠产品，为了吸引更多会员客户购物，设置少
量款式服饰进行折上折，即在活动折扣基础上再享受会员专
利。(此方式需要新款、高利润产品为依托)

4、买赠及折扣最常规手段，达到一定消费额后返还比例赠
品(例，满xx送袜子，满xx送背心及等价吊带、满xx送运动衫
等。具体赠送礼品需要尽快确定购买。折扣产品不参与此方
案)。

5、购物反馈x月x日到x月x日进店消费顾客，可于活动期间持
购物小票到店内进行乐乎网络手机抽奖游戏，抽奖奖品有现
金或是抵用券，可以抵现金使用，(要提前确定好反馈比例)
抽奖玩法也很多种，有砸金蛋，刮刮卡，翻牌抽奖还有夹福



袋等，同时也能为服装店商家吸粉。

1、人员准备，提前按岗位明确，责任到人，避免活动期间有
环节出错。

2、货品准备，购置好促销品及具体折扣，保证参与活动产品
的供应(建议进购一批专用促销服饰)。

3、赠品、附件准备，赠品数量充足，保证供应。确认好所需
附件，提前购买全。(店内所经营产品及需采购赠品，杯子，
脸盆等家用品，衣架，皮条等附件品)

4、沟通方面，确认好参与活动店面，日期以及各店活动方式。

物业五一劳动节宣传文案篇二

1、让幼儿知道五月一号是劳动节，初步了解劳动节的.由来。

2、让幼儿在活动中培养劳动意识，学习劳动技能，体验劳动
生活。

3、体验人们互相关心的美好情感。

4、知道节日时人们主要的庆祝活动。

小班级全体幼儿。

：xx月xx日。

各班班主任老师、副班老师和保育员。

十个手指动动动，什么活儿都会干！

谈话导入：教师询问小朋友知道五月一号是什么节目。（教
师可以小小透露引导是劳动节）



劳动节是五月一号，是辛勤劳作人民的节日。

室内清洁活动：

一、教师带领幼儿到每班指定区域。

二、教师讲解清洁事项及安全事项，示范清洁过程。

三、分发好清洁工具给幼儿。

清洁完后。别班幼儿回班感谢本班幼儿的辛苦劳动，并一起
观察劳动后场地的整洁，让幼儿进一步体验劳动的辛苦和快
乐。

物业五一劳动节宣传文案篇三

1.圆梦钻石柜：

设立“圆梦钻石柜”，即对部分钻饰和翡翠以超值价销售，
最低价达510元，圆顾客一个超值钻石梦。

2.爱心帽买就送：

凡在“五一”期间购买××珠宝钻饰或翡翠者即送××珠宝
爱心太阳帽，每天限送xx顶爱心太阳帽，先到先得，送完即
止。

（2）在各地电视台做活动宣传广告，还可在黄金时间以字幕
的.形式在电视台上做“圆梦钻石柜”、“爱心帽买就送”活
动的意义、参与细则、各地专店/柜地址及电话的详细广告。

2.活动后期做好活动将以上数据及媒体投放频次、代理商反
馈意见等收集至××珠宝推广总部品牌规划部做好活动评估、
总结，以便提供更好的营销服务给加盟伙伴。



1.“太阳帽费用：15元×18×5＝1350元；

2.宣传费用约3000元；

3.x展架：85元；

总计：1350＋3000＋85＝4435元。

物业五一劳动节宣传文案篇四

二、地点：xxx山

三、参赛资格：辖区机关企事业单位、中小学校、部队;居住
或工作在我辖区的.个人均可报名参加。

四、报名方法：本街道辖区居民可持身份证及其它有效证件
自由组成社区联队;辖区内机关企事业单位、中小学校、部队
等以单位形式参赛。

五、竞赛方法：各单位组织20-50人，自制队旗，在山下统一
出发，以团队为单位，取前3名奖励，第一名1000元，第二
名800元，第三名600元，到终点的单位均可获赠礼品。

六、其它规定：

(一)要求参加登山队员身体健康;

(二)各参赛队可统一着装，佩戴组委会统一制作的号码牌，
自备队旗;

(三)各参赛队要设有本队伍的组织机构，设领队及安全应急
小组，负责做好本队的安全工作。

(四)各参赛队员必须提前10分钟到比赛场地报到;比赛开始后



迟到超过10分钟作弃权处理，对方自动胜出。

物业五一劳动节宣传文案篇五

5.1-5.7

五一“钻石代表我的心”——超值回报消费者

5月1日钻石吊坠及戒指超值回报价510元发售

5月2日钻石吊坠及戒指超值回报价520元发售

5月3日钻石吊坠及戒指超值回报价530元发售

5月4日钻石吊坠及戒指超值回报价540元发售

5月5日钻石吊坠及戒指超值回报价550元发售

5月6日钻石吊坠及戒指超值回报价560元发售

5月7日钻石吊坠及戒指超值回报价570元发售(素金不参与优
惠活动)

(2)在各地电视台做活动宣传广告，还可在黄金时间以字幕的
形式在电视台上做“五一“钻石代表我的心”——超值回报
消费者”活动的`意义、参与细则、各地专店/柜地址及电话
的详细广告。

总部品牌规划部做好活动评估、总结，以便提供更好的营销
服务给加盟伙伴。

1.宣传费用约3000元;

2.x展架：85元;



3.总计：3000+85=3085元。

物业五一劳动节宣传文案篇六

一、背景分析：

二、活动时间：

20xx年5月1——5月6日

(一)“5·1”庙会，享时代风尚!

1、活动时间：5月1日

2、活动地点：商场门前及商场内

3、活动内容：

(1)在商场门前举办“文化”庙会：

(2)在商场内举办“商品”庙会：

该商场内设独立“冰点”特价商品区;并且在该商场内购
物(特价商品区除外)，都可参与“钱生钱，购物更超值”活动
(该活动详情见下)。

(二)钱生钱，购物更超值

1、活动时间：5月1——6日

2、活动地点：商场内

3、活动内容：

消费者只要于5月1日至6日一次性购买一定价值的商品，就可



在购物当天获得相应金额的“消费金”，并且随着天数的增
加，您所拥有的“消费金”也随之升值!

具体活动内容如下：

a、购物30x元—69x元：

b、购物70x元—99x元：

c、购物100x元以上：

您在购物当日可获得3x元的“消费金”，次日“消费金”升
至6x元，第三日“消费金”升至9x元，第四日“消费金”升
至12x元，第五日“消费金”升至15x元，第六日“消费金”
升至18x元，第七日“消费金”升至20x元。

“消费金”的用途：

a、可免费选取与“消费金”同额度的商品;

b、“消费金”的额度可作为再次购买商品的'优惠使用，差额
补齐。

(“消费金”的用途a与b，只能任选其一)

注：1、产生“消费金”的购买行为不能使用“消费金”作为
本次购物的优惠。

2、“消费金”的金额只在相应日有效，逾期作废;“消费
金”不兑换成现金

物业五一劳动节宣传文案篇七

为了进一步推进学校素质教育的`开展，学校拟定在5月份开



展"我有一双神奇的手"劳动节活动，以提高队员的实践动手
能力，培养队员之间的团结合作精神，增强队员自强、自理
的意识，提高队员全面素质。

五月十八日至二十六日

一至六年级

现场竞赛。

（详见下表）

（详见各年级活动安排）

每个年段共设有4——5个比赛项目，总分100分。每班可根据
具体要求，每个项目派出三至四名同学参赛（不可重复），
在规定时间内完成各个项目的比赛，每个项目均当场评分，
最后累计班级总分，评出年级优胜。

1、一、二年组主要开展生活自理能力方面的比赛，开展系鞋
带、穿鞋子比赛、穿衣服、系红领巾比赛、捏橡皮泥比赛、
叠衣服比赛等比赛项目。

2、三年级重点开展巧手扎辫比赛、缝钮扣比赛、叠衣服比赛、
摘菜比赛、捏橡皮泥比赛等项目。

3、四年级重点开展巧手扎辫比赛、缝钮扣比赛、叠衣服比赛、
摘菜比赛、缝垫子比赛等项目。

4、五年级重点开展水果拼盆比赛、变废为宝制作赛、插花比
赛、缝钮扣比赛。

5、六年级重点开展水果拼盆比赛、缝钮扣比赛、插花比赛、
实验设计操作比赛。



具体安排：略

物业五一劳动节宣传文案篇八

活动时间：2015年4月25日—5月7日

活动内容：

(1)凡在本商场购物的顾客购物金额在1元以上，均可参加大
门口抽奖活动。超市区购物满30元送两张，满60元送三张;百
货区购物满50元送2张，满100元送三张，依此类推，单张小
票最多换5张。

(2)顾客凭购物单张小票在大门口换取抽奖券，将自己的姓名、
地址、联系电话填写在抽奖券的副券上，投入抽奖箱参加每
晚8：00于广场舞台的现场抽奖活动。正券自己保留用于兑奖。

(3)每晚的现场抽奖中奖者必须在现场，如抽到不在者，当场
作废。

奖项设置：(按13天计算)

一等奖13名：奖25寸大彩电一台.(每晚1台)

二等奖13名：奖dvd一台(每晚1台)

三等奖26名：奖电风扇一台(每晚2台)

四等奖39名：奖罐装可乐一件(每晚3件)

五等奖130名：奖电吹风一个(每晚10个)

二部曲：百货买100送50现金



活动时间：2015年4月28日—5月3日(6天)

活动地点：四楼栏杆处

活动范围：(具体专柜参与情况待洽谈后呈报)

男装、女装、皮具、鞋类、精品、玉器、眼镜休闲服装、体
育服装、内衣、品牌袜子、健身器材、童装童鞋、箱
包......


