
2023年美甲活动方案文案(优质9篇)
方案是指为解决问题或实现目标而制定的一系列步骤和措施。
大家想知道怎么样才能写一篇比较优质的方案吗？以下就是
小编给大家讲解介绍的相关方案了，希望能够帮助到大家。

美甲活动方案文案篇一

活动时间：20xx年xx月xx日——20xx年xx月xx日

礼爆圣元旦 欢乐无限多

手(足)部护理项目，买1送1

一次性消费满100元， 8折优惠;再送精美礼品一份

一次性消费满200元， 7折优惠;再送精美礼品一份

会员到店充值，即送精美礼品一份

凡在20xx年12月24日——20xx年1月3日期间到全国xxx美甲专
门店消费的顾客均可参与xxx美甲专门店的促销活动。

注：活动期间，会员不享受折上折，最终解释权归本店所有。

1、通过店面装饰，营造喜庆的圣诞、新年节日气氛，利用圣
诞树、圣诞帽等外在装饰物吸引消费者来店消费。

2、制作圣元旦节日促销宣传海报、x展架在店面宣传。(12
月22日前贴出去，提前宣传)

3、制作促销宣传单张，12月23日前开始在店面周围进行派单
宣传。(公司提供统一的促销宣传单张和海报等，需以成本价
购买)



1、质量促销

美甲促销活动要注意三保和五保，如保质、保量、保中奖、
保功效等和服务有关的内容。你可以把三保和五保的内容做
成一个招牌，放在店内及店外，打响质量服务的招牌。另外，
可以设置投诉环节，顾客对服务不满意可以投诉并获得一定
的补偿，通过真正推行促销来增强顾客的消费信心。

2、名人促销

美甲店可以利用名人和明星效应，将名人和明星到店里消费
的照片保留后做宣传。这种方法通常很有效果，可快速提高
美甲店的知名度和销量。

3、活动联谊促销

美甲店活动促销，可以充分利用人们爱热闹需要感情宣泄的
心理来举办活动进行促销。活动期间可以谈论顾客喜欢的、
有兴趣了解的生活课题，加入幽默笑话、故事来活跃气氛，
增进交流，结交新朋友。活动结束后，可以将参与活动的人
员的资料整理入库，并赠送每人一份名录，并附上合影照片。

美甲活动方案文案篇二

活动对象：

xxx美甲专门店新老顾客

xx年xx月xx日--xx年xx月xx日

礼爆圣元旦欢乐无限多

手(足)部护理项目，买1送1



一次性消费满100元，8折优惠;再送精美礼品一份

一次性消费满200元，7折优惠;再送精美礼品一份

会员到店充值，即送精美礼品一份

凡在xx年xx月xx日--xx年xx月xx日期间到全国xxx美甲专门店
消费的顾客均可参与xxx美甲专门店的促销活动。

注：活动期间，会员不享受折上折，最终解释权归本店所有。

1、通过店面装饰，营造喜庆的圣诞、新年节日气氛，利用圣
诞树、圣诞帽等外在装饰物吸引消费者来店消费。

2、制作圣元旦节日促销宣传海报、x展架在店面宣传。(12
月22日前贴出去，提前宣传)

3、制作促销宣传单张，12月23日前开始在店面周围进行派单
宣传。(公司提供统一的促销宣传单张和海报等，需以成本价
购买)

1、质量促销

美甲促销活动要注意三保和五保，如保质、保量、保中奖、
保功效等和服务有关的内容。你可以把三保和五保的内容做
成一个招牌，放在店内及店外，打响质量服务的招牌。另外，
可以设置投诉环节，顾客对服务不满意可以投诉并获得一定
的补偿，通过真正推行促销来增强顾客的消费信心。

2、名人促销

美甲店可以利用名人和明星效应，将名人和明星到店里消费
的照片保留后做宣传。这种方法通常很有效果，可快速提高
美甲店的知名度和销量。



3、活动联谊促销

美甲店活动促销，可以充分利用人们爱热闹需要感情宣泄的
心理来举办活动进行促销。活动期间可以谈论顾客喜欢的、
有兴趣了解的生活课题，加入幽默笑话、故事来活跃气氛，
增进交流，结交新朋友。活动结束后，可以将参与活动的人
员的资料整理入库，并赠送每人一份名录，并附上合影照片。

美甲活动方案文案篇三

（一）

一、夏季美甲活动方案——免费试做

夏季是美甲店的旺季，美甲店可以做免费试做的促销活动。
具体方案可以是免费试做一种颜色，做满整只手，也可以是
试做一只手，可以通过试做出来的效果，让顾客消费，办年
卡神马的，如果通过免费试做，花费一点小钱赚来顾客的话
是值得的。而且小编认为免费试做的促销方法效果会非常好，
因为眼见为实的惊艳效果让顾客动心的几率非常高，所以美
甲店老板都可以在炎炎夏日到来之际，试试这个促销方案。

二、夏季美甲活动方案——开卡促销

现在，无论是美容院、还是美发店都非常流行开卡促销，卡
有各种各样的，有月卡、季卡、半年卡，年卡、金卡、vip卡
等，美甲店可以在附近的广场做做买一送一的促销活动，借
机向周围的人宣传一下自己的美甲店和美甲效果，让大家都
来办卡，优惠做美甲。通过办卡，就锁定了顾客，日后只要
维护好这些顾客，生意就不会差。

三、夏季美甲活动方案——节假日做活动

节假日做活动是美甲店宣传、营销的好方法。美甲店可以选



择端午、周末和暑假在店面周围的广场做活动，一是让更多
的人知道你们这附近有你们这样一家美甲店，二是纳入更多
的潜在顾客，然后慢慢变成实实在在的顾客，三是通过这些
活动，销售出指甲油、洗甲水等一些美甲产品。这种促销活
动，需要注意的是：

1、要先对广场进行考察，确定人多的时段；

2、这种活动要持续，定期做，不能凭感觉偶尔来一下；

3、通过这种活动吸纳的顾客，一定要好好维护，因为维护得
好，口碑宣传会带来更多的顾客，如果顾客觉得不满意，以
后在这里想纳更多的顾客就难了。

四、夏季美甲活动方案——质量促销

美甲属于服务行业，服务行业最关键的就是质量，所以，美
甲店要想长期经营下去，就一定要保证质量，这个质量包括
产品质量（指甲油、洗甲水）、技术质量（美甲师的美甲技
术）和服务质量（店里的清洁工作、对待顾客的服务态度）。
如果美甲店保证了这些质量，顾客不上门都难。所以，生意
不好的美甲店赶紧检查检查自己的质量，看看是否过关了，
如果没做好，就赶快亡羊补牢吧！

五、夏季美甲活动方案——派单促销

美甲店要想生意好，也要做最常见的促销——派单促销，虽
然这种促销非常普遍，但是效果却非常好，它会让周围的人
都看到。一般来说，这种促销都在店面周围做，接到传单的
人立马会知道这家店在搞促销活动，在打折，如果对美甲有
兴趣的朋友，一定会抱着好奇心前往，这样，生意就上门了，
接着只要服务好这些顾客，让她们对美甲效果满意即可。

（二）



低门槛进入法、透支法、对比法、撕单法、pos划点法、现金
刺激法、体验法、特价法、超值法、抽奖法、置换法、捆绑
法、打包法、转卡法、双倍法、转介绍法、连环累计法。

对比法

其政策大致如下：

1、美甲店年卡1800元，同时下半年赠送送价值600礼品套盒；

2、美甲店年卡2000元 1的方案，当场送价值600礼品套盒；
第二年只要1元钱就能美容，（前三个月只做服务不卖产品。）

说明：就顾客而言，更喜欢比较和占便宜，其实政策设计就
是让顾客选择第二种方法，不过用第一项来做比较而已。

撕单法：

其政策大致如下：

方案一：一天一块钱美甲，顾客只要缴纳365元，就可以享受
全年的美容护理，主要是利用低价位把顾客吸引进来，再通
过全年销售来赚取其它利润。

方案二：年卡2400元，做满38次以上，年底返1000元。

方案三：手足5元一次（仅限一次）然后推广全年手足
卡，1880元99次（要预约），不到19元/次，一是拓客，二是
这块可以不赢利。

透支法：

其政策大致如下：

储值卡：现有许多美甲用储值卡来做销售，在没有新品牌新



项目新顾客的情况下，其促销政策为：凡是消费者缴纳8000
元给美甲，其护理，项目五折，产品六折。可能还有八千，
六千等。

美甲活动方案文案篇四

(一)主题：201x七夕情人，真爱无限活动

(二)主题：爱我，就勇敢说出来活动

(三)主题：情意无价，爱我有奖

这些主题主要侧重于针对情人节的文化营销。七夕情人节是
情侣和爱人间相聚的好日子，男士可以为自己的爱人或情人
送去美丽和健康。美甲店以此为主题，在促销内容的制定上，
可以以一些立即可见明显效果的服务为主，如美容和美体等。

二、活动对象

1、 活动(一)针对目标对象：衣着有品味，特别是开私家车
的男士及美甲店顾客;

2、 活动(二)针对目标对象：活动(一)参与者及美甲店会员
的丈夫(或男朋友);

3、 活动三针对目标对象：活动(二)参与者及所有参加评选
的女性;

三、活动内容活动

(一)：“201x七夕情人，真爱无限”特惠活动活动期间，所有
男士可在美甲店购买“情侣浪漫心礼”特惠套餐赠送给自己
的妻子(女朋友)，以此充分表达自己的爱意，感谢妻子(女朋
友)在过去的一年里对自己的支持和帮助;美甲店顾客也可同



时宣传(爱人共享活动优惠);美丽心意卡可享受九重特惠：

1、 任选基础护理项目十二次;

2、 任选身体护理项目四次;

3、 获赠“爱意无限”客装产品礼盒一套(特别包装)送给妻子
(女朋友);

4、 获赠鲜花一束(11朵，颜色自选)和精美巧克力一盒，由
专人送到指定人处;

5、 获赠名牌男士皮带一条(或名牌衬衫、钱包等);

6、 获赠男士专用洁面乳一支;

7、 赠男士肾部保养护理一次;

8、 获赠爱情誓言卡一张，参加“最佳情话评选活动，有机
会获得精美奖品;

9、 当天落订可获九折优惠;注：或结婚时间在三年以上(含
三年，以结婚证书为准)可再获九折优惠(折上折)

活动(二)：“爱我，就勇敢说出来”爱情誓言表达活动期间，
凡购买“情侣浪漫心礼”特惠套餐的男士和美甲店会员的丈夫
(或男朋友,注：不须购买“情侣浪漫心礼”特惠套餐)均可在
美甲店领取爱情誓言卡一张，写下自己的动人情话，贴在美
甲店门口的心形板上，让大家一起来见证自己对爱人的心意，
让自己的爱情永恒不变!

四、活动宣传

1、 宣传重点时间：活动前五天



五、活动备注事项：

3、 制定活动销售目标，并分解给各美甲师相应任务指标，
活动结束后按照达成率情况进行奖赏。

5、 可联合花店、西餐厅、男士服装专卖店等商家共同促销，
提升活动的影响力;

6、 此方案仅供参考，具体促销内容和执行细节应依据商圈
和美甲店实际情况进行调整和补充。

美甲活动方案文案篇五

活动目的：利用七夕情人节，进行活动促销。借此，提高美
甲店的知名度、拓展新客源以及回馈老顾客。

活动时间：2017年8月25日~8月28日

活动地点：美甲店

活动对象：20~50岁的时尚女性消费者

促销宣传：1、横幅宣传。可以在美甲店招牌以下的位置，悬
挂宣传横幅。能让过路的顾客清晰知道美甲店所处的位置、
推广活动，也是一种低成本的宣传方式，小型美甲店可以参
考这一做法。

2、派发宣传单。在活动开始前一个星期，就可以先安排人手
派发宣传单。在印制的宣传单内，应详细写明活动的期限、
地点、对象以及具体的操作方式。最好能够简单介绍店内的
特色美甲项目，比如最潮的法式美甲、另类的美甲彩绘等
等(附图片)。或者，可以在派单的同时，附送一些美甲作品，
让顾客有直观的评价。



3、温情短信/qq信息。相信很多美甲店都有建立顾客档案，
趁着七夕情节，提前向她们发送祝福短信，顺便推销一下本
次促销活动。促销内容：1、美甲折扣促销。折扣是美甲店最
常见的促销方式，很多消费者都接触过并倾向于这类方式。
在七夕情人节到来之际，美甲店可以进行不同等级甲片的折
扣促销。

2、会员卡促销。顾客在店里做完美甲后，店员可以让顾客办
理一张会员卡，会员卡的功效是做任何一款美甲随时都有折
扣，这样就锁定了顾客，就相当于薄利多销了。

3、最新美甲项目促销。美甲店为了竞争，都会定时引进新项
目来吸引顾客。不妨在七夕情人节，将引进的新美甲项目进
行促销，让前来的顾客有所了解，因为这时她们有时间。

促销活动的注意事项：

1、注意培训员工，从迎宾到美甲师都得进行技术培训、销售
技巧培训。

2、考虑与美容院、健身中心等单位进行合作，相互推销对方
的产品，共同分享客户资源是获得客户的经济快速的方式。

3、与周围其它经营好的美甲店相比，看看差距和优势

美甲活动方案文案篇六

利用换了圣诞节，进行活动促销。借此，提高美甲店的知名
度、拓展新客源以及回馈老顾客。

20xx年xx月xx日~xx月xx日

美甲店



20~50岁的时尚女性消费者

1、横幅宣传。可以在美甲店招牌以下的位置，悬挂宣传横幅。
能让过路的顾客清晰知道美甲店所处的位置、推广活动，也
是一种低成本的.宣传方式，小型美甲店可以参考这一做法。

2、派发宣传单。在活动开始前一个星期，就可以先安排人手
派发宣传单。在印制的宣传单内，应详细写明活动的期限、
地点、对象以及具体的操作方式。能够简单介绍店内的特色
美甲项目，比如最潮的法式美甲、另类的美甲彩绘等等(附图
片)。或者，可以在派单的同时，附送一些美甲作品，让顾客
有直观的评价。

3、温情短信/qq信息。相信很多美甲店都有建立顾客档案，
趁着七夕情节，提前向她们发送祝福短信，顺便推销一下本
次促销活动。

1、美甲折扣促销。折扣是美甲店最常见的促销方式，很多消
费者都接触过并倾向于这类方式。在xxxxx到来之际，美甲店
可以进行不同等级甲片的折扣促销。

2、会员卡促销。顾客在店里做完美甲后，店员可以让顾客办
理一张会员卡，会员卡的功效是做任何一款美甲随时都有折
扣，这样就锁定了顾客，就相当于薄利多销了。

3、最新美甲项目促销。美甲店为了竞争，都会定时引进新项
目来吸引顾客。不妨在xxxxx，将引进的新美甲项目进行促销，
让前来的顾客有所了解，因为这时她们有时间。

1、注意培训员工，从迎宾到美甲师都得进行技术培训、销售
技巧培训。

2、考虑与美容院、健身中心等单位进行合作，相互推销对方
的产品，共同分享客户资源是获得客户的经济快速的方式。



3、与周围其它经营好的美甲店相比，看看差距和优势

美甲活动方案文案篇七

(一)主题：xxxx，真爱无限活动

(二)主题：爱我，就勇敢说出来活动

(三)主题：情意无价，爱我有奖

这些主题主要侧重于针对情人节的文化营销。xxxxx是情侣和
爱人间相聚的好日子，男士可以为自己的爱人或情人送去美
丽和健康。美甲店以此为主题，在促销内容的制定上，可以
以一些立即可见明显效果的服务为主，如美容和美体等。

美甲活动方案文案篇八

xxx美甲专门店新老顾客

20xx年xx月xx日--20xx年xx月xx日

礼爆圣元旦欢乐无限多

手(足)部护理项目，买1送1

一次性消费满100元，8折优惠;再送精美礼品一份

一次性消费满200元，7折优惠;再送精美礼品一份

会员到店充值，即送精美礼品一份

凡在20xx年xx月xx日--20xx年xx月xx日期间到全国xxx美甲专
门店消费的顾客均可参与xxx美甲专门店的促销活动。



注：活动期间，会员不享受折上折，最终解释权归本店所有。

1、通过店面装饰，营造喜庆的圣诞、新年节日气氛，利用圣
诞树、圣诞帽等外在装饰物吸引消费者来店消费。

2、制作圣元旦节日促销宣传海报、x展架在店面宣传。(12
月22日前贴出去，提前宣传)

3、制作促销宣传单张，12月23日前开始在店面周围进行派单
宣传。(公司提供统一的促销宣传单张和海报等，需以成本价
购买)

1、质量促销

美甲促销活动要注意三保和五保，如保质、保量、保中奖、
保功效等和服务有关的内容。你可以把三保和五保的内容做
成一个招牌，放在店内及店外，打响质量服务的招牌。另外，
可以设置投诉环节，顾客对服务不满意可以投诉并获得一定
的补偿，通过真正推行促销来增强顾客的消费信心。

2、名人促销

美甲店可以利用名人和明星效应，将名人和明星到店里消费
的照片保留后做宣传。这种方法通常很有效果，可快速提高
美甲店的知名度和销量。

3、活动联谊促销

美甲店活动促销，可以充分利用人们爱热闹需要感情宣泄的
心理来举办活动进行促销。活动期间可以谈论顾客喜欢的、
有兴趣了解的生活课题，加入幽默笑话、故事来活跃气氛，
增进交流，结交新朋友。活动结束后，可以将参与活动的人
员的资料整理入库，并赠送每人一份名录，并附上合影照片。



美甲活动方案文案篇九

相约圣诞，惊喜不断!

20xx年xx月xx日~xx月xx日，共计xx天

本美甲店及各连锁店

（结合实际节日做相应宣传）

1、提前准备好货品和所需的奖品、礼品等

2、提前对参加活动的店员进行培训

3、请商场给予支持(让扣点、短信、广播等宣传)

4、这次活动要做好客户资料的累计

1、会员短信

2、拱门、横幅、展架、海报

3、商场led字幕、广播宣传


