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在经济发展迅速的今天，报告不再是罕见的东西，报告中提
到的所有信息应该是准确无误的。写报告的时候需要注意什
么呢？有哪些格式需要注意呢？下面是小编给大家带来的报
告的范文模板，希望能够帮到你哟!

毕业生寒假社会实践报告篇一

又是一年寒假来临，2008年的世界经济面临严重危机，大学
生就业问题更加紧张，“毕业等于失业”。大二的我，虽然
还没有面临这样的问题，但也充满了危机感。

与以往的假期一样，通过各方介绍，我找到了一份临时的兼
职工作，到所在地区的敬老院做一名服务人员。

在放假前，我们接受到一项任务，调查某个单位所需人才情
况。在兼职期间，我向水源镇敬老院的院长询问了这一情况。

据李院长的介绍，敬老院作为服务非赢利单位来说，所需职
工数量并不大，但是，所需人才需要具备良好的护理医疗知
识。就其基本服务人员来说，最起码要具备护理技能，以及
简单的急救常识。

一个单位的运行，不仅要有这样的基础工，还需要一部分的
管理人员。基于这一点，我像李院长询问这一方面的用人情
况。



李院长这样说，敬老院是隶属于所在地政府的福利单位，基
本上所有的'管理人员都是由政府下派。但随着农村体制的改
革，有可能逐渐会转向对外招聘。

2008年的经济危机，并没有对福利单位造成太大的影响，但
是，对于其他行业造成了很大的冲击。

春节过后，我转到亲戚家的酒店帮忙。在店里，经常会听到
一些商人的谈话，无聊之余，也会和他们聊聊。

最大的感触就是由于经济的不景气，什么生意都不是那么好
做。比如说，一个以运输油品，加工油品起家的商人，在08
年不但没有赚钱，而且赔进了几十万。

面临当前的行情，生意不景气，意味着想要寻找一份满意的
工作是很困难的。据了解，今年毕业生人数与往年同期比较，
大大增加，打一个比方，一份工作好比一块蛋糕，而这块蛋
糕，有六到八个人在竞争，可想而知，难度有多大，竞争有
多激烈。

当然，就业问题对于我一个大二的学生来说，似乎还是很遥
远的事情。但是，有一句话说得好，“机会留给有准备的
人”，所以，现在就应该积累一些经验了。

在假期闲暇的时候，上去看看人才需求的技能，数量，专业
和一些具体的要求。大部分公司还是老生常谈了，就是需要
的是有工作经验的人才。需要应届毕业生的公司很少，这更
增加了就业困难。但是，面对这个现象我们无力改变，只有



去适应，无疑，兼职成了最好的渠道。

当然，想要找到一份合适的工作，最大的筹码是良好的专业
技能。在这几个假期里，走进社会，了解现状，对于我们来
说是必要的。

以上是我通过社会实践所体会到的。经验在于积累，人生需
要磨练，准备充分，才会接近成功!

毕业生寒假社会实践报告篇二

终于盼来了寒假，是可以解脱了?不，更大的问题还在后面
呢!怀着期待与迷茫的心情，全系学生都参与了院上组织的寒
假实习活动。我因为各种原因被分配到花水湾名人度假酒店
实习，花水湾名人度假酒店是一家由中铁二局斥资22亿打造
的由城市名人酒店集团管理的五星度假酒店。是西南地区最
大的温泉水会酒店。

2月5日晚很晚才到得酒店，简单的用过晚餐，收拾行李之后
就休息了，应该说酒店的员工宿舍总的还是不错的。2月5日
七点左右起床收拾，用餐之后人力资源部的培训主管给所有
实习生做了简单系统的培训，初步了解了该酒店之后，就分
配岗位了。

我不知道我是不是应该说我很不幸的被分配到了客房部，至
少当时我是觉得我很委屈的。客房部的工作服很丑，并非因
为个人形象而是觉得员工的服装不好看，如果工作服丑，那
么客人对酒店形象的打分也该会降低吧。在部门还没有做培
训就上楼层了，当时什么都不懂，上楼层能做什么呢。“拿



着钥匙，去拆布草吧。”好吧，原来我们是来做这种没技术
的活的，ok，下午的时间搞定。第二天，客房部经理露面了，
挺年轻，大家有些高兴，似乎看见了我们的未来，可是还是
没有做培训。说是正式分配楼层，先打打杂吧，洗洗客用杯，
刷刷马桶，好，我忍。几天之后，终于进行培训，了解了整
理房间的整个程序，开始单独作业了，这不是一件易事，工
作车很重，这需要很大的力气，貌似本人力道还不够。

我喜欢为我的工作车减负，老员工喜欢给自己的工作车增重，
都是为了方便工作，很好。铺床也不容易，要求也挺多的，
一张床得在三分钟之内完成，床单、被套、枕套，整理好就
大功告成了，说起来容易，做起来就苦了。

有的老员工人很好，在工作中会给与自己很多帮助，客房里
的很多事情并非中心短短培训一段时间就能做完的，很多时
候都是发现问题，老员工会很耐心的告诉你这应该怎么做，
在大姐们那里，我觉得自己学到了很多，我想我会一直记得，
谢谢，花水湾名人客房部的大姐们。

毕业生寒假社会实践报告篇三

经过小组成员的共同努力，终于完成了历时十天的暑期社会
实践活动。最终不仅顺利取得了实践成果即调查报告，也提
高了自己与人交往，交谈的能力和水平，极大地磨励了自己
的意志。

此次暑期社会实践的课题是“学生基本情况专项调查”，这
样的课题极具针对性，同时又有很多好处可言。对于学校来
说，学生的调查资料，调查报告为学校了解学生的基本情况
创造了条件，同时又为学校的招生工作，德育工作，学校的
教育与管理的改进提供了依据。对于学生来说，可以提高学
生的综合素质，磨砺个人意志，学会与人交往。由此可见此
次调查的重要性与必要性。



总体来说，此次社会实践活动进行得较为顺利，所以困难和
阻力并不大。但其中也暴露出了一部分问题。一开始，我并
未认识到学校所印发的学生社会实践手册的重要性，按照自
己的想法办事。例如提前准备不充分，有一次采访，由于提
前未与被采访人员取得联系，以致采访出现停滞、失败的状
况，令人不得不深刻反思。

毕业生寒假社会实践报告篇四

此后，我逐渐重视学生社会实践手册，并在该手册的帮助和
指引下，了解了社会调查研究的基本方式、整理与研究资料
的方法、撰写调查研究报告的方法等，为进行一次合理的社
会实践活动奠定了坚实的基础，也为自己积累了相关方面的
经验。

通过此次社会实践活动，为我自己积累了调查研究方面的相
关经验，提升了个人与人沟通交流的能力与水平，丰富了自
己的技能与知识，有利于个人综合素质的提高，有利于自己
逐步走向社会、走近社会、走进社会、拥抱社会、心系社会，
最终回报社会。即使未能取的优秀的成绩，但此次活动给予
我的一切对我来说已经足够了，毕竟此次活动并非是为成绩
而开展进行的。

毕业生寒假社会实践报告篇五

实践目的：

为响应我院举办x工程大学第七届挑战杯大学生创业计划竞赛
和完成寒假社会实践工作，我以创新为主旨来完成我为期一
个月的社会实践，通过创新行业的发展，从中得到各种管理
原理，利用各种科学管理手段来经营，从而获得不小的创新
经济。

实践内容：



此次的社会实践为期一个月，地点在自己的家乡—无为县，
实践场所就设在无为最核心的地区—无为商之都；此次社会
实践我还请我姐做我的助手，一起完成任务；实践形式是通
过临时摊位来完成的，对于内容就是销售无为本地不常见的
木质模型拼图。这次实践时间虽说是1月13日开始，但正式销
售时间是1月17日，在这期间我需要要各项准备工作。对于此
次实践有几大问题需要解决，一：销售内容；二：销售地点；
三：销售时间；四：销售策略。在短短的几天里，我和我姐
针对这几个问题做了深刻的思考和充足的市场调研。下面就
是我对这四项问题的具体解决方法：

为响应挑战杯大学生创业竞赛和我定的创新主题，我决定寒
假我的实践内容必须要是新奇的，而且是本无为市场找不到
的产品，以奇制胜。为了解决此问题，我和我姐白天就在无
为市场上进行调研，了解目前市场上主流的商品，然后回到
家通过互联网查阅信息，经过俩天的时间，我最终把目光投
在无为市场上根本没有的木质拼图模型上。对于木质模型的
选择基于这三点理由：一，这种商品够新奇；二，适用人群
广，各种年龄段都会有一定的消费量；三，成本较低，有效
减少此次实践的经费。

所谓天时，地利，人和，一项项目的成功缺不了这三点，地
点的选择尤为重要。针对木质拼图模型的特殊性，它最主要
的面对群体还是青年学生，就此，我结合无为县城城区各大
商业街的人流情况，我将销售地点定在县城最中心地段—无
为商之都门口，这里也是无为人流最集中的地段。这势必更
有益于此次社会实践。

就销售时间问题，我和我姐起初有很大的分歧，我姐认为晚
上销售比较好，我不以为然。现实不会欺骗我们的，我和我
姐在商之都待了一天来观察人流量变化情况，最终我胜了，
因为接近年关，气候寒冷，晚上大街上几近无人，因此我们
把时间定在温暖的下午。



对于木质拼图模型，很多人不知道这到底是什么?因此我采取
现场表演的方式，我姐负责销售，我负责解说和现场拼装，
将拼好的模型放上展台。如我所愿，这种营销策略获得了巨
大的成功。

当然前期的准备工作还有进货程序，我在网上联系好供应商，
通过网上查询和市场调查确定好进货种类，一切都进行的很
顺利。

1月17日，真正进入市场销售阶段，我自己心里很紧张，因为
一旦没人理睬我们的商品，就意味着我们的社会实践宣告失
败，一千多元的成本即将血本无归；但是我也很有信心，我
相信我的市场判断力和我的商品的吸引力。果然，大批的顾
客很好奇我们的商品，在我和我姐的讲解下，争相购买，当
天，俩个小时的销售时间内，我卖了800多元，乐的不可开交。
随后的几天里，我们继续保持不错的销售业绩。

1月20日，库存货物买完了，我及时联系供应商，可是物流已
经放假，只有走快递途径，第二次进货，物流费多花了接
近200元，而且20，21，22，23这四天由于缺货，销售额急剧
下滑，还好24号第二批货终于抵达，才让销售额得到反弹。
但是由于当初的决断时间的滞后，导致四天几乎没有收入，
造成了不小的损失。

这次社会实践我全程关注管理无缺陷原则，顾客至上，一切
为顾客着想，本来我们的摊位是一个流动摊点，但是为了让
顾客好找到，我和姐姐每天11点多就来到展区点，天天就在
一个固定的地点。这也带来了预期的影响，一些顾客买回家
后觉得很不错，并想继续购买，甚至介绍朋友同学来购买，
保持销售地点的不变性，得到了很多回头客的光顾。2月12日，
实践时间结束，家里最后一批货物也销售完全。

通过这一个月的实践，成果不错，这一个月，我前后进20xx
多元货物，总销售额达到6000多，创造了翻番的经济成果。



纵览此次实践过程，无不例外深深联系着管理这门学问，整
个实践过程都有着统筹学作为理论铺垫，考虑全局，对整个
市场进行调查统筹，从市场中发现商机，做出正确的市场决
策，再利用创新产品来打入市场，对商品的销售的各个阶段
充分管理，合理销售，从而达到了很好的成果。


