
开茶楼创业计划书(优秀5篇)
计划是人们在面对各种挑战和任务时，为了更好地组织和管
理自己的时间、资源和能力而制定的一种指导性工具。怎样
写计划才更能起到其作用呢？计划应该怎么制定呢？下面是
小编为大家带来的计划书优秀范文，希望大家可以喜欢。

开茶楼创业计划书篇一

一 茶楼摘要：

我国是一个茶叶大国。将茶楼安排在繁华的市区中心，让喧
闹繁华的城市间有一个安逸的、幽雅的，气氛几乎自然地倾
向休闲、雅致、豁达的风格。

二、经营指南

喝茶的本性是安逸的、幽雅的，茶楼的气氛几乎自然地倾向
休闲、雅致、豁达的风格，所以茶楼必须是精致而典雅的场
所。这样的场所符合休闲娱乐的心情外这些地方要求茶叶品
位高一些，要注意品牌、名茶品种要丰富，与茶叶有关的茶
具、茶书要配套，如紫砂、瓷器、玻璃茶具等。

三、茶楼业务描述：

以人人平等为宗旨，我茶楼气氛一定要安逸。人群从公司大
老板到学生。从少年到老年。我茶楼既可以是学习看书的场
所，也可以是商场业务交谈场所。为了避免别人的打扰，我
会增加包厢的数量，每个包厢气氛一定要幽雅，安逸。

四，营业员的素质

1、具有吸引力的仪表：着装整齐干净，款式适时、美观大方、
表情朴实坦诚。



2，具有对品茶深有研究的人员优先录用，以便为一些品茶高
的人服务。

五，目标定位

1.面对竞争我必须发扬我公司的优点，定期派我公司的员工
到各国好的茶馆吸取经验。我公司人员必须相处融洽，以为
客人服务为宗旨。管理科学化、经营连锁化。

2、为打好我公司的名声，我决定花一部分基金在广告上，如
街边路牌标志，我还决定成立我的小蜜蜂团队。就是逢节日
高活动，以及与一些高级公司联系，给她们一些优惠唬提高
我茶楼的名声。为我茶楼进一步提供客源。

2、“从前……”茶馆创业项目计划书

项目名称 “从前……”茶馆创业策划书

团队名称 “从前……”茶馆创业小组

所属高校 北京服装学院

团队介绍

小组成员分别来自国际经济与贸易专业和装潢专业，兴趣相
投，一拍即合。在合作过程中充分发挥每个人专业特长，在
市场营销、财务计划，室内3d效果图制作等方面各显其能。

此外小组成员在其他比赛中也有过愉快的合作。

负责人简历

潘美琦，女，22岁，国际经济与贸易专业，本科。

曾获奖项：



首都 “挑战杯”大学生课外科技成果大赛特等奖;20全国大
学生“挑战杯”三等奖;-校二等奖学金，-，校三等奖学
金，“奋进创新奖学金”;北京市大学生健美操比赛优秀奖。

项目简介

“从前……”茶馆用现代的经营管理方式为老年人提供一个
休闲娱乐的场所，为老年人提供贴心的服务。中国即将步入
老龄化社会，众多的老年人口势必会加重社会的老龄化问题，
这是不容小视的。

“从前……”茶馆正是一个能够为社会为每个家庭巧妙的分
担老年人生活问题的合适的场所，“从前……”茶馆每天将
老年人聚集在一起只花不多的钱就能老有所乐、老有所为，
既减轻了老人在生活中的苦恼、寂寞，也减轻了社会对于老
年人的一些不必要的付出，不但让每个家庭对家中老人放心，
而且也让全社会的老龄化问题得到一定程度的缓解。

在经济学角度分析“从前……”茶馆介入的是一个没有被合
理开发的市场，也就是说“从前……”茶馆在该市场中处于
创始者的地位，对于这样一块具有相当多的稳定的消费者的
市场来说，商机无疑是巨大的。“从前……”茶馆的现代化
经营管理模式，带给企业丰厚利润的同时，也会为社会做出
相当大的贡献。

所以，“从前……”茶馆正是这样一个能够促进社会平稳发
展，又能带给企业丰厚收益的项目。在市场化的社会
里，“从前……”茶馆用爱心营造社会的平稳发展，用良心
给予众多老年人贴心的关怀，尽管服务不是无偿的，但这正
是一个在市场经济中既能服务于社会，又能获得丰厚受益。

开茶楼创业计划书篇二

一茶楼摘要：



我国是一个茶叶大国。将茶楼安排在繁华的市区中心，让喧
闹繁华的城市间有一个安逸的、幽雅的，气氛几乎自然地倾
向休闲、雅致、豁达的风格。

二、经营指南

喝茶的本性是安逸的、幽雅的，茶楼的气氛几乎自然地倾向
休闲、雅致、豁达的风格，所以茶楼必须是精致而典雅的场
所。这样的场所符合休闲娱乐的心情外这些地方要求茶叶品
位高一些，要注意品牌、名茶品种要丰富，与茶叶有关的茶
具、茶书要配套，如紫砂、瓷器、玻璃茶具等。

三、茶楼业务描述：

以人人平等为宗旨，我茶楼气氛一定要安逸。人群从公司大
老板到学生。从少年到老年。我茶楼既可以是学习看书的场
所，也可以是商场业务交谈场所。为了避免别人的打扰，我
会增加包厢的数量，每个包厢气氛一定要幽雅，安逸。

四，营业员的素质

1、具有吸引力的仪表：着装整齐干净，款式适时、美观大方、
表情朴实坦诚。

2，具有对品茶深有研究的人员优先录用，以便为一些品茶高
的人服务。

五，目标定位

1.面对竞争我必须发扬我公司的优点，定期派我公司的员工
到各国好的茶馆吸取经验。我公司人员必须相处融洽，以为
客人服务为宗旨。管理科学化、经营连锁化。

2、为打好我公司的名声，我决定花一部分基金在广告上，如



街边路牌标志，我还决定成立我的小蜜蜂团队。就是逢节日
高活动，以及与一些高级公司联系，给她们一些优惠劵，提
高我茶楼的名声。为我茶楼进一步提供客源。

2、“从前……”茶馆创业项目计划书

项目名称“从前……”茶馆创业策划书

团队名称“从前……”茶馆创业小组

所属高校xxx

团队介绍

小组成员分别来自国际经济与贸易专业和装潢专业，兴趣相
投，一拍即合。在合作过程中充分发挥每个人专业特长，在
市场营销、财务计划，室内3d效果图制作等方面各显其能。

开茶楼创业计划书篇三

一、茶楼概要

咸亨泰和茶楼主要经营范围是茶餐饮、茶水、茶艺表演、书
画鉴赏交流、品茶售茶、茶道茶文化、文化传媒、商务休闲
等茶事活动;本茶艺馆位于兰州东方红广场南口——皋兰路82
号。面积：1700平方，茶馆整体投资800万。

由于国家禁酒令的颁布和人们对于养生和高雅品味生活日趋
注重，兰州地区的茶消费悄然兴起，消费者对茶的需求越来
越喜好，对茶生活的要求也是越来越丰富。但现在大街小巷
随处可见的“茶楼”、“茶府”大多只是以茶为名、娱乐为
主，或者是将酒改为茶的茶吧，附和潮流而已，缺少了文化
气息，掩埋了茶道的精髓，没有一种精气神的凝聚。各茶店
的茶叶更是价格混乱、品质混杂，好茶之人苦于辨别，终以



一句“茶市水深”而作罢。本人也属好茶之人，有意为茶争
鸣，为道正名，于是经过一年多对本地和外地茶楼、茶会所
现状的考察及思索，决定开办一处以茶与文化为主，并为适
应市场形式需求兼带茶餐饮、商务、休闲娱乐于一体的茶会
所，旨在以茶会友、以文化结友、以道交友，也为广大各阶
层喜好品茶和茶文化的人士搭建一个结识交流的互动平台，
共谋发展。

该茶馆开建于3月，整体室内设计由中国茶楼网设计部的张老
师监督指导设计，茶楼室内设计以江南苏杭风格为主，结合
本地习俗，整体表现古朴大气而又新颖别致。

表面装修采用传统的擦漆工艺着色，古朴中透着时尚;顶部装
修以圆木人形及宫格错落造型为主，原始而显高贵;地面采用
曾铺设故宫地面的、全国唯一的苏州御窑金砖，低调却又奢
华;茶馆走廊布置采用改良回宫格型设计，平均一条走廊仅通
三间包厢，私密性较好;部分隔墙使用钢丝网架水泥聚苯乙烯
夹芯板到顶而隔，隔音绝好又结实耐用，装修工程全部由清
一色的江浙工匠完成。

花格浮雕装饰均由茶楼网的红木家具厂的出厂价直接提供，
搭配于墙面、门窗上更显精致别雅;家具摆设的材质选用较为
名贵的红木家具，质朴却高雅尊贵;茶叶均由原产地采购，品
质优良，价格公道;餐品有广东的煲仔、煲汤，湖南的湘菜，
均为当地厨师，味道地道，且挑选了适合本地人饮食习惯和
口味的菜品。

茶艺馆的茶艺茶道培训，经营、管理及策划特聘请中国茶楼
网培训部专业老师来培训策划。专业六大茶讲解茶类功效成
分、制作工艺，及对人体所需物质营养调配。掌握上千余种
茶叶品质工艺。曾成功策划辅导综合式茶楼、清茶馆、茶艺
馆、茶会所、茶叶店等上百家，策划指导茶艺表演及茶行业
庆典等茶事活动。整顿亏损茶楼近30余家，可谓经验丰富。



虽然现在兰州市众多茶楼、茶府林立，然而各茶楼都难以摆
脱同质化严重、商业气息太浓、服务质量下降等瓶颈问题。
我会所藉由专业的策划管理人员，超前的经营理念，得天独
厚的地理位置，独特的装修、设计，优雅秀美的茶艺表演，
丰富多彩的茶事文化活动，舒适的环境，香醇的茗露，可口
的饭菜，童叟无欺的实惠，琳琅满目的精美小饰品，以及优
质的服务定会赢得广大消费者的信赖。

茶馆不光是一个普通的买卖场所，更是一个文化的驿站。茶
馆是有其独特精神和灵魂的，是紧张、喧嚣、狭窄的城市生
活中的避风港。我们会努力将茶叶浓厚的文化积淀提升为一
种生活方式!

二、茶楼产品与服务

1、商业模式及可模仿性，如何规避

2、能为客户(目标客户及投资人)带来什么好处，是否符合习
惯

3、附加值或独特性

4、计划的可行性，与周边环境的配套情况

5、如何带来稳定的现金流

6、这种商业模式能够扩大规模吗

7、我们的产品和服务与别人相比的优势

8、可持续竞争和发展的优势或扩张优势

三、市场分析

市场规模、发展潜力、竞争优势、估计市场份额、营销策略



规划

1、潜在客户及消费习惯或如何培养消费习惯

2、用数据说明并分析市场规模和形式，给出价值规模、用户
数量、地域范围和演变趋势

4、发展机会和盈利空间，及达到目标所需要的时间和成本

5、如何维持住一个稳定客户，及产品和服务推广的困难

6、时间允许的.话做一个波特五力分析

四、茶楼项目运作(重点)

怎样把理想变成现实

销售或服务实施计划，服务体系、流程：

1、地段、市场战略、供销渠道、战略合作伙伴。

2、在市场细分、确定目标市场和分析客户喜好和期望的基础
上，如何满足客户。

3、营销组织的建立、促销方法和定价策略，及分析竞争对手
的定价策略。

4、最好列一个表说明各种商品和服务的销售预测和依据。收
入的预测关键点。

5、对项目实施的里程碑做出清楚的定义并给出预计完成时间，
必要是对整个企业运作流程做一个简单的描述。

6、时间进程表。装修完毕时间，市场促销活动和销售网络的
建立等。



五、茶楼管理团队与组织计划

管理团队的的经营理念、主要经营者的经理和背景、管理团
队的管理能力与配合、对运营计划的掌握程度。

1、总经理、销售总监、财务总监，简历及成功成就

2、组织结构图

3、简单描述一下业绩考核制度和员工激励制度(不能工资过
高)

4、员工聘用和培训计划、员工工资福利政策

六、茶楼竞争分析和风险分析

1、竞争分析：竞争对手的特点及如何与之竞争。

分析竞争对手的基础上自己在做一个优势、劣势、机会、威
胁的分析。

七、茶楼财务分析

财务状况、股东结构、资金需求规划、盈亏平衡点、财务预
测及假设、投资计划建议、投资回报评估。

1、财务需求分析：需要多少钱才能达到预期目标，何时达到
盈亏平衡及到达时总资金投入是多少，资金主要用于哪里，
下一轮筹资预计在什么时候及筹资额度，消除各个主要风险
的预算是多少。

2、利润率和人均产值不能高出行业平均水平太高。



开茶楼创业计划书篇四

我国是一个茶叶大国。将茶楼安排在繁华的市区中心，让喧
闹繁华的城市间有一个安逸的、幽雅的，气氛几乎自然地倾
向休闲、雅致、豁达的风格。

喝茶的本性是安逸的、幽雅的，茶楼的气氛几乎自然地倾向
休闲、雅致、豁达的风格，所以茶楼必须是精致而典雅的.场
所。这样的场所符合休闲娱乐的心情外这些地方要求茶叶品
位高一些，要注意品牌、名茶品种要丰富，与茶叶有关的茶
具、茶书要配套，如紫砂、瓷器、玻璃茶具等。

以人人平等为宗旨，我茶楼气氛一定要安逸。人群从公司大
老板到学生。从少年到老年。我茶楼既可以是学习看书的场
所，也可以是商场业务交谈场所。为了避免别人的打扰，我
会增加包厢的数量，每个包厢气氛一定要幽雅，安逸。

1、具有吸引力的仪表：着装整齐干净，款式适时、美观大方、
表情朴实坦诚。

2，具有对品茶深有研究的人员优先录用，以便为一些品茶高
的人服务。

1.面对竞争我必须发扬我公司的优点，定期派我公司的员工
到各国好的茶馆吸取经验。我公司人员必须相处融洽，以为
客人服务为宗旨。管理科学化、经营连锁化。

2、为打好我公司的名声，我决定花一部分基金在广告上，如
街边路牌标志，我还决定成立我的小蜜蜂团队。就是逢节日
高活动，以及与一些高级公司联系，给她们一些优惠劵，提



高我茶楼的名声。为我茶楼进一步提供客源。

2、“从前……”茶馆创业项目计划书

项目名称 “从前……”茶馆创业策划书

团队名称 “从前……”茶馆创业小组

所属高校 北京服装学院

小组成员分别来自国际经济与贸易专业和装潢专业，兴趣相
投，一拍即合。在合作过程中充分发挥每个人专业特长，在
市场营销、财务计划，室内3d效果图制作等方面各显其能。

此外小组成员在其他比赛中也有过愉快的合作。

潘美琦，女，22岁，国际经济与贸易专业，本科。

曾获奖项：

2005年首都 “挑战杯”大学生课外科技成果大赛特等
奖;2005年全国大学生“挑战杯”三等奖;2003-2004学年度校
二等奖学金，2004-2005学年度，校三等奖学金，“奋进创新
奖学金”;2004年北京市大学生健美操比赛优秀奖。

“从前……”茶馆用现代的经营管理方式为老年人提供一个
休闲娱乐的场所，为老年人提供贴心的服务。中国即将步入
老龄化社会，众多的老年人口势必会加重社会的老龄化问题，
这是不容小视的。

“从前……”茶馆正是一个能够为社会为每个家庭巧妙的分
担老年人生活问题的合适的场所，“从前……”茶馆每天将
老年人聚集在一起只花不多的钱就能老有所乐、老有所为，



既减轻了老人在生活中的苦恼、寂寞，也减轻了社会对于老
年人的一些不必要的付出，不但让每个家庭对家中老人放心，
而且也让全社会的老龄化问题得到一定程度的缓解。

开茶楼创业计划书篇五

一茶楼摘要：

我国是一个茶叶大国。将茶楼安排在繁华的市区中心，让喧
闹繁华的城市间有一个安逸的、幽雅的，气氛几乎自然地倾
向休闲、雅致、豁达的风格。

二、经营指南

喝茶的本性是安逸的、幽雅的，茶楼的气氛几乎自然地倾向
休闲、雅致、豁达的风格，所以茶楼必须是精致而典雅的场
所。这样的场所符合休闲娱乐的心情外这些地方要求茶叶品
位高一些，要注意品牌、名茶品种要丰富，与茶叶有关的茶
具、茶书要配套，如紫砂、瓷器、玻璃茶具等。

三、茶楼业务描述：

以人人平等为宗旨，我茶楼气氛一定要安逸。人群从公司大
老板到学生。从少年到老年。我茶楼既可以是学习看书的场
所，也可以是商场业务交谈场所。为了避免别人的打扰，我
会增加包厢的数量，每个包厢气氛一定要幽雅，安逸。

四，营业员的素质

1、具有吸引力的仪表：着装整齐干净，款式适时、美观大方、
表情朴实坦诚。

2，具有对品茶深有研究的人员优先录用，以便为一些品茶高



的人服务。

五，目标定位

1.面对竞争我必须发扬我公司的优点，定期派我公司的员工
到各国好的茶馆吸取经验。我公司人员必须相处融洽，以为
客人服务为宗旨。管理科学化、经营连锁化。

2、为打好我公司的名声，我决定花一部分基金在广告上，如
街边路牌标志，我还决定成立我的小蜜蜂团队。就是逢节日
高活动，以及与一些高级公司联系，给她们一些优惠唬提高
我茶楼的名声。为我茶楼进一步提供客源。

2、“从前……”茶馆创业项目计划书

项目名称“从前……”茶馆创业策划书

团队名称“从前……”茶馆创业小组

所属高校北京服装学院

团队介绍

小组成员分别来自国际经济与贸易专业和装潢专业，兴趣相
投，一拍即合。在合作过程中充分发挥每个人专业特长，在
市场营销、财务计划，室内3d效果图制作等方面各显其能。

此外小组成员在其他比赛中也有过愉快的合作。

负责人简历

潘美琦，女，22岁，国际经济与贸易专业，本科。

曾获奖项：



首都“挑战杯”大学生课外科技成果大赛特等奖;20全国大学生
“挑战杯”三等奖;-校二等奖学金，-，校三等奖学金，“奋
进创新奖学金”;北京市大学生健美操比赛优秀奖。

项目简介

“从前……”茶馆用现代的经营管理方式为老年人提供一个
休闲娱乐的场所，为老年人提供贴心的服务。中国即将步入
老龄化社会，众多的老年人口势必会加重社会的老龄化问题，
这是不容小视的。

“从前……”茶馆正是一个能够为社会为每个家庭巧妙的分
担老年人生活问题的合适的场所，“从前……”茶馆每天将
老年人聚集在一起只花不多的钱就能老有所乐、老有所为，
既减轻了老人在生活中的苦恼、寂寞，也减轻了社会对于老
年人的一些不必要的付出，不但让每个家庭对家中老人放心，
而且也让全社会的老龄化问题得到一定程度的缓解。

在经济学角度分析“从前……”茶馆介入的是一个没有被合
理开发的市场，也就是说“从前……”茶馆在该市场中处于
创始者的地位，对于这样一块具有相当多的稳定的消费者的
市场来说，商机无疑是巨大的。“从前……”茶馆的现代化
经营管理模式，带给企业丰厚利润的同时，也会为社会做出
相当大的贡献。

所以，“从前……”茶馆正是这样一个能够促进社会平稳发
展，又能带给企业丰厚收益的项目。在市场化的社会
里，“从前……”茶馆用爱心营造社会的平稳发展，用良心
给予众多老年人贴心的关怀，尽管服务不是无偿的，但这正
是一个在市场经济中既能服务于社会，又能获得丰厚受益。


