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方案是从目的、要求、方式、方法、进度等都部署具体、周
密，并有很强可操作性的计划。通过制定方案，我们可以有
条不紊地进行问题的分析和解决，避免盲目行动和无效努力。
以下是小编精心整理的方案策划范文，仅供参考，欢迎大家
阅读。

双十一活动方案篇一

经过天猫、京东等电商平台不断的宣传造势，"双11"现在已
经成为了众多网民的一个网购狂欢节，而在今年，传统的房
地产业内也掀起了一股电商风暴。

房地产双11活动众多房企也爱"双11"

电商凶猛。冷不防，"双11"的风暴也刮到了房地产界。

假如比之于人，地产商的形象应当是一位中年土豪叔，财大
气粗，心思深沉，不过有那么一点儿老土，手机还用着"按
键"系。对花样翻新、小打小闹的电商，地产商从骨子里是看
不起的。地产界以往只有"黄金周"的传统，买房子需要三姑
八婆齐齐参与，是看一遍两遍三四遍还下不了决心的大事，
在网上点一点便购房始终是不现实的。因此，尽管这两年，"
剁手季"的收成令人眼红，地产商也只是跷脚在看热闹，并没
有太多跟进的欲望。

不过，今年形势变了。叔也彻底告别了"按键时代"，拿起了
时髦的`电子配置，满口是时尚的网络语言，到哪儿都摆出
最in的架势来。地产商也有模有样地傍上了"双11"，看大象
跳舞，看叔唱"小苹果"，成了今年"双11"楼市的大看点。



其实，好事者细细考究起来，在楼市的"双11"中，所谓的线
上、线下区别并不大，你在网上能"秒杀"的折扣，到楼盘现
场基本也会有的。然而，对地产商来说，"双11"简直就是猴
子派来的救兵，简直就是瞌睡遇到了枕头。"双11"来得不早
不晚恰恰好。所以，今年地产商对于"双11"的投入与热爱，
不会比电商少，只会更多。

说起来都是泪啊，房地产的天亮得太晚!广州市国土房管局发
布的数据显示，今年前三个季度，广州月均成交量比去年同
期下降24.3%，创下自20xx年以来同期新低。在拍了十个月的
乌蝇之后(粤语，指今年前十个月销售不畅)，终于盼到了天
明。9月30日，房贷新政如久旱甘霖，大大提振楼市信心。在
刚刚过去的10月份，全国42个城市的成交量环比增长12.6%，
创下今年内的最高水平。一线城市成交量全线上涨，广州成
交面积增幅最大，为58%。读完这一系列数据，笔者突然想起
一个让人昏昏欲睡的午后，某别墅盘操盘手百感交集地感慨：
"今年前六个月，一套房都卖不出去，愁得头发都白了。9月
份后，突然卖出了几亿元。"笔者清楚地记得，该操盘手说完，
眼眶微微红了。

总之，过去的十个月，日子多难过，谁熬谁知道。巨大的业
绩压力与库存压力，让地产商在收成见好转的10月份后，必
须选择继续"裸奔"。光棍节"脱光"的祈祷，在地产商面前变
成"光盘"的热切期盼。

今年"双11"，中年土豪叔开唱"小苹果"，很有噱头，也颇具
诚意，对购房者来说，这一场盛宴，还是很值得围观的。

巨大的业绩压力与库存压力，让地产商在收成见好转的10月
份后，必须选择继续"裸奔"。光棍节"脱光"的祈祷，在地产
商面前变成"光盘"的热切期盼。



双十一活动方案篇二

十一月十一日，是年轻人的一个另类节日，因为这一天的日
期里面有连续四个"一"的缘故，这个日子便被定为"光棍节"。

"光棍节"，既非"土节"又非"洋节"，乃于上世纪九十年代初
诞生于南京高校，是校园趣味文化的代表产品之一。随着一
批批学子告别校园，近两年"光棍节"的气氛，也渐渐向社会
弥散。《单身情歌》将成为这天的热门歌曲，在"光棍节"，
借这首歌唱出"找一个最爱的深爱的想爱的亲爱的`人来告别
单身"，这唱词，其实也是年轻人的爱情宣言。"光棍节"的热
闹聚会是都市青年流行的庆祝形式。然而，却也有很多学生
尤其是大学生在这天夜里独自醉酒，不醒人事。其中的种种
原因不得不让我们深思。

在这个特殊的日子里大家聚在一起，一起讨论一下大学生恋
爱的利与弊，谈恋爱在大学里究竟是必修还是选修，究竟该
如何去修?又该如何处理好男女生之间的关系?在活动结束后，
希望大家都能有一番收获，对于交友问题也有个更深的认识，
不再盲目也不错过美丽的爱情。

20xx年11月11日晚7：00——9：00。

一，主持人开场，对所到嘉宾至欢迎词。同时点明此次活动
的目的，讲解"光棍节"的由来。

二，集体观看电子版爱情故事，烘托气氛。

三，班委开场讲话，讨论会正式开始。

四，同学们和老师一起开始各抒己见，谈谈自己对大学生谈
恋爱的一些看法，以及自己一些亲身体验等。

五，小游戏，小节目表演。



六，指导老师为大家讲述自己的一些独特见解。

七，总结，晚会圆满结束。

一，教室申请及布置。(生活委员负责)

二，嘉宾邀请。(学习委员负责)

三，活动主持(体育委员负责)

四，活动现场气氛调动(组织委员负责)

五，活动中节目表演(文艺委员负责)

六，活动前、中、后期宣传(宣传委员负责)

七，总策划，细节商议(团支书负责)

八，活动整体把握(班长负责)

16级计算机科学与技术2班全体同学。

双十一活动方案篇三

双11是下半年来第一个销量高峰，借此机会开展促销活动，
刺激消费者，拉动销量，并加强公司外在形象。

“用心连成全家福”，有心就幸福。强调对家庭的重视。

20xx年11月11日

1、赠送

2、有奖销售



1、凡是在活动期间购买本店288元以上珠宝，即可获得全家
福金饰系列其中的父亲金戒。

2、凡是在活动期间集齐全家福金饰系列五款产品，即可获得
中秋大礼，全家福翡翠牌。

3、凡是在活动期间在本店消费金额达到1500元起的，即可获
得会员金卡，享受折上折的'待遇。

4、凡是在活动期间在本店购买珠宝或是集有以往本店1500元
以上消费发票即可参加中秋大抽奖。

1、提前造势，做好宣传。

2、报纸、电视台、书店、宣传彩页组合宣传。

3、店面布置要符合主题气氛。

珠宝双11促销方案要根据实际情况来准备，并做好事后总结
工作，以备再战。

双十一活动方案篇四

无论你是不是光棍，在光棍节都不会孤单寂寞，可可西里酒
吧11月11日光棍节特别策划：

一、情缘心锁，一把钥匙开一把锁，你是谁的钥匙，谁又是
你的锁?入场男士每人发一把钥匙，入场女士每人发一把锁。
到活动高潮时揭开谜底，看看谁是你缘分的另一半。

二、游戏：

1、魅力劲舞，寻找你的最佳搭档。



2、猜谜游戏，探索有缘人心灵默契。

3、喝酒比赛，美女爱英雄，英雄皆海量。谁在规定时间内喝
一杯扎啤，海量，将获得一支特权玫瑰，你可以把玫瑰送给
在场的任何一个女孩。

4、剩下的钥匙，有百宝箱等着你开启，看看情场失意的你，
更有什么幸运在等着你?

三、演唱和蹦迪穿插其中。

四、活动时间：11月11日20点---23点39分。

五、活动规则：人数：100人，免门票，要求装扮男士风流潇
洒，女士大方漂亮。

六、报名时间：因为人数多，需要提前报名联系座位。

七、报名电话：

八、地址：铁岭可可西里酒吧，艺术团楼上

酒吧光棍节活动策划方案营销参考二

江苏英皇娱乐会所光棍节活动策划方案

活动一、

宗旨：为都市人找到一个健康娱乐、快乐交友的空间。

口号：每天还在开会，不如过来聚会。总是厌倦排队，不如
一起派对。

11月11日的光棍节马上就要来临了，可和400网联合做此次活
动。由400网召集参加活动的人员，消费由网友自己负责。公



司提供活动的奖品及部分酒水小吃的赠送。本次活动在指定
的一间大包房及一个小包，一共可容纳50人，找回自己组织
策划自己玩的特别乐趣。

本次活动的主题为“脱光&失明”行动。当然不是真的脱光或
失明。“脱光”是指男光棍名草有主，“失明”女光棍名花
有主。希望来参与的光棍们都能借着聚会，找到另一半。当
然也有很多坚持贵族光棍的单身男女，也可以趁着活动和同
是光棍的其他人纯乐一乐，放松下心情，结识点朋友，同时
迎接第二天道貌岸然的继续上班做人。

在11月11日本身也有一场光棍节的主题活动，另外公司各类
赞助商提供有限制，所以奖品及礼品也都是需要自己准备的，
三等奖暂定为一对可爱的舞蹈玩具，二等奖为洋酒一瓶，一
等奖为现金券168元或268元，游戏道具若干(实际一等奖及小
礼品根据报名人数具体再定，大约活动流程如下：

23:00-0:00：选出当晚认识的一对男女，并送出一等奖。

0:00后：热舞时间

宗旨：为都市人找到一个健康娱乐、快乐交友的空间。

口号：每天还在开会，不如过来聚会。总是厌倦排队，不如
一起派对。

活动二、

活动主题：与其寂寞、不如跳舞

11、11日英皇娱乐会所大型“脱光”交友派对

店内写真广告：

“女友几时有，把酒问青天。



不知告别单身，要等多少年?

我欲出家而去，又恐思念美女，空门不胜寒。

起舞影为伴，寂寞在人间。

追女孩，妄相思，夜难眠。

不应有恨，何时才能把梦圆。

男有高矮胖瘦，女有黑白美丑，此事古难全。

但愿人长久，光棍不再有!”

户外广告内容：

有人去闷酒

有人去决斗

有人去单身晚餐

有人去加班，有忙碌的工作洗刷耻辱

有人去裸奔做彻底的光棍

还有人新生，彻底的告别光棍生涯
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双十一活动方案篇五

二、活动档期划分

前期(11月1日-11月10日)活动前期宣传招募，物料准备。(腾
讯房产阜阳站网络宣传+女人城海报派发)

中期(11月11日)活动进行时(采取一组控制活动进行，另一组
到街道现场访问等形式吸引人气，以达到人气吸引最大值。)

后期(11月11日之后)后期船舶上“炒冷饭”，回顾活动，进
行二度传播。

三、活动具体细节

活动参与者：女性(须带上其闺蜜)

活动具体内容：参与者(一组6人)在女人城任意商铺选择衣服，
来组成搭配，来装扮自己的闺蜜。然后由评委(从围观者众随
机抽取9人)，搭配最佳者将从自己所选的搭配衣服任意选2件。
其他参与者则送小礼品。活动不可重复参与。

活动参与方式：现场评选

其他优惠：

1、凡事当天活动参与者，在女人城消费满30元，加10元送电
影票1张(可选热门电影，如《雷神2》)。



2、凡是当天活动参与者，在女人城消费满60元，加10元松电
影票2张(可选热门电影，如《雷神2》)


