
最新端午节趣味游戏活动 端午节活动方案
(通用7篇)

无论是身处学校还是步入社会，大家都尝试过写作吧，借助
写作也可以提高我们的语言组织能力。范文书写有哪些要求
呢？我们怎样才能写好一篇范文呢？以下是小编为大家收集
的优秀范文，欢迎大家分享阅读。

端午节趣味游戏活动篇一

主题：“迎端午，包粽子，扬民族精神;庆节日，品粽子，承
中华传统”

一、比赛时间、地点、对象

时间：20xx年6月20日下午14：30开始

地点：活动室

参加对象：全体员工

二、比赛准备事项

1.事前做好相应数量的大米、馅的配料及包扎的柴绳、粽叶
准备。

2.以40人为份数(八个小组)，做好盛米、馅、柴绳、粽叶分
放和放粽子容器的准备。

3.比赛结束后帮助煮熟粽子

5.学习包粽子的各项物品的准备;



6.赛前参赛选手务必做好个人卫生

三、比赛规则

2、包扎的粽子以不露馅、包扎严密、形状规则为有效数计算
成绩。

3、以“数量、速度、质量、美观”作为评判标准，评选个人
奖。

四、奖项设置

一等奖：一名

二等奖：3名

参与奖：参赛选手

五、学包粽子

另设一个学习包粽子的区域，包粽子高手手把手传授，欢迎
大家积极参与。

端午节趣味游戏活动篇二

依照市、区文明办有关文件要求，在我校广泛开展“我们的
节日——端午”主题活动，特制定本方案。

一、活动主题

粽情粽意

二、指导思想

以回顾端午渊源为契机，以突出传统习俗为特征，以增强民



俗体验为重点，把爱国主义教育贯穿“我们的节日——端
午”主题活动的始终，通过组织开展校园文化活动，挖掘传
统节日的深厚文化内涵，引导小学生在活动中接受爱国主义
教育，增进爱国主义情感，提高中华民族的凝聚力和向心力。

三、活动时间

20xx年5月31日―6月9日

四、活动内容

生在诵读中了解端午、认同端午、喜爱端午、过好端午，在
感受传统文化氛围的同时受到爱国主义教育和传统美德教育。

2．以“走近端午”为主题制作一份节日小报，能反映端午的
习俗，反映自己的心声、生活的体验。

3．以“我们的节日——端午”为主题，开展主题班会，组织
学生说说相关的知识。

佛山市三水区西南街道刘本章小学

20xx年5月29日

刘本章小学“我们的节日—端午”

主题活动总结

为了引导学生更好地了解、喜爱传统节日，进而提升学生

对民族文化的认识，培养他们的民族自豪感，我校开展了形
式多样以“我们的节日——端午”为主题的活动，现小结如
下：



一、积极营造浓厚的宣传氛围。

学校利用国旗下讲话进行了宣传有关“端午节”的知识与内
容，倡议学生搜集有关端午节的由来，了解这一传统节日的
相关知识。

二、开展各种的活动，丰富"端午节"内容。

1、以“我们的节日——端午”为主题，开展经典诵读活动。

2、各班开展了以“我们的节日——端午”中队主题会。端午
节前夕，布置学生通过书籍阅读和上网查询，了解端午节的
相关知识，并在班会上进行交流学习。

3、布置了假期亲子活动，让学生在端午节当天向长辈学习粽
子的各种制法，自己动手制作粽子，感受着民俗文化。

4、以“我们的节日——端午”为主题，制作一张节日小报。

在本次活动中，我校充分利用“端午节”这一传统节日对全
体学生进行传统文化教育，让学生了解历史、感受伟人的爱
国情怀，培养了学生的爱国热情。

佛山市三水区西南街道刘本章小学

端午节趣味游戏活动篇三

1、知道端午节的来历、习俗等相关知识。

2、让孩子了解当地端午节划龙舟比赛的意义，感受节日的氛
围。

3、通过活动的人流量，校车等宣传阿呗塔（留单———电
话），协助做好招生宣传。



20xx年6月9日上午10点

1、成立活动小组：确定活动的总负责人 协助人的工作职责

2、活动策划方案

3、确定各小组的分工（责任到人，职责明确）

4、活动前的工作安排（细化工作内容）

1、活动前对孩子及教师进行行为礼仪方面的教育并提出活动
前的要求

2、活动提前5天告知教师活动的流程，教师演练熟悉活动的
流程

3、活动前一天活动的负责人检查各小组的工作

4、、班级在9：30之前完成幼儿的进餐、园服、解便等前期
准备工作。

5、9：30—9：40到楼下形体厅集合，分配人员，清点人数，
准备出发。

6、9：40—9：50上校车，注意安全，各自负责人牵着自己负
责的幼儿。

7、9：50校车准时出发（校车行驶中教师注意孩子的安全）。

8、10：10到达相对应的场地（清点孩子的人数。

9、10：10—10：20组织幼儿在车上解小便等。

10、10：20—10：50组织观看、集体游戏等。



1、全体人员着园服、工作牌。

2、全体人员的礼仪、言行举止。

3、对幼儿的行为举止，严禁粗暴行为、拉、推、言语有侮辱
之间等。

为保障此次活动顺利进行，达到我们预期的目标，让幼儿渡
过一个快乐的端午节，特制订本次活动安全应急预案。

组长：郭玉方

副组长：王金焕、梁波军

组员：全体参加人员

本次活动，将幼儿的安全责任到每个人，希望每一位老师认
真负责，尽职尽责。

1、安排人员负责有序疏散人群。（赵老师）

2、要用学到的安全知识进行自救。（王金焕应急处理）

3、及时送到急救中心或打120。（郭玉方校车司机）

4、及时向领导报告事件情况以及向上级报告。（梁波军）

5、及时通知家长。

6、最后查明事故原因，相关人员的责任。

根据发生突发事件的情况由郭玉方与保健医生一起商量确定
启动安全应急预案。



端午节趣味游戏活动篇四

一 活动背景：

端午节和父亲节都是我们比较注重的节日，这两个节日前后
衔接（端午6月20日，父亲节6月21日）非常有意义。而对于
今天的端午节和父亲节概念也已经有了很好的延伸和创新，
我们注重节日的同时更多的是体现我们渴望拥有一个健康的
身体和感恩身边点滴。这与目前正官庄消费人群的核心需
求—养生与感恩一脉相承。正官庄一直以世界第一人参品牌
的形象屹立于世，在全民服参的韩国拥有高达80%的.市场占
有率，一直作为象征韩国国家荣誉的国礼。在这样具有深刻
意义的“双节”中，正官庄更渴望表达她的感恩之情，突显
我们品牌的价值!

二 活动主题：

非常“双节”，正官庄伴您养生与感恩

三 活动时间：

20xx年6月20日—6月21日

四 活动目的：

1 优选药店，大卖场等旺点去开发沟通正官庄目标消费群，
提升品牌音量；

3 回馈广大消费者，借势建立品牌认知度和忠诚度；

4 加强与终端合作，改善彼此客情，建立长期的合作共赢关
系；

五 活动产品：



主推产品： 正官庄原支参

辅推产品: 正官庄制品—高丽参粉，高丽参精丸，高丽参元，
高丽参茶等。

六 活动城市:

广州

七 推广规划： （一） 活动思路：

促销员导购+有奖游戏互动/赠品/联合促销/换购+产品展示
区+游戏区。

在药店或大卖场店外搭建我们主题的促销物料，设置促销区，
展品展示区，游戏区 招聘两个促销，一个负责叫卖和促销，
另一个促销负责游戏互动和现场秩序的管控。

（二） 活动内容： 1 抽奖

在药店内购买正官庄原支参满1000元，可在游戏区扎破气球
一个，在气球内藏有奖券。

满20xx元扎两个，以此类推，单张小票限扎5个。

奖券设置：（奖券为即刮型奖券，100%中奖，奖品为实物商
品）

一等奖：在奖券上有6个小星星（正官庄logo上的六颗星）2
名，奖品价值为1000元。 二等奖：在奖券上有5个小星星，5
名，奖品价值为500元。 三等奖：在奖券上有4个小星星，15
名，奖品价值为200元。 四等奖：在奖券上有3个小星星，10
名，奖品价值为100元。 五等奖：在奖券上有2个小星星，30
名，奖品价值为50元。 六等奖：在奖券上有1个小星星，多



名，奖品价值为10元。

2 联合促销

我们可以结合终端进行联合促销，例如：购买正官正原支参
满1000元+店内其他商品 （保 健品除外），消费金额达
到1500元就可以获赠高丽参元一瓶。这可以让终端药店对我
们的活动有一个很好的支持和配合， 加强改善我们彼此的客
情，为以后的合作打下坚实的 基础，达到互利共赢。

补充说明：顾客凭小票来领取赠品，工作人员需要在小票上
登记为已领取。

3 换购

购买正官庄原支参5000元以上，加10元换购价值199元的商品。

补充说明：让顾客凭购物小票到促销区换购商品，并在小票
上登记为已换购。

4 倾听您的声音

双节6月20号-21号两天，由公司领导亲自坐堂，倾听消费者
的建议，由工作人员现场 记录，每日各店选出3名提好建议
的顾客，奖励现金100元。次日张榜公示并通知获奖 者来领
取奖金。

补充说明：对提建议的顾客进行考核和分析，评定出最后的3
名获奖者，注意要留顾客 的姓名和电话。

以上促销活动均需要搭建促销物料和招聘促销人员。

（三） 终端活动点要求：

1 此店需要有比较大的人流量和销售基础； 2 需要有比较合



理的产品结构和品项。

3 活动期间，需要有异型和特色的产品陈列在店内，需要把
活动宣传手册放在店内容易被顾客拿到的地方，方便顾客查
阅。

4 跟活动门店需要有良好的客情关系，能有效的配合我们此
次活动的落地执行。

5 需要在店外和店内有我们的促销活动信息告知牌，例如：
海报，宣传手册，促销信息

告知牌等。

6 活动前三天需要在目标终端的小区，街道进行活动宣传手
册的派发，做好前期的宣传 和准备工作。

（四） 宣传物料和跟进点：

1 活动宣传单页，产品手册和活动信息告知牌

2 活动帐篷，促销台，地帖，展架，活动墙，气球等物料的
落实3 前期的宣传工作（跟门店沟通）4 产品品项和结构是
否合理5 促销员招聘，培训，上岗6 异型堆和生动化陈列的
落实。 补充说明：产品展示区可以展示正官庄原支参和其他
品牌原支参，让顾客对比不同品 牌原支参的外观，香味以及
整体性，让顾客真确感受到正官庄产品的独特价值。

八 效果预估：

1 通过与“双节”的有效结合，达到很好的品牌宣传效果和
提高产品知名度。 2 通过两天的活动宣传和促销手段，加快
产品销售和回转。 3 与终端达到互利共赢，加强改善与终端
的客情。



九 成本预估：

端午节趣味游戏活动篇五

1、目前项目一期工程即将封顶，已购房的老客户加已交定的
客户约130人。

2、通过邀约老业主及意向客户到售楼部参加端午送粽子活动，
向客户传达楼盘信息，提高项目人气。

3、项目前期销售拥有老业主资源，维系老业主的关系以促进
后期的推售。

二、活动目的

1、维系老业主关系，提供销售人员与业主沟通感情的机会。
2、口碑传播，通过老业主传播项目口碑。

三、活动时间

20xx年x月x日—x月x日(x月x日开始电话邀约，短信告知)

四、活动主题和地点

1、主题：御园生活·品味出“粽” 2、地点：售楼部

五、活动对象(邀约客户)

xx业主、重要意向客户

1、电话、短信邀请老客户及意向客户来售楼部现场参加端午
送粽子活动。 2、凡在领取粽子时间段来访客户均可领取粽
子一份。 3、 置业顾问做好宣传项目及登记工作。



六、 活动内容

活动期间前往销售中心登记即可领取真空包装嘉兴粽子一份
领取粽子时间：早上10:00一次(一次持续1个小时) 下午3:00
一次(一次持续1个小时)

活动时间x月x日—x月x日，抽奖活动集中在儿童节、端午节2
天，每天限量抽取。(x月x日短信、电话告知端午节有大抽奖
活动)

大轮盘百发百“粽”抽奖活动：投飞镖，射“粽”拿奖 抽奖
礼品：一等奖精美竹凉席(价值180元，10条) 二、三等奖电
风扇1台(价值40元，10台)

七、 工作安排及物料清单

八、 活动费用

端午节趣味游戏活动篇六

端午节为每年农历五月初五，又称端阳节、午日节、五月节
等;端午节是中国汉族人民纪念屈原的传统节日。 “过传统
节，共中国情”济南育英中学全体师生端午节校园活动策划
如下。

一、准备限量小礼品

向各班派发端午节海报，普及端午知识，派发端午节礼品。

其中包括：包粽子的方法学习纸条一张;小粽子一个;端午节
贺卡一张，香囊艾叶菖蒲适量。以班级为单位每班派发若干
份，让同学们在端午收到惊喜，感受惊喜，从而加深同学们
对于端午以及其他中华民族传统节日的认识，给端午增光添
彩。



二、端午节知识竞赛

过端午，端午知识当然必不可少，我们准备收集一些关于端
午的小常识，编集成海报，一份张贴于校门口，另外以班级
为单位分发，让同学们过端午，知端午，过一个充满知识趣
味的端午节。以抢答的方式对端午节进行知识问答，答对题
数最多者可获奖品——粽子一个。

三、端午节问卷调查

根据海报编10道左右关于端午知识的知识问答题，在全校师
生范围内进行调查，看看大家对于端午知多少，也可以由此
向同学们普及端午知识。

四、号召有条件的同学端午观看赛龙船庆

端午节龙舟竞渡不单是传统庆祝活动，也是一项体坛盛事!

龙舟竞渡可说是端午节的高潮。龙舟长10米多，以龙头和龙
尾作装饰，船身还特意雕上麟状花纹，唯妙唯肖;每只龙舟可
容纳20至22人，二人并肩而坐，在船首的鼓 手和船尾的舵手
引领下，以及围观人群的呐喊声中划向终点。

去看一次赛龙舟。看着一支支龙舟在湖面上激起层层的水花，
鼓声震天，激动人心，桨手们以整齐划一的动作推动龙舟矫
健地前行，似一条条真龙欲一跃而起，情不自禁的跟着龙舟
的节奏心潮澎湃，那是民族的力量在激扬。

五、自制粽子

端午的主角粽子在东汉就已有出现，但一直要到晋朝，粽子
才成为端午的应节食品。从前的粽子是以粟为主要原料，不
添加其余馅料.但在讲究饮食的中国人巧手经营之下，今天我
们所能看到的粽子，不论是造型或内容，都有五花八门的变



化。先就造型而言，各地的粽子有三角、四角锥形、枕头形、
小宝塔形、圆棒形等。粽叶的材料则因地而异。就口味而言，
粽子馅荤素兼具，有甜有咸。北方的粽子以甜味为主，南方
的粽子甜少咸多。有用白粽子、小枣粽、豆沙粽、八宝粽、
鸡肉粽、鲜肉粽、椒盐豆粽、莲蓉粽、栗蓉粽、咸肉粽、蛋
黄粽等。亲手用翠绿的粽叶包裹好一颗颗米粒，再用绳子扎
起所有的祝福与希望。过去，人们把粽子投入江中，让屈原
免受鱼儿的伤害，寄托他们对一个伟大的灵魂的哀思与纪念。
在学校，可以利用社团活动时间，让同学们跟着指导老师学
做粽子，知道粽子的原料和做法。联系好厨房的师傅，包好
的粽子可以提前作为端午节的小礼品之一，送给同学，尤其
是住在宿舍的同学们。

六、留下悬艾叶菖蒲，配香囊的风俗

端午在班级或者家中门上插一束艾菖蒲叶，配一个香囊，为
自己祈福，保佑平安，也祝愿灾难中的人们早日振作，重建
起美丽的家园。让每一个节日在中国人的心中扎根，让中华
民族的精神不断延续。

今年的端午节，我们有传统，也有创新，在普及端午知识的
同时，也倡议师生向勇士们学习，端午是民族的节日，在端
午我们为自己的英雄而骄傲，为我们的民族而自豪!

端午节趣味游戏活动篇七

1、主题：菜品消费满100元，送50元啤酒券；

2、时间：xx.05.20——xx.06.20；

3、区域：各加盟店

1、带动6.7月消费，从而提高营业额；



2、提高活动期的翻台率；

3、提高过江龙火锅知名度；

1、活动期内凡在过江龙火锅各加盟店菜品消费满100元均可
获得价值50元的“啤酒抵用劵”一张，菜品消费满200元可获
得价值50元的“啤酒抵用劵”两张，以此类推！（备注：加
盟商根据实际状况安排啤酒品牌。）

啤酒抵用券使用说明：

1）此券只限于重庆过学习火锅加盟店使用；

2）此券不可兑换现金、不找零、不撕票；

3）此券仅限于堂内消费，不包括打包产品；

5）此券为啤酒抵用券，仅限活动所列明指定啤酒消费，不抵
用其它消费；

6）请于结帐时同时出示此券、方可享受优惠；

7）此券复印无效；

8）此券必须盖有餐厅财务专用章方可有效，详细使用方法请
咨询店内；；

9）此优惠活动最终解释权在法律允许范围内归本餐厅所有；

10）本券有效期以发劵当日起计算7天内有效；

略

客营：活动方案拟定、组织、现场执行；



策划：广宣设计、店面布置；

财务：收银系统设置及监控，啤酒抵用劵管理；

店面：店面具体执行、安排、协调，送返劵相关解释工作；
（送劵必须做好相关登记；返劵必须在收银小票上有值台服
务员、店总及顾客的签字）

采购：广宣所需物资采购；

宣传海报及dm单模板请询过江龙公司策划部 将予以网络传
递以便各店适用


