
最新工会五一活动方案 五一活动方
案(汇总5篇)

方案在解决问题、实现目标、提高组织协调性和执行力以及
提高决策的科学性和可行性等方面都发挥着重要的作用。那
么我们该如何写一篇较为完美的方案呢？下面是小编为大家
收集的方案策划范文，供大家参考借鉴，希望可以帮助到有
需要的朋友。

工会五一活动方案篇一

幸福大投“球”，下一个属于你。

上午11：00开始

1音乐播放(首先暖场，音乐打造声势，吸引群众，聚集一定
的人群，烘托现场气氛)，

2遮阳伞摆好，工作人员到场，

3开业*，宣传标语悬挂好。

以特别大的t恤(图案是以店铺名称，服装特色为内容)，悬挂
于门店的上方，大衣里面用气球填充，使其饱满。——吸引
过路人留步。

在衣服下方设计两个超大口袋(使其能鼓起来)，左边
为“福(服)袋”，右边为“手袋”。观众通过从下往上仍纸
团，投中一方送相应礼品。(要求：纸团上写有姓名，联系方
式，活动后还将从中随机抽出数名幸运者。后期可以利用这
一些信息定期传递我们门店最新优惠信息)——吸引学生参与
其中，了解门店信息。



最后，把特制大衣拍摄成艺术照片，并写上此次参加我们活
动，并且留下姓名与联系方式的学生姓名，然后贴在店铺墙
上。(目的是为了来店铺的消费者有机会看到自己的名字，产
生一种自豪与归属感)。

左边送——5元代金券(一月内使用有效)。

右边送——一些生活用品(比如洗衣粉，牙刷，牙膏以及肥
皂)

幸运者礼品——本店的牛仔裤一件或时尚t恤一件。(数名)

投纸团者与大衣的空衣袋要保持一定距离，在工作人员指挥
下头球与拿奖品。

1、颜色鲜艳，图案明显;

2、衣袋要大，要深;

3、活动前必须把大衣挂好(挂在何处暂定)

方案一：

一人行，第一件原价，第二件打8折。

两人行，两个人第一件打9折，第二件统统半价。

三人以上(包括三人)全体六折。

方案二：

凡是当天在本店购买服装消费者，可获赠服装店代金券10
元(或会员卡，可打8、8折与积分，积分越高，打折越低)，
用代金券牢牢抓住顾客，牢牢抓住顾客的心，提高长期回头
客。



工会五一活动方案篇二

为隆重庆祝“五一”国际劳动节，丰富职工文化生活，体现
生动活泼、团结互助的`企业文化精神，提高员工队伍的团队
凝聚力。为投入在紧张繁忙生产、经营工作中的广大职工创
造一个休闲放松的机会，特拟定本活动方案。

活动建议时间在：

20xx年5月1日14：00—17：00；

卡拉ok歌唱比赛

公司大会议室

1、宣读4月份创先争优名单，发放奖品（14：00—14：30）

2、先进代表讲话、董事长致辞（14：30—15：00）

3、歌唱比赛（15：00—16：30）

4、发放奖品、主任致闭幕词

（一）主办部门：综合办公室

（二）活动总指挥：xxx

（三）活动策划及主持人：xx

（四）裁判组：由各部门主管及两名员工代表

（五）后勤、物品采购及综合支持：xxx

对活动情况在公司宣传栏内进行专题宣传；



xxx全体成员

一等奖：1名奖金500元二等奖：2名奖金200元

参与奖根据报名人数除一、二等奖外均获得，奖品50元以内
纪念品

（一）比赛奖金：500+200×2=900元，纪念品预计400元

（二）饮料、瓜子、花生：400

（三）总计：1700元。

工会五一活动方案篇三

“红酒-神秘之旅”迎圣诞节大型抽奖酬宾活动策划案

通过“红酒-神秘之旅”迎圣诞节大型抽奖酬宾活动，来拉动
处于淡季的红酒销量，提高品牌知名度。

11月底至12月初

各大商超卖场以及娱乐夜场

买任意一款红酒产品，即可参加“红酒-神秘之旅”迎圣诞节
大型抽奖酬宾活动:

一等奖为免费获得全免“红酒-神秘之旅”(双人游)优惠卡一
张;

二等奖为享受三折“红酒-神秘之旅”(双人游)优惠卡一张;

三等奖为享受五折“红酒-神秘之旅”(双人游)优惠卡;

四等奖为享受七折“红酒-神秘之旅”(双人游)优惠卡;



五等奖为享受九折“红酒-神秘之旅”(多人游)优惠卡。

采取分批抽奖的方式，五天抽取一次。

圣诞节节期间，对于处于淡季中的红酒销售来说，这可能是
一个销售的高潮。为此，我们把市场推广活动同黄金周旅游
结合在一起，推出“红酒-神秘之旅”迎圣诞节大型抽奖酬宾
活动，来刺激消费者购买红酒。此方法还可以用于12月份
对k/a终端服务员的销售促进奖励。

实际上“红酒-神秘之旅”活动，由我们自己来组团，利用公
司总部在云南的'优势，这样一来，成本费用便大大降低，可
以让更多的人参加进来，扩大活动轰动效果。旅游路线为长
沙-----红酒酒庄.(参观红酒种植园及生产线)------昆明---
长沙，共计三天两晚。通过与某旅行社挂靠(名义上是该旅行
社和我们联合促销，)开辟这条旅游线路，然后从某大学招聘
两名旅游专业的学生做我们的兼职导游即可。

引人入胜的风土人情对旅游者来说有着相当大的吸引力，我
们的前期宣传工作中，故意不告之具体的出行线路。调足消
费者的胃口(神秘之旅之神秘所在)。宣传中特别强调此次活
动中奖面大，甚至优惠卡不限本人使用，凡中奖者可以免费
获得九折优惠的增补名额，极大的刺激消费者的购物心理。

媒体投放：tv、fm、报纸、卖场pop等

工会五一活动方案篇四

xxx年4月23日(周六)―xxx年5月8日(周日)

o利特价款给力更给利――小长假大让利

1、通过五一，利用特价产品超低价格获取客户的吸引力，拉
动全场销售。



2、通过全场折扣让利，促使客户更多购买，培养更多新客户。

3、加强新老客户的沟通，通过口碑宣传，传播品牌形象。

4、让旺季更旺，抢占终端市场，给竞争对手以打击，迅速扩
大市场占有率。

xxxxx(城市名)xxx专卖店

(一)活动内容一：超低特价，仅限五一

序号型号名称数量批发价促销价毛利率

1as-20xx-41.8m双人床11014148832%

2as-9932四门衣柜12448358032%

3as-99331.2m儿童床169398029%

4as-20xx组合书桌11434208031%

5as-50181.25m餐桌164389028%

1、通过以上产品带动其他销售，如套房可让客户补床头柜，
书桌等

2、餐厅让客户补餐椅等

(二)活动内容二：五一小长假，天天团购价

活动期间各系列正价品达到以下条件，可以享有以下团购价：

(3)正价品消费满16000元以上的可以享有5.5折团购价；



(2)以上为建议折扣，具体折扣与额度可根据实际情况定

(三)活动内容三：优惠无极限折后又返券

活动期间各系列正价品达到以下条件，可以享有以下优惠

消费每满3000元，同时送抵金券1000元一张；买6000元，送2
张，以此类推!

抵用券使用说明：

1、抵用券第二次消费时使用。

2、不找零，不兑现，逾期作废。

3、公司盖专用章后有效。

4、不与其他优惠同步使用。

注：活动二与活动三可同时享受。

(四)活动内容四：1元购家具给力更给利

活动期间，凡是每单总购物金额满10000元(正价打折优惠前)
的客户，加1元获赠xxx小件家具产品一个，款式由经销搭配。
每单限送一个，每天赠送5个，先买先送，送完为止。

1、仅限5月1日、2日、3日

2、五一三天之外的销售，可不送，根据库存而定。

1pop喷绘(2种不同主题的)pop喷绘为x展架经销商当地制作，
2张

2吊旗请根据卖场实际情况及人流动线进行悬挂经销商当地制



作一个店30张

3特价kt板每件特价产品制作一个特价牌，经销商当地制
作，5个

4地贴每个门口地面做一个经销商当地制作，1-2个

5宣传单页针对五一可以做些个性化的'宣传单页经销商当地
制作，1000份

6抵用券每满3000元发一张经销商当地制作，建议做60张

图片模拟演示：

详情请见《五一宣传相关图片》

1、活动内容一要求各专卖店按特价要求进行操作，吸引人气

2、活动内容二为除特价品外所有正价商品累计销售额给予的
优惠，若有特别优惠的商品不得享有该方案的优惠政策。

3、活动一与活动二不得与其他优惠活动同时共享。

4、以上要求经销商务必在五一前通知培训各卖场营业员，以
统一口径和说词告诉客户，请执行。

1、以上如有疑问请来电咨询xx营销中心

xxx营销部

xxx年4月1日



工会五一活动方案篇五

x洗衣继“关爱从身边做起”x洗衣走进xxxx花园帮扶活动后，
秉承集团核心理念，结合实际，深化帮扶力度，以通过更多
形式、走进更多小区、帮助更多弱势群体为目标，特制定了
主题为“健康五一节·爱心衣加衣”x洗衣走社区帮扶活动计
划。用实际行动为创建和谐社区做贡献。

x洗衣店周围小区的空巢老人及困难业主。

x年5月1日—x年5月7日

x洗衣各连锁店

（一）x洗衣各连锁店面，走进社区，进一步开展“关爱从身
边做起”系列活动。活动严格按照x洗衣上门服务管理办法实
施。

（二）皮衣保养新攻略（只限现金消费）。

凡在活动期间清洗、保养皮草类（貂皮、皮包、皮衣等）、
皮革类家居用品（皮沙发、汽车真皮座椅等），一律5折。

（三）活动期间办理会员卡一律8折（折上折）。

x洗衣于x年5月1日—x年5月7日举办“健康五一节·爱心衣加
衣”x洗衣走社区帮扶活动，凡在活动期间办理会员卡可享受8
折优惠，欢迎惠顾。

（1）宣传负责人：

（2）帮扶活动实施负责人：

（3）客户投诉负责人：



负责人：各连锁店面前台收银人员

筹备时间：

1、x洗衣各连锁店面前台收银人员主动与社区物业联系，合理
确定帮扶对象（主要针对社区内孤寡老人、弱势群体）。

2、围绕活动主题，深入帮扶对象进行走访调查，详细了解各
业主的经济发展状况。

3、按需帮助小区空巢老人免费清洗床单被罩、冬季防寒服、
沙发套、窗帘等大型物件，并每月定期打电话了解洗涤需求
且上门收送衣物。

1、帮扶活动实施负责人对活动项目流程、内容等具体事项的
监督操作。

2、活动中出现问题的及时处理。

3、活动当日客户反馈信息的收集和处理。

1、客户跟踪调查回访：活动后通过对客户的追踪回访，统计
总结活动得失经验。

2、活动数据的整理（效果评估）：通过活动总结数据的统计。


