
2023年七夕节餐厅活动方案 七夕餐厅营
销活动方案(汇总5篇)

为了确保事情或工作得以顺利进行，通常需要预先制定一份
完整的方案，方案一般包括指导思想、主要目标、工作重点、
实施步骤、政策措施、具体要求等项目。怎样写方案才更能
起到其作用呢？方案应该怎么制定呢？接下来小编就给大家
介绍一下方案应该怎么去写，我们一起来了解一下吧。

七夕节餐厅活动方案篇一

以七夕当天主题活动为主线，前期返券让利促销为辅助，举
行为期三天的“穿越七夕夜•寻找更美的你”主题营销活动，
针对8.16日当天，举办“忽然遇见你”单身交友派对，
及“浪漫回味年”情侣交友派对。

凡是单身人群均可参加8.16日xx西餐厅举办的城市大型单身
交友派对，以高水准的交友对象、人文浪漫的餐厅氛围、极
具创意趣味的活动环节，为你寻找完美伴侣提供最舒适浪漫
的平台与空间。

凡活动当天交友成功者均可享受餐饮5折优惠。(具体折扣由
餐厅方视情况而定)

只要你身边有伴侣，均可参加8.16日xx餐厅举办的情侣主题
派对，凡是夫妻、情侣在七夕当天到西餐厅消费，均可获得
餐饮5折优惠，凡是8.16日为结婚纪念日的顾客，只要你敢于
讲述你们的浪漫爱情故事，则均可享受该西餐厅提供的免费
情侣套餐一份。
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七夕节餐厅活动方案篇二

活动主题：

牵手吉祥伴一生

活动时间：

2月8—2月14日

活动内容：

黄铂金：

黄铂金消费满1500元送77元钻石;

黄铂金消费满3000元送177元钻石;

黄铂金消费满4500元送277元钻石。

以此类推。

银饰：

xx银饰全场9折。

钻饰：

挑选一系列产品，取名“携手永恒”并准备结婚纪念品。

1、相约xx—“一生的约定”

凡购买“携手永恒”系列钻石产品者，可获得由xx银楼送出
的价值288元结婚礼品一份。



2、相约xx—“七年之痒”

凡购买“携手永恒”系列钻石产品者，可获得由xx银楼送出
的价值588元结婚纪念日礼品一份。

3、你购钻饰我送金

凡购买钻石产品：

实付20xx元者，送红绳千足金转运珠手链一颗。编织费另计;

实付5000元者，送红绳千足金转运珠手链两颗。编织费另计;

实付8000元及以上者，送送红绳千足金转运珠手链三颗。编
织费另计。

4、xx钻石特价

在2.14情人节当天，挑选两款钻饰，以7.7折特价销售。

活动准备：

1、店铺布置，店门放置粉色心形拱门。

2、礼品定制，契合结婚纪念，相守永恒为主题。

3、活动宣传：活动前期可短信发放。(每店数量约2万条，澧
县两店合为一起)

4、网络宣传：xx网等宣传。

5、dm单宣传。



七夕节餐厅活动方案篇三

情人节当天，可以举行另类活动进行促销。“现场热吻60秒，
免费吃到饱”，这一则关于情人节的活动吸引了众多人的目
光。

可以规定30对情侣参加。报名没有条件限制，无论是热恋中
的情侣、新婚的夫妻，还是相伴多年的老人都可以参加。但
条件是现场热吻60秒时，必须是货真价实的接吻。推出这一
活动，就是希望情侣们通过接吻来证明爱情的热烈。

可以提前一年预售情侣券，仅限情侣购买，一人的价格可以
获得两张价值50元的`情侣券。但是，一份情侣券分为男生券
和女生券，恋人双方各自保存属于自己的那张券，一年后，
也就是2018年2月14，两张券合在一起才能奏效......现在这
样浪漫又考验爱情的约定，在马金龙麻辣烫餐厅应用是在合
适不过了，毕竟进入消费的大都是18-35岁之间的女性为主。

也可以绑定会员卡，2月14日当天，情侣新办理会员卡或者续
卡储值达100元即可送情侣券，如果明年20xx情人节，您和ta
仍能够牵手来用餐，则当天可免费享用这2张情侣券。

在情人节期间可推出的“爱情检测仪”活动，可当场测“爱
情指数”。这种软件能读出应试者的情感温度，根据声音迅
速做出判断，得分高低可见情侣们之间的热恋程度。

所有到店顾客都可以通过爱情测试仪测男方对女方的“爱情
指数”，每人限测3次，取最高值。爱情指数得多少分，就再
在原来价格的基础上，再省相应的钱。满分20分，如果得满
分，所花费价值多少，全部免单!参与测试的顾客将在现场由
店长为男女双方颁发“爱情鉴定证书”一份!

在情人节可搞一个名为“情人玻璃瓶”的主题活动：餐厅提
供彩色玻璃瓶，情人们把爱情蜜语写在纸上，然后塞进瓶里，



再用丝带绑好，送予对方。据闻，这样的营销活动成本较低，
效果却很好。

以玫瑰鲜花装饰的“花世界主题情人夜”。餐厅用300多枝玫
瑰及其它装饰物布置，营造浪漫温馨的进餐环境。届时有歌
手在餐桌旁助兴表演，为情侣唱上情意绵绵的醉人乐曲，而
别有风情的xxx演奏及吉它弹唱也让人陶醉一番。在席间或离
席时男士可随意摘取玫瑰，仅限一枝，送赠情人。爱的印记，
永留心底。

七夕节餐厅活动方案篇四

一、活动时间：

x年8月14日x8月16日

二、活动主题

会说情话的玫瑰xxxx珠宝传递你的爱

三、活动背景：

每逢佳节倍思亲，x年8月16日(节)好节相连，情人节是表达爱
情的机会，人们这个时候最多想到的就是自己的爱人或情人，
人们会想到送鲜花给爱人或情人，同时还会买礼物(如珠宝、
化妆品等等)，所以我们就迎合了这种心理，特意推出新颖别
致的礼品xx会说情话的玫瑰，让人们在送礼物的同时用会说
情话的玫瑰表达对爱人或情人的爱和感谢等情话，使xx珠宝
附着上情感的含义，以情感诉求打动广大消费者的心，以情
感营销取胜。

四、活动目的：

1.通过此次活动增加情人节期间卖场人气;



2.提高xx珠宝品牌在当地知名度，抢占市场份额;

3.进一步提高xx珠宝的品牌美誉度，以利于长期推广销售。

五、活动内容：

1.造势活动：

(2)各地加盟商在各地电视台做活动宣传广告，还可在黄金时
间以字幕的形式在电视台上做活动意义、参与细则、各地专
店/柜地址及电话的详细广告。

2.柜台促销：

凡在xx珠宝专店/柜买满1000元即送“会说情话玫瑰花”一朵，
此活动是为了使人们在情人节来表达对爱人的.爱恋和感谢等，
主要是用“会说情话玫瑰花”录制人们在平时不好意思对爱
人或情人说出口的情话和感谢的甜言蜜语，之后连同珠宝一
起送出，使爱人或情人获得尊贵的钻石的同时又得到一份情
感的精神馈赠。

3.新款上市：

总部将有一系列的打动人们深层情感的新款钻饰(主要是“信
守”、“善美”系列)同时发售，与本次活动一起在情感上打
动顾客，与活动一起相得益彰的使本次“情感营销”取得全
面的成功。

六、活动宣传与推广

(3)各加盟伙伴注意与当地报纸媒体记者联系，注意做好活动
报道工作，以达到长期宣传品牌和长期促进销售的目的。

七、活动经费预算



略

七夕节餐厅活动方案篇五

一、活动时间：

×年8月14日×8月16日

二、活动主题

会说情话的玫瑰____珠宝传递你的爱

三、活动背景：

每逢佳节倍思亲，×年8月16日(节)好节相连，情人节是表达
爱情的机会，人们这个时候最多想到的就是自己的爱人或情
人，人们会想到送鲜花给爱人或情人，同时还会买礼物(如珠
宝、化妆品等等)，所以我们就迎合了这种心理，特意推出新
颖别致的礼品__会说情话的玫瑰，让人们在送礼物的同时用
会说情话的玫瑰表达对爱人或情人的爱和感谢等情话，使__
珠宝附着上情感的含义，以情感诉求打动广大消费者的心，
以情感营销取胜。

四、活动目的：

1.通过此次活动增加情人节期间卖场人气;

2.提高__珠宝品牌在当地知名度，抢占市场份额;

3.进一步提高__珠宝的品牌美誉度，以利于长期推广销售。

五、活动内容：

1.造势活动：



(2)各地加盟商在各地电视台做活动宣传广告，还可在黄金时
间以字幕的形式在电视台上做活动意义、参与细则、各地专
店/柜地址及电话的详细广告。

2.柜台促销：

凡在__珠宝专店/柜买满1000元即送"会说情话玫瑰花"一朵，
此活动是为了使人们在情人节来表达对爱人的爱恋和感谢等，
主要是用"会说情话玫瑰花"录制人们在平时不好意思对爱人
或情人说出口的情话和感谢的甜言蜜语，之后连同珠宝一起
送出，使爱人或情人获得尊贵的钻石的同时又得到一份情感
的精神馈赠。

3.新款上市：

总部将有一系列的打动人们深层情感的新款钻饰(主要是"信
守"、"善美"系列)同时发售，与本次活动一起在情感上打动
顾客，与活动一起相得益彰的使本次"情感营销"取得全面的
成功。

六、活动宣传与推广

(3)各加盟伙伴注意与当地报纸媒体记者联系，注意做好活动
报道工作，以达到长期宣传品牌和长期促进销售的目的。

七、活动经费预算

略


