
商铺活动布置效果图 各大商铺感恩父亲
节活动策划方案(大全5篇)

无论是身处学校还是步入社会，大家都尝试过写作吧，借助
写作也可以提高我们的语言组织能力。那么我们该如何写一
篇较为完美的范文呢？下面我给大家整理了一些优秀范文，
希望能够帮助到大家，我们一起来看一看吧。

商铺活动布置效果图篇一

1、扩大影响：通过此次世园活动，引爆媒体传播，形成世园
新话题，扩大世园影响力。

2、积聚人气：借助各种形式，营造节日气氛，让高考过后的
学子有回报父亲，表达孝心的机会。

3、促进销售：加大优惠尺度，开发消费热点，增加游客数量，
促进销售。

二、活动主题

10馆联动，异彩纷呈，感恩父亲，父爱如山。6月15日—17日，
适逢星期六，星期日也是高考后学生放松好去处，游园同时
也能收获礼物，展示孝心，回报父母。

三、活动大纲

活动形式：国际展园10馆联动，开展礼品促销;

活动主办：世园招展处;

合作单位：xxxx花卉网××广告公司



时间安排：xxxx年6月16日—6月17日

四、具体方案

活动一父亲节书画展

尼日利亚馆、俄罗斯馆：现场礼品发放，当年罗中立的《父
亲》曾经引起多少人的感叹，如今以父亲形象的画展，为父
亲节增色不少，总有一种感动，会让你流泪，总有一种力量，
让你前行，父爱是大爱，父爱如山。

活动二花草大派送

玻利维亚馆：微型盆栽100盆，每天50盆，

先到先得，送完为止。

活动三父亲节礼物有奖

收集完国际展园10个纪念章，可得到礼物一

份，如：3d画、小礼物、工艺品。

活动四红酒免费品尝

巴黎馆：每日提供限量供应的大众口味红酒，

供父亲节游人品尝。喜爱红酒的消费者也可

现场以优惠的价格进行购买。

活动五少儿填色游戏

德国馆：每日免费提供少儿填色板10块，



在七个小矮人和白雪公主陪伴下心情游玩。

五、广告宣传

1、10个馆外墙上张贴海报;

2、道路两侧灯柱上悬挂宣传品;

3、世博园官网、xxxx花卉网、新浪网、腾讯大秦网宣传;

4、xxxx花卉网《养花手册》免费发放;

5、媒体宣传：报纸：阳光日报、xxxx日报、华商报等

电视：陕西一套、xxxx二套、xxxx教育台etv等

广播：fm90.4、fm101.8、fm99.9等

视频：优酷、土豆、酷6等

六、费用预算

1、礼物费用：2万元

2、场馆布置：0.5万元

3、广告费用：海报0.5万元;灯杆广告0.8万元;媒体1万元

4、人员费用：0.5万元

5、合计费用：5.3万元



商铺活动布置效果图篇二

由于父亲节(6月20日)和端午节(6月22日)只相差两天，并在
同一快讯档期，而父亲节相对端午节来说，仅仅是一个小节
日，两者只能选择其一做为促销重点，因此，今年父亲节的
促销不做主题式促销，主要以商品促销为重点，来达到销售
的目的。

二、快讯档期

6月10日—6月24日

三、促销主题

1、扮靓父亲，重返年轻

2、给老爸一个温馨的父亲节

3、真情实意送父亲，健康礼品更贴心

四、促销方式

一)商品选择

选择男士商品和季节性商品进行促销，以下商品谨供参考：

1、食品类：啤酒、饮料、滋补品、保健品等;

2、日用类：西服、衬衫、领带、皮鞋、手表、手机、剔须刀、
体育用品、高档礼品等;

3、烟酒类。

二)商品特卖



由采购部针对相关商品与供应商洽谈特价销售：

1、让父亲更潇洒：西服、衬衫、领带、皮鞋、手表、手机、
剔须刀等特卖;

2、让父亲更健康：啤酒、饮料、滋补品、保健品、体育用品
等特卖;

3、让父亲更快乐：一些精美高档礼品等特卖;

三)商品促销

四)商品陈列

由各连锁分店根据本店与专柜情况，针对相关特价商品进行
突出和重点陈列，以促进和达到节日销售的目的。

一、活动主题

有一种爱，叫父爱如山;有一颗心，叫父子连心。父爱无声，
柏兰名品放送“超低特价+时尚包+疯狂赠送”，爱他就要给
他，年仅一次豪礼送不停!

二、活动时间

20__年6月5日——20__年6月21日

三、活动内容

1、“悠兰.男士”劲爆放送，买越多送越多。

6000元产品。

c、一次性回款并进货达20_0以上，豪送零售价320_元产品。



2、“悠兰.男士”引领低价，谁与争锋!超低特价：49.99元/
每组

【狂送礼包：满10组送5个时尚包+送10支男士磨砂膏】(任
选10组起订)

男士活力再生洁面乳148ml119元

男士活力按摩膏148ml129元元

男士减压抗衰老修护面膜148ml180元

男士活泉水洁肤啫哩148ml108元

男士活泉保湿按摩膏148ml128元元

男士活泉水份面膜148ml217元

男士清爽平衡洁面啫喱148ml110元

男士清爽平衡按摩膏148ml136元元

男士清爽平衡活肤面膜148ml180元

男士清毒祛痘洁面爽148ml119元

男士清毒祛痘按摩水晶148ml138元

男士清毒祛痘面膜148ml182元

男士健肤亮白洁面乳148ml108元

男士健肤亮白按摩膏148ml126元



男士健肤亮白养颜面膜148ml168元

男士舒敏修复洁面乳148ml132元

男士舒敏修复水晶面膜148ml188元

男士舒敏修复冰晶148ml135元

四、其他事项

1、本次活动所有产品，公司概不接受退换。

2、本活动不与其它活动支持同时享受。

3、促销活动中各产品凡属于质量问题，必须在收到货物之日
起三个工作日内反馈给公司。

商铺活动布置效果图篇三

父爱是一座山峰,让你的身心即使承受风霜雨雪也沉着坚定;
父爱是一片大海,让你的灵魂即使遇到电闪雷鸣依然仁厚;父
爱是一缕阳光,让你的心灵即使在寒冷的冬天也能感到温暖如
春。又到了一年一度的父亲节，各界组织感恩父亲活动，小
编提供父亲节活动策划方案，欢迎大家阅读借鉴。

活动目的：提升品牌形象，推进服务及品牌影响力

活动时间：20xx年6月21日

活动主题：爸爸，您辛苦了

主题要素：感恩 优惠 服务



主题阐述：尊老敬老是中华民族的传统美德，围绕此活动诉
求为主线，开展客情促销、公关促销活动，贯穿父亲节这个
节日，从而进一步塑造金嘉利钻石的良好公众象，提高公司
的美誉度。同时，通过客情诉求来诱导顾客多购物，刺激消
费，以达到提高销售的目的。

活动地点：金嘉利店面

活动提前准备工作：需在活动前一周以dm单和报纸软文及手
机客户群发短信的形式，告知活动情况;告知内容：

活动时间、地点：活动优惠政策及概要活动内容活动

金嘉利钻石杯"我的父亲最魅力"照片风采评比大赛金嘉利钻
石将于活动期间隆重举办"我的父亲最魅力"照片风采评比大
赛，引导顾客把最能体现父亲个性的照片递交到金嘉利，并
贴于"父亲风采照片板上"。让你的父亲风采一把,岁月流逝，
留住瞬间. 金嘉利钻石将带给您美好回忆。同时，将于父亲
节当天下午16：30现场评出"最帅父亲奖"、"最有魅力父奖"、
"最酷父亲奖"、"最文雅父亲奖"、"最慈祥父亲奖"、"最胖父
亲奖"、和"最潇洒父亲奖"七大奖项(各1名)。获奖者将获得
金嘉利送出的精美相册1份。凡参赛者均可获赠小礼品一
份(价值2-10元)。

活动二：

父亲节活动期间，凡在金嘉利购钻石首饰的顾客，不论价格
多少，均可有机会参加活动;：各位参赛的顾客于照片背后注
名主题："最……父亲"、有效证件号、联系人、联系方式、
对父亲说的一句话和父亲的签名"同意参加此活动"。

员工需详细登记参赛作品资料，包括参赛者的有效证件号、
联系方式和参赛者签名等。



于父亲节上午11：00将评奖结果公布于公司正门宣传公告上，
并电话通知获奖者于下午到公司领奖，逾期作废;：专卖店对
参赛作品和获奖作品进行生动化布置和装饰，并展示于专卖
店明显位置，供顾客观看;活动的一切解释权归金嘉利钻石。

活动三、金嘉利钻石--为父亲抽个父亲节礼物

凡活动期间于本专卖店一次性购物满20xx元者，即可参加"五
颜六色勇闯关，为父亲抽个父亲节礼物"活动，为父亲献上精
美的父亲节礼物。

奖品设置：

特等奖1名/天，送步步高dvd一台;一等奖1名/天，送高级飞
利蒲剃须刀一个;二等奖2名/天，送名牌领结一条;三等奖20
名/天，送定型水一瓶;四等奖200名/天，送迷你雪糕一个;活
动细则：

1、在店出入口处放一促销长桌，并铺上红布;于桌上放置两
个抽奖箱，每个箱上都装着5种颜色的乒乓球共11，分别是白
色4个、兰色3个、绿色2个、黄色、红色各1个。

2、只要顾客连续两次从箱子里抓出来的乒乓球的颜色是一样
的，即可获得相应的中奖奖品;红色球代表特等奖;黄色球代
表一等奖;绿色球代表二等奖;兰色球代表三等奖;白色球代表
四等奖。

3、活动赠品生动化陈列于现场明显位置，以告知和吸引顾客
参与;：促销员工严格登记赠品的派送情况。

(事后媒体宣传)费用预算



商铺活动布置效果图篇四

1、加强品牌活力、年轻、时尚的形象；

2、加强对产品校园的宣传和推广；

3、提高饮料在校园内的销量，并开发新顾客。

二、活动时间、地点

活动预热期：20_年12月20号—29号（共计10天）

正式活动期：20_年12月30日—20_年1月1日（共计3天）

地点：各个高校校园内

三、活动对象

（1）所有在校学生

他们都是具备活力与进取心的好青年，有健康意识，追求成
就感和自我认同，他们注重生活质量，懂得追求时尚，但不
盲目跟随潮流。

（2）在校的教职工及家属

他们的经济水平较高，会享受生活。

四、活动主题

“吃、喝、玩”，乐在元旦！

五、活动的内容及安排

（一）元旦传递卡



活动预热期间，宏达公司在校园内发放1000张元旦祝福卡片，
将此祝福卡片签上名字，送上您的祝福，传给他人。卡片上
有3个祝福语签名，并在12月30日前送到校园内各个超市，凡
是卡片上有签名的顾客，活动期间将免费获得一瓶饮料。

执行时间：12月30号活动当天，逾期不给予。

（二）产品试喝

确定部分产品以供试喝。使消费者对产品加强认知和产生好
感，形成购买欲望。并可通过试喝了解消费者对产品的喜好。
在试喝过程中可以调查消费者最喜爱的产品并做记录。

执行时间：活动全过程

（三）抽奖

参与条件：只要购买饮料，无论什么口味，无论多少瓶，均
可参与抽奖。

抽奖规则：

1、每人只能抽一次。

2、以转盘为抽奖工具，转盘以宏达公司饮料经典广告为背景。
将转盘分为6个部分，分别写着：红茶、绿茶、蜜茶、购物券、
健康、甘醇。

3、中奖者在领取奖品时要进行登记，写上姓名、电话、中奖
物品；

4、购物券可以到校园超市内换购

奖品设置：1、转到“红茶”，可以获得250ml红茶一瓶。



2、转到“绿茶”，可以获得250ml绿茶一瓶。

3、转到“蜜茶”，可以获得250ml蜜茶一瓶。

4、转到“购物券”，可以获得价值50元的购物券。

5、转到“健康”与“甘醇”，可以获得圆珠笔一支。

执行时间：活动全过程

（四）凭收集的瓶盖换取奖品

只要收集6个瓶盖，均可再来一瓶，且获得一次抽奖机会，进
行一次抽奖，同时要记录。

执行时间：活动全过程

（五）走动促销

模仿游击战术，安排促销人员到不同的指定地点进行走动促
销，增加除摊点以外的销售额及产品的影响力。学生上下课
有喝饮料的需求，在运动场运动的学生也需要喝饮料，所以
要定时安排促销人员到学生宿舍楼下，篮球场及足球场等地
进行饮料促销。

执行时间：12月30日——12月31日学生上下课期间，并隔半
小时到运动场促销一次。

（六）公益捐款活动

活动与公益相结合，刺激消费者消费行为，并通过公益捐款
提高公司品牌形象和产品的美誉度。促销活动每销售一瓶饮
料将拿出一角钱捐赠给学院基金会以帮助贫困生。



执行时间：活动全程

六、现场布置

（一）人员安排

请10个工作人员在售点（3天的安排一样）

1、1人负责元旦传递卡

2、2人负责抽奖及换瓶盖环节。

3、2人负责兑换奖品以及记录信息。

4、1人负责免费品尝。

5、2人负责走动销售。

6、2人负责公益活动

（二）现场安排

1、在售点放三张桌子，以及一些宣传画册。

2、在售点写上主题横幅一条以及介绍产品的x架。

3、免费品尝的桌子一张。

七、宣传计划

1、20—29日：在学校内的几幢宿舍分别找一个负责人，让他
们到各个宿舍发传单，每幢大概500份。

2、日—3日：1、工作人员统一穿着“饮料”的工作服。



3、在售点发传单。

4、在售点挂横幅及其他宣传物。

5、要求工作人员喊整齐统一的宣传口号。

八、费用预算

1、各高校场地租赁费，平均按每个高校500元计算，共有8个
高校参与活动，共计4000元。

2、促销人员按每个高校10名计，共80名，按每人每天80计算，
促销活动三天，共计6400元。

3、促销礼品及奖品共计10000份，按平均每份4元，共
计40000元。

4、元旦传递卡片，共计1000张，每张1元，共计1000元。

5、传单费用1000元

总计：56000元

商铺活动布置效果图篇五

既然是中秋节，ktv搞促销也要迎合中秋节的节日主题，因此，
送月饼等都是可以融入到ktv中秋节促销方案里的。至于具体
如何送?看看下面网友们的支招吧。

方案一：每个来ktv的客户，可领取一月饼，饼可以去定做，
里面可以放辣椒，银币，盐，还有一部份摇奖卷，取中国过
年吃饺子的习俗。

方案二：优惠酬宾，降低一点点价格，赠送果盘，饮料，小



玩具什么的。当然还有月饼。其实要做这个方案很简单的，
不要太新颖，只要有点传统过节的气氛就ok了。

方案四：代金券+抽奖

过节都有人会去，所以不用担心没人。

中秋活动搞代金券最好。发放代金券，只能下一次来的时候
使用，不能马上使用。

这样的话别人有这里的代金券，估计下次要去玩首选也是这
里啦。

规定消费多少多少以上，可以参加抽奖，奖品不要另外去买
什么东西了

就把奖品设置为酒吧里本事有的小吃或者酒水。

最好奖品就是50.100.150消费卷啊，只能当天使用的.

要是留到下次，那下次不就是可以白吃了。

另外果盘是要送的喔`

这样对自己有好处，大家也玩的开心啦。

方案五：送月饼包不同价钱包厢送不同等级的月饼

当然，除了迎合中秋节日气氛，平日里的促销措施也是可以
拿来用的，比如：

1、推出优惠活动

网友闲的支招：



2、送东西、打折

1、活动背景：又是一个月圆之夜，该思念远方的亲朋好友
了;又是一个新的学期，该做一些新的计划和调整了;又多了
几位班级成员，该更加正式表达一下我们的热情与友好了。

2、活动主题：大家一起过中秋，才是真的中秋。

3、活动目的：希望大家可以度过一个愉快的夜晚，以迎接美
好中秋，同时也热烈欢迎几位新同学的到来。大家也可以借
这个晚会表达对家人和朋友的思念与真挚祝福。

4、活动时间：9月11号晚上6：30——9：30

5、活动地点:_xktv

6、活动参与者：_x班全体同学

7、活动流程：

4)真心话大冒险一群人围一圈，选2个相对的人各拿一个物品，
都先和右边的人玩石头剪刀布(一局定输赢)，赢了往右传物
品，输了就和左边的人玩石头剪刀布，如果赢就把物品左传，
如果输就再和右边的人玩石头剪刀布，以此类推。最后2件物
品一般会到同一人手里，然后让他(她)选真心话或者大冒险，
其他人可以出题问他(她)必须说真话，或者让其做一件事(任
何搞笑、为难的事都行)。

5)、抢凳子道具：凳子(若干)参加人员安排：8人或多人参
加(其中一人为喊话员不参加比赛)游戏规则：游戏开始先把
凳子成圆形(按参加人数减一计算，即8人摆7张)，然后，参
加人员在凳子外面围成一圈，主持人放音乐时参加人员就沿
着圆形顺时针或逆时针跑动(注意不能插队)，当音乐停下时
参加人员要讯速找到一张凳子座下，因为凳子少一张，所以



会有一人没凳子座，这个人就算是被淘汰了，这时要把凳子
减少一张，其余的人继续玩，直到剩下最后一人为止，这人
就算赢了。赢的人给予奖励。

8、班费预算：订ktv费用75元(3小时)、瓜子花生20元、棒棒
糖或饮料20元、笔芯15元，共计约130元。(另外月饼由_负
责)


