
最新营销策划活动要遵循的八个步骤 活
动营销策划方案(汇总8篇)

人的记忆力会随着岁月的流逝而衰退，写作可以弥补记忆的
不足，将曾经的人生经历和感悟记录下来，也便于保存一份
美好的回忆。大家想知道怎么样才能写一篇比较优质的范文
吗？以下是小编为大家收集的优秀范文，欢迎大家分享阅读。

营销策划活动要遵循的八个步骤篇一

感恩父亲节：

、主题：一生父爱，真情表达、举办时间：6月19日、地
点：xx广场售楼处、思路：突出和谐、温馨的气氛，活动主要
以互动为主、活动内容：

(1)前期准备工作：

、联系一名能带动现场活动气氛的资深节目主持人(最好是男
士)。

、对外提示(报纸、dm单页等)"凡6月16至18日签约的前五名
商户和6月19日(父亲节)签约的商户，即可参与6月19日现场
活动并免费赠送精美礼品一份"。

、制作印有"xx购物广场提醒您：爸爸节快到了，赶快为老爸
送上祝福吧!"下面印上xx购物广场名称、招商和招聘联系方
式。

这种宣传方式从消费者的感情需要出发，可谓细微之处见真
情。很容易引起子女们对父亲的感念，而且这种宣传是公益
性的，顾客完全不会有抵触心理。对树立一个有感情、有责
任感的xxxx形象有很好的作用。



、活动集中聚集点的布置：布置一舞台，墙面中央用康乃馨、
玫瑰、满天星、绿叶等布置一处1米*1.5米的心形图案作为活
动背景。图案的左边"一生父爱"，图案右边"真情表达"(见附
图二)。

因生性的含蓄与内敛，导致中国男人不善言辞不善表达内心
情感，但这些并不代表他们不需要温情，鲜花不只是女性的
专利，男人同样渴望。

、提前通知员工歌唱较好的选择一首激进的歌曲，准备活动
当天进行即兴表演。

(2)现场活动( 活动当天即6月19日，具体时间待定))父
子(女)亲情照：活动当天对于一同来签约的父子，如果子女
能说清楚父亲的生日，可赠拍父子(女)照片一张。

) 签名留言：写"最想给父亲的一句话"可在大红布或是纸张
上由顾客写上给父亲的一句话。活动以煽动性海报引发情感
上的触动。

)参与游戏。如：

、 默契大考验：由一同签约的两个人合作，一个作问卷，回
答一些喜好的问题。另一个(不许看答卷)由现场主持人员对
其提问，如果两人答案相同，便可以领取相应的小礼品或是
继续参加其他的活动。

、 两人双足赛跑、 长杆夹乒乓球：人站在一米线外，用两
根长杆把乒乓球从一个盆里夹到另一个盆里，夹到多少颗有
奖或是其他的。

以上参与游戏胜出者均送康乃馨一支，其他游戏内容还可以
再考虑，中间穿插歌手演唱。



营销策划活动要遵循的八个步骤篇二

在家长微信朋友圈大量转发培训机构的“招生报名表”，迅
速传播，获得大量生源信息!

二、原理

本营销方案是基于以下逻辑

1、培训机构在学生的家长的朋友圈里，一定有即将入学或者
面临选择培训机构的学生家长。

2、所有家长同时在朋友圈大量的转发，培训机构招生信息将
以几何倍数曝光，比如：一个拥有200个学生的培训机构，假
设每个微信朋友圈有30人次的曝光度，那么200个学生家长同
时在微信朋友圈转发培训机构的招生信息，将会
有：200__30=6000人次的曝光，效果将会相当明显。这么大
的曝光量，对培训机构品牌宣传也是非常有好处的。

ps：如果校长和老师再积极推广，让亲近的朋友帮助转发，曝
光量将会大幅提高。

三、必要条件

1、能调动所有在学校家长帮助培训机构转发“招生报名表”
到朋友圈。

2、家长可以通过微信直接报名。

四、微信准备

本方案的核心是：有多少家长帮助培训机构转发“招生报名
表”到朋友圈!



怎样才能让所有家长帮助转发呢?最好的方式就是平时就通过
微信拉近培训机构和家长的距离，这样每年两次招生，培训
机构可以轻易的调动起所有家长。

通过培训机构，大力拉近了培训机构和家长之间的距离，家
长每天都通过手机查看学生在上课照片，查看老师分享的教
学计划，和老师在班级论坛中互动，家长和培训机构会形成
很融洽的关系。这将为未来家长转发培训机构的招生报名信
息做好铺垫!

所以，培训机构一定要在平时将微信使用起来，家长每次在
任何地方打开手机都要进入微信，把培训机构装进家长的手
机里。当培训机构需要的时候，家长一定愿意配合。

至于，家长可以通过微信直接报名，这个微培训机构的技术
会提供相应的支持，请培训机构放心。

五、亮点策划

1、摔杯为号，统一转发!

所有家长、老师、校长在同一时间转发!

同一时间转发培训机构的招生信息，将会使曝光度瞬间提高!

培训机构老师可以提前通过家长会等形式通知家长帮忙转发。

因为微培训机构是通过微信公众平台服务号开发的，所以培
训机构当推送一条消息后，所有家长的手机将会在同一时间
响起，大家一同转发!

2、推荐有礼!手机直接报名，填写推荐人!

家长将非常方便的通过手机报名，只需填写：学生姓名、年
龄、联系人手机、推荐人!



这个推荐人可以是老师或者家长，培训机构需要给成功推荐
的家长和老师一个小礼物作为感谢，这样将会在效果上更上
一层楼。

培训机构可以轻松的统计出来哪些老师在招生上做出了更多
的贡献。

3、手机报名享有优惠!

可以将手机报名的时间设置成1周，一周以后，手机报名活动
自动结束关闭，培训机构也不需要再每天都安排人查看报名
信息了。

为了让招生活动有立竿见影的效果，培训机构需要使出必杀
技——手机报名有优惠/有礼物，比如：

前10名报名的享有8折第一学期学费优惠!

前50名报名的享有什么优惠!

所有通过手机报名的都送培训机构书包一个。(招生谍报还为
全国培训机构定制招生策划方案，可以咨询zsdb01)!

培训机构可以根据自己的情况自由发挥!

4、整个计划都在手机上实施

校长可以实时查看报名信息，整个计划将由培训机构的技术
和运营人员提供支持，保证招生计划的实施，免费的哦!

六、职责划分

1、校长负责制定招生政策、制定微信招生方案，最后总结本
次招生的问题和成果。



2、每个老师负责动员自己班级的家长，请家长务必配合转发。


