
种植基地创业计划书(实用5篇)
在现实生活中，我们常常会面临各种变化和不确定性。计划
可以帮助我们应对这些变化和不确定性，使我们能够更好地
适应环境和情况的变化。计划可以帮助我们明确目标，分析
现状，确定行动步骤，并制定相应的时间表和资源分配。下
面是小编带来的优秀计划范文，希望大家能够喜欢!

种植基地创业计划书篇一

名称：顺安种业(蔬菜基地)

位置：江西省贵溪市

发展背景：国家目前重视三农，农业政策好，自身来说，自
己对农业熟悉。

基地优势： 位于平原地带，河流边.土壤肥沃，灌溉方面，
水源清洁。网赚项目。大田多，租金低。离贵溪不远，附近
有冶炼厂。本地消费水平高，蔬菜价格高，市场大。小吃加
盟。

发展模式： 以种植业为主，养殖业为辅。以蔬菜为主，水产
养殖为辅。以常规蔬菜为主，特种蔬菜为辅。以大棚蔬菜为
主，露天栽培为辅。先期自身发展，慢慢地带动乡亲发展，
建立合作社，打造下滩蔬菜基地。

发展理念： 以科学的思想去发展，以反季节蔬菜为优势，以
绿色农业为导向。引进新品种，提高单位产量和品质。抵押
贷款。

机械化操作程度提高，耕作机械化，灌溉机械化，育苗科学
化，施肥科学化，喷药科学化。



主要技术： 土壤的测量，肥力，ph值。灌溉用水要无污染，
取水方便，大棚温湿度调节，防虫网，二氧化碳发生器。创
业族。镀锌管棚架，无滴膜。不同作物，不同灌溉，西瓜等
用滴灌。育苗和嫁接。品种的选择。采收，清洗(干净水，计
划井水)，包装。

第一阶段：13亩镀锌管大棚蔬菜以及几亩露地蔬菜，总面
积10000平方左右。池塘一个，养鱼和为蔬菜基地提供灌溉用
水。池塘靠近蔬菜基地，面积700多平方。

第二阶段:时机成熟时，也许是在第二年。建立小型养猪场，
为蔬菜基地提供肥料。发展几亩水系蔬菜，如，水空心菜，
慈姑，水池种藕等。水产养殖，泥鳅，虾等。看市场，引进
一个品种，成立农村合作社，打造下滩及周边蔬菜基地。

第三阶段：发展农家乐

首先，1.选址及规划。2.挖池塘。3.耕地，晒土。(已完成)

其次，1.选种，安排作物品种和时间。2.镀锌管钢架，无滴
膜，防虫网。3购买农机，微型耕作机，新型喷药设备，灌溉
设备。温度计，湿度计。3.挖井(洗菜用)还有肥料坑(腐熟农
家肥)4.育苗室，空调(已有)，温湿度计，排风扇。5.包装设
备。6.肥料和农药。

投资预算：土地租金1500/年，年付，镀锌管(热镀锌)一
亩8000元左右，总计110000。无滴膜10000元，防虫网13000
元。微耕机4000，政府补贴1000多。化粪池3000元，静电喷
雾器300元，生物杀虫灯300元，运输工具：小型货车加摩托
车30000之内，记三万。灌溉设施：2000元电脑已有。肥料加
农药订购10000元。流动资金用政府补助的。总计在185000之
内。以上为固定投资，一次性投入。每月开支有，员工工资，



生活费。员工工资年尾结。

人员：数目5个，我和合伙人以及员工三个(两男一女)人员安
排：员工日常种菜，采菜。我负责技术，信息，市场，以及
管理。我们也要在菜地干活，五个人足够。

市场：零售以贵溪冶炼厂为主，批发以贵溪为主，贵溪菜市
场及各饭店(特色菜)，合伙人负责零售，我负责送批发。冶
炼厂可以让我们一年挣十多万，贵溪市一年可以让我们挣五
十万，那么卖到更远的.地方就能让我们挣我不知道的数目，
再说，等我们形成规模，产品可以卖的更远。

运输工具：小型货车及摩托车

销售技巧：我们菜的优势及特点：与当地农民等种的蔬菜相
比，我们具有，喷药少，灌溉水无污染，重金属少，清洗水
干净，包装好，菜的色泽和新鲜度较高等优点。菜的品质和
质量优。

因此，我们必须采取差异化以及品牌化的销售模式。在差异
化上，摆放，以及包装，宣传等要做到不一样。在品牌化上，
传统农业是没有品牌的，在多年的销售总结下，品牌的作用
非常重要。销售上必须注意信用，绝不能缺斤少两。只能多
给，不能少给。

在宣传上，我们属于大学生创业，再者在电视台和报纸都有
关系，可以免费给我们宣传。这种宣传比花钱的宣传作用更
大更有效果。

风险：养殖业的风险比种植也高，蔬菜行业的风险低，最多
是在自然风险，暴雨等。但是蔬菜具有年生产四次以上的特
点，即使有风险也是一次没有，还有三次。据我所了解，也
据我所经历的，我爸妈种了七亩露地蔬菜，一年挣七八万。
露地蔬菜比大棚蔬菜的风险更大，大在哪，虫害，以及干旱，



而我们采用的是生物杀虫灯以及防虫网双层防虫，几乎没有
虫害，在干旱上，传统的是挑水浇菜，费时费力且不科学。
我们采取的是科学的，随时的。故在干旱方面没有多少风险。

收入预计：十三亩大棚，每亩一年最少在一万以上，加上露
地，一年的收益在15万左右。这是保守估计，不是随意空想。

蔬菜品种：常规蔬菜分类：蔬菜分类可分为:白菜类、甘蓝类、
根菜类、绿叶菜类、葱蒜类、茄果类、豆类、瓜类、薯芋类、
水生蔬菜、多年生蔬菜、野生蔬菜、食用菌类。

按食用器官分为：根类、叶类、茎类、花菜、果菜。

特种蔬菜：荠菜，樱桃番茄，黑美丽西葫芦，水芹，水果黄
瓜，砍瓜等。

种植基地创业计划书篇二

红富士是从普通富士的芽（枝）变中选育出的着色系富的统
称。富士苹果是日本农林水产省果树试验场盛冈分场于1939
年以国光为母本，元帅为父本进行杂交，历经20余年，选育
出的苹果优良品种，具有晚熟、质优、味美、耐贮等优点，
于1962年正式命名，是世界上最著名的晚熟苹果品种。富士
果实虽有风味好、晚熟、耐贮等优点，但也存在着果实着色
差的缺点。为此，日本各地又从富士当中选出了许多着色好
的富士芽变，统称为红富士。

现已有23.6亩种植基地，计划在承包30亩。技术人员、项目
人员都逐步到位，市场信息渠道畅通。

（一）农业综合开发是党中央、国务院加强农业的重大决策
是国家支持和保护农业的重要举措，是提高农业综合生产能
力最直接、最有效、最快捷的一项措施。按照党中央提出



的“以市场为导向，立足本地优势，积极兴办以农产品加工
业为主的龙头企业，发展具有本地特色和竞争力的拳头产
品”的要求，致力于把甘薯类产品加工及综合利用推向商业
化、市场化、产业化。中央文件指出，农业产业化龙头企业
是引导农民发展现代农业的重要带动力量，要通过贴息补助、
投资参股和税收优惠等政策，支持农产品加工业发展，并支
持龙头企业开展技术引进和技术改造，同期《农产品加工
业“十二五”规划》也将农产品深加工及其转化列入规划当
中，做为重点进行支持。

（二）据农业部测定，红富士苹果果实含可溶性物达17.2%，
可滴定酸0.25%，糖酸比47：56，每百克果肉含有vc4.41毫克，
而且还含有胡罗卜素、脂肪、蛋白质、ca、fe等人体需要的营
养物质。

红富士具有降低血脂、降血压、预防癌症、抗氧化作用、 强
化骨骼、维持酸碱平衡：70%的疾病发生在酸性体质的人身上，
而苹果是碱性食品，吃苹果可以迅速中和体内过多的酸性物质
（包括运动产生的酸及鱼、肉、蛋等酸性食物在体内产生的
酸性代谢产物），增强体力和抗病能力。“一日一苹果，医
生远离我。”在众多水果之中，苹果可说是最普遍又最平和
的一种，但它的营养价值却不容小觑。中医相信它可生津润
肺，健脾开胃。营养学上的分析，指出苹果含有最多果糖，
并含有多种有机酸、果胶及微量元素。

苹果果胶属于可溶性纤维，不但能促进胆固醇代谢，有效降
低胆固醇水平，更可促进脂肪排出体外。红富士苹果为大型
果，平均单果重180——300克，最大单果重可达400克以上。
果实多为扁圆形，果形指数0.8左右，少数果近圆形。授粉不
良或花序坐果多时，易产生畸肩、偏斜形果实。果梗较细，
少数果梗基部有肉质突起。梗洼较广，中深较缓，偶尔有裂
口。尊洼中深，较广而缓。果皮光滑有光泽，中厚而韧，光
滑，蜡质中多。成熟果实果面底色淡黄，着暗红或鲜红色霞
或条霞。果点圆形，较明显，中大，较密，阳面果点黄白色，



阴面果点黄色。果肉黄白色，肉质致密，细脆、果汁多。酸
甜适口，芳香味浓，品质极上。果实可溶性固形物含量
为15.3%——16.0%，酸含量为0.2%——0.4%，果实硬
度8.60——10.89公斤/平方厘米。极耐贮运，可贮到翌年四、
五月份。贮后肉质不发绵，风味变化小，失重少，病害轻。
苹果营养丰富，热量不高，甚受减肥者欢迎。食疗方面，用
苹果皮加姜数片煮水喝，可止呕吐。用苹果配梨子可减梨子
之寒，更有强化和润肺润胃之效。秋季糖水，用苹果、梨子
数个，加百合1两（30克），石斛5钱（15克），南北杏3钱
（9克），可润肺止咳。减肥：苹果会增加饱腹感，饭前吃能
减少进食量，达到减肥的目的。

原产欧洲东南部，土耳其及高加索一带。1870年前后始传入
我国山东，诸城市自1982年开始引进繁育红富士苹果，共引
进长富1、长富2、长富6、秋富1、岩富10等五个单系，成为
山东省较早发展红富士苹果生产的县市之一。近年在辽宁及
华北、西北各省广泛栽培。

红富士销售需要较好的卖相，整齐的规格等，在不同地区生
产的不同品种在外观上和质量档次上往往参差不齐。建立自
有种植基地，通过统一管理、规范种植、计划性收割收购，
形成标准化生产作业，产品规格、卖相、档次大幅度提升。
在种植基地配套完善的同时，制定以红富士为主要产品的销
售计划，促成基地产出的产品能够迅速完成销售，并很快形
成赢利.通过对周边省市的调查发现，红富士的主要种植基地
在陕西、山东、甘肃等地种植。

在20xx年-20xx年，红富士的市场批发价保持在1.0元/斤
到1.5元/斤的水平，稳中有升。在大部分中等规模城市，进
入超市的红富士零售价格都超过了5元/斤。随着需求量的旺
盛，和部分地区的种植规模的增加，价格在未来1年内会稳定
在这个区间。

红富士主要依赖渠道商和超市进行销售，渠道商需要更高的



利润，超市也需要红富士能够迅速的形成销售。渠道商和超
市不会有直接意愿去帮助我们进行红富士的推介和促销。作
为新的企业，与其他同行业的竞争不可避免。种植基地还有
可能会受到自然灾害和病虫害的威胁。

培训经费1万元；推广适用技术1万元；购置农机具5万元。
项目总投资 20万元，其中自筹资金12万元，由于镇村资金运
转十分困难，特申请银行贷款8万元。

3、亩年均收入：亩纯收入2757.5元×15年产果期/生长周
期20年 =2068.1元；（果树前三年生长期和后两年老化期不
计算实际产量）

4、项目年均收益：项目区面积52.6亩×亩年均收入2068.1
元=10.87万元。

对比：玉米：亩均产量600斤×市场价格0.70元=亩收入420
元-200元（化肥、机耕（播）费等）=纯收入220元。苹果每
亩年可比玉米多收入1848.1元（苹果亩收入2068.1元-玉
米220元）

所以，本项目的全面实施，将充分挖掘项目村的资源潜力，
有效改善村的生产生活条件和生态环境，显著提高群众经济
文化生活水平，并带动运输、信息服务等中介行业的发展，
本项目以红富士种植基地建设、销售为主要内容，不含深加
工。产品收购到市面零售存在很大利润空间，项目投资规模
较小，投资回收期较短，年创利税额高。

种植基地创业计划书篇三

创业计划书

创业项目：食用菌种植



创 业 者：李得富

完成时间：2015年11月9日

项目一、产业背景

食用菌的培育简单，营养价值丰富，大众认可。老年人常吃
食用菌对养生大有好处，其理由如下：

1.食用菌营养丰富。食用菌的营养价值是高蛋白质、低脂肪，
不仅含有人体必须的8种氨基酸，且其中赖氨酸和亮氨酸含量
非常丰富，这对老年人延缓记忆减退、增长智力很有帮助。

固醇。

3.食用菌有助于调节免疫系统和抗癌。

1.初期

1-2年：厂房建设，食用菌的培育技术的不断更新，熟练。所
生产的食用菌新鲜，菌种纯正，提高本公司在老百姓心中的
地位，树立品牌形象，吸引稳定的客户端并开拓新的客户群。

2.中期

3-5年：树立品牌形象，增加无形的资产

食用菌产品深加工包装出口，走出河南，增加更多客户群。

3.长期

5-10年：使本公司走向全国，让全国老百姓都能吃上河南的
特产。没有最好只有更好的服务宗旨将为我们的公司带来稳
定的客户群，销售深加工的食品将成为我们的主线，提高全
国食用菌市场的占有率为10%。



项目四、资本构成

公司注册资本：25万元。资本结构如下（单位：万元）：

（一）风险

1.自然风险：主要包括温度、湿度、大风等风险。温度过高
会引起菌袋污染，推迟出菇时间，个别产量减少。湿度过高，
霉菌等有害微生物的发生严重，出菇期容易引起细菌性斑点
病的蔓延或子实体的腐烂，造成产品品质下降，货架期缩短，
影响经济效益。大风会使食用菌生产设施受损，直接影响生
产。

2.市场风险：由于食用菌生产周期长，因而对市场信号

反应滞后，食用菌产品供求因素造成的价格背离而导致收入
波动。

3.技术风险：指食用菌从业人员的文化素质低，食用菌

生产经营人员缺乏市场知识好经营管理知识。

4.资金风险：主要因为食用菌产业投资具有锁定性，投

严重影响产业的健康快速发展。

（二）应对措施

1.针对自然风险：我们要防范于未然，技术工人进行定期的
检查食用菌大棚的温度、湿度，为食用菌的出菇打下基础。

2.针对市场风险：我们要先做市场调查，然后再针对市场对
我们的产品价格做出调整，以避开大企业的排挤。

3.针对技术风险：对技术工人进行统一的培训，让他们了解



最先进的食用菌飞种植与深加工技术。

4.针对资金风险：首先有投资有风险，所以我们只有将风险
降低到最低就胜利了。

食用菌创业计划

一、 创业思路

由于我系本学期开设食用菌栽培这一课程，而我院作

为职业类院校，主要以培养职业技能型人才为主，要求理论
联系实际，因此利用所学知识及现有教学硬件进行实验室菌
种培育试验和食用菌栽培生产试验，具有必要性和实践性。

二、创业目标

组建公司模式制的团队，利用现有的教学条件，逐

步熟练并掌握食用菌栽培的专业技能，通过从备料、生产，
到销售的全过程参与，为切实掌握这一专业技能打下夯实的
基础，也为自身走出校园，走向企业或回到家乡发展食用菌
产业做好铺垫，使我专业学生真正有能力肩负起当代大学生
带领乡民走上创业致富路的责任，继而推动食用菌产业大跨
步的发展。

三、创业准备

（一）人员：技术指导：王爱武老师

团队成员：陈西涛、刘 海、彭 宾、魏海杰、禹明莉、张修
鹤、赵 雁（ 成员名单按姓氏先后排）

(二)市场调查



1、产品市场价值分析

伴随着人们生活水平的提高，对食物需求和要求有了新标准，
吃得营养健康已经成为每位消费者所关注的问题。而食用菌
营养丰富，口感鲜美，风味独特，已被联合国推荐为21世纪
理想的健康食品。它含有人体必需的8种氨基酸和多种维生素、
矿物质，是理想膳食纤维的营养保健食品。因而社会需求量
不断增加。

2、产品经济价值分析

“短·平·快”项目，同时其生产成本低且经济收益高。据
确切数据统计，在好的栽培管理条件下其投入产出比值为1:3。

（2）目前河南正处于一个蔬菜供应的淡季，食用菌的规模上
市不仅可及时填补这一缺口，同时也可获得较高的经济收益。

3、现实环境条件评估

商丘市食用菌生产处于刚刚起步阶段，其生产量与需

求量有很大逆差，而我院在师生有近2万人，其蔬菜来源主要
靠校外提供，如果这一计划顺利进行，其产出的产品不仅可
以供应本校师生食用，还可以供应周边市民食用。

（三）场所选择

根据我系现有的条件，利用家属院地下室进行食用菌

生产，即提供了食用菌生长所需求的潮湿的环境，又保证了
有充分的散射光条件，同时又考虑到同学们在学校内课就近
管理，节约成本。

（四）品种选择



由于食用菌栽培种类已由20世纪80年代的10余种发

展到目前的50多种，其中常规栽培有双孢菇、香菇、平菇、
草菇、金针菇、滑菇、银耳、黑木耳、猴头等，我创业团队
经过实际调查与分析，一致认为目前平菇种植技术成熟且需
求量大，市场价格稳定，商业栽培效益高。

（五）备料

根据我校目前实际情况，我创业团队决定采用代料栽

培，选用玉米芯作为培养料。

（六）生产管理

生产以理论指导实践为理念，配合老师的技术指导，小组成
员集体合作，共同实践。

（七）销售

创业团队内部成立销售小组，有专人负责销售。

（八）解决问题

做任何投资都有一定的风险，要顺利实施本方案，

还要兼顾号技术、人员及环境随时可能出现的种种问题和继
而产生的一系列的质量、产量问题。

种植基地创业计划书篇四

三原生态农业开发

马额镇邵村



邵村沟地面积2余亩，占全村总土地面积的48%。长期以来，
沟壑区气候干旱、土壤贫瘠，几乎颗粒无收。近年来，随着
经济的发展、气候的变化及人力成本的不断上升，土地基本
处于荒芜状态，水土流失进一步加大，造成土地资源的极大
浪费。

造成邵村沟地多年贫瘠的原因主要在于长期以来气候干旱、
少雨，人们对沟地的忽视，加之道路不畅通，从而使沟地利
用率处于极端低下的状态。当今社会，日新月异，科技、经
济、交通等的发展，为我们合理、有效的改善和利用每一寸
有限的资源提供了极为优越的条件。能够在荒沟里成功引水，
通过现代化农业设施，植树造林，发展现代农业，增强农业
多样性，不但能够改变沟壑目前荒芜的状态，带来一定的经
济效益，而且在很大程度上能够起到改良土壤、保持水土、
防风固沙、净化空气、绿化和美化自然环境的作用，为人们
多创造一份绿色、多增添一份笑容，从而发挥出荒沟变绿地
所带来的良好的社会效益。

1、为了响应中央国务院的号召，积极发展现代农业，扎实推
进社会主义新农村建设，加快农业科技进步，转变观念，调
整农业产业模式，积极推进退耕还林、规模化养殖，保持水
土、改良土壤，解决沟壑荒废、水土流失等问题，我本人计
划在三原邵村自行开发荒沟土地8亩，积极开发林业、果业、
养殖业等生态农业项目。

2、三原多沟壑，长期处于荒废状态，水土流失极为严重，随
着人民生活水平的不断提高，人们对果品和肉食品的消费能
力有了很大提高；同时对于土地的综合开发治理，对于当地
的生态环境和沟壑治理的推广有着深远的意义。

3、推广绿色生态立体农业模式，改变邵村沟壑荒废的状况，
重塑自然环境，改善土地质量，减少水土流失，同时为消费
者提供真正无公害、新鲜、营养、优质、安全、无药残的农
产品。



4、通过本项目的实施，将加大三原沟壑治理的步伐，大大提
高沟壑的整治力度和效果，同时提高本地区农民收入和自然
环境质量。

项目投资5万元，其中固定资产投资3万元，流动资金2万元。
以自筹资金为主，同时争取农业部门支持。

我国有机农业的发展起步较晚，但发展势头迅速。就目前的
消费状况来看，由于消费者对有机农产品认知度较低，有机
概念宣传推广还没有深入人心；国内有机农产品销售市场和
销售渠道还没有真正形成，缺少有效的销售网络和平台；消
费群体还没有真正形成；再加上政策、技术等方面因素的影
响，阻碍了消费群体的培养。近年来，随着经济水平的发展，
人们的生活质量不断提高，品质需求进一步增强，更加追求
健康、绿色、环保、低碳的生产生活和娱乐消费模式。

从世界范围来看，发展有机农业已经有7多年的历史，它对多
种农业生态区域、气候类型和社会制度的适应性表明了它是
一种有效的农业生产方式，其发展前景是非常乐观的。有机
农业的发展，将由单一、分散、自发的民间活动转向全球性
的农业运动，由区域性布局转向全球性布局，由关心环保到
关注环保和食品安全，由绿色食品扩大到绿色产品，实现有
机食品认证国际化，从事有机农业的农场数量将空前增加，
其销售渠道将实现多元化。

三原邵村

20xx年x月开始，3月份完成核桃树栽种，5月份完成环颈雉投
产，7月份完成蔬菜栽植。

危害农作物的土壤害虫主要有蛴螬、蝼蛄、金针虫、地老虎
等。它们在土壤中生活，危害时间长，较难防治，要采取综
合防治措施。采用农业防治（深耕多耙、借助机械力量杀死
部分虫卵和成虫）、化学防治和诱杀防治（糖醋液诱杀、灯



光诱杀）、以肥治虫（氮肥治虫、磷肥杀虫、草木灰液杀虫）
等。

采用生物特效农药，常见的有动、植物源农药，昆虫激素及
微生物农药，如鱼藤精、烟草、除虫菊素、杀螟杆菌、白僵
菌、春雷霉素、庆丰酶等。

生物防治包括以虫治虫和以菌治虫。其主要措施是保护和利
用自然界害虫的天敌、繁殖优势天敌、发展性激素防治虫害
等。

在当代以消费者为主导的市场下，陈旧的饲养方法已经无路
可走，天然饲料科技越来越得到大家的接受和支持。一些经
过研究的新饲养方法建立在与抗菌素饲养法完全不同的理念
之上。它们含有益生菌、有机酸、脂肪酸、酵素、有机矿物
质、天然霉菌霉素吸附剂，取代了含动物性成分的同类产品
以及许多其它相关产品。

围绕沼气池建设，把种植、养殖有机结合起来，对农业生产
进行技术创新。

本项目投资收益率高，正常运做5年后预计利润可达5万元，
投资利润率达到6.2%，投资回收期较短，现金流量良好，偿
还能力强。

1、促进沟壑治理步伐，减少水土流失。

2、可以给社会提供大量水果、蔬菜和畜禽产品。 3、提高当
地农民收入，促进社会主义新农村建设。 4、改变当地自然
环境，做出沟壑治理的标榜企业。 5、促进大学生回农村创
业就业。

一、本项目的发展配合了社会主义新农村建设，符合国家农
业产业化发展趋势，有利于实现农业产业结构的调整，有利



于推进当地荒沟治理的速度和水平，有利于改善当地自然环
境和人民生活水平。

二、本项目可以充分发挥关中地区的资源优势，通过各种社
会资源的有机整合，建立起从林业、果业为生态养殖提供优
良环境和食物资源，养殖业为林业、果业提供有机天然肥料，
从生产到产品销售为一体的经营体系，提高了社会生产力，
大大增强了抗风险能力，提升了产品质量安全水平，为广大
群众提供了“优质、新鲜、安全”的放心食品，同时改善了
环境，保持水土，防止流失。

三、本项目建成后，可实现年销售收入1万元，公司获利3万
元/年；亦可带动地区经济快速发展。

四、本项目建设目标明确，符合国家产业化政策，投资规模
适宜，结构合理，技术方案科学可行，系统管理规范，市场
运作专业，资源利用率高，效益显著。项目建设十分必要，
而且是可行的。

综上，有社会主义新农村建设的需要，有市场发展的需求，
有资源区位优势，有政府的支持，有企业的带动，有标准化
技术的保障，沟壑治理的发展一定有广阔的前景和深远的社
会意义。

种植基地创业计划书篇五

（一） 项目名称：生姜种植

（二） 项目负责：xx

（三） 主管部门：xx

（四） 项目内容、规模、目标：



1、内容：生姜（习称姜、鲜姜、柴姜）是我国传统大宗药食
兼用品种，又是药材、蔬菜、调料。同时生姜有具有多种功
能与疗效。着眼于本地区生姜市场价值，故计划种植生姜以
供应市场需求。生姜具有很多价值，比如：

（1） 降温提神 增进食欲

因为姜中含有姜醇、姜烯、水芹烯、柠檬醛和芳香等油性的
挥发油；还有姜辣素、树脂、淀粉和纤维等。所以，姜在炎
热时节有兴奋、排汗降温、提神等作用；可缓解疲劳、乏力、
厌食、失眠、腹胀、腹痛等症状；生姜还有健胃，增进食欲
的作用。

（2）抗菌防病 治疗肠炎

美国和丹麦的科学家通过试验证实，生姜干粉可缓解晕动病
之头痛、眩晕、恶心、呕吐等症状，有效率达90%左右，且药
效可持续4小时以上。民间用吃生姜的办法防止晕车、晕船，
有的用生姜片贴内关穴，有明显的防晕效果。盛夏季节，细
菌生长繁殖异常活跃，容易污染食物而引起急性肠胃炎，此
时适当吃些生姜或用干姜加茶用沸水冲泡后饮用，能起到防
治作用。科学家通过研究发现，生姜能起到某些抗菌素的作
用，尤其对沙门氏菌效果明显。

（3）开胃健脾 防暑救急

夏天，人们贪凉，喜爱电扇空调对着吹，很容易受寒，引起
感冒。这时及时喝点姜糖水，将有助于驱逐体内风寒。中医
认为生姜能通神明，即提神醒脑。夏季中暑昏厥不省人事时，
用姜汁一杯灌下，能使病人很快醒过来。对一般暑热，表现
为头昏、心悸及胸闷恶心的病人，适当吃点生姜汤大有裨益。
我国传统的防暑中成药——人丹，里面就含有生姜的成分，
目的就是驱风健胃和提神醒脑。同时还是生活中做菜时必不
可少的一味调料。



2、规模：100亩（1亩=667公顷，100亩=6670公顷）露天土地。

3、目标：以带动经济发展为目的，增加就业为手段，使农业
发展更快更迅速。争取做到带动本地区经济发展，更好的解
决我村富余劳动力的就业问题，为大家提供创业致富的途径。
以科学的思想去发展，以反季节蔬菜为优势，以绿色农业为
导向。引进新品种，提高单位产量和品质。

（五） 项目实施地点：贵州省

（一）行业相关信息：

20xx年生姜价格由5——6元/千克暴涨至12——14元/千克的
天价，被网友戏称为姜你军引起众多姜农的囤积惜售，期
盼11年价格上涨，然而11年生姜市场饱和。

资料显示，20xx年之前全国主产区种植面积基本稳定
在100——150万亩左右产销基本平衡，所以生姜价格稳
定。20xx年生姜价格开始上涨，又08年的3——4元/千克涨
到5——6元/千克极大刺激了农民的种姜热情，种植面积激增
到239万亩，10年生姜价格暴涨更加激活了农民的热情种植面
积再增至300万亩以上， 20xx年已攀升至400万亩左右。因为
供需不协调，致使大量生姜库存饱满，价格随之下跌，包括
贵州与在内的全国各地从11年年初的6元/千克的收购价暴跌
至0.8——1元/千克生姜价格的下跌，是因为产大于求导致的
市场正常现象，预计在几年或明年，生姜价格会有上涨。

（二）项目发起人及发起缘由：

1、项目发起人：xx

2、发起缘由：

（1）带动当地经济发展。（2）增加就业。 （3）满足当地



市场需求。 （4）增加新型农业产品。 （5）推动农业发展
的多元化。

（一）经济可行性：生姜价格虽然在去年出现了下跌的情况，
但是就***本地区来说，升降市场仍未饱和，价格的下降必然
还会带来生姜种植量的减少，根据市场规律，以及近期政府
对农产品的支持政策来看，生姜价格会有提升，加之本地生
姜种植的空白，所以，经过认真分析，本地生姜种植有良好
前景。

（二）政策可行性：政府对农产品实行的价格补贴，大大打
消了农民的种植担忧，政策性的保险和财政补贴，让种植生
姜成为一项可行的项目。种植后只要参加生姜政策性保险，
即便出现了一定的损失，有了保险赔偿，我们的种植热情依
旧很高。

（三）技术可行性：生姜的种植及管理并不是很复杂，农民
可以通过相关资料获取种姜常识，可请乡农科站的工作人员
到田间地头做指导，了解种植的注意事项。所以技术方面没
有太大问题。

（四）组织和人力资源可行性：种植面积决定了此项目不是
一家一户能完成的，初步计划是一户牵头，带动发展最好
是***地区能形成一定规模，产生规模效应，辐射到周边各兄
弟村。种姜农忙时人手不够，可雇佣一部分村民帮忙种植及
管理。

（一）人力优势：xx地区农田多被用作农业生态示范区的建设
用地，导致原本种地的农民闲臵，所以，本项目可以充分利
用这种人力优势。

（二）市场优势：本地种植生姜的农户极少，但是需求量大，
大多的供应只是依靠一些散户的少量种植及其外地流入，本
地生姜有待开发。



（三）价格优势：生姜产销基本平衡，生姜价格稳定，不见
大起大落。20xx年生姜价格开始上涨，由20xx年的3——4元，
上涨至5——6元，亩效益高达2万元左右，极大地刺激了产区
广大农民种植生姜的积极性，种植面积激增至239万亩，20xx
年生姜价格暴涨至12——14元，亩效益暴增至6——7万元之
后，更加激活了农民种姜的热情，种植面积再增至300万亩以
上，20xx年已攀升至400万亩左右。

（四）其他优势：政府政策的大力支持是至关重要的，还有
农民的种植热情高涨等等。

（一）项目选址

1、地理位置：xx地区宽广低平地带

2、自然情况：地势平坦，地形广阔，水源充足，土地资源良
好，降水和热量丰富，光照充足。

3、资源情况：水热资源丰富，土地资源，以及光照资源丰富。
4、经济情况：需要有足够的经济费用支持，作为种植成本投
入。。 （二）生姜种植 1、生姜播种 生姜是一种喜温怕寒
的作物，发芽温度适宜为15——18度。10度以下低温以及土
地适度太大都会导致根茎腐烂。在强光下叶片容易枯萎，因
为生姜的根系不发达，对土壤的水分要求极高过干过湿都不
利于其发育，播种时通过块茎的无性繁殖，所以播种时要千
万注意选好土地，注意土地的轮作，要下足基肥，合理密植，
要选择良种，提早种植，可增加产量。另外注意水分的控制。

2、田间管理

（1）适时追肥，合理排灌。人畜粪水是很好的选择，将其与
尿素一同很合后淋施。

（2）抓好姜疫预防工作，田间打药，及时摘除染病植株，采



用石灰粉灭菌，增施草木灰等钾质肥料。

（3）实行套作，提高经济效益。

3、产品销售

生姜农产品种植采取以下销售模式：

（1）以贵州省现代农业展示区为依托。

（2）为当地农家乐供货。

（3）包装好的成品进入贵阳市各大超市直销。

（4）外地大客户订单批量销售。

（一）生姜种植中的环保问题评估及解决措施：这次种植我
们将使用农家肥料，减少多有机肥的使用，将对环境影响降
至最低，不会产生影响土地的废水，相反地，这有利于增加
土地的肥沃，我们将重复利用水资源，把水土流失减到最少。
真正做到生态农业，生产出无公害的农产品。

（二）生姜种植基地项目总成本费用估算：此次生姜种植经
费经预计，总共在25万元左右，也是该项目总费用。

（三）生姜种植地的轮作问题研究：可根据生姜前期生长较
缓慢，植株低矮，耐阴性强的特点，早春可在垄边种植瓜菜、
豆角、茄子等作物，达到增收的目的。


