
酒店促销活动方案(实用7篇)
为了确保我们的努力取得实效，就不得不需要事先制定方案，
方案是书面计划，具有内容条理清楚、步骤清晰的特点。方
案能够帮助到我们很多，所以方案到底该怎么写才好呢？以
下是小编为大家收集的方案范文，欢迎大家分享阅读。

酒店促销活动方案篇一

1、在电视台，交通频道及晚报作广告宣传(费用已含在全年
广告费用预算中)

2、印制宣传单1000份(费用财务另呈领导批示)

3、印刷贺卡送客户(费用销售部另呈领导批示)

4、大堂广告，大厅外横幅，电梯广告宣传。

酒店促销活动方案篇二

一位酒店高级管理人员指出，标榜生活情趣的情人节是第二
个在本地消费群中“落地生根”的西方节日。一家酒店要占
得情人节市场先机，就必需花心思设计一些独特的“浪漫点
子”。真正的营销高手，是能找到新奇的点子、做有创意的
营销的。有人形象称：一个好的促销主题就像是一个动人
的“媚眼”，对消费者有相当的吸引力。

酒店促销活动方案篇三

1、主景点布置：

大厅外：考虑到酒店大堂比较小，不能摆大气的装饰，今年
准备在大厅外空地做一个三米高的城堡及风车装饰(木工制



作),在酒店大门处放一个春老人，增加春节气氛。(包括周边
装饰一起费用预算xx00元).

大堂：大堂准备摆两个景点：一是总台前做一个长城雪景
图(木工制作，费用预算1000元);二是在客梯前空地做一个哈
里波特和魔法屋(用泡木雕，费用预算500元).

二楼楼梯口：放一颗精美的春树。(费用预算200元)

咖啡厅：以气球和装饰灯，喷绘为主体装饰物。(500元)

大厅内外柱子：以灯和喷绘做主体装饰物(800元)

2、其他：

四楼多功能厅晚会场地及走廊，三楼电梯口，二十一楼电梯
口，二楼大厅及包房，客房走廊以及其他各营业区尽量用去
年的存品，估计仍须采购物品9000元。

3、礼品：主要是春节当晚在各营业区及晚会现场所发的礼品
和在客房常客，商务客人所送的礼品，预计礼品费用xx00元。

以上共计预算费用xx000元。

1、狂欢夜自助大餐

时间：20xx年2月18日、29日18：00――20：00

地点：四楼多功能厅，二楼大厅

规模：四楼260人/场，二楼160人/场

内容：大型自助餐，综合性文艺节目，大型抽奖活动。(奖品
以赞助为主)



气氛布置：热烈、明亮、欢快

票价：比去年提高，今年以提高票价，控制人数为原则。

二楼：------元/张儿童票半价(无套票)

四楼：------元/张儿童票半价

套票：------元/张(两大一小)

节目安排：由娱乐部负责，中间穿插抽奖活动，市场营销部
负责节目审核和总协调。动力部在二楼安装电视同步播放器，
同时播放四楼晚会节目及抽奖活动，四楼抽奖对二楼同时有
效。

2、烛光晚宴：

时间：20xx年12月28日、29日19：00――22：00

地点：21楼旋转餐厅

规模：80――100人

内容：烛光晚宴、家庭套餐。适合家庭、情侣。

气氛布置：全场烛光，放轻音乐，强调安静祥和，浪漫温馨
气氛。

票价：xxxxxxxxxxxx元/张儿童票半价xxxxxxxxxxxxxx元/
张(两大一小)

(以上演员及主持人费用由娱乐部另呈领导批示)

地点：四楼歌舞厅



规模：所有包房

内容：1、包房价格上涨

小包房：晚场580元/场(送啤酒4瓶，大果盘一份，大碟两份，
.清茶免费),晚晚场380元/场(清茶免费)。

中包房：晚场1280元/场(送啤酒12瓶，大果盘二份，大碟八
份，清茶免费),晚晚场580元/场(清茶免费)。

大包房：晚场xx80元/场(送啤酒24瓶，大果盘三份，大碟十
二份，清茶免费)晚晚场880元/场(清茶免费)。

四：客房礼品放送：春节当晚给常客，重要商务客人以及外
宾送春礼物。用传统的春老人袜装好送到房间，给客人惊喜。

1、给各营业区发春小姐服装，由春小姐为客人服务，给小朋
友发礼品。

2、安排两名春天使迎宾。

3、整个酒店安排两名春老人和小丑发礼品。

4、酒店提供照相留影服务。(自助餐客人)

1、在电视台，交通频道及晚报作广告宣传(费用已含在全年
广告费用预算中)

2、印制宣传单1000份(费用财务另呈领导批示)

3、印刷贺卡送客户(费用销售部另呈领导批示)

4、大堂广告，大厅外横幅，电梯广告宣传。

1、1月10日――12月3日拉赞助，12月5日到位摆置大厅。



2、1月xx日大堂及电梯广告到位。

3、2月1日具体布置方案制出，物品采购到位，开始装饰。

4、2月2日春票、贺卡、宣传单。

5、各部门2月2日开始卖春票，并各媒体上广告。

6、2月6日景点布置完毕。

7、2月8日送贺卡。

8、2月12日核定娱乐部节目。

9、2月xx日下发晚会备忘录。

10、2月16日下发服装。各部门相关工作及人员安排到位。

11、2月14、xx日作好晚会各项工作。

酒店促销活动方案篇四

每一个节日的到来，餐饮和酒店都有自己的规划，这里我就
把20xx年国庆节酒店餐厅促销活动方案策划拿出来给大家分
享咯！以便各餐厅更好地开展自己的促销活动！

国庆节历来是餐厅酒店做促销的大好时节，也是刺激消费者，
拉动消费的最好机会，此次活动一是为了获得更好的利润，
另一方面也是为了加强餐厅外在形象，加深餐厅在消费者心
目中的印象。

“国庆同欢喜，好礼送不停”

针对高中低不同的人群进行不同的国庆促销活动，有效的照



应不同的人群。

9月28日——10月8日

打折；赠送；抽奖

酒店促销活动方案篇五

20xx年x月x日—20xx年x月26日共七天(20日—26日大年夜)

千僖迎新，半价返还

(一)主要活动：千僖迎新半价返还

2、单张购物小票返还金额不超过5000元;

5、购物券必须在2月15日之前消费，逾期无效;

6、家电、电讯等商品除外(商场海报明示);

9、3折。加上使用消费兑换券用于再消费，因此事实上实际
的成本很低。

(三)辅助活动

1、男女装特卖场;

2、儿童商场购物送图书;

3、厂方促销活动。

1、报纸广告：

2、电台广告：



3、现场横幅

4、现场彩灯

2、20xx超市春节促销方案活动主题：欢喜购物贺新春，齐家
同贺旺财年活动目的：稳定老顾客，发展新顾客，引导消费
者，在节日期间提高销售活动时间：20xx年1月27日—20xx年1
月31日活动一：迎新春，贺新年，送春联活动时间：20xx年1
月27日活动内容：凡在本超市购物的顾客，可在卖场指定地
点领取20xx年xx台历一本。限50名，送完为止。操作方法：

1、分场在收银处指定领取区域，由专人负责春联的发放;

2、活动结束后分场将春联的发放明细统一整理后，注明分场
号交回营销部。

活动二：年到福到礼送到

活动时间：20xx年1月27日—20xx年1月31日

活动内容：

凡在本超市一次性购物满88元，凭单张收银条均可在分场指
定地点领取新年红包一个，购物金额不得累计。顾客凭红包
里相应的优惠条款，在本超市获得相应的新年实惠。

操作方法：

1、卡片需加盖分场专用章;

2、卡片在兑换商品后需注明已换并回收;

2、新年卡片设计制作(营销部)活动店12月24日至营销部领
取;



3、红章制作(营销部)活动店12月24日至营销部领取;

4、活动兑换时间截止后1月12日将兑换商品明细及卡片交营
销部;

5、分场每天统计出红章各个级别的总数。

活动三：庆元旦贺新春送大礼

操作方法：

赠品直接送到配送中心物资库，由物资库进行统一配发至相
关活动店，并记录所发赠品

数量分量

1、活动结束，分场将收银小票统计整理于1月20日返回营销
部，附换赠明细表;

3、已换部分商品由营销部提供的收银小票报商家处进行冲
兑;活动四：xx、xx影楼喜连缘，百家欢喜贺新春活动时
间：20xx年1月1日活动内容：在活动时间内，凡在本超市一次
性购买金额达到一定标准，凭单张收银条均享受一次性购物
满58元免费提供化妆、造型、服装一次，照艺术照。送一张
艺术照一次性购物满88元免费提供化妆、造型、服装一次，
照艺术照。送两张艺术照一次性购物满128元免费提供化妆、
造型、服装一次，照艺术照。送四张艺术照一次性购物满218
元免费照全家福一次，限3人，送两张操作方法：

1、xx超市在专版海报上宣传活动内容，并宣传xx影楼的特色
服务。

2、xx影楼提供折扣支持和照片支持。



3、双方本着互惠互利的原则，如果任何一方未能满足方案中
提出的要求，均承担另一方的所有损失。

4、满足金额的顾客的收银条均加盖分场章和附上xx影楼宣传
册，顾客凭此据均可在xx影楼享受优惠。

5、顾客享受优惠时间截止到20xx年1月20日

7、收银员在收款时，查看顾客是否满足其条件，然后将收银
条加盖章与送出宣传册。

三、活动内容

(一)主要活动：辞旧迎新半价返还

2、单张购物小票返还金额不超过5000元;

4、年初一开始，至2月15日之间可以凭抽中日购物小票当场
领取50%的购物券;

5、购物券必须在2月15日之前消费，逾期无效;

6、家电、电讯等商品除外(商场海报明示);

(二)可行性：七天中抽取一天50%返还，相当于全场折。加上
使用消费兑换券用于再消费，因此事实上实际的成本很低。

(三)辅助活动

酒店促销活动方案篇六

1、1月10日??12月3日拉赞助，12月5日到位摆置大厅。

2、1月xx日大堂及电梯广告到位.



3、2月1日具体布置方案制出,物品采购到位,开始装饰。

4、2月2日春票、贺卡、宣传单。

5、各部门2月2日开始卖春票，并各媒体上广告。

6、2月6日景点布置完毕。

7、2月8日送贺卡。

8、2月12日核定娱乐部节目。

9、2月xx日下发晚会备忘录。

10、2月16日下发服装。各部门相关工作及人员安排到位.

11、2月14、xx日作好晚会各项工作。

酒店促销活动方案篇七

1、门厅装饰：一部、三部、大酒店用气球做彩门装饰，营造
六一热闹氛围。

2、媒体宣传：xx省交通台、xx交通台、xx日报《经济时讯》、
生活晨报。

3、视觉宣传：xx月xx日（提前三天）各店开始宣传，主要以
条幅、易拉宝、彩页菜单、口碑传播、向新老客户介绍等多
种形式推广，以达到最佳的效。


