
最新传承中华美德的优良家风演讲稿(优
质5篇)

在日常的学习、工作、生活中，肯定对各类范文都很熟悉吧。
范文书写有哪些要求呢？我们怎样才能写好一篇范文呢？以
下是小编为大家收集的优秀范文，欢迎大家分享阅读。

房地产广告篇一

委托人：_________________(以下简称甲方)

法定代表人：_____________________________

地址：___________________________________

营业执照号：_____________________________

资质证号：_______________________________

受托人：_________________(以下简称乙方)

法定代表人：_____________________________

地址：___________________________________

营业执照号：_____________________________

根据《^v^民法典》、《^v^城市房地产管理法》、《城市房地
产中介服务管理规定》之规定，甲方特委托乙方代理销售甲
方的房地产开发项目，经甲、乙双方平等协商，达成如下协
议：

第一条委托销售项目名称及地址



第二条委托销售房屋为________[预售商品房][现房]，商品
房预售许可证号：_______(商品房屋注册登记证
号：_________)

第三条受托销售范围

(一)乙方受托销售范围：

(二)乙方受托销售房屋计_________套，销售总建筑面积为平
方米。

(三)销售面积计价方式按下列第_________项计价：

1、按套(单元)计价;

2、按套内建筑面积计价;

3、按建筑面积计价。

第四条委托销售代理方式

甲、乙双方选择下列第_________项代理方式：

(一)整体包销：乙方在一定期限内以甲方名义销售，向甲方
支付包销价款，获取销售差价利益，并保证在包销期限届满
时完成甲方应售商品房。

(二)风险代理：甲方在未支付代理费用的情况下，乙方作为
甲方的代理人对房屋进行销售，产生的权利义务由甲方承担，
乙方按销售业绩及约定获取报酬。

(三)一般代理：乙方作为甲方的代理人对房屋进行销售，产
生的权利义务由甲方承担。

(四)其他方



式：____________________________________________________________。

代理方式的具体内容、事项等由甲、乙双方另行订立补充协
议。

第五条销售价格

(一)本合同约定的销售范围内的房屋价格按下列第_________
项执行：

3、按楼层、户型定价销售(见附件)

(二)在实际销售中，每套房屋售价如需折扣优惠，须经甲方
同意。

(三)房屋售价经甲方同意折扣销售的，代理服务费应按下列
第________项计算：

1、房屋原售价;

2、房屋折扣后售价。

(四)其他方
式：____________________________________________________________。

第六条销售计划及进度

完成售房套数(套)完成售房面积(平方米)完成售房金额(元)

第七条销售收款

甲方_________[同意][不同意]由乙方代收购房定金及预付
款;如甲方同意代收的，乙方应在收到购房定金及预付款
后________日内将代收款项交付给甲方。



第八条合同履行期限

本合同履行期限自_______年_______月_______日至_______
年_______月_______日止。

第九条代理服务费的计算方式及结算方式、支付期限

(三)支付期
限：_________________________________________________________。

第十条甲方的义务

(一)甲方应保证项目的工程质量、工程进度及商品房交付期
限。

(二)甲方提供营业执照、资质证书、土地使用证复印件、商
品房销售委托书、商品房合同范本及物管合同;现房委托销售
的，还应提供《商品房使用说明书》、《商品房质量保证
书》。

(三)提供项目的商品房预售许可证或商品房屋注册登记证、
房屋分层平面图、户型图等销售资料。

(四)做好本合同的保密工作，防止对销售造成不利影响。

(五)未经乙方同意，不得将本合同约定的代售房屋自行销售
或另行委托他人销售。

第十一条乙方的义务

(一)乙方应当在本合同签订之日起_________日内开展销售工
作。

(二)按照合同规定的销售价格、销售计划进行销售代理。



(三)向买受人出示商品房的有关证明文件和商品房销售委托
书。

(四)如实向买受人介绍所代理销售商品房的有关情况，不得
超出甲方认可的宣传范围进行宣传。

(五)不得将代收的定金、房款等款项挪作他用。

第十二条违约责任

甲、乙一方或双方有违反本合同条款的行为，应向对方支付
本合同总代理销售金额______%的违约金;因此给对方或者第
三人造成损失的，应当承担赔偿责任。

第十三条合同解除

第十四条未售出房屋的处理

如乙方在本合同规定的期限内未完成受托销售义务，未售出
的房屋，甲、乙双方同意按下述方式处理：

(一)由乙方按照_________价格购买;

(三)其他方
式：_____________________________________________________________。

第十五条争议解决方式

本合同履行过程中发生争议的，由当事人协商解决，协商不
成，双方约定：

(一)提交贵阳仲裁委员会仲裁;

(三)_________________________________________________。



第十六条本合同经甲、乙双方签字、盖章后生效。

第十七条本合同一式_______份，甲、乙方各执_______份。

甲方(签章)：_________乙方(签章)：_________

[法定代表人]：_________[法定代表人]：_________

[委托代理人]：_________[委托代理人]：_________

_________年____月____日_________年____月____日

签订地点：_____________签订地点：_____________

房地产广告篇二

1、芳卉园——有怎样的理想，就有怎样的追求；有怎样的追
求，就有怎样的品质；有怎样的品质，就有怎样的生活。

2、非常男女——我和我私奔。

3、复地翠微新城——梧桐树下，时尚生活。

4、富丽?奥林园——健康生活领跑者。

5、关山春晓——城市文脉，原生生活。

6、海虹景——一个改变你世界观的城市文化住宅。

7、汉飞?青年城——时尚空间，简约生活。

8、汉口?春天——下一站，开往汉口春天。

9、和盛世家——家合人和，万事盛兴。



10、河光水影海鸥翱翔，令你生活倍添美意。——*翠湖花园
售楼广告

11、花前树下——春来花前鸟语，福入树下人家。

12、华城新都——尽享都市繁华的宁静，彰显尊贵生活的从
容。

13、黄鹤世家——东边古楼西边水，黄鹤飞处是我家。

14、惠园cbd——艺术惠园，见微知著。

15、吉祥*——如意生活，自在随我。

16、佳构如云，唯金田，方称着永恒的注视。——上海金田
房地产有限公司

17、家居生活如度假，海怡半岛是我家。——*美晖*售房广
告

18、剑桥春天——引领街区生活，静享都市繁华。

19、*南家园——武汉光谷，精致生活蓝本。

房地产广告篇三

为了使甲方生产的(产品名称)扩大销路，增加销量，提高企
业经济效益，本着互惠互利、共谋发展的原则，经甲乙双方
友好协商，签订合同如下：

二、市场策划和营销策略：乙方负责提供市场营销策划书，
经甲方认可同意后，由乙方按照市场营销策划书中的营销策
略，实施市场开发和营销工作。费用按本合同的约定解决。



五、数量：甲方提供稳定的粮源以满足乙方市场销售的需求。
乙方需要(产品名称)时，应提前三天通知甲方，甲方及时组
织加工以保证市场需要。

六、市场开发及费用：市场开发是一项长期的工作，乙方应
负责根据市场变化提供市场开发调整方案，经甲方同意后，
组织实施。广告费、促销品、宣传品、必要的销售用具和ka
卖场费用由甲方负责。渠道促销员的工资、补贴、差旅费，
以及(产品名称)在泸州市场销售过程中产生的保管费、仓租
费、运费、上下车费、办公费和给商家的联络费由乙方负责。

七、产品质量：由甲方按照国家有关规定和标准生产(产品名
称)，产品质量问题由甲方负责。

九、营销手续：甲方负责提供(产品名称)销售手续。

十、货物交接手续及资金结算：甲方商品启运时开出商品调
拨运单，乙方收到货后在调运单上签字。乙方凭调运单和铺
货单建库存表。乙方在每月的20日结帐后，将销售表、库存
表报给甲方。甲乙双方每月结算一次货款，已销售(产品名
称)的货款结算后，乙方应在三日内支付给甲方。销售量大的
时期，也可以七天或半个月结算一次。

十一、本合同一式四份，双方各执二份。合同执行中发现新
的问题，经双方协商可以不断完善合同。

甲方(公章)：_________乙方(公章)：_________

法定代表人(签字)：_________法定代表人(签
字)：_________

_________年____月____日_________年____月____日



房地产广告篇四

2、华城新都——尽享都市繁华的宁静，彰显尊贵生活的从容

3、谁不在围城，几人能观城?——观城

4、金地?太阳城——纯美领地，时尚生活特区

5、半岛豪庭——少数人的府邸，所有人的梦想

6、城南新居——听城南故事，看城南新居

7、这一刻，世界已大有不同——万科金域蓝湾

8、天上人间——天上人间，风景人家

9、都说价格高，看看道理有木有?——骋望郦都

10、吉祥国际——如意生活，自在随我

11、再一次，改变世界——朗诗钟山绿郡

12、紫荆花园——香港路行政级榜样社区

13、石林大公园，归来不看房——石林大公园

14、君临天下，不过城池一座——世纪天城

15、何止恒温恒湿恒氧——骋望郦都

16、要么别买，要么别墅——加州城

17、平米三房，我们接爸妈来住住——银城千花溪

18、八战八捷——朗诗绿色街区



19、世纪家园——精算专家，精致生活

20、冰壶名都城——生活，就是居住在别人的爱慕里

21、这一城，已青出于蓝——万科金域蓝湾

房地产广告篇五

公司现有人员特别是销售人员，往往可以推荐优秀的销售人
员。被推荐的人一般有丰富经验，理解岗位要求，对职位有
浓厚的兴趣。

1、做土豪?不是梦。20xx要神马有神马。

2、想磨练和锻炼自己吗?想成为一名将*吗?你要从士兵做起!
想成为一名优秀的管理者吗?要从销售做起!

3、这里有高薪的工作岗位，这里有年轻活力的团队。

4、还在为找工作而烦恼吗?这里，有属于你的位置!够胆你就
来!

5、节后生活，想神马有神马想工作，来这里!

6、一群年轻活力的销售团队，一份高额的收入。高收入+低
风险+短频快=理想工作。

7、给你一个成为土豪的机会，用你的口才与智慧!

8、快节奏的生活，需要加快你忙碌的步伐，想要在最短的时
间内获得较高的收益吗?加入我们吧!

9、这里有你想要的一切!只要敢想，没有什么做不了!无限的
发展空间，我们的成长邀请你一同参与!



10、我们是一家地产营销代理公司，4个月创造了8800万的销
售业绩!只要你有才，虚以待位，只等你来!

1、你想飞，就给你一双翅膀

2、招贤纳士，我选xxx。

3、煮酒论英雄，xxx识精英。

4、伯得天下才，闻名广宇间。

5、天生有才，xxx有道。

6、千里遇伯乐，宝马逢xxx。

7、加入xxx，放飞梦想

8、伯乐之名，闻于天下。


