
最新夏季打水仗方案(通用5篇)
为了确定工作或事情顺利开展，常常需要预先制定方案，方
案是为某一行动所制定的具体行动实施办法细则、步骤和安
排等。通过制定方案，我们可以有条不紊地进行问题的分析
和解决，避免盲目行动和无效努力。以下是小编精心整理的
方案策划范文，仅供参考，欢迎大家阅读。

夏季打水仗方案篇一

1.1活动主题

夏日送清凉

1.2活动目的

1）提高市民的生活质量，减轻他们在炎热天气下的不适感。

2）加强社会团结和协作，营造和谐社会氛围。

3）推广绿色、环保理念，提高公民的生态意识。

第二部分：活动策划和安排

2.1活动时间和地点

活动时间为每年的7月至8月，活动地点为市区的公园、广场
和街道。

2.2活动内容和参与方

1）水上运动和游戏：设置水上滑梯、游泳池和游戏机，让市
民在水中游玩和嬉戏。



2）空调大气室：在公园内开辟一处空调大气室，提供免费的
清凉空气和饮用水，解决市民中暑问题。

3）绿色清凉亭：在公园和广场内设置绿色清凉亭，让市民在
树荫下享受阵阵清凉。

4）清凉水站：在市区路口设置清凉水站，为市民提供冷饮水
和毛巾，帮助他们纾解酷暑带来的不适感。

5）环保健步行：组织环保健步行活动，倡导健康生活和保护
环境的理念。

2.3活动宣传和推广

1）利用社交媒体、电视台和报纸等媒介，宣传活动的主题和
内容，并号召市民踊跃参与。

2）与志愿团体、社区组织和商家合作，共同推广活动。

3）准备各种宣传材料，如彩旗、海报和传单，分发给市民。

第三部分：人员安排和物资准备

3.1人员安排

1）活动负责人：制定活动计划，负责活动的组织和实施。

2）志愿者：通过志愿者招募，数量不少于50人，分别负责场
地秩序、安全检查和保护环境等工作。

3）服务人员：负责清洁环境、维护秩序和提供服务。

3.2物资准备

1）游乐场设施：水上滑梯、游泳池、游戏机等。



2）清凉空气室：空调设备、饮用水等。

3）清凉亭和水站：帐篷、桌椅、冷饮水、毛巾等。

4）宣传材料：彩旗、海报和传单等。

第四部分：活动实施和效果分析

4.1活动实施

1）在活动前进行场地布置和设备检查，确保活动顺利进行。

2）在活动期间组织志愿者和服务人员，维护秩序和提供服务。

3）收集市民的意见和建议，不断改进活动，提高效果。

4.2活动效果分析

1）通过活动，提高了市民生活质量和幸福感，加强了社区凝
聚力和团结协作的`精神。

2）推广了环保、健康和绿色理念，提高了市民生态意识和环
保意识。

3）促进了城市文明和和谐发展，营造了和谐社会氛围和城市
形象。

结语

本文所述的夏日送清凉活动方案，是一份细致、务实和创新
的策划方案，旨在为城市居民提供一种轻松舒适和愉悦的夏
日体验，同时也是一种推广绿色、环保理念，提高公民生态
意识和环保意识的有益尝试。我们相信，在全社会的支持和
参与下，夏日送清凉活动方案必将获得圆满成功，并给人们
带来深刻的启示和感动。



夏季打水仗方案篇二

夏日送清凉

7月的某个周末，时长为3-4小时

室内或室外场地

1.游泳派对

在夏日送清凉活动中设置一个游泳区，给参与者提供清凉的
水上体验。在游泳区旁边设置摇滚音乐和烧烤区，让人们可
以一边吃烧烤一边欣赏美景和音乐。

2.冰爽知识竞赛

在活动现场设置一个知识竞赛区，让参与者参与感强，增加
互动。比赛题目可以涉及到清凉饮品、消暑小妙招和其他夏
季相关的知识。

3.冰镇美食展

推出各种夏季最受欢迎的冰镇美食。例如：夏季最受欢迎的
冰镇饮品、冰激凌、清爽水果沙拉、凉拌黄瓜、浓香芒果等。

4.湿身冷喷区

为参与者设置湿身冷喷区，给大家提供一个清凉的避暑场所。
让大家在这个区域里可以轻松地解除炎热天气的烦躁。

5.diy冰淇淋工坊

为参与者设置diy冰淇淋工坊，让大家可以动手制作自己心仪
的`冰淇淋。工坊周边配备清凉的风扇和糖果、水果、巧克力



等配料。让大家可以在制作的过程中享受清凉和乐趣。

1.游泳区道具：500元

2.摇滚音乐和烧烤区：800元

3.冰爽知识竞赛区：300元

4.冰镇美食展区：1000元

5.湿身冷喷区：500元

6.diy冰淇淋工坊：500元

预估总费用：3600元

夏日送清凉活动是一次夏日里令人难忘的活动。通过游泳，
美食，冷喷等多种形式来送清凉活动现场，为参与者提供清
凉和欢乐。可以根据需要进行调整，以让活动更符合参与者
的需求。通过这次活动，可以建立品牌形象和信任，增加客
户的忠诚度。同时也正是在这种活动中，有潜在的商机，能
够开拓市场并提高利润。

夏季打水仗方案篇三

送清凉、增销量。

二、活动目的`

抓住汽油消费旺季，提高汽油零售量。

三、活动时间

201x年8月1日-8月31日。



四、活动开展的内容

凡在活动期间到我公司所属加油站加注汽油的顾客，赠送礼品
(每天定量限时段发放)。

五、活动要求

1.发放赠品在加油站现场，由加油站员工负责发放到客户手
中，发放对象是加注汽油车辆司机，不设定加油数量和加油
容器限制。

3.加油“送清凉”主题促销活动赠品每天定量限时段发放，
按照加油站汽油加油车辆流量，每天每站发放赠品数量由零
售部统一核定，非油部门进行配发，不允许突击发放，保证
发放的持续性。

4.做好赠品发放数量登记，并且认真填写《促销登记表》，
加油站每天发放赠品数量要予以登记备查，加油量较大、业
务比较繁忙的加油站要避开加油高峰时段发放。

5.加油站指定专人负责赠品管理，防止丢失或损坏，对蓄意
损坏丢失赠品者按照相关规章制度处理。

6.加油站经理是本主题促销活动现场负责人，全程负责活动
现场的具体安排，并做好促销活动的解释工作，保证促销措
施执行到位。

夏季打水仗方案篇四

夏天是炎热的季节，为了在这个季节里为大家带来一份清凉，
我们计划组织一场“夏日送清凉”活动。

活动时间:7月15日下午2点



活动地点:公园

活动主题：夏日送清凉

活动宗旨：为市民提供一个舒适的休息场所，为社区营造一
个欢乐和谐的气氛，让人们在这个炎热的季节里感受清凉和
愉悦。

1.放置垃圾桶和分类指示牌，提醒市民注意环境保护。

2.鼓励市民选择环保产品。

3.活动结束后，组织志愿者进行现场清理。

1.饮料和冰棍的购买费用：500元。

2.躺椅和遮阳伞租用费用：500元。

3.现场活动音乐演奏和互动游戏费用：1000元。

4.急救箱和应急处理区的费用：300元。

5.垃圾清理费用：200元。

6.总预算：2500元。

1.在社区和公园门口张贴宣传海报。

2.通过社交媒体和短信提醒方式向社区居民和市民宣传活动。

3.邀请志愿者和社区居民参加活动，扩大活动影响力。

1.活动期间进行现场观察和问卷调查，收集市民反馈。



2.进行活动效果评估和总结，以便今后改善活动方式和提高
效果。

夏日送清凉是一个以舒适为主的活动，旨在为市民带来清凉
和欢乐。通过绿色环保、贴心服务和互动游戏，我们相信这
个活动将为市民提供舒适和难忘的夏日体验。

夏季打水仗方案篇五

一．活动目的

1.宣传品牌文化、传播品牌形象、提升市场氛围；

2.倡导白酒新型饮用方式，为提升五粮醇销量找到新的突破
点；

3.通过倡导白酒新型饮用方式体现出五粮醇高品质特点。

二．活动主题

冰点空间·冰凉一夏

三．活动时间

1.活动开展时间：6月10日——10月30日

四．新型饮用方法说明（根据地方习惯）

1.加冰或冰镇，品尝五粮醇绵甜口感，体验冰火交融的爽快；

2.加话梅或柠檬，体验果香与酒香的交融，体验清爽饮用感
受；

五．活动开展方法



六．各渠道具体操作方法

4.团购：邀请团购客户参加一桌式品鉴会，在品鉴会上让客
户体验五粮醇的新型饮用方式。

七．活动物料

类型、备注：

x展架产品宣传画面及活动介绍

dm单产品宣传画面及活动介绍

活动海报产品宣传画面及活动介绍

产品展台用于摆放产品及宣传物料

备注：根据各区域消费习惯和偏好选择使用，一切以消费者
需求出发。

自销五粮醇品牌事务部


