
2023年卖衣服国庆节活动策划方案 国庆
活动方案(精选5篇)

方案可以帮助我们规划未来的发展方向，明确目标的具体内
容和实现路径。写方案的时候需要注意什么呢？有哪些格式
需要注意呢？下面是小编精心整理的方案策划范文，欢迎阅
读与收藏。

卖衣服国庆节活动策划方案篇一

我准备选择的商品是我们店铺里一些卖的很不错的也是突出
国庆团圆的商品，商品选择的好坏决定转换率，不过价格肯
定是最重要的，在淘宝上的买家那个不贪点小便宜，你价格
越低越能吸引群众的目光。所以每种商品的利润率可能都不
同，有的利润比较高有的利润比较低 。因此我选择促销商品
的时候互相搭配保证活动最后结果是有利可图的。总而言之，
原则是：

1、以销量好口碑好的商品为主，以想推销的产品为辅。

2、有利润的产品和没利润的产品一半一半。

3、产品一定要质量好（这是拿到好评的基础）

1、我个人是这么认为的，我想我们店铺来个全场包邮，这样
顾客会在店铺里停留时间会长点，这样也许顾客可以发现一
些自己喜欢的东东。

2、我想来个店铺推广就是去报一个淘宝内部店铺推广那个好
想是收费的活动。不过可能时间上跟不上了。

3、买就送这是带来好评率的，怎么说呢？我也当了很久的客
服，有的顾客不管买了多么便宜的商品都想要小礼物，这就



说明她在别的店铺肯定有收到小礼物的。也许这就是淘宝拉
拢顾客的手段吧!!!我们也去准备点小东东吧！！！这只是个
人意见。

1、店铺我是怎么认为的呢？我很喜欢装扮自己的qq空间，我
很喜欢完美的东西，虽然自己知道要完美真的很困难不过我
还是在做，为自己的空间添加点东西(文字、标语、素材等)
总有几个人看到触景生情留点什么。呵呵！！！一个店铺的
第一感觉，确定顾客的停留时间，和慢慢看的心情。

2、宝贝描述一定要客观的反应商品的好坏。我喜欢在图片里
面添加文字，那样看起来很直观，很有感觉。我特别喜欢这
样的风格。宝贝很描述在一起的就不需要看到宝贝还要往下
拉在看描述，很方便。还有宝贝的的描述一定要清晰明了。

上面的四点说的就是从不同的方向说店铺不过总的是为了转
换率和以后怎么在淘宝混下去！！！嘻嘻 加油 我想我可以
的！！！

卖衣服国庆节活动策划方案篇二

2、4、6年级

“唱红歌 诵经典”

第一阶段：宣传阶段

1、本次比赛通过召开教师会议，由中队辅导员在各班进行宣
传发动，由中队长落实报名，筹备，大队部总协调。

2、比赛形式：二年级：歌咏(校歌) 四年级：歌咏(红歌)六
年级：朗诵、经典诵读(孝德礼仪)

第二阶段：比赛阶段



(一)比赛环节

1、 比赛时间：9月30日下午

2、 比赛地点：学校体育馆

3、 选材：内容要健康向上，表达爱国之情以及少年儿童的
欣欣向荣、朝气蓬勃。

4、 时限：歌咏、朗诵时间不超过5分钟。

5、 配乐：歌咏可用伴奏音乐;朗诵诗歌可以配乐，但以纯音
乐为主，音乐与诗歌应相协调。

6、朗诵的班级需要脱稿。

(二)评分标准(去掉最高分和最低分，取平均分)

1、作品主题鲜明突出，内容积极向 上 。10分

2、衣着得体，与歌曲或朗诵内容相协调 。 5 分

3、精神饱满，姿态得体大方。 5分

5、演唱整齐，音准到位，演唱声音甜美;朗诵熟练，声音洪
亮。20分

6、吐字清晰，普通话标准，能很好把握歌曲及诗歌节奏。20
分

7、能正确把握歌曲和朗诵内容，演唱或朗诵具有较强的感染
力和表现力。20分

根据现场得分设一等奖、二等奖、三等奖若干名。



卖衣服国庆节活动策划方案篇三

全校学生，以班级为单位。

分年级自选歌曲：班级自己选二首符合主题要求的。

1、全员参与（否则酌情减分）

2、演唱内容：各班合唱为两首歌曲，均为规定歌曲。自选歌
曲要求 内容健康，适合学生年龄特点，可以是歌唱祖国或歌
颂英雄人物的歌 曲，也可以是反映校园生活的歌曲。

3、演唱形式多样化，可采用齐唱、合唱、领唱、朗诵加演唱
等不同 的演唱形式。

4、班级自备伴奏带、伴奏碟。

5、学生表情自然、大方，着装要统一、整洁、美观。

6、指挥节奏准确，有表现和感染力。

本次合唱比赛总评分为 10 分，评分标准如下：

1，合唱人员着装统一、整齐。（2 分）

2，精神面貌积极向上，台风好，上下台纪律良好行动整齐。
（１ 分）

3，能够准确把握歌曲的主题思想，通过合唱进行体现，具有
良好感 染力。 （３分）

4，声音整齐洪亮，吐字清晰，有感染力。 （2 分）

5，演唱形式丰富，具有一定的艺术技巧，音准节奏掌握良好。
（２ 分）



1、根据得分评选出集体一、二、三等奖

2、评委：音乐专业老师 1 名，其他老师 8 名。

1、主持人出场介绍活动情况

2、各班级按照抽签顺序出场

3、颁奖

今年正值新中国成立 61 周年，通过歌声来给我们所有的一
切加油！ 胜利应该属于我们！

卖衣服国庆节活动策划方案篇四

在国庆65周年到来之际，为了加强爱国主义教育，大力弘扬
爱国主义旋律，增强学生爱国热情，提高民族自豪感，激发
爱国热情。学校少先队大队部将组织一系列丰富多彩的实践
活动，具体活动安排如下：

为了表达对祖国的热爱，请用你的小巧手画出“我和我的祖
国”。

1.一、二年级每人画一幅儿童画，主题为《我和国旗》，构
图不限，纸张规格为8k素描纸。

2.三年级每人画一幅儿童画，主题为《我的祖国》，构图不
限，纸张规格为4k素描纸。

3.四、五年级每人画一幅四格连环画，主题为《我看到的祖
国》，表现祖国６２年的沧桑巨变，纸张规格为４ｋ素描纸或
浅色卡纸，所有格子全部要求用直尺画。

用相机记录你所到过的地方，感受祖国的秀美与壮丽，征集



优秀摄影作品，每位学生上报一幅优秀摄影作品，发至少先
队邮箱zm参与评比，要求作品注明作者的姓名、班级、年龄，
以及对作品的介绍（50字以内）。

祖国的沧桑巨变我们已经感受到了，那就让我们用美丽的语
言表达出对祖国的祝福吧！

1.一、二年级征文150字。

2.三年级征文400字。

3.四五年级征文600字。

卖衣服国庆节活动策划方案篇五

国庆佳节是举国欢庆的日子，也是保健品的黄金销售期，市
场将着重于重点药店开展倾情买赠促销活动，以此换取药店
在促销政策、终端陈列等一系列市场建设行为上给予我司的
优惠或免费支持、提升我司保健品销量。

1、通过对重点药店驻点促销并强化管理、培训，开展对重点
药店的集中攻坚，推出限期建设“百盒店”“万元店”终端
工作。

2、分别把握两个方面的消费者需求：

1)体面、精致礼盒装，迎合社会节日送礼需求;

2)实在、功效，为解决身体某些问题而买保健品，用有说服
力的实例、承诺打动消费者的心。

3、充分消化现有药品保健品库存。

1、造势时间：20xx年x月x日



2、活动时间：20xx年x月x日

大商场

保健品

形式一：购xx1盒送xx或xxx1盒

购xx2盒送xx或xx1盒

1、紧抓药店，强化终端促销力度及助销效果，活动前期在终
端点以pop、kt展板、货架贴等多种形式大力宣传：“xxxxxx，特
别适宜免疫低下、易疲劳者”“粉——中国驰名商标产品”。

2、用大的陈列面、好的陈

列位

置配合、承接平面媒体宣传，赠品要求插有赠品标识，让顾
客一目了然。地堆陈列统一为：产品+赠品+手绘pop。

3、活动前组织导购员明确活动内容、任务，进一步熟悉公司
保健品成份、功效，统一输出口径。

为推动各地连锁事业的发展，为更多的零售企业提供相互交
流的机会，希望全国各零售连锁超市采购总监、采购经理、
企划经理、企划主管等都能够涌要参加，把我们最具新颖、
独特，可操作性强的金点子方案都展现给大家以便互相交流，
互相学习。

主题口号：

1、爱心奉献社会幸运送给顾客



2、心健大药房真情回报——专家现场免费义诊

3、心健大药房购药抽奖大活动

时间：9月28日——10月7日

地点：心健大药房中心店

内容：

1、爱心奉献社会幸运送给顾客

2、心健大药房真情回报——专家现场免费义诊

两节活动期间，特邀医学专家(西医专家)亲临心健大药房中
心店现场免费为市民就诊，免费开据医药处方，免费测量血
压等义务性的服务。


