
最新邀请客户观影活动方案(精选8篇)
为了确保事情或工作有序有效开展，通常需要提前准备好一
份方案，方案属于计划类文书的一种。写方案的时候需要注
意什么呢？有哪些格式需要注意呢？以下是我给大家收集整
理的方案策划范文，供大家参考借鉴，希望可以帮助到有需
要的朋友。

邀请客户观影活动方案篇一

国内各加盟商

20xx年5月6日至5月10日

促进销售增长，并吸引新顾客群的.注意力，培养顾客的忠诚
度，同时塑造和提高品牌形象,提升大唐通宝的知名度和美誉
度。

电视、报纸广告、店内x展架（具体宣传方式可根据情况自定）

1.购物每满1000元减328元可采取抽奖的形式：可设置抽奖箱
一个，里面可放置三个乒乓球，球上分别标注218元、318元、
418元由顾客自己抓取）

2.大唐通宝公司开展《感恩母亲》或《妈妈的手镯》征文活
动，凡是有文章的顾客均有精美礼品赠送。

1、店内所做活动，须提前向员工详细说明。

2、活动前，须给员工做服务礼仪和销售技巧的培训。

3、本方案涉及的折扣、赠品、活动时间跨度各加盟商均可依
情自定。



邀请客户观影活动方案篇二

选择《都市快报》《青年时报》《每日商报》,xx电台经济台,
交通之声等几家媒体做适当的宣传和报道，同时充分利用传
宣单、横幅、气球在附近广泛及全面的宣传，组织人员写传
媒宣传稿(来源：***)。

在活动前2天向附近的居民及过往人群派发传单或相关资料，
作为活动预告。

在活动中向现场人群及外围人群派发，充分传达活动信息。

5月1日在当地的主要报纸上刊登祝贺广告，展示企业文化。

活动中邀请电台和电视台进行现场采访，扩大宣传力度。

邀请客户观影活动方案篇三

目的：激励本部门员工用感恩的心开展工作；激励员工相互
支持和鼓励；表扬优秀员工和肯定优秀员工。

活动日期：10月15日---1月15日

适用人员：客房部主管级以下人员

执行办法：

1.客房部员工每人拿到20张空白的感谢卡。

2.当员工在工作中遇到可感谢对方的事情时（如：提供帮助
时、教会知识时、提醒避免失误时）都可填写1张感谢卡给对
方。（务必有感谢内容，发生时间）（备注：同样的事情感
谢一次即可）



3.客房部经理、主管每人拿20张感谢卡给予感谢。（但不参
与被感谢）感谢她：出色的完成工作任务、提出合理化建议、
团结同事、拾金不昧等。（务必有感谢内容，发生时间）

4.每个月的20日前得到感谢卡数量较多的前三名员工均可得
到由公司总经理签名的奖状一份及相应的物质奖励。（物质
奖励的额度范围由公司相关部门决定）（同样的事情感谢一
次即可）

5.连续三个月都是第一名的员工可得到客房部代领班的资格。
代领班的期限是1个月，期间享受代领班待遇。
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邀请客户观影活动方案篇四

随着xx珠宝形象代言人、影星xx主演的电视剧《xx》的热播，
人们对婚姻方面的讨论越来越多，这些讨论最终都集中到婚
姻的宽容和信任的问题上，人们普遍认为婚姻不能持久的原
因在于双方不够信任和宽容。钻石是恒久的，将钻石的恒久
与婚姻的恒久联系起来就构成我们新款――“xx”系列钻饰的情
感主题，同时也构成此次促销活动的情感诉求点，我们是用
带有恒久情感内涵的xx钻石以签约的形式保障人们婚姻的长
久，我们通过“xx”这一宣传点将钻石和婚姻联系起来，逐步
形成与国际接轨的钻石消费文化，对行业的销售方式和消费
文化也是一个创举，在消费者心中及珠宝行业中扩大xx珠宝
的知名度和美誉度，提高xx珠宝的品牌情感附加值。

邀请客户观影活动方案篇五

橙心诚意,橙心造福淇县——全城派橙活动

一、活动目的



通过派橙活动，引爆淇县市场。通过活动，放大市场声音，
进行市场造势，在短时间内引起市场强烈关注;借助活动的造
势和契机大幅提高项目的进线量和上门量,为开盘做好充足蓄
客准备，保证开盘轰动全城;以活动为引子拉开系列宣传的帷
幕，通过一整套的组合拳，全面提高项目形象，树立项
目“豪宅”，大气的形象，扭转客户固有的项目印象。

二、活动主题及形式

活动主题：橙心诚意，橙心造福淇县。活动形式及内容：全
城派发橙子

1、以上街路、淇河路、淇园路、红旗路为重点，以裕隆超市
和龙凤缘、售楼部为核心，全面覆盖，突出重点，人流量集
中区域派发单页并进行手举牌游街；引导人群至售楼处，引
起客户关注。

2、游行队伍统一喊口号“影视旗舰，会客中原。影美.新天
地，淇县新地标。”3、橙子包装要求：橙子外包装要要印制
有项目logo，电话等信息；礼品券一张（客户领取橙子时，领
取礼品券，礼品券只能到售楼处兑换礼品，且领取礼品时必
须填写客户信息，扫项目二维码。）

三、活动时间

活动时间：4月6日礼品派发时间：4月6日活动地点选择

建议选点：裕隆超市、龙凤缘、售楼部门口。

四、宣传配合

微信：推送活动通知，关注并分享活动至朋友圈积赞20个可
领取精美礼品派单：4月份单页设计释放全城派发橙子的活动
时间、地点，有重点进行区域覆盖。活动期间建议引入小蜜



蜂，在龙凤缘、裕隆超市、淇园路集中派发单页，手举牌游
街，扩大活动宣传力度。线上线下各渠道同时进行，橙心诚
意，橙子派发及售楼部礼品发放使影美.新天地项目一夜轰动
全城。

五、活动时间节点

1、活动执行节点

2、活动宣传节点

六、活动执行细节

1、派发橙子及奖券细则

全城派单，沿街专人派发橙子。发放礼品券，引导客户前去
售楼处咨询，领取礼品。客户凭抽奖券可以领取精美包装的
橙子一枚。

2、其他配合细则

派发单页、手举牌走街配合，派机动人员数名，随时协调各
方活动。

七、物料、人员、点位

1、物料汇总

2、人员汇总

3、点位安排

八、应急预案

现场出现秩序混乱和纠纷时，及时报现场总协调人员进行单



独处理。活动执行期间务必做好安保工作，确保工作顺利开
展。

九、费用预算

人员工资：派单人员：60元/人，30人派单（包括发橙子10人）
总计1800元。

短信费用：800

费用总计16100元

邀请客户观影活动方案篇六

书店利用五四青年节这一个具有特殊纪念意义的节日，展开
一个科技传播日，推出一系列青年朋友值得关注的书籍，并
给出了相应的促销折扣，同时，寓教于乐，凡是在促销期间
在书店消费前一百名就可以获赠xx剧院电影票两张。

邀请客户观影活动方案篇七

1、门前广场可设置这样一个场景造型：在雪地上矗立着一座
别墅市的房子，房子周围是浓郁的圣诞树，并有着一个美丽
的花园，整个房屋透着黄色的温暖的灯光，透过窗户可看到
一家人的身影，正在欢快忙碌着准备圣诞晚会，精心布置圣
诞树，圣诞老人正悄悄爬上烟囱，悠扬的音乐从圣诞屋飘出
来。整个场景静谧而欢快，有动有静，栩栩如生、充满情趣。
注：音乐必不可缺少的，给整个场景增加动感，可以播放一
些经典的曲子。

2、营业员和收银员全部戴一顶红色圣诞小帽子，衬托节日气
氛，刺激顾客消费。

3、划出圣诞商品区域，陈列各种圣诞礼品，圣诞树排成一排，



配以各种彩灯、装饰品等，加上海报、音乐等来渲染圣诞氛
围，将商场变成圣诞晚会的天堂。


