
卖服装业绩不好检讨书(大全5篇)
范文为教学中作为模范的文章，也常常用来指写作的模板。
常常用于文秘写作的参考，也可以作为演讲材料编写前的参
考。相信许多人会觉得范文很难写？这里我整理了一些优秀
的范文，希望对大家有所帮助，下面我们就来了解一下吧。

卖服装业绩不好检讨书篇一

尊敬的领导：

您好！

我是xx，这段时间以来我一直都在思考自己在工作当中的问题，
我觉得这是我不能松懈的，接下来应该要继续去做好，我反
思了一下，这段时间以来确实还是做的不够好，问题还时常
会有，这样下去肯定是不好的，我作为一名销售人员，我肯
定是希望自己各方面的业绩能够做的突出一点，确实在这方
面我也是感觉不是很好，业绩方面还有待提高。

作为一名销售工作人员，我也一直都在认真反思自己，有些
事情上面确实做的不够好，这不是我想要看到的结果，继续
这样下去肯定是不好的，对于平时的工作我也应该要更加的
用心一点，业绩在很大的程度上面决定了一些东西，我这次
出现的情况也确实是有很多的问题，作为一名销售人员始终
都应该要重视自己的业绩，我这几个月以来，怠慢了自己的
工作，确实还是需要去维持下去的.，这对我而言非常的重要，
需要我合理的去安排一下，未来在工作当中，这些都是应该
要持续去发挥好的。

这段时间以来在工作当中，我也一直都在思考，在这一点上
面我也还是需要认真的去做好分内的事情的，在这段时间以
来的工作当中，我也确实是感触良多，这是我应该要去端正



的态度，我也意识到了自己的问题，在这方面我也一直都在
想自己接下来需要怎么去维持好的状态，在工作方面我也始
终都是能够认清楚自己的方向，这对我来讲也是一个很大的
提高，回顾这段时间以来的工作，我确实还是业绩不好，我
也意识到了问题的所在，并且在接下来我也一定不会再让这
样的情况出现了。

这是我应该要有的态度，作为一名销售人员，我也还是应该
要认真负责一点，在这个过程当中，我是觉得非常充实的，
业绩方面我也还是应该要做出更多的调整，回想近期的工作，
我还是应该要认真去选择清楚，这一点是毋庸置疑的，以后
我也应该要坚持去做好的，工作态度，态度上面我没有做好，
这是非常不好的，所以感激周围同事对我的帮助，还有您一
直以来的关心，对我工作的理解，这样下去一定会出现问题
的，这样下去还是需要坚持去落实好的，对于今天的情况我
也需要对此，负责任一点，以后我一定会好好调整好心态，
以后会认真的搞好自己业绩。

此致

敬礼！

检讨人：xx

20xx年xx月xx日

卖服装业绩不好检讨书篇二

尊敬的领导：

您好！

这个月快结束了，但是我的业绩却是很糟糕，没有达到领导
给到的要求，虽然我的通话量并没有比其他的同事少，但是



我通话的质量却是比较糟糕，我要反省我的工作，认真的检
讨我工作上的问题。

虽然这份工作的任务量比较大，但是其他的同事都是可以完
成的，而我却完不成，也是我自己的`问题，我没有认真的对
待这份工作，觉得把工作量完成了就好了，业绩怎么样就只
能看天意了，我这种想法是错误的，会造成我对工作不认真，
每天就是正常的拨打电话给客户做销售，而不是想我的这次
拨打是否能促进销售，能留住客户，能让客户下单。而我的
不认真也是会在工作中即使一些有意向的客户，我也是会因
为不那么在意业绩导致他们流失了，其实可能他们是有这个
想法的，想买我们的产品，但是我在电话销售的过程中却是
没有很好的给他们做好工作，没有督促他们下单，也没有意
识到他们是有意向想购买的。

我的工作态度不够好，比较懒惰，虽然说是完成了通话量，
其实很多质量都是不够好的，只是简单的询问客户要不要我
们的产品，而不是很好的去对待每一个客户，让他们明白我
们产品的优势，以及对不同的客户要有不同的销售技巧，这
些都是在之前的培训中讲过的，但是我却没有做好，而是只
打电话，问同样的问题，而不是细分好哪些客户应该怎么去
问，怎么样促进销售。而且我会在每天打完电话之后就休息，
而不是想着我今天的业绩怎么样，觉得打完电话就可以了，
没有勤奋的去总结一天工作的得失，是不是我电话里面有做
的不够好的地方，哪些销售的技巧我没有去用等等。

业绩不好更多的是我自身的问题，而不是说领导分配的任务
太难了，我无法完成，经过反省我也意识到了我的问题，在
今后的工作当中，我要认真积极的去对待，好好的总结一天
的工作，了解我工作中哪些是做得不好的，哪些是可以继续
保持的，哪些是需要去改善的，而不是只是完成每天的工作
就可以了，而是要保障质量，保障能有业绩产生。

请领导相信，我在下个月一定会改过的，不会再完不成领导



给到的目标业绩了，一定会认真的工作，不再偷懒，以一个
好的态度来认真对待工作，完成业绩的。

此致

敬礼！

检讨人：xx

x月x日

卖服装业绩不好检讨书篇三

尊敬的领导：

您好！

现在是x月x日，但是就目前自己的业绩情况来看，确实远远
没有达到公司的业绩标准。对此，我真的感到很惭愧。回忆
自己在一个月钱的“豪言壮志”，但是再看看如今的工作情
况，我真的不知道怎么去收回自己夸下的“海口”。但目前
的情况，并不是自己说下的业绩的目标问题！而是自己在工
作中连最基本的工作目标都没能完成！这实在是非常的糟糕，
甚至可以说不对经！

反思自己最近的工作情况，我非常的清楚，自己业绩的不达
标，和自己来工作中的消极状态有着不可分割的联系！当然，
这些都是过去的事了。作为一名销售业务员，自己却连最基
本的工作目标都没有达到，这实在是非常的糟糕。

回忆自己的最近的工作情况，其实不仅仅在状态消极这一方
面，在很多的地方，包括在工作的礼仪和一些最基本的问题
上，自己都没能做好，甚至工作态度也在逐步的下滑。这让
我非常的惊讶！确实，过去自己感觉到自己在态度上有些消



极，但是没想到在工作的各个方面都都有受到影响！这确实
是非常的不应该！在仔细的反思后，我认识这作为一名销售
员，是绝对不能出现的问题！因为这不仅仅会影响到自己的`
工作，也会给我们xx公司的名誉造成影响！这是无论如何都
必须制止的情况！现在，根据自己的反省，我对自己在工作
中的问题反省下：首先，在最近的工作中，我在状态上就非
常的不对。这不仅仅是自己的对某次工作的消极，而是这段
时间的消极！确实，销售是一份需要耐心和良好心态的工作，
自己没能调整好自己的心态问题，造成了许多不应该的错误。

其次，自己在工作中因为消极的态度，接连引发了我在工作
中的失误。不少本来应该成功的订单都因为自己在工作中的
态度问题导致了失败！这使得我非常的后悔，当然，其中也
有不少是因为自己的工作没能做的完善所导致的。

现在仔细的反省下，我认识到这都是我最近没能调整好自己
的心态为主要问题的错误。当然，自己放任自己的心态问题
造成这样的错误也是非常不对的。在今后的工作中，我会更
加努力的去改正自己的状态，去学会调整自己的状态！希望
领导能相信我的改变，再给我一次机会！

此致

敬礼！

检讨人：xx

x月x日

卖服装业绩不好检讨书篇四

您好！

近期我实在是没有好好的展开自己的工作，这一点我实在是



非常的抱歉。看着自己的业绩，我才明白自己这段时间完全
没有将工作放在心上，如今的我更是想当的后悔，更是特此
检讨书，让自己能够醒悟过来，为我所出现的错误进行弥补。

虽说销售业绩这种东西是完全属于我个人的事情，业绩不好
完全都是我个人的责任，所以我也是对自己进行了不断的反
思，就希望自己能够在这样一次的错误中找到自己的问题。
从这次的业绩不好上我也是分析了自己近段时间确实是比较
懒惰，基本就没有为着自己的业绩方面的事情进行奋斗，每
天都仅仅是简单的进行一点必要的工作就开始虚度日子，这
都是我个人在工作态度上的不端正，也是我没有将自己的工
作都重视起来。所以我也非常的希望自己能够在这段时间好
好的去检讨自己让自己能够在下一阶段改变不好的行为，努
力为自己的销售业绩而努力。

既然我自己选择里房产销售这一个行业，那我便是必须要对
我个人负责，也是要找寻到自己内心真正想要的东西，对此
我也是为自己的各方面都进行了一定的规划，就希望自己能
够在日后的时间去在工作上创造出更多的利益与好处。当然
也是非常需要自己能够更好的开展我的工作。对于房产销售
这一行业，我个人也是感觉到自己是犯下了非常大的错误，
更是非常的期待自己能够在工作中去做好需要做的事情，对
此我也完全明白我下一阶段应该要付出更多的努力，这样才
能够在之后的工作上变得更加的优秀。

销售业绩是衡量一个人进步与否的重要指标，所以从这次的`
业绩不好上看，我也知道自己最近是没有在工作上去做到一
定的努力，同时我更是没有想到自己在工作期间是必须要不
断奋进，不断去找寻自己的方向，慢慢去成长的。而我更是
必须要在日后的工作上将自己的业绩提升上来，更是要让领
导能够对我信任，让领导能够对我有信心。当然自己所作出
的努力也是在为自己创造更多的好处，同时也是希望自己能
够在工作期间变得更加的优秀。



对于我这次所出现的问题，我更是感觉到自己是必须要去不
懈的奋进，要让自己能够在下一阶段去更好的努力，自然也
是希望自己的努力能够有一定的成效。不论日后怎么样，现
在的我都已经决心去改正了，同时更期待领导能够相信我，
更是能够对我有更多、更好的指点。

此致

敬礼！

检讨人：xx

x月x日

卖服装业绩不好检讨书篇五

尊敬的领导：

您好！

现在是x月x日，但是就目前自己的业绩情况来看，确实远远
没有达到公司的业绩标准。对此，我真的感到很惭愧。回忆
自己在一个月钱的“豪言壮志”，但是再看看如今的工作情
况，我真的不知道怎么去收回自己夸下的“海口”。但目前
的情况，并不是自己说下的业绩的目标问题！而是自己在工
作中连最基本的工作目标都没能完成！这实在是非常的糟糕，
甚至可以说不对经！

反思自己最近的工作情况，我非常的清楚，自己业绩的不达
标，和自己来工作中的消极状态有着不可分割的联系！当然，
这些都是过去的事了。作为一名销售业务员，自己却连最基
本的工作目标都没有达到，这实在是非常的糟糕。

回忆自己的最近的工作情况，其实不仅仅在状态消极这一方



面，在很多的地方，包括在工作的礼仪和一些最基本的问题
上，自己都没能做好，甚至工作态度也在逐步的下滑。这让
我非常的惊讶！确实，过去自己感觉到自己在态度上有些消
极，但是没想到在工作的各个方面都都有受到影响！这确实
是非常的不应该！在仔细的反思后，我认识这作为一名销售
员，是绝对不能出现的问题！因为这不仅仅会影响到自己的
工作，也会给我们xxx公司的名誉造成影响！这是无论如何都
必须制止的'情况！现在，根据自己的反省，我对自己在工作
中的问题反省下：

首先，在最近的工作中，我在状态上就非常的不对。这不仅
仅是自己的对某次工作的消极，而是这段时间的消极！确实，
销售是一份需要耐心和良好心态的工作，自己没能调整好自
己的心态问题，造成了许多不应该的错误。

其次，自己在工作中因为消极的态度，接连引发了我在工作
中的失误。不少本来应该成功的订单都因为自己在工作中的
态度问题导致了失败！这使得我非常的后悔，当然，其中也
有不少是因为自己的工作没能做的完善所导致的。

现在仔细的反省下，我认识到这都是我最近没能调整好自己
的心态为主要问题的错误。当然，自己放任自己的心态问题
造成这样的错误也是非常不对的。在今后的工作中，我会更
加努力的去改正自己的状态，去学会调整自己的状态！希望
领导能相信我的改变，再给我一次机会！

此致

敬礼！

检讨人：xxx

20xx年xx月xx日


