
2023年食品公司个人工作总结(汇总5篇)
工作学习中一定要善始善终，只有总结才标志工作阶段性完
成或者彻底的终止。通过总结对工作学习进行回顾和分析，
从中找出经验和教训，引出规律性认识，以指导今后工作和
实践活动。那么我们该如何写一篇较为完美的总结呢？那么
下面我就给大家讲一讲总结怎么写才比较好，我们一起来看
一看吧。

食品公司个人工作总结篇一

一、回顾20xx年的工作，主要以下几个方面。

1、新屠宰场正常运转，大大满足供应需要。

我公司新的屠宰场位于xx县xx南路榕马周屋厂黄泥坝头，所
有工作都已步入正常运转的轨道。新屠宰场设计生猪日屠宰
量500头，生产布局设计合理，设施设备先进完善，大大地满
足了县城的生猪屠宰和肉食市场的正常供应需要，让广大群
众吃上“放心肉”。

2、严格管理，使屠宰量连续两年突破4万头，继续创历史新
高。

在这一年里，我公司采取切实强有力措施，坚持推行申报、
监督管理制度，落实各岗位职责，改善食品加工卫生条件，
增强了职工产品卫生质量意识，并满足屠商的各项要求，提
高了屠商的进场率。由于服务质量的提高，以及先进设备的
良好硬件条件，使得屠宰量由20xx年的44327头猛增到20xx
年12月18日前的47390头，又创下了自创建定点屠宰场以来，
屠宰量头数最多的一年，使公司的效益提高了一大步。

3、公司屠宰场设备先进、管理优秀成为示范点。



由于我公司设备先进管理规范，贺州市水产畜牧兽医局把我
公司屠宰场列为示范点。在广西屠宰与肉类加工行业协会第
七届第五次会员大会上，我公司作为了经验交流典型，并做
汇报。

4、完成公司拆迁任务，继续做好职工安抚工作。

我公司于20xx年11月底完成了公司拆迁任务。20xx年里，公
司领导班子努力做好对职工的安抚、善后工作，使职工充分
感受到公司的关怀，更尽心尽责为公司。

5、做好警民共建工作。

我公司与武警中队是警民共建单位。为了更进一步做好共建
文明建设，公司领导利用新兵入伍、老兵退伍、八一建军节、
中秋节、春节等节日，对中队进行慰问，增加了警民之间的
感情。

二、在20xx年的工作中取得了一定成绩，同时也存在一些问
题。

1、新屠宰场的工作已正常运转，但在管理水平上，还是与先
进的规范化管理水平存在一定的差距。以后我们要进一步不
断学习，努力把管理水平提上去。

2、职工劳动积极性不高，做工作不够主动，责任心不强，包
括办公室人员。以后要加强对职工的沟通，多交流，多激励，
使职工工作热情高涨起来。

3、对职工的安抚、善后工作，我公司的领导干部还是存在做
工作怕麻烦、怕困难、做工不够细致的问题，以后要常敲警
钟。

4、与上级领导沟通不够，汇报少。新的一年里要经常汇报，



少走弯路。

三、20xx年工作计划。

1、公司拆迁任务已完成，20xx年继续做好职工的安抚、善后
工作，使职工最大程度的得到公司的温暖。

2、继续做好增加屠宰量的工作。20xx年12月18日前，屠宰量
达到47390头。但不能骄傲，应继续努力，对私屠滥宰违法行
为给予猛烈抨击和打击，使广大人民群众自觉维护和支持定
点屠宰工作，使我公司的屠宰量在保持现有状况后再创新高。

3、新屠宰场管理水平已上升一个高度，但还要继续不断学习，
狠抓领导思想，开拓思路，调动职工积极性，使公司的管理
工作再上一个台阶。

4、污水处理是公司的头等大事，也是环境保护的整体要求。
新的一年里，我们要继续把排污管理作为头等大事来抓，确
保排污正常合格排放。

5、由于我公司屠宰场屠服务成本高，20xx年将向xx县物价局
申请提高屠宰服务费，以提高我公司的效益和职工的生活水
平。

6、20xx年我公司将向自治区畜牧厅申请“aaa”级屠宰场，通
过开展生猪屠宰企业资质等级认证工作，有利于鼓励和推动
我公司自主完善基础建设和产品品质保障体系，提升公司经
营管理水平和经济效益。

20xx年即将过去，我们将迎接充满机遇与挑战并存风险与收
益同在的20xx年。我公司员工将要积极行动起来，团结一心、
爱岗敬业、奋力开拓，以更加饱满的热情、更加昂扬的斗志，
为实现公司20xx年年度目标任务而努力奋斗。



食品公司个人工作总结篇二

在这一年的工作中，我得到了部门领导及周围同事的指导和
帮助，基本完成了年初与xx公司签订的《目标责任书》上的
各项工作任务，在业务素质和思想政治方面都有了更进一步
的提高。现将取得的成绩和存在的不足总结如下：

一、工作能力和具体业务方面

随部门领导考察调研当地部分食品企业的发展状况。通过参
加企业座谈会及与行业专业分析员的沟通，使自身的业务能
力有一定的提高。调查收集整理了啤酒花产业、矿泉水行业、
凉茶行业的行业规模、市场行情、竞争态势的简要指标及行
业主要企业的公司概况和相关财务数据。

收集整理了“食品产业发展方向”、食品产业园策划案”等
方面的相关资料，已上报部门领导。参与整理完成了相关行
业上市公司概况及主要财务数据库的建设。整理完成了项目
的前期考察资料收集工作及领导交办的其它工作任务。

二、工作态度及职业素养方面

积极参加集体学习活动，认真学习规定的学习内容和篇目，
并认真撰写心得体会和学习笔记，使自身思想政治素质有了
一定提高。积极主动学习投资行业的专业知识，争取取长补
短。申请参加培训，提升自己的业务能力。另外，本人严格
遵守公司的规章制度、按时出勤;有效利用工作时间，保证工
作能按时完成，工作态度较为端正，认真负责地对待每一项
工作。

三、存在的不足

个人的工作敏感性不是很强，对领导交办的事不够敏感，对
全局工作情况掌握不细，还不能主动、提前为项目发展的谋



思路、想办法，许多工作还只是处于被动指导的状态，个别
时候导致工作效率不是很高。

四、今后的工作打算

在今后的工作中，我将进一步强化投资行业专业知识的学习
意识，在提高自身业务能力上下功夫。争取由被动完成领导
交办的任务向主动性方向转变;同时，加强与同事之间的协同
配合，理清工作思路，提高办事效率。全力做好本职工作。

食品公司个人工作总结篇三

从20xx年1月起，主要做了如下几个方面的工作：

xx2个重点和样板市场问题较多和销售上不去，没有时间和差
旅费用去关注该区域的客户!主要竟品为：

高端：瑞可来、隆泰、花帝、

中端：抚顺独凤轩、港阳、捷成、深圳唐正

低端：阳江、威龙、维娜斯、深圳金自然

b、xx市场：(低端、高端为主)

1、市场特点：

1)消费者偏向粉剂和膏状，油剂产品主要是外地知名品牌的
高价位产品(200-300以上价格)直接串货过来，本地经销商很
少进货;粉剂产品2个极端，要么是接受零售30元/kg(博邦、
阳江、威龙、维娜斯)的低价产品，要么是接受物美价高的产
品;膏状产品在汤料和卤水中使用最多，零售价在80-90间的
产品销售最好;汤料市场最大、卤水次之。



2、竞争对手：

高端：瑞可来、隆泰、花帝、味正、汇香源、顶味、春发、
正味(8)

中端：抚顺独凤轩、港阳、捷成、深圳唐正、一品、天惠、
亿腾、太行(8)

3、存在问题：

3)前期未找准当地市场的脉搏及用户的需求，品种太多，未
找准重点产品和重点目标用户!(应把重点集中在汤料、卤水、
鸡类上，让客户认可我们高价位的卤菜香精、骨髓浸膏、肉
精膏、肉精油、和低价位的肉类添加剂和猪、牛、鸡香精)

4)未找到xx市场那样得力的厨师做做服务和推广(以服务和技
术指导带动产品的销售)

c、xx市场(低端、中端为主)：

2、竞争对手：

高端：瑞可来、顶味、春发、

3、问题和措施：

1)基本同上，低价产品价格不够低没有上量;高价位产品强推
出去后无回头客

2)xx的调味品渠道未得到利用：急需公司把一些认知程度高
的添加剂(脆肉剂、肉脆磷等)和低价的鸡、牛、猪香精在调
味品渠道上铺市(目前存在问题是价格和包装规格未调整到
位)



前提：1)骨髓浸膏、高倍肉精膏、老汤、上汤系列的价格略
有调整

2)低价位的烧卤系列和猪牛鸡肉产品的新配方获得客户认可

3)筹办技术交流会议(免费培训班烧烤、卤菜、汤料)

4)把一些认知程度高的添加剂(脆肉素、肉脆磷、增白剂、肉
类增香剂、富丽磷等)和低价的鸡、牛、猪香精在调味品渠道
上铺市(把价格和包装规格调整到位，用这些产品来薄利多销
冲击竞争对手)

1、公司20xx年上半年投入广西的费用清单

1)办公费：

2)人员招聘费用：

3)宣传单费用：

4)人员工资：合计：

(1kg袋装，零售价在30元/kg内)和肉宝王、肉香王(价格下
调5元/斤以内)在调味品渠道上铺市(把价格和包装规格调整
到位，用这些产品来薄利多销上量和冲击竞争对手)

6、公司的重点产品的dm宣传单要尽快到位和继续支持xx、xx
重点市场配备厨师的计划，确实有很多用户对香精存在误解
和不知道怎么使用，需要普及宣传香精的知识和使用!

7、公司在产品应用和实践上多给予指导和培训



食品公司个人工作总结篇四

xx公司是以xx特色农业产品红枣，红果，核桃等果蔬的生产，
营销为主的专业化股份公司。公司以国家农业产业结构高速
调整的方针和政策为指导，发掘出xx丰富的枣果和旱地果蔬
资源优势，采取“品牌企业+基地+农户”的形式，在名枣产
地xx，xx，xx和xx合作开发优质果蔬基地，围绕品牌经营，形
成了以“xx”品牌为纲，以中国最大的真空低温红枣深加工生
产基地为基础，集种植，加工，营销一体发展的产业格局，
为全国枣果行业专业化生产和营销规模最大的企业之一。公
司的管理结构为部门制结构，其产品销往全国，在全国各地
都有办事处，负责市场维护和产品销售。我实习所在的销售
部是xx省的销售总部，总办事处主要负责xx地区的市场，下
设xx三个销售办事处。

公司的产品主要分为三大系列，即枣系列，营养泥系列和红
枣浓浆系列。

在枣系列中有贡枣产品系列和香脆枣产品系列。这些产品都
是对枣进行了深加工，提高了产品的附加值。另外，公司进
行了产品创新，研发了xx野酸贡枣(富含沙棘)，xx胶贡枣(阿
胶低糖),xx木糖醇贡枣(薄荷味),满足了市场上不同消费者的
需求。而xx香脆枣更是枣制品行业的一大创新性产品，其最
大卖点是不但香酥可口，自然清脆，而且保留了红枣独有的
色香味和丰富的营养成分，是别具营养价值的休闲食品。20xx
年个人工作总结营养泥系列下设产品有啊呜一口纯正山楂果
肉泥、啊呜一口山楂核桃泥、纤薇红枣魔芋泥。啊呜一口纯
正山楂果肉泥和啊呜一口山楂核桃泥是专门针对儿童研发的，
产品在口味上酸甜可口，受到小朋友的青睐;产品在宣传上面
向孩子家长，突出产品的食物补血，富含钙和锌，能提高免
疫力，健脑益脑使孩子茁壮成长的功能。像啊呜一口纯正山
楂果肉泥、啊呜一口山楂核桃泥这样的产品，食用者和购买
者相分离：食用者是孩子，购买者是家长。所以针对不同的



人宣传的价值不一样：针对儿童，产品的食用性即产品的味
道和产品的包装由为重要;而针对家长宣传的侧重点主要的产
品的功能性。这一点xx公司做的非常好，在产品刚上市时，
在卖场做促销，进行产品的试吃活动，体验式营销让孩子感
受到产品的味道，卖场促销员的解说和产品宣传单页让家长
了解了产品的功能性。双管齐下，在购买力条件允许的情况
下，家长都会为孩子的茁壮成长买单。纤薇红枣魔芋泥是专
为时尚年轻人特别是时尚女性这个消费群体设计研发的，产
品的功能性强，富含膳食纤维促进肠胃运动，增加饱腹感，
能够减肥塑体。

侣。产品上市有一年多，但现在的销量欠佳，我认为原因有
以下几点：

1、产品的价格较高，消费者对产品价值认知度不高，对价格
比较敏感。

2、现在是夏季，这种以红枣为主保健性饮品容易上火，所以
其销量不如秋冬季节的销量。

3、产品过分依赖于商超。

xx公司的销售渠道主要为：大型的商超卖场(如美特好超市xx
超市，xx超市等)，便利连锁店(如xx市和xx便利)，直营(个体
商店，食品批发店，土特产店，孕婴店等)。

在了解了公司和产品基本情况的基础上，我跟随不同渠道的
业务员跑市场，了解不同渠道内产品的销售流程，销售情况，
结款方式以及业务员的工作内容。在实地实习过程中，我发
现了一些涉及产品销售和管理方面的问题。

【食品公司个人工作总结范文】



食品公司个人工作总结篇五

今年xx食品公司分厂自主产品研发主要围绕xx系列产品绽开，
开发了多种口味的产品，以下是我今年工作总结。

从年初开头立项，完成了成本毛利核算、产品配方和口味设
计、包装设计、商品条码和标签认可、产品型式检验等一系
列工作，至新品正式上市，完成了一个完整的新品开发流程，
为以后的自主产品开发打下了良好的基础。其中使用新的馅
料，解决了以前口感粗糙的弊病，并且大大降低了成本。

高效机生产xx项目，通过对工艺和添加剂进行改良，解决了
公司用高效机生产xx起泡严峻的问题，实现了xx用高效机生
产，该项目获得了公司的创新嘉奖，在公司各生产部门推
广;xx甜度调整改良项目，针对消费群体一般认为xx馅太甜的
问题，对现有的配方进行了调整，口感得到了市场认可，同
时改良后成本降低。xx馅料操作性改良项目，高效机生产xx对
馅料的软硬比较敏感，掌握不好简单消失漏芯、形状不好等
问题，故目前总部生产xx采纳冻料工艺。而分厂由于冷库库
位太小，无法满意冻料的要求，针对此问题，我们对馅料配
方进行了调整，取消了冻料工艺，此项改良除过冻料的人工
成本和冷量消耗不计。

xx夹生问题改良项目，针对xx常常被投诉煮不熟的问题，我
们进行了相关的.分析，初步确定是因为使用蒸面工艺后熟淀
粉发生老化所致，现通过工艺和配方改良取消蒸面工艺，生
产出的产品外观光滑雪白、口感爽滑、不浑汤，并且每件xx
成本得到了节省。该项目目前已经进入市场公测阶段，有望
在近期内实施;xx改良项目，由于原材料价格飞涨，原研发
的xx需要降低成本，本次改良对原配方的结构进行了大的调
整，同时将面皮改成了xx面皮，口感得到了提升，同时成本
和毛利达到了公司要求。



完成了xx的生产工艺作业指导书和投入产出标准的制定以及
此后的修订工作;对xx的投入产出标准的核算方式进行了改革，
从以前的制芯和xx制作分段核算改成现在的整体核算，解决
了以往常常消失的制芯和xx制作双亏损但制芯原料盈余的不
正常现象，使统计核算工作更精确，更有效。


