
乔布斯传读书笔记(大全5篇)
每个人都曾试图在平淡的学习、工作和生活中写一篇文章。
写作是培养人的观察、联想、想象、思维和记忆的重要手段。
范文书写有哪些要求呢？我们怎样才能写好一篇范文呢？这
里我整理了一些优秀的范文，希望对大家有所帮助，下面我
们就来了解一下吧。

乔布斯传读书笔记篇一

这本书是同学向我推荐的，当时他刚好看完，然后对我说：
你一定要看看这本书，我相信你看了肯定会受到极大的震撼。
听他说的那么夸张，反正也没事干，所以就决定看一看。一
般我对这种人物传记都不是太感兴趣，无非都是讲述他们不
一般的历程，怎样克服种种困难，然后变成今天的自己之类
的。但是不得不承认，乔布斯传真的和别的传记不一样。看
过了之后，你就感觉好像一下真正的经历了什么特别的经历
一样。他的很多理论和经验真的让我受用一生。如今乔布斯
已经离我们而去，但是他所创造的苹果和人生理念真的算得
上是一种无形的巨大财富，供我们这些人学习。

说到乔布斯，你可能立马想到的是苹果，你可能会羡慕他的
财富和名声。但是要知道每个人取得的巨大成就都不是那么
轻易取得的，正如西游记里面一样，要想取得真经，也必定
要经历许多磨难。度乔布斯的传记，让我知道他的人生原来
比我们很多人想象的要坎坷很多。不能说乔布斯就一定比我
们聪明多少，如果要说乔布斯和我们最大的区别我想就是遇
到困难的时候，他那种永远不放弃的精神。

读到乔布斯的传记，给我影响最深刻的就是他那种敢于创新
的精神。他不惧怕遭受到别人的指责，只要认为是正确的事
就敢于去争取，所以他永远看似那么高深莫测，那么特立独
行。很可悲的是，我们在这个社会上，往往顾忌得很多。怕



受到排挤，就人云亦云。即使有自己的想法，就是因为怕遭
受批评或者被人拒绝，都不敢实施，所以很多时候我们都逐
渐地失去了真实的自己。

乔布斯传读书笔记篇二

刚刚读完乔布斯的传记，属于那种文化快餐的袖珍版本，写
得简略，甚至只写到了苹果手机一代的研发生产，没有后来
的几代苹果的升级产品逐渐在中国年轻人之间掀起的狂热浪
潮，但这已经不重要了，丝毫不会影响乔布斯的伟大成就，
因为一个伟大的基石已经在重重夯实，虽然人们仍然在担心
没有了乔布斯的苹果还是不是苹果，但我想，在乔布斯回归
苹果并带领它起死回生之后，苹果整体已经与乔布斯的精神
合为一体，创新，激情，追求完美，它不再是单纯的一个公
司架构，而是一头活物，在乔布斯灵魂的注入下，已经有了
自己的意志，它会渐行渐远，引领着这个世界的前沿浪潮。

很偶然想看看乔布斯的传记，以前主观印象当中，乔布斯是
一位卓越的创新型的技术天才，站在革命性的科技浪潮的巅
峰。但从乔布斯的发迹过程，看到计算机从无到有，从诞生
发展到辉煌并且还会继续走向辉煌的历程里，齐头并进的还
有商业、互联网等几条让这个时代更耀眼的主线，这个伟大
的时代里，他们做得更优秀！对于乔布斯的认识可能更具体
了些：懂技术并深谙此道，因为根深蒂固的追求完美的直觉
和执念，将电子爱好者和怀揣发财梦的美国青年两个普通的
角色糅合到一起，却塑造了一个这个时代里如日中天的巨星！
如果单纯论电脑技术，他不如自己少年好友沃兹，有经商意
识但并不显得如何出色，在苹果发展的第一个巅峰时刻，因
为他的独断专权青涩蛮横被扫地出门，自己成立和收购的两
个公司（next和皮克斯）发展也遇窘境，这些磨难使乔布斯变
得成熟务实，开始关注市场的因素，商业方面，或许是美国
成熟的市场制度让他从技术性的天才在转向商业时显得游刃
有余。对于市场的务实和依然追求完美主义将两者的结合体
印上了乔布斯独有的光辉，并最终体现在乔布斯的产品上，



大获成功。

当发生利益冲突时，人大都会为了亲密的人选择蒙蔽、欺骗、
伤害不相知的陌生人、关系浅薄的另一方。乔布斯不是传统
道德意义上的好人，为达目的不择手段，为大权在握排挤伙
伴、朋友，但当苹果发展陷入窘境要被卖掉时，乔布斯不惜
以低价让售ne_t和种种让步，他只想挽救这个他一手创建的
公司，掌控并带它再造辉煌，因此不能说乔布斯自私，他只
是想证明和展示自己的能力，让自己的公司和团队变成自己
的手脚，充分贯彻执行自己的理念，对世俗的不忠诚，只是
因为他太忠于自己的事业，并且重于一切！我知道需要更多
方面更多角度才能够把事情做得说得更完美更全面滴水不漏
尽量让更多人满意，但与其在这些虚与委蛇的劳什子事情上
付出大量精力，我只需要从一方面开始做就可以，直达目的
实用就好，真正实用好用的产品谁都会用，但让他们心悦诚
服地说出口好，却是难上加难，所以“缺点”，随别人去说
吧。

美国，是这样一个充满魅力的国度，允许和包容各种个性，
减少制约并提供发展的平台，各个行业角落都存在滋养个性
的土壤，或许制度依然有很多不仅完美的地方，但解决和改
善它的头脑，就孕育在不知哪个角落的土壤里。这就是国家
发展的动力吧，这个庞大的国家机器就是由这些个数以万计
的大大小小的公司支撑运行的，或许随着行进如星辰般在诞
生陨灭，对于一国这不是不可承受之重，相反唯有如此充满
竞争和活力，国力才能长盛不衰。

乔布斯传读书笔记篇三

很厚的一本书，看了好久，资料很多，又有点零碎，所以看
完之后留在脑海里的资料有点乱，可是，对一个个性如此鲜
明的人的敬佩之感一向都很深刻，他对自我是生命如此负责。

“乔布斯的个性体此刻他创造的产品里。正如苹果的核心理



念，从1984年最初的麦金塔到整整一代人以后的ipad，一向都
是端到端的软硬件整合，乔布斯本人也是如此：他的个性、
活力、完美主义、阴暗面、欲望、艺术气质、残酷以及控制
欲，这一切都跟他的经营理念和最终的创新产品交织在一齐。
”

乔布斯桀骜不驯、喜怒无常、追求灵性、反叛、具有强大的
现实扭曲立场……老公说他做人有点失败，因为会毫不情面
地批评那些科技精英，很多人都怕他，可是他做事很成功，
把苹果和皮克斯做得那么成功，让那些行业精英为他做事。
可是在书中最终提到有人问他为什么有时候那么刻薄，他说
是因为他对别人坚持一种绝对的忠诚，把自我内心的情绪和
想法完全地表现出来，我对这种回答有必须的理解。“礼貌
圆滑、会细心不去伤害别人的领导者，在推动变革时一般都
没那么有效。”

他的现实扭曲立场，如此强大的气场，虽然很多人很不解，
可是事实证明，他的这种强大气场，让别人做到了这些人认
为不可能做到的事情。我觉得这其实是一种不屈服精神的极
致体现。

我说乔布斯其实是一个艺术家，它能将理念、艺术和科技融
为一体，这在我们此刻用的iphone和ipad中得到了体现，每
个细节的设计，每个线条的美感，都是经过他们一点点努力
才有的，如果不是乔布斯和苹果最求卓越的精神，如果不是
他们对完美的执着，怎样会有如此卓越的产品出现。

书中最终部分描述了乔布斯对微软的一些认识，我很认
同：“要抨击微软很容易。他们显然已经丧失了统治地位。
他们已经变得基本上无关紧要。可是我欣赏他们所做的，也
了解那有多么困难。他们很擅长商业方面的事务。他们在产
品方面从未有过应有的野心。比尔喜欢把自我说成是做产品
的人，但他真的不是。他是个商人。赢得业务比做出伟大的
产品更重要。他最终成了最富有的人，如果那时他的目标，



他实现了。但那从来都不是我的目标，并且我怀疑，那最终
是否是他的目标。因为他所创立的公司，我很欣赏他――它
很出色――我也喜欢跟他合作。他很聪明，实际上也很有幽
默感。可是微软的基因里从来都没有人问精神和艺术气质。
即使当他们看到mac以后，他们都模仿不好。他们完全没搞
懂它是怎样回事儿。”他的认识很深刻，微软追求利润，他
在创造产品，改变世界的产品。

书的前部分乔布斯给人的感觉有点冷血，可是在书的最终体
现除了他不多的温柔和慈爱，那是对他的妻子和孩子们。虽
然他桀骜不驯，可是他对婚姻有着绝对的忠诚，也许跟美国
的文化也有一点的关系。在跟妻子20周年纪念日中他说一段
话中有一句让我很感动“很多年过去了，有了孩子们，有完
美的时候，有艰难的时候，但从来没有过糟糕的时候。”

很少敬佩一个人，我敬佩他，一个改变世界的人。如果他还
活着，他必须会把科技和艺术还有理念运用到极致。

乔布斯传读书笔记篇四

《史蒂夫·乔布斯传》作者—沃尔特·艾萨克
森(walterisaacson)。作者通过两年多的时间，与乔布斯40多
次的面对面倾谈，以及与乔布斯一百多个家庭成员、朋友、
竞争对手、同事的不受限的采访，造就了这本独家传记。史
蒂夫·乔布斯本人也表示，《史蒂夫·乔布斯传》也涉及到
他曾经犯过的错误、失败的经历以及私生活，有些事情是他
自认为并不得意的，但没有什么是不可以公诸于众的。尽管
史蒂夫·乔布斯传给予《史蒂夫·乔布斯传》的采访和创作
全面的配合，但他对内容从不干涉，也不要求出版前阅读全
文的权利。对于任何资源和关联的人，他都不设限，甚至鼓
励他所熟知的人袒露出自己的心声。谈及和乔布斯共过事的
人以及竞争对手，乔布斯直言不讳，甚至尖酸刻薄。乔布斯
的激情、精力、欲望、完美主义、艺术修养、残暴还有对掌
控权的迷恋塑造出的商业哲学一览无余。同样，乔布斯的朋



友、敌人，还有同事在《史蒂夫·乔布斯传》里也为我们提
供了一个前所未有的毫无掩饰的视角。
通过阅读本书，对乔布斯有了一个深刻的认识。其实我对乔
布斯是不太喜欢，也许是因为他亲日对中国不太友好吧，或
者是因为他的性格极度的扭曲而不认同这种性格罢了。乔布
斯是完美主义者，自己看得上的人就是天才，是座上客，看
不上的就是傻瓜，一无是处。他让“天才”欣喜又惴惴不安，
让“笨蛋”愤怒、绝望、沮丧。这也许因为他童年不愉快的
经历有关吧。抛开乔布斯性格因素，我又非常羡慕他，羡慕
他的热情与执着，羡慕他少年成名，才财俱得，羡慕他留下
了好看的印迹，为这个世界留下了科技与艺术结合的美好典
范，是呀，多少人，书中的那些人，书外的同时代千千万有
追求有梦想的人，是真的该对乔布斯多么羡慕嫉妒-恨啊。我
不喜欢他，也不至厌恶他，尽管他自以为是、有功利心、控
制欲强、甚至对亲人挚友撒谎背叛，我会同情他，因为一本
书看下来，基本可以断定，他的人生是急迫的，是抑郁不安
的，是操心过度的。书中多次提到他在无法承受的压力面前
就是当众大哭，我第一次看到时觉得他还蛮孩子气嘛，蛮可
爱的一面，渐渐你就会越来越同情他，他的内心那么急迫想
要一件完美的署名于自己的产品，当他受到质疑，不被支持
就会难以自持，他以自己的艺术品味为荣，对呆板僵化嗤之
以鼻，殊不知别人也对他的冷酷暴戾、瞬间情绪化、磁场般
的歪曲事实横眉怒对，我还是同情他，因为他飓风般的气场
与做法伤害了一些重要的人也伤害了自己。作为代价的，他
创造了苹果，如愿以偿的，他被称为“苹果之父”，这一点
看来，他是成功的，但说不上是完美的、幸福的。在我的概
念里，幸福的人是淡泊明志、从容不迫、能安享天伦的人。
抛开性格原因，乔布斯对事业的热情和认真负责。对商业的
敏锐还是值得我们去学习的。那种选择一种事业就从一而终，
不惧怕失败，永远不放弃内心的追求，不断的尝试和努力，
永不服输的韧劲很适合我们去追寻。乔布斯在关注产品功能
的同时更关注用户的体验，他美学至上的设计理念和追求产
品简约便利的设计为苹果产品在全世界赢得了许多忠实的追
随者。这也为我们现代企业提供了一些启迪。在追求科技创



新的同时，也要坚持服务创新，以人为本，这才是企业立命
之本。
读人物传记就是要学习人物优秀的一面，去伪存真。学习好
的一面，进而反思自己。是的自己进步。最后用乔布斯在斯
坦福大学讲话时的一句名言来自勉：“求知若饥，虚心若
愚”。生命有时会给你迎头痛击，但绝不要失去信念。生活
也永远会有我们完全无法预料的东西，坚持把每一天都当成
是自己生命的最后一天来战斗，珍惜时间努力追求你内心的
声音和理想，只要你有决心并愿意坚持为梦想而努力，那么
凡事皆有可能。

乔布斯传读书笔记篇五

对苹果的用户而言，乔布斯无疑是一个伟大的教主，哪怕你
不是苹果的用户，你也不能不承认，乔布斯改变了世界，这
是一个伟大而天才的人物。而沃尔特·艾萨克森所著的这本
《史蒂夫·乔布斯传》，是乔布斯唯一授权的官方传记。为
了这本传记，艾萨克森与乔布斯进行了40多次面对面交流，
直到乔布斯生命最后的日子，除了医生和家人之外，他是乔
布斯亲自见的几个人之一。

沃尔特·艾萨克森在传记中并没有将乔布斯作为神来膜拜，
相反，他为我们展现个是一个立体真实全面的乔布斯。作者
对于乔布斯小时候和少年时代的事情写的`特别仔细，希望告
诉我们，乔布斯不是一天练成的，而是从小形成的独特性格。

乔布斯的成长颇有亮点，从小被亲生父母抛弃，被养父母呵
护备至，超出自己经济能力的把他送到了俄勒冈州波特兰里
德学院，而他却在一个学期之后退了学（但之后他开始
去“蹭”那些感兴趣的课程），他吸毒、印度之旅（旅行时
美国人了解世界的途径之一，建立了自己的信仰）、参禅
（学会让自己的心灵平静）——这些看起来很cool的经历，



雅皮士的作风，都为他的人生增添了些许色彩，让整个故事
更加传奇。但在他年轻不羁的生活轨迹中我们可以看到，他
并不是一个颓废青年，相反，凭借自己的兴趣和热情，在知
识和思想上都进行了学习和提高，这为他今后的成功奠定了
坚实的基础。

乔布斯最让人钦佩的一点，是学文科（哲学+书法）的来干工
程师的活，还取得了巨大的成就！他改变了六大产业：一是
个人电脑，开创了个人电脑时代；二是动画电影，他带领皮
克斯在动画领域挑战迪斯尼，并带领了动画电影的进入新领
域；三是音乐，ipod的问世改变了人们收听音乐的方式，改变
了音乐行业的发展方向；四是个人电话，iphone横空出世，带
给人们极大的震撼，改变了人们对手机的概念；五是平板电
脑ipad的发布，使苹果公司达到了空前的高度；六是数字出
版业。他引领了六大产业向前进步，带给这六大产业所在领
域前所未有的发展。

乔布斯特立独行，一生都在追求完美。他有一段话被广泛传
播：“有些人说：‘消费者想要什么就给他们什么。’但那
不是我的方式，我们的责任是提前一步搞清楚他们将来想要
什么。我记得，亨利福特说过如果我最初问消费者他们想要
什么，他们应该是会告诉我，要一匹更快的马！人们不知道
想要什么，直到你把它摆在他们面前。正因如此，我从不依
靠市场研究。我们的任务是读懂还没有落到纸面的东西。”

纵观全书，给我印象最深刻的还是乔布斯的性格以及他评价
事物的方式。他的性格中对简约和完美近乎偏执的追求成就
了他，他信奉“少就是多”的理念，所以ipod简单的甚至没
有设计开关键，只有他才能设计出独一无二的iphone。这也使
得他参与所有产品，无论是电子产品还是文化产业，生产的
无一不是精品。他从不把赚钱作为第一目的，乔布斯对于产
品有着崇高的热情，他想创作真正改变世界的产品，而非只
创造为公司赢利的产品。


