
2023年超市开学活动促销方案 超市开学
促销活动方案(优秀5篇)

为了保障事情或工作顺利、圆满进行，就不得不需要事先制
定方案，方案是在案前得出的方法计划。方案的制定需要考
虑各种因素，包括资源的利用、时间的安排以及风险的评估
等，以确保问题能够得到有效解决。以下是我给大家收集整
理的方案策划范文，供大家参考借鉴，希望可以帮助到有需
要的朋友。

超市开学活动促销方案篇一

为欢迎各学生返校，本超市特施行此次促销优惠活动，给大
学生提供最物美价廉的各类商品，让同学们有一个愉快的新
学期。

一、活动目的

2、以“新学期”刺激消费群，吸引目的消费群及潜在的消费
群，最大限度

地扩大销售额，实现销售业绩的增长。

二、活动对象

所有在校大学生以及周边小区居民

三、活动时间和地点

时间：20xx年3月1日——20xx年3月10日

地点：校园超市内



四、活动主题

“尽享超低价，新学期巨献”

五、活动方式

1、活动期间，每3天前100名到超市的顾客城市获得康师傅饮
品一瓶，而且一次性消费满58元可免费获得护手霜一支;满78
元可免费获得精巧套杯;满98元可获得高档鼠标一个;满108元
可免费参与“购物大抽奖”活动：特等奖：数码单反相机(1
名);一等奖：超市500元购物卡(3名);二等奖：大毛绒玩具一
个，价值200元(5名);三等奖：高档毛巾一条(20名)。

2、价格促销，活动期间生活必须品一律打七折，食品类一律
八折。

3、限时购置，将品牌化拆品和睡衣做为限时促销商品来销售，
时间为3月3日和4日。

4、限量购置，将袋拆整提纸抽、洗衣液设为限量购置商品，
由于价格自制，所以每人限购2件。

六、广告配合方式

1、在活动现场挂大幅横幅，突出活动主题内容，而且设有活
动征询台;

2、安排人员在校园展板，寝室张贴有关超市促销活动的海
报;

3、安排工做人员在学生上课、下课的必经之路上发放宣传
单;

4、在学校的校园期刊或报纸上登促销广告



七、前期筹备

(2) 现场要有一定数的秩序维持人员;

(3) 现场征询人员,销售人员既要分工明确又要互相配合;

(4) 应急人员(一般由指导担任,如遇政府本能机能部门干涉
等情况应及时公关处置)。

超市开学活动促销方案篇二

活动目的：借助端午节人们小长假的机会，在美发会所门口
营造出火爆的端午节氛围，以带动顾客消费为主要目的。

活动时间：2019年6月17日-6月22日

活动内容：

1、凡是有兴趣的顾客均可参与免费包粽子环节，在规定时间
内，不借助外力(上网查询、咨询他人)的情况下，少数服从
多数，粽子包的最漂亮者获胜，即可获得美发会所免费赠送
的美发产品一个和价值200元的优惠券一张。

2、凡是进店消费的顾客，都可凭兴趣参与包粽子环节，消费
满666元顾客均可以得到专业包粽子人士帮助。成功完成都可
免费获得价值200元优惠券一张。

3、凡是进店消费的会员顾客，在凭兴趣下完成包粽子均可免
费获得200积分以及价值200元的优惠券一张。

以上活动内容最终解释权归美发会所所有，个人包的粽子均
可免费带回家。



超市开学活动促销方案篇三

为了更好的提高美容院促销活动的效果，树立美容院的外在
形象，美容院促销活动方案就成了商家们审核的重点。美容
院促销活动方案是策划人智慧的结晶，是把美容院营销活动
科学化理性化的总结制定。这里为大家准备了一份美容院促
销活动方案，希望可以为大家带来一些促销思路。 美容院缺
乏系统培训，特别是销售。摸着石头过河是中国美容院的一
道风景线，要么是做心态调整，要么是销售技能提升，要么
是个案的店务管理，要么就是花样的终端会。这一切都是零
件，不是系统；只是局部，不是全面；只是战术，不是战略；
只是眼前，不是长远；只是头疼医头，不是整体提升。

一个店经营得好，为什么开不好第二个店；为什么会用大店
养小店；为什么做大了，人多了，就会觉得力不从心，左支
右绌。系统，还是系统，缺乏系统工程是美容院当务之急。
美容院未来的成功是靠一套系统，而不是靠一点聪明，系统
决定成败。

活动目的：

1、推广新服务项目

2、提高销量

3、提高美容院外在形象。

活动主题：共同迎接新的一天

活动内容：

一、新服务项目

针对本院服务范围白领人士居多，全新推出白领丽人美容服



务项目。

丽人月套餐一:价 格500

赠送护理

1、划卡消费8折；2、送4次经典护理或200元产品。

后期优惠 1、续卡送积分58分；2、送亲情卡一张（价值200
元）。

丽人月套餐二:

价 格 1500元

赠送护理 1、划卡消费7折；2、送7次经典护理或360元产品。

后期优惠 1、续卡送积分100分；2、送亲情卡一张（价值380
元）。

丽人vip套餐：

价 格 3880元年卡（限时卡）

赠送护理： 1、全年面部、肩、颈部经典护理；2、全年身体
护理包括：舒筋活络、背部刮痧排毒、健胸、肾保养、卵巢
保养、纤体等；3、自选计50次，限一年内使用。

后期优惠

1、赠送精油全身10次（价值1500元）；

2、赠手、足护理20次（价值800元）；

3、赠送牛奶香体贵妃浴20次（价值1000元）；



4、全年光波浴；

5、送亲情卡一张（价值380元）。

二、美容院形象促销

组织美容院在市区大型广场中统一进行产品促销活动，同时
进行免费皮

肤咨询以及优惠售产品和月卡、年卡等。派发形象宣传资料，
通过统一的行动迅速在当地推广品牌以及美容院的形象力，
迅速销售产品。 活动预算(略)

活动执行

事前准备：

1、店内：产品展示台、小汽球、促销方案张贴、美容卡、吊
旗和客户档案卡。

2、店外的布置（横幅、大汽球、展示牌、易拉宝）

3、促销方案、优惠政策

4、产品的培训：由组长负责培训

5、人员的搭配：安排好收银、库管、发货

6、邀请函派发：编号、定区域、定人、定量（可适当奖励）

7、心态调整：美容院召开活动前会议，提要求，熟悉整个会
议流程 事中工作：

1、怎么安排（参加人员的分工）



2、美容师要求（参照美容院管理规定）

3、要求：各尽职责,服从安排，责任到人

4、进入状态,人员的配合

事后工作：

总结活动情况，表扬先进个人

超市开学活动促销方案篇四

20xx年x月x日x20xx年x月x日（共x天）

xx迎新，半价返还

主要活动：xx迎新半价返还

1、x天中一天半价返还：即在x天中随机抽出一天，对当天购
物的全部顾客予以购物小票金额的50%返还，以消费兑换券的
方式返还。

2、单张购物小票返还金额不超过5000元。

3、购物券必须在x月x日之前消费，逾期无效。

4、家电、电讯等商品除外（商场海报明示）。

可行性：七天中抽取一天100%返还，相当于全场8.6折；50%
返还，相当于全场9.3折。加上使用消费兑换券用于再消费，
因此事实上实际的.成本很低。

辅助活动



1、男女装特卖场。

2、儿童商场购物送图书。

3、厂方促销活动。

1、报纸广告。

2、电台广告。

3、现场横幅。

4、现场彩灯。

超市开学活动促销方案篇五

活动时间：xx年10月30日至11月2日

活动内容：

2、凡是再活动期间进店的顾客，都可以获得美容院为顾客精
心准备的一份万圣节小礼物;

3、身着万圣节服饰的美容师们，在活动期间为进店消费的顾
客打造一款适合她们的万圣节妆容，2号晚间在美容院内开个
万圣节party。

活动事项：

2、活动期间预计人流量乎比较大，所以必须做好活动期间的
安全预防工作;

3、美容院内及时做好回馈工作，前期对负责给进店消费顾客
化万圣节妆容进行一系列的培训工作，同时做好新顾客的接



待。


