
2023年房地产销售转正心得(通用5篇)
在日常学习、工作或生活中，大家总少不了接触作文或者范
文吧，通过文章可以把我们那些零零散散的思想，聚集在一
块。那么我们该如何写一篇较为完美的范文呢？下面是小编
帮大家整理的优质范文，仅供参考，大家一起来看看吧。

房地产销售转正心得篇一

时间一晃而过，转眼间试用期已接近尾声。这是我人生中弥
足珍贵的经历，也给我留下了精彩而美好的回忆。

在一个收获的季节，我荣幸的踏进了一个新欣向荣、朝气蓬
勃的企业。成为了xx普通的一员。成为了客户服务工作传递
快乐的一名使者。感谢xx给了我工作的机会，是您延伸了我
继续展翅的梦想。

在这段时间里您们给予了我足够的宽容、支持和帮助，让我
充分感受到了xx人“海纳百川”的胸襟，感受到了xx人“不
经历风雨，怎能见彩虹”的豪气，也体会到了xx人的执着和
坚定。在对您们肃然起敬的同时，也为我有机会成为xx的一
份子而惊喜万分。

带着对未来美好的憧憬和希望，踏上了新的征程，平凡而不
平庸的岗位。回想在过去的时间里，让我欢喜让我忧，有成
功喜悦，也有伤心往事；有在烟雾缭绕的房间里发呆，也有
半夜从床上蹦起来的经历，这好象是人生的一段缩影，让人
难以忘怀。生活显得紧张，但又有秩序。

在这段时间里，在领导和同事们的悉心关怀和指导下，通过
自身的不懈努力，我已经逐渐适应了周围的生活与工作环境，
对工作也逐渐进入了状态。在这段过程中，我想分三个阶段
来总结我这段时间的工作。



房地产销售转正心得篇二

现在房地产是一个热门的行业，近年来人们对房子的需求增
大了很多，买房的人也多了很多。所以作为房地产销售员是
有一个很好的工作前景和工作待遇的，这是我选择房地产销
售员这份工作最重要的原因。既然已经做房地产销售员这个
工作，就要下定决心和毅力在这份工作中做的出色。我因为
房子的销售业绩在试用期中得到公司和领导们的肯定，我已
经提前转正，我在试用期这段时间里对自己的房地产销售工
作有了一个正确的认识。

在房地产工作中，房地产销售肯定是很重要的，销售工作最
看重的就是工作业绩，在所有的销售工作中，销售业绩就是
王牌，房地产销售工作也不例外。所有做好一名房地产销售
员最有效的方法就是锻炼自己的销售技巧，买出更多的房子，
让自己的业绩不仅达成公司的规定的标准业绩，更要超过这
个标准，这样才能让自己在公司处于不败之地，成为公司重
视的一名的员工。我在前段的试用期时间里，就是因为自己
的销售业绩在那个月非常优秀才被公司所青睐，现在成为公
司的一名主力军，为公司的房地产销售奉献自己最大的努力。

销售员的工资主要是靠业绩决定，只有自己有较高的工作业
绩，自己才会有更好的薪资水平。房地产的销售工作想比如
其他类型的销售工作会更难一点，因为毕竟房子的价钱会比
较昂贵。但是自己的销售回报也是非常高的，就算一个月只
销售一套房，销售提成也是非常高的。所以房地产销售工作
是一个非常锻炼销售技巧和销售能力的工作，同时在某种意
义上来说也是一个高薪的工作，当然前提是要有一个很高的
销售方法和销售技巧，这有在这个方面做好了，我们才会在
房地产销售的工作中有能力继续工作下去。

在这次试用期的房地产工作中，我也会有一些细节上面的工
作没有做好，虽然是一些无伤大雅的工作，但是为了自己在
正式工作后的工作做到无可挑剔，这些不足的地方我也会及



时改正，让自己以后不只是公司一名基层的房地产销售员，
我会向公司更高、更锻炼人的职位上发起努力，为公司做出
更大的贡献。

房地产销售转正工作总结首先，感谢公司领导对我的信任，
给了我有一个充分展现自我、实现自我价值的平台。自加入
公司行列至今已工作三个多月，在三个多月的工作中，我
对xx青年居易管理处主任岗位认知、工作性质、业务技能及
思想提高以及对我职业生涯都有了新的的经验和弥补，更是
对我职业生涯的'挑战。

物业服务工作涉及到方方面面尤其是和客户打交道。作为一名
“物业人”要有正直的品德、职业良心和道德。物业服务工
作是有着崇高理想者的试验田，共产主义思想的实验园。是
做服务行业从业者所从事的理想职业。他们工作时间不分昼
夜，工作性质不分份内份外。节假日雨雪天人们往家跑，他
们却要坚守岗位。

在三个月任职期间，作了如下工作：

4、集中抓了客服队伍建设，在收费项目上坚持原则，基本完
成了公司制定的经济指标；物业服务费、车位费和多种经营
等收费项目有条不紊的继续工作中。

今后的工作中我还要不断学习、不断完善自我的业务水平、
知识技能和管理水平；

遵守良好的职业道德，保障各项工作落到实处，使经济效益
取得好的收益；在工作中，无论对待业主或同事都要做到细
心、耐心和真诚，争取业主满意和同事满意。最后，我将不
懈的努力和拼搏，努力实现自己的人生价值。更好的服务于
公司、服务于业主、服务于员工。



房地产销售转正心得篇三

试用期结束了，总感觉自己在原地踏步。主要工作大致分为
两个部分：

一、xxxx庄园二期交房工作。

二、三期客户积累。

三、提升自身的相关学习。

具体内容如下：

一、二期交房情况

二期交房总体上来说在各位领导精心的策划和准备下，完成
的还是比较好的。截止到现在，未交房户数为xx户，已交
房xx户，完成率达到了xx%。本人未交房xx户，已交房xx户，
完成率xx%，xx户未交房原因，均为房屋存在严重的漏水问题，
客户拒绝交房，目前处于第三次维修中。

总结经验：

1、在销售的前期尽量做到全面的培训，包括设计、施工、销
售等等各个环节。尤其是和开发商的设计、施工图纸、销售
合同内容和销售说辞的.统一等。

2、交房过程：

1）交房前提前做好准备工作，提前做出交房评估，对于问题
客户事先做好安抚工作。

2）交房过程中，尽量避免，业务员和其他闲杂人员出现在验
房过程中。



3）交房路线一定要运用技巧。

二、三期客户积累情况

三期产品包括：独体、双拼、洋房。独体共xx套，双拼xx套，
洋房xx套。

1）熟悉三期相关资料。

2）积累客户。

截至到现在积累有效客户共xx组，b级xx客户，c级客户xx组。

三、提升自己的相关学习

1）关于房地产策划类、营销类、管理类等。

2）相关的软件学习。比如，photoshop、ppt等。

对于以后的计划方面：

在做好本职工作的同时，继续努力学习操盘方面的、策划方
面以及技能方面的，比如学习软件cad等。

房地产销售转正心得篇四

自x月x日加入公司行列至今已三个月了，虽然办理的事情算
不上很多，但在公司领导及各位同事的支持与帮助下，对工
作性质、内容和思想境界都有一个转变和提高。在此我感谢
公司和部门领导对我的信任，给了我一个充分展现自我、实
现自我价值的平台，以及同事们对我的支持和帮助。现就个
人三个月来的工作情况做以下总结：

1、是协助于xx副经理办理莲花湖项目新增和置换土地指标。



2、是加入由行政中心xxx任组长、xx任副组长的三人新圩项目
工作组，配合办理xx项目的工商、税务等相关变更手续，理
顺接管与资产移交工作。

1、是开阔了眼界，学会了用全方位的.思维去了解社会、思
考人生。在工作中我对房地产开发部门有了更加深刻的认识：
了解了土地业务相关图纸的知识和房地产行业的手续办理的
程序、方法。从领导丰富的办事经验和干练的做事风格中，
学习到做人做事的方法和态度。

2、是体验了竞争。商业竞争无情，需要的是高效率，任何一
个环节反映迟缓，对公司都可能造成巨大的损失。对领导下
放的任务，必须开动脑筋，发挥机动性，认真贯彻执行，时
刻站在公司的立场和利益上处理问题。

3、是锤炼了自我，提高了自身的生存本领和竞争能力。从草
率决定到学会了自己严谨思考；从一件事情需层层请示到学
会了自己独立思考决策判断；从事事依赖别人到学会了自己
协调方方面面关系。

第二，自己的专业知识及理论水平十分有限，有待更进一步
提高；

第三，社会经验不足，在为人处事方面还需要更一步学习。

经过这三个月的工作，在各位同事领导的关怀帮助下，得到
了很大的进步，但是仍然存在很大的不足。在今后的工作中，
我会以各位优秀的领导和同事为榜样，更严格的要求自己，
努力的完成工作，为公司贡献自己的力量，不负众望。

房地产销售转正心得篇五

当初进入房地产绝不是一时脑热，一时冲动，我为此计划了
很久，更是在多个角度进行了考虑。最终我选择来到我们公



司也是做了充足的准备，而这几个月的历练更是让我确定了
内心的答案。我没有做错选择，也没有辜负自己的努力。这
条路，我想一路走到黑，勇敢的坚持下去，拼下去。此次试
用期就要结束了，我也迎来了一直期盼的转正。再次为自己
三个月的销售工作做一次总结和鉴定。

试用期三个月并不是很长的一段时间，这段时间我主要的任
务就是学习，从中尽快的进步，突破自我。而在这个阶段，
最重要的就是要自己学会学习，在学习中找重点，挑着学比
盲目学习更要有效、迅速。作为一个新人，我还有太多太多
的东西需要学习，也有很多的领域需要去了解，掌握了这些
之后才能把这份工作做好。其次这期间经过自己的不断努力，
我也小有成绩，在上个月的时候，我成功的成交一单。这要
感谢配谈领导的帮衬，另一部分也要感谢这几个月自己努力
的学习和尝试。只有真的踏出了那一步，我们才有创造新惊
喜的能力!

作为一名房地产的销售，最重要的也就是个人的态度和诚信
度了。也许诚信在我们段时间内难以让他人体会到，但是态
度确实给人的第一直觉。而我们的态度也有很多时候可以展
现我们自身的诚信。所以作为一名销售，最重要的还是要保
持一个良好的职业态度，培养好的职业情绪，在工作上不因
情绪而犯错。

这三个月我也参与了好几场培训，一场场培训下来之后，我
更深刻的了解了这份销售工作的可贵。首先这份工作需要的
技能是非常多的，说话的艺术、交谈的技巧、个人举止的培
养等等。在此外我也认识到，想要做好销售，多多少少也要
了解一些心理学。因此在这段时间里，我阅读了很多的心理
学书籍，希望透过这些技能的培养，我能够更好的掌握这项
工作，不仅是为了这丰厚的收入，也是为了锻炼自己，创造
未来更好的生活。也是为了在一个全新的领域为自己作出一
些改变，这是我的目标，也是我今后不断前往的目的地。我
知道想要真正做好一个房地产销售我还差了很远，但是我相



信只要我努力就一定会成为一个优秀的销售。此次转正给予
了我很大的鼓励，也给予了我更多的动力。我会继续努力，
创新佳绩!


