
最新地产销售年度自我评价(通用5篇)
在日常学习、工作或生活中，大家总少不了接触作文或者范
文吧，通过文章可以把我们那些零零散散的思想，聚集在一
块。大家想知道怎么样才能写一篇比较优质的范文吗？下面
是小编帮大家整理的优质范文，仅供参考，大家一起来看看
吧。

地产销售年度自我评价篇一

参加房地产销售已经有两年的工作时间，在这段时间里经过
自身的磨练，在领导的帮助下，我已成为一名合格的销售人
员，能够独立完成销售任务，对房地产销售行业有了比较深
的认识，并且仍然在不断努力，使自身的能力更上一层楼。

作为房产销售部中的'一员，我深深觉到自身身肩重任。作为
企业的门面，企业的窗口，自身的一言一行也同时代表了一
个企业的形象。所以更要提高自身的素质，高标准的要求自
身。在高素质的基础上更要加强自身的专业知识和专业技能。
此外，还要广泛了解整个房地产市场的动态，走在市场的前
沿。

房地产市场的起伏动荡，公司于xxx年与xxx公司进行合资，
共同完成销售工作。在这段时间，我积极配合xxx公司的员工，
以销售为目的，在公司领导的指导下，完成经营价格的制定，
在春节前策划完成了广告宣传，为xx月份的销售高潮奠定了
基础。最后以xx个月完成合同额xx万元的好成绩而告终。经
过这次企业的洗礼，同志从中得到了不少专业知识，使自身
各方面都所有提高。

我今后更该认真总结，及时反思，多向别人学习，使自身不
断进步，日渐完善。使自身成为销售领域的一名精英，和公
司共同发展，创造美好未来！



地产销售年度自我评价篇二

由销售基层成长的历练，积累了极强的行业市场拓展能力及
市场洞察经验，具有丰富的谈判技巧，良好的沟通与协调能
力。但不喜欢也不擅长套用高深的理论知识。

反应力与自信心超强，敢作敢当，敢于挑战，能承受高强度
的工作压力。但性格急，xx岁。本人性格外向，开朗，对待工
作积极主动会使用xxxxx等办公软件。做事认真负责，沟通及
销售能力强，善于与客户建立良好的关系，具备良好的.敬业
精神及工作作风，同时本人在以前的工作岗位中销售业绩也
一直是名列前茅。尊重领导，团结同事，团队合作意识强，
勇于面对挫折及工作中的压力，能适应不同的工作环境！

地产销售年度自我评价篇三

本人性格内外兼修。时而好动时而安静,生活中严格要求自己,
思想上积极进取.通过大学的学习，掌握了基本的专业知识，
学会了较好的与人相处。本人理解能力，动手能力强，好学
上进，团队精神、组织纪律性强，对工作充满激情并对本职
工作尽心尽责，能吃苦耐劳。尤其热爱市场营销工作，有责
任心、有条理;具有一定的通信专业知识及it专业知识，能熟
练运用电脑，有良好的文字表达能力;熟练操作word、excel
等;头脑灵活，有较强的语言表达能力和沟通能力、有亲和力、
较好的学习能力、较高的'诚信度和责任感、较好的团队合作
精神、自律性以及吃苦耐劳精神等具有很强的亲和力，善于
与客户建立良好的业务关系;有志于中国营销行业的销售及客
户服务工作。

地产销售年度自我评价篇四

个人对商场、卖场以及超市、便利店各项运营及招商工作较
为熟悉，有较强的业务洽谈能力。对工作负责认真，在工作



中积累了许多管理及社交经验，有一定的管理能力，有着自
己的一套交际方式和管理方法，能较好的管理人事活动。能
胜任销售，采购，业务等多项工作。

个人有一年多的房地产销售经验和。一年秘书工作经验。我
可以在短时间内轻松的和顾客达成良好沟通，做置业顾问期
间在前辈的帮助以及自己的努力下上岗第一天就有很好的'业
绩。在上班的一年多里，我每月都能取得很好得业绩，并且
独立处理好所有客户后期银行按揭和放款。个人能力得到经
理和同事的肯定。秘书工作中，主要负责办公室日常工作；
每日的数据核对核算。与甲方和银行的客户资料、金额对接。
统计置业顾问的成交情况，以及向企业每日的数据交接。

个人乐观积极，适应性强，有较强的敬业精神和团队精神，
有一定组织和宣传能力，熟练掌
握word、excel、powerpoint、cad等计算机相关技能，熟练掌
握机械相关日语术语并有总经理翻译/品管翻译/采购翻译经
验，英语读写良好。请给我一次机会，我必将还您以夺目的
光彩！

地产销售年度自我评价篇五

从加入国际贸易组织以来，经济与国际接轨，国内的经济进
入了高速发展的阶段。房地产行业也跟着迅速腾飞，高速发
展的房地产业急需要新型营销人才，需要具有创新意识、专
业知识和富有团队作业能力的房地产市场营销新人。

我四年的市场营销专业知识学习和丰富的房地产市场兼职实
践经历，使我对房地产营销职业的兴趣和技能方面获益匪浅。
我从坎坷曲折中一步步走过，脱离了幼稚、浮躁和不切实际，
心理上更加成熟、坚定，专业功底更加扎实。在学习专业的
主修课程上，我掌握了大量营销专业理论和房地产营销技能，
同时使计算机应用水、英语水、社交能力有了很大程度的提
高；素质：吃苦耐劳，工作积极主动，能够独立工作、独立



思考，勤奋诚实，具备团队协作精神，身体健康、精力充沛，
可适应高强度工作。四年的大学学习和一年有余的房地产企
业营销岗位见习工作磨练，培养了我良好的工作作风和团队
意识，比如多角度了解和觉察客户的购买需求，全方位进行
房产客户服务工作，埋头苦干的求实精神以及随机应变的推
销能力等。相信在今后的`工作中，我会紧密配合企业销售需
要，任劳任怨的工作，成为一名称职的房地产营销能手。

我的生活准则是：认认真真做人，踏踏实实工作。朝夕耕耘，
图春华秋实；十年寒窗，求学有所用。在沉淀了四年的宏图
伟略，希望能在贵企业大放异彩，为房地产行业拉动内需，
高速发展更添辉煌。


