
案场活动亮点总结 商业大联盟活动方
案(精选5篇)

总结是把一定阶段内的有关情况分析研究，做出有指导性的
经验方法以及结论的书面材料，它可以使我们更有效率，不
妨坐下来好好写写总结吧。什么样的总结才是有效的呢？下
面是小编带来的优秀总结范文，希望大家能够喜欢!

案场活动亮点总结篇一

“璀璨童心、魅力万亚!”——首届星光快乐家庭

主要内容：在儿童节到来期间通过以“孩子选商品，大人买
商品”的方式来吸引大量家庭到商场来参加比赛，再根据实
际购买情况选出一部分获奖家庭。

1.通过在儿童节期间搞本次活动来提高商场在少年儿童心目
中的影响力。

2.以家庭参赛的.方式借助儿童节来提高成人的消费。

3.以特殊的比赛形式和儿童商品秀来进一步提高商场的知名
度。

xx月xx日——xx月xx日

xx月xx日—xx月xx日期间全场流行商品满200送50元，满300
送100元，满400送150，满500送200，满600送300，满700
送400，满800送500封顶!送券跨柜累计，不参加活动柜台不
送券不收券。

商品部：



1）给每个柜的货品申请编码并做好活动谈判及特殊商品的限
制。

2）宣导营业员编码的正确开具并在销货凭证上注明“不收券
不送券”或“不参加活动”。

财务部：

1）审核每个柜台的打折编码。

2）收银员要查看销货凭证上的有无参加活动的注明。不参加
活动柜台及编码不收不送券。

客服部：

1）客服人员在发券是严格检查销货凭证及收银条，杜绝不参
加活动商品参与发券。

2）杜绝营业员私自替顾客领取券，特殊情况需凭其楼面主管
签字方可发放。

案场活动亮点总结篇二

端午节“夏日新选择，感受0°c”。

以两个节日为工作核心，全力做好节日特色销售，推出2期特
价商品促销。

6月份计划完成xx万元，力争完成xx万元。

1、xx月xx日——xx节。

2、端午节xx月xx日。



3、xx节xx月xx日。

全力抓好2个节日的营销活动。

第一阶段：端午节促销。

促销主题：端午特卖情系万家。

促销时间：xx月xx日——xx日。

具体安排：

1、dm海报商品90种，海报印刷3000份。

一层食品40—50种。

商品谈判范围：端午特色商品，应季商品，（敏感商品要求
不少于10种）。

二层百货30—40种。

商品谈判范围：夏凉应季用品，清洁防晒（敏感商品要求不
少于8种）

三层服装10—20种。

要求各采购xx月xx日（星期五）中午12：00以前将特价商品
明细交企划部排版制作海报，按期未完成将以工作失误进行
相应考核。

2、促销活动。

主题：情浓端午粽香（纵享）快乐。



时间：xx月xx日。

促销活动：一次性购物50元以上，凭单张购物小票，可参加
本店举办的“情浓端午粽香（纵享）快乐”包粽子活动，在
规定时间内包多少送多少。（详情参见店外明示）。

案场活动亮点总结篇三

1、本次活动主要面向特殊消费群--老年人，通过举办一些保
健类商品、老年用品等促销活动，增加本超市的公众形象。

2、通过“义诊”活动、到敬老院送温暖等活动，提升本超市
的'社会知誉度。

3、通过举办老年歌舞表演等活动，增加本超市的亲和力，真
正使“重阳节”富有人情味。

x月x日--x月x日

礼敬老人送上温馨送上健康----重阳节活动方案

1、“重阳节”特价酬宾

2、保健品厂方促销活动

3、健康是福--“义诊”活动（由保健品厂方提供）

4、老年歌舞表演

重阳节当天晚上开始，在超市外场举行。演员由街道提供xx
名，每人送礼品一份（由保健品厂方提供）

5、向健康老人、幸运老人送真情



a、满60周岁老人可获得“会员卡一张和赠品一份”（每天限
前50名）（赠品由各厂商联合提供）

b、满80周岁老人可获得健康老人礼品一份。

c、生日为x月26日（重阳节）的60周岁以上老人可获得幸运老
人礼品一份。

（b、c活动联系一家厂方联合举行，时间可定在重阳节当天晚
上，穿插在歌舞表演时进行）

5、敬老行动

重阳节当天组织部份团员青年送老人到某酒店就餐。（与某
酒店、居委会联合举行）

1、广告费

电视台：x月x日-x月x日，3500元

电视报：一期，x元

dm：一期，8000元

晚报：一期，x元

合计：15500元

2、记者执行费

电视台、日报、晚报记者共4名，每名0元左右纪念品。（由
厂商提供）

3、演员礼品x00元左右。（由厂商提供）



案场活动亮点总结篇四

公司成立时间

注册资本及变更情况(法人代码，有形资本，无形资本)

四、行业及市场分析

五、市场竞争及营销策略

公司产品所在的市场范围里有那些竞争对手，他们占市场份
额是多少，你公司的市场份额是多少;与竞争对手产品相比，
公司产品有那些独特之处，这些独特之处对客户是否有用;公
司产品的独特之处能否被竞争对手效仿，公司是否采取实际
措施保护自己的产品特点;如果公司产品与竞争对手产品相比
没有技术上、设计上或其他方面的独特之处，公司采取那些
有效手段与对手竞争，竞争的结果能否提高你公司产品的市
场份额，预计经过竞争你公司的份额能提高到多少;公司产品
的客户是那些人，他们的分布情况，他们怎样知道你公司的
产品;公司采取那些市场营销手段(广告、展销会、培训班、
电脑直销，电话销售，上门直销，分销网，零售网，邮购);
简述销售过程和步骤;营销成本;准备拓展那些新市场;推出新
产品的市场准备;现有的几家大客户。

六、研究与开发

七、生产过程

八、资金需求情况及融资方案

九、项目实施进度

项目实施的计划进度及相应的资金配置;进度表。



十、财务计划

当前资产负债平衡表;第一年12个月每月销售收入预测;3-5年
销售收入预测;上述数据中，实际回款预测;上述月份和年份
销售费用预测;上述月份和年份财务费用预测;上述月份和年
份管理费用预测;上述月份和年份其他费用预测;第一年12个
月每月现金流量表;3年现金流量表;3-5年的资产负债平衡表;
投资回收期计算;盈亏平衡计算;结论。

十一、风险因素

十二、投资者退出方式

股权回购

依照事业商业计划的分析，公司对实施股权回购计划应向投
资者说明。

利润分红

投资商可以通过公司利润分红达到收回投资的目的，按照本
商业计划的分析，公司对实施股权利润分红计划应向投资者
说明。

股票上市

依照商业计划的分析，公司上市的可能性作出分析，对上市
的前提条件作出说明。

股权转让

投资商可以通过股权转让的方式收回投资。公司对投资商进
行股权转让的说明。

十三、其他



指出三名公司之外的投资推荐人

最大元器件、原材料供应商的电话和联系人

最大分销商电话和联系人

公司最大结算银行的电话和联系人

公司应收款的滞后期

公司应付款期限

公司产品库存一般保持在怎样的数量

公司元器件、原材料的储备情况

增值税、所得税申报情况

前几年利润分配情况

公司总经理详细的个人简历及证明人

十四、附录

媒介关于公司产品的报道;

公司产品的样品、图片及说明;

有关公司及产品的其它资料。

案场活动亮点总结篇五

盛夏激情庆六一，x欢乐童年聚。

20xx年x月x日————20xx年x月x日。



x超市。

活动一：凡在x超市指定分店超市区购物满28元且12岁以下小
朋友，可参加儿童欢乐小小抽奖活动。（小票不累计，单张
小票限抽3次。）

（1）红色球—奖励飞欧书包一个（50名）；

（2）绿色球—奖励卡通笔盒一个（300名）；

（3）蓝色球—奖励美乐多一排（1000名）；

（4）黄色球—奖励85ml旺旺碎冰一条（3000名）；

（5）白色球—奖励555ml水森活纯正水一支（20000名）。

抽奖细则：凭学生证可以抽取一次，抽出的色球兑换相应的
礼品，即抽即奖，（红色球3个黄色球5个，蓝色球10个，绿
色球20个，白色球100个）

活动二：凡在指定分店一次性购物。

（1）满16元加1元可换购（150g喜之郎果冻一包）；

（2）满36元加1元可换购（宝丽迷你巾一天）；

（3）满61元加1元可换购（1.25l可口可乐一支）；

（4）满96元加1元可换购（1000g洁能净洗衣服一包）。

备注：服装、鞋、粮油、烟酒、特价奶粉除外。

活动三：凡在超市一次性购物。



（1）满38元送——————650ml珍味堂生抽一支；

（2）满68元送——————900ml立白洗洁精一支；

（3）满98元送—2l可口可乐一支；

（4）满128元送—宝明月光卷纸一条。

活动四：活动期间，x超市所有儿童服装全场7折，全场男女服
装7.5折，牛仔服装7.5折。（特价除外）

活动五：全场文具、玩具8折大优惠部分商品挑战至抵价!


