
2023年美容院的营业方案(模板5篇)
为了确保事情或工作有序有效开展，通常需要提前准备好一
份方案，方案属于计划类文书的一种。我们应该重视方案的
制定和执行，不断提升方案制定的能力和水平，以更好地应
对未来的挑战和机遇。下面是小编精心整理的方案策划范文，
欢迎阅读与收藏。

美容院的营业方案篇一

随着20xx年春节的临近，人们绷紧了一年的神经得以放松，
消费欲望也是日益高涨。所以美容院一定要迎合消费者的需
求，为她们提供一个购物和享受的美丽狂欢平台。作为20xx
年的第一炮，美容院春节活动必不可少。因此，芳享加盟中
心策划了一场美容院春节活动方案，以供美容院老板朋友们
借鉴、参考。

美容院春节活动必备品——新年大礼包

活动时间：20xx.1.23—20xx.1.29

活动主题：快乐马年，美丽春节

活动对象：美容院的新老客户以及所有爱美女性

芳享美容院的活动礼品——景德镇瓷器一套

活动方案：

老客——折扣

折扣促销虽然很俗，但却是美容院活动中最实用的一种方式。
再加上在春节期间，生活开支增大，而美容院的顾客大都是
精打细算的家庭主妇。所以，必要的折扣是打动她们的重要



原因。比如，美容院可以采取“一个护理项目8.5折”、“两
个护理项目7折”以及特价项目等不同形式的促销方案。

芳享美容院的活动场景之一

新年大礼包

在有着丰富的送礼文化的中国，在春节送礼是一种独特的风
气，也是一种时尚。所以，美容院也要为顾客们精心准备一份
“新年礼”。比如，消费满xx元，就能得到美容院的精美春
节大礼包。礼包可以根据当地居民的喜好而定，但包装一定
要精美、高端大气上档次。这样单单冲着礼品，顾客也会心
动。

芳享美容院春节活动海报范例

新客——免费体验

在走亲访友的春节期间，打扮得新鲜亮丽也是女人们的一种
乐趣。美容院可以为此制定一个拓客方案——免费体验。为
迎接新年，美容院的主流客户——家庭主妇已经忙得晕头转
向，而这时美容院为她们提供一次免费美容的体验机会，让
她们跳出琐碎的家事，享受到美容院最真挚、最体贴的服务。
如果美容院服务好，美容效果高，那这些体验客户很有成为
美容院的忠诚客户了。

芳享加盟店会员卡蓝本

新年开卡——开门红

无论是什么行业，都会有月卡、季卡、年卡、金卡、银卡、
积分卡、贵宾卡、vip卡等等一系列卡项，这些都是稳定客源
的一种必要方式。也是决定美容院新的一年客户进店率的高
低的关键。为了打好美容院新年第一仗，各种美容卡项是必



不可少的，什么卡搭配什么方案，月消费多少等都需要考虑
在内。在春节期间，可以推送“预存1000送100”、“预
存5000送800”等优惠政策，吸引消费者在春节期间成为美容
院的开卡客户，为来年打下夯实的基础。

美容院的营业方案篇二

粽意香浓，情系万家

在一年一度的端午节假期中，美容院利用此节假日，进行一
系列促销活动，不仅可以提高美容院的业绩，还能够因此提
高美容院品牌知名度，起到一举两得的作用。

20xx年6月17日~6月22日

凡是在活动期间进店消费的顾客朋友们，都能够参与包粽子
比赛，并且顾客朋友都可以得到由美容院提供的.精美礼品。

1.与“粽”不同

学习包粽子，凡是在活动期间进店进店消费的顾客，都可以
参与此次活动。现场活准备好包粽子的原材料，邀请每日会
包粽子的顾客参加。时间定在5点30分。不会包粽子的人，现
场还有工作人员亲自教学。每一锅出炉的粽子评选出粽子，
获得由美容院提供的价值5000块的美容院精品礼盒套装一份。

2.端午送福献爱心

如何让美容院能够品牌名声能够最短时间有所提高，的方法
必然就是举办公益活动。端午节是我国传统的节假日，也有
一定的历史典故。而敬老也是我国传统美德，所以美容院在
端午节期间，不妨联手一些品牌商家到敬老院中为老人们送
福送健康。同时也为他们带去节日的祝福，送上香甜可口的
粽子。还要为了突出美容院的优势，可以为敬老院的护理人



员提供免费的按摩护理。

美容院的营业方案篇三

美容院年终答谢会以老客户的形式加强顾客忠诚度，带动销
售，提高美容院业绩。

通过终端会的交流，引导、教育顾客消费及健康美容的观念。
以各种促销活动留住老顾客，开发新客源。

二、活动主题

美容院20__感恩答谢会

三、活动时间

20__年1月__日至__日

四、宣传方式：

1、横幅悬挂于店外做宣传，目的吸引顾客。

2、宣传单张及邀请函制作。

五、活动流程及内容

(一)前期准备工作

1、主持词

2、美容院老板致词)(可加来宾领导讲话)

3、请柬、礼物(100余份)、请柬词活动流程卡。

4、美容院宣传片制作



5、各类人员的明确。(表演人员、颁奖人员、服务人员、组
织人员、分组负责人、总负责人)

6、场地相关事宜。(时间、地点、费用、用餐事宜、住宿事
宜、游玩路线、会场布置、舞台音效设置、物质和人员到位)

7、时间衔接。(签到时间、会议时间、晚会时间、住宿时间、
游玩时间、返回时间、后期维护)

8、节目准备。(美容院内部可出节目)

9、安全排查和安全评估

(二)签到时段和事宜

服务人员引领来宾依次就坐，茶童见时机斟茶，美容院老板
全面接待。(音乐根据来宾进场情况高低切换)

(三)晚会阶段——美容院整体形象的宣传

来宾入场完毕，音乐逐渐降低，灯光切入，先进行3—5分钟
的气氛烘托;

以引入来宾期待心情，主持人进场，掌声停止，音乐停止，
追灯切入，主持人进词。

(四)美容院老板发言阶段——美容院管理者答谢会致辞

美容院老板上场、音乐切入、追灯切入、现场安静、实时掌
声，领导发言完毕、主持人切入。

会议部分结束，致会议结束词，音乐切入，引入文艺表演阶
段开始，灯光切入，气氛烘托。

(五)文艺表演阶段——。员工风采展示



文艺表演开始，音乐切入，灯光切入、主持人进场，致文艺
主持词。

然后美容院员工上台表演节目，让顾客认识到多才多艺的美
容师们，加深顾客对美容师的印象。

(六)开始抽奖环节

这个抽奖活动是为了加强与顾客的互动，让顾客能积极参与
到活动中，真情回馈顾客，让顾客感受到美容院的用心，也
是个促销的好时机。

(七)聚餐阶段

晚餐服务人员就位，来宾及领导入场，致祝酒词，用餐可根
据情况而定。

六、年终答谢会顾客邀请函

尊敬的顾客们：

您好!由美容院和公司携手打造的2019周年感恩答谢会诚邀您
的光临!

还有机会获得大奖!您无须任何的付出，只要您能参加，就有
礼品，大奖等您来拿哦!美容院恭迎您的光临!

美容院的营业方案篇四

教师这个职业工作很辛苦，不过收入也是不错的是个很有销
费能力的群体，因为教师的职业特点，很多老师们都会有一
些眼睛、肩劲、腿部的疾病问题，所以做为美容院完全可以
在教师节的时候针对教师这一职业开展一些活动，即体现了



我们商家对教师这一职业的尊敬又可以招揽到一部分有销费
能力的教师顾客，应该算是名利双收，所以如果您是一位精
明的商人怎么可以错过这样的好机会呢？下面就为大家分享
一份某美容会所针对于教师这样的潜在的客户群体制度的促
销方案。

教师和新客人的优惠方案内容:

1.价值1000元魅力套餐卡:给教师的优惠价：880元

可享受的待遇：

*.玫瑰补水美白护理一次:580元

*.专业眼部护理一次:280元

*.全身舒缓放松指压一次:380元

*.特效全身美白嫰肤一次:580元

*.放松木桶浴一次:120元

*.抗衰老仪器一次：880元

*.产品代金券100元

*.生日送280元护理一次

2.特价会员卡办理：

4880元：储值卡享受做美容和美体项目5折。不能购买产品，
现金购买产品享受9.5折。

送木桶精油浴5次。750元



送眼护保养5次。1100元

电波美容护理1次。880元

生日赠送480元的护理。

赠送友情卡一张1000元，送给最好的朋友。

美容院的活动方案大家不应死套别人的`方案，当然合理的借
鉴是必不可少的，但要在借鉴的同时提出适合自己美容院的
方案。

美容院的营业方案篇五

20xx年月6日――月8日

广大女性消费者

1、通过此次活动的举行，吸引更多的顾客进店消费，提高美
容院的知名度。

2、给更多爱美女性消费者带优惠，同时也是在为美容院的制
造店内火热氛围。

3、回馈老顾客，提升老顾客对美容院的好感度，加深顾客对
美容院的印象。

1、活动当天，对进店消费的女性消费者，不管是新老顾客，
只要消费了某一个套餐，就可以获得有本店提供的精美礼品
一份。

2、在活动期间，美容院店长可以店里面空出一小块地方，装
饰成三八妇女节的氛围，给每一位进店的顾客，写下对自己
的节日祝福，并免费拍摄一张精美照片，可以当场拿。



3、为了给顾客制造一些噱头，美容院店长可以在活动当期间
推出，只要是进店消费的顾客，在离开前均可到前台免费领
取一套美容养颜的保养法。

4、活动期间，可以以优惠的体验，护理为主，让顾客在体验
身体美容手法中，感受到顾客的美容院专业的服务，手法按
摩，同样也是在为美容院做宣传。

5、同样的一场促销活动，想要吸引更多的顾客，怎么能够少
了抽奖环节呢。凡是在活动期间消费满一定金额，均可以参
与抽奖活动。奖品可以是护理套盒，也可以是护肤品，还可
以是优惠券等等。

1、在活动开始前，我们需要做的是前期充分的活动宣传，把
该活动宣传给更多的人，想要让更多人知道本店的活动，那
么宣传是避免不了的，因此在宣传上也要多花点心思，海报
宣传，派单宣传，线上宣传等这些都是有必要的。

2、物料的准备。一个活动的举行，需要前期的筹备，对于给
顾客的奖品这些都需要前期进行准备，有详细的数目是最好
的。这样也方便后期的统计。还有一些宣传需要的物料最好
都提前准备好。


