
2023年我为单位做贡献演讲稿(精选5篇)
演讲稿是演讲者根据几条原则性的提纲进行演讲，比较灵活，
便于临场发挥，真实感强，又具有照读式演讲和背诵式演讲
的长处。演讲稿对于我们是非常有帮助的，可是应该怎么写
演讲稿呢？下面小编给大家带来关于学习演讲稿模板范文，
希望会对大家的工作与学习有所帮助。

我为单位做贡献演讲稿篇一

尊敬的各位领导、各位评委、同志们：

大家早上好!我演讲的题目是《立足本职，我为百里做贡献》。

伴随着中国共产党灵台县第__届代表大会第二次会议的召开，
我乡掀起了深入学习贯彻党代会精神的高潮。这次大会的主
题是以党的__大和__届五中全会精神为指导，深入贯彻落实
科学发展观，集中突破，加快转型，推进跨越，为全面建设
富裕文明和谐秀美灵台而努力奋斗。大会提出的“三二一
六”发展战略，确立了“十二五”时期我县经济社会发展的
目标任务，为全县经济社会的发展绘就了宏伟蓝图，为全县
人民共同奋斗指明了前进方向。

作为百里乡政府的一员，为百里乡经济与社会的发展贡献自
己的一份力量是我们每一个人义不容辞的责任与义务。

作为一名刚从学校毕业的大学生，从学校步入社会，从城市
走向农村，这就意味着我们要从一个大学生转变成为一名基
层工作者，这种角色的转换也许我们在心理上一时还难以接
受，因为现实与理想之间总是存在着差距。这不是我们最初
最美的梦想，但却成了我们目前最好的归宿。曾几何时，我
们也曾怀揣着激情与梦想，憧憬着美好的未来，幻想着生活
在那个繁华似锦、高楼林立的大城市。然而，在残酷的现实



面前和严峻的就业形势下，我们还是选择回到了这片养育了
我们十几年的故土。

远离了城市的喧嚣与繁华，回到了乡村的静谧与安宁，使我
对自己的前途有了更加清醒的认识和明晰的构想。作为一个
土生土长的农村子弟，能为家乡的发展贡献自己的一份微薄
之力，又何尝不是一件很有意义的事情呢?我们又何必贪恋城
市的灯红酒绿?城市有城市的美好，农村也有农村的妙处。感
受农村，感受农耕文化跳动的脉搏,感受中国最浑厚的呐喊，
感受这片土地的厚重，感受这片土地浸润的血汗，感受中国
农民最淳朴的执着与坚韧。尤其是我们百里乡更是历史悠久，
自古地灵人杰，人文荟萃，文化底蕴深厚，系商周时期古密
须国建都之地。目前正是大力弘扬商周文化、振兴百里经济
的大好时机，我们应该立足本职，共同努力，以更加饱满的
热情，以更加扎实的作风，投入到工作中来。

也许有人认为我们的工作太过平凡，根本不值一提，的确，
我们的工作是很平凡，也很琐碎，但作为一名农村基层工作
者，我们所做的每一件事都有可能关乎到农民的切身利
益。“平凡”与“伟大”本来就是对立统一的，“平凡”孕育
“伟大”，“伟大”出自“平凡”。平凡是荒原，孕育着崛
起，只要你肯开拓;平凡是泥土，孕育着收获，只要你肯耕
耘;平凡是细流，孕育着深邃，只要你肯积累。虽然，我们不
能驰骋疆场、轰轰烈烈，但我们可以立足本职，兢兢业业。
小草虽小，应该为充实辽阔草原的郁郁葱葱而骄傲;小我虽小，
应该为成为百里乡政府的一员而自豪，因为我相信：在平凡
的工作中也一样闪光!“合抱之木，生于毫末;九层之台，起
于垒土：千里之行，始于足下。”“不积跬步，无以至千里;
不积小流，无以成江海。”就让我们从一点一滴做起，从身
边的每一件小事做起，如果我们能把每一件小事都做到尽善
尽美，那么我们就是伟大的。我不去想是否能够成功，既然
选择了远方，便只顾风雨兼程;我不去想身后会不会袭来寒风
冷雨，既然目标是地平线，留给世界的只能是背影;我不去想
未来是平坦还是泥泞，只要热爱生命，一切，都在意料之中!



我为单位做贡献演讲稿篇二

大家好!刚才听到几位同行朋友的讲述，我的内心也是特别有
感触。的确是这样，我们每个人都在用自己的方式为城市做
贡献。

我出生在90年代初，顺理成章的走完了自己的学生旅途后，
于去年踏上工作岗位，成为了萍乡博物馆的一名普通讲解员。
或许是因为从未品尝过生活的艰辛，我和许多同龄人一样，
也曾经认为周围的一切都是理所当然。直到我来到博物馆，
看到展览大厅的大型油画《一道江流曲抱城——萍乡记忆》。
那是一幅以民国时期萍乡城旧貌为蓝本的创作画，画中的简
陋与如今的繁华形成了强烈的对比。让我开始重新打量起身
边这座城市来，从简易房到2层砖混房再到如今的高层、群楼，
已经全然没有了那破烂，简陋的痕迹。周围的一切都在发生
着变化：城市越来越大、生活越来越好、交通与资讯越来越
发达。

现今，萍乡博物馆已成为萍乡一个重要的文化窗口。每天，
我都面对着来自不同地方的朋友，成为他们与这座城市之间
沟通的枢纽，而他们也希望通过我来了解这片红土地。还有
那些回乡的老人，在结束游览后对我说：“小姑娘，谢谢你
的讲解。让我们了解了萍乡悠久的历史，也让我们更加热爱
并希望保护好自己的家乡。”看着他们赞许的笑容，我发现，
这看似简单的工作却能折射出不平凡的光彩。我要做的，就
是竭尽全力让每一次微笑都是真诚的，每一次交流都是温馨
的。当然，要想成为新时代优秀的讲解员，还必须具备多元
化的素质。我将继续发挥创新服务意识，组织策划更多形式
多样的群众活动，最大限度的发挥博物馆的宣传教育职能。
通过进一步完善博物馆宣教工作搭建起一座桥梁，引导观众
探索历史的足迹，激发观众热爱家乡的情怀，让萍乡博物馆
成为萍水河畔一道亮丽的景观。

近日，党中央第__届六中全会明确提出要深化文化体制改革，



推动社会主义文化大发展大繁荣。面对全国、全省各地竞相
发展的逼人态势，萍乡以彰显城市文化特色为抓手，以“坚
持科学发展、推动城市转型、实现赶超跨越”为战略目标，
为实现萍乡在江西率先崛起提供了有力的政策保障。如今，
党旗更鲜艳，我们的萍乡日月清明、阳光灿烂、乾坤朗朗、
和谐泰安;如今，党旗正飘扬，我们的萍乡天蓝水碧、花红树
绿、风调雨顺、百姓梦圆。今天的萍乡大地呈现出前所未有
的盛况，像是一列高速前进的火车，而你和我，就像这铁轨
和道钉，看似不起眼，却是保障通行的根本。试想，如果铁
轨弯曲了，道钉松动了，连前进都无法保证，更何谈去驶向
我们久以期盼的新萍乡!

我的演讲到此结束，谢谢大家!
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我为单位做贡献演讲稿篇三

候艳蓉中石化巴中石化销售有限公司

赢在营销



企业除了销售是利润，其余都是成本，想要利润高，就要会
营销。

那为什么是赢而不是营呢！我们都知传统意义的营销是把东
西给别人，把钱收回来，而这个赢销是把东西给别人，把钱
收回来，别人还感谢你。要做好营销，就要学会推销，推销
其实就是用自己的语言给别人思路，让别人顺着你的思路，
从而达到推销的目的。

我们都知道我们的国家领导人，将国家未来的五年计划、十
五年计划跟大家阐述的时候，人民用热烈的掌声来认同他的
观点，他营销了他的战略思路和未来的发展目标。所以事实
上，无论我们在任何环境、任何位置都在做营销，只不过产
品不同而已。所以，如果你不能把自己定位成一个做营销的
人，你就会陷入被动，守株待免。相反，只要你时刻把自己
当成一个做营销的人，你就会主动出击。比如在我们平时的
工作中，一个顾容到店进行消费，他本来只想买瓶水，那么
这个时候，我们就要主动出击，与顾客交谈，在交谈的过程
中，不经意的切入主题，介绍我们的商品，利用优惠先吸引
眼球，再告诉他这款商品的好处，以及他买到商品的好处，
而这个好处一定值得他购买。当然我们也不能过度推销，以
免引起顾客的反感，推销要恰到好处，要让顾离感到我们是
站在他的立场考虑的，从而实现成功营销。

对于做便利店工作的我来说，重要的`就是营销。便利店的营
销不是一个人唱独角戏。有句话叫“众人搭柴火焰高”,要的
就是大家一起开口，一起营销，抓住顾客的心。因为我们的
工作中会面对各种各样的顾客人群，所以营销方式也要各式
各样、因人而异。如果营销不成功，顾客不会接受，顾客不
接受，我们说的一切就等零，所以营销很重要。

就我个人而言，在中石化工作的这一年多时间里，从开始的
畏首畏尾，有所顾忌，到现在的坚定热诚，有信心的过程，
让我学到了很多知识，积累了非常贵的工作经验。这一年的



工作也让我知道，营销不止是营销产品，换回资金，更重要
的是赢在营销，赢在人心，为公司经营做贡献。

输

文字：候艳蓉

我为单位做贡献演讲稿篇四

各位领导、同事：

大家好。

我是来自零售部的**，首先感谢公司给我提供这样一个展示
自己的机会，让我有机会和各位同事一起交流学习。之前我
也一直很犹豫，因为自己怕上台、怕没有讲好，怕失败，但
是在领导和同事的鼓励下，最终我还是选择走上讲台，不论
结果怎样，重要的是我有勇气去面对。

学好业务知识做好本职工作

一个企业的发展必然是建立在效益之上，效益是企业立足之
本，提升效益是企业发展的动力，为公司效益做贡献则是我
们每位员工义不容辞的责任。贡献虽然有大小之分，但是贵
在积少成多，持之以恒。作为一个基础工作管理员，我将结
合个人的工作来分享我的体会。

我于20xx年从加气站借调到公司零售部，在没有工作经验、
没有资历的情况下，我能够坚持到今天靠的就是一个信
念“学好业务知识，做好本职工作”。通过对加油站管理知
识的学习、设备性能的了解、系统操作的培训，我不断的结
合加油站实操使业务能力得到逐步增长。这5年时间坚持下来
后，我慢慢地得到大家的认可。



排查问题做好基础管理

加油站是我们企业的命脉，它让我们的出行变得方便和快捷，
同时也是让顾客体会企业文化的窗口。“加油站的经营，基
础管理要先行”，管理加油站要从基础做起，基础是关键。
通过日常排查发现问题，我便告诉加油站管理员：加油站的
基础管理是重点，没有牢固的基础，就不能保障我们日常的
经营，便会影响我们的效益。我们要通过排查存在的问题，
及时整改，消除隐患，这才能保障我们的基础牢固，安全经
营。同时指出整改的意见，不能整改的立即向领导及相关部
门通报，尽量确保查出问题能及时得整改反馈。

加油站服务是为顾客提供舒适的消费环境，展示中石化经营
理念的窗口，好的服务既能给客户留下良好的印象，更能为
公司提高效益。但有时候，我们的员工都会因为顾客的语气、
自身的情感、工作的压力等原因反驳顾客，造成顾客的不满，
导致各类的投诉。如果处理不好，将给公司的形象利益造成
影响。我收到投诉后，首先会了解事情的经过，与管理人员
沟通，再做员工的思想工作，最后向顾客做出最诚恳的歉意，
既让顾客感受到我们的态度，也让员工感受到温暖。

发生特殊业务时，我一定会牢记，每一滴油都是公司的财产。
加油站每年有许多的施工改造，改造前都需要将原有油罐内
的油品转移到其他加油站。加油站的油品转运，风险较大，
零售部尤为重视，安排由我全程跟踪办理。在加油站按要求
采用手工计量，计算实际库存；通过油罐车抽油泵抽油，由
于油罐车的油管口径较大，油罐剩余的油品还会很多；我会
再次利用电动抽油泵进行二次抽油，将油品抽干净；最后通
过维修卡将加油机及管线里的油品排出，确保油罐及管线内
的油品全部转移；到达卸油站后，要求把油车卸干净，甚至
让驾驶员在场地内爽车七八回，确保罐车和管线里都卸完。
公司聘用员工是对员工的信任。我们应该珍惜公司的每一滴
油。



荣辱与共，同成长

目前加油站成品油业务正向非油品方向发展，我们在为巴中
公司事业蓬勃发展而喜悦的同时更应认真的把好基础管理关，
因为由于我们的业务不精，工作不到位所致的安全隐患是非
常可怕的。说到管理，有不少同事认为只要有销量就能替代
管理上存在的问题，员工拿到高工资也就自然而然的遵守公
司的管理。其实不然，只有遵守管理，才不会出现问题，才
能确保加油站能更好的经营。

我希望能为团队贡献自己的一份力量，能和公司一同进步。
让我们为公司的效益一起努力，我相信，每个员工前进一小
步，公司将能跨越一大步。

我为单位做贡献演讲稿篇五

20xx年6月17日，我走近了“海王星”宝坻基地，当时并无其
他的想法，只想赚钱养家。但慢慢的我发现“海王星”是很
有前途的公司，是可以让我为之奋斗的公司。日月如梭，屈
指算来我在海王星已度过了七个春秋，从最初的陌生到慢慢
融入，从最初的懵懂到现在的成熟。这里的每位员工与我情
同手足，我感激他们，因为他们在工作、学习、生活等方面
给了我很大的帮助，因为领导们真诚热心的微笑激励了我，
因为同事积极向上的工作态度影响了我，使我能够在工作中
继续学习，不断发挥自己的才能。

在宝坻基地时接触的第一个项目是1—580—8涠洲6—8井口平
台的安装项目，当时项目工作非常的繁重，连续三四天加班，
每天加班八个多小时，物资在江阴装船时天气非常炎热，每
天工作12小时，这样的节奏让我非常不适应，但我发现身边
的同事们并没有太多的怨言，全力的工作着。为什么大家会
这么努力呢？经过一段时间的接触，我发现大家都很团结有
着非常强的团队意识，大家想的是怎么去把工作做好，而不
是过多的重视个人的得与失。这样团结的团队与领导的优秀



领导能力是密不可分的。我很庆幸能加入到这样的一个团队，
这也是我在公司工作至今的重要因素。


