
父亲节感恩行动及感想(大全5篇)
每个人都曾试图在平淡的学习、工作和生活中写一篇文章。
写作是培养人的观察、联想、想象、思维和记忆的重要手段。
范文怎么写才能发挥它最大的作用呢？下面是小编帮大家整
理的优质范文，仅供参考，大家一起来看看吧。

父亲节感恩行动及感想篇一

父爱是一座山峰,让你的身心即使承受风霜雨雪也沉着坚定;
父爱是一片大海,让你的灵魂即使遇到电闪雷鸣依然仁厚;父
爱是一缕阳光,让你的心灵即使在寒冷的冬天也能感到温暖如
春。又到了一年一度的父亲节，各界组织感恩父亲活动，小
编提供父亲节活动策划方案，欢迎大家阅读借鉴。

活动目的：提升品牌形象，推进服务及品牌影响力

活动时间：20xx年6月21日

活动主题：爸爸，您辛苦了

主题要素：感恩 优惠 服务

主题阐述：尊老敬老是中华民族的传统美德，围绕此活动诉
求为主线，开展客情促销、公关促销活动，贯穿父亲节这个
节日，从而进一步塑造金嘉利钻石的良好公众象，提高公司
的美誉度。同时，通过客情诉求来诱导顾客多购物，刺激消
费，以达到提高销售的目的。

活动地点：金嘉利店面

活动提前准备工作：需在活动前一周以dm单和报纸软文及手
机客户群发短信的形式，告知活动情况;告知内容：



活动时间、地点：活动优惠政策及概要活动内容活动

金嘉利钻石杯"我的父亲最魅力"照片风采评比大赛金嘉利钻
石将于活动期间隆重举办"我的父亲最魅力"照片风采评比大
赛，引导顾客把最能体现父亲个性的照片递交到金嘉利，并
贴于"父亲风采照片板上"。让你的父亲风采一把,岁月流逝，
留住瞬间. 金嘉利钻石将带给您美好回忆。同时，将于父亲
节当天下午16：30现场评出"最帅父亲奖"、"最有魅力父奖"、
"最酷父亲奖"、"最文雅父亲奖"、"最慈祥父亲奖"、"最胖父
亲奖"、和"最潇洒父亲奖"七大奖项(各1名)。获奖者将获得
金嘉利送出的精美相册1份。凡参赛者均可获赠小礼品一
份(价值2-10元)。

活动二：

父亲节活动期间，凡在金嘉利购钻石首饰的顾客，不论价格
多少，均可有机会参加活动;：各位参赛的顾客于照片背后注
名主题："最……父亲"、有效证件号、联系人、联系方式、
对父亲说的一句话和父亲的签名"同意参加此活动"。

员工需详细登记参赛作品资料，包括参赛者的有效证件号、
联系方式和参赛者签名等。

于父亲节上午11：00将评奖结果公布于公司正门宣传公告上，
并电话通知获奖者于下午到公司领奖，逾期作废;：专卖店对
参赛作品和获奖作品进行生动化布置和装饰，并展示于专卖
店明显位置，供顾客观看;活动的一切解释权归金嘉利钻石。

活动三、金嘉利钻石--为父亲抽个父亲节礼物

凡活动期间于本专卖店一次性购物满20xx元者，即可参加"五
颜六色勇闯关，为父亲抽个父亲节礼物"活动，为父亲献上精
美的父亲节礼物。



奖品设置：

特等奖1名/天，送步步高dvd一台;一等奖1名/天，送高级飞
利蒲剃须刀一个;二等奖2名/天，送名牌领结一条;三等奖20
名/天，送定型水一瓶;四等奖200名/天，送迷你雪糕一个;活
动细则：

1、在店出入口处放一促销长桌，并铺上红布;于桌上放置两
个抽奖箱，每个箱上都装着5种颜色的乒乓球共11，分别是白
色4个、兰色3个、绿色2个、黄色、红色各1个。

2、只要顾客连续两次从箱子里抓出来的乒乓球的颜色是一样
的，即可获得相应的中奖奖品;红色球代表特等奖;黄色球代
表一等奖;绿色球代表二等奖;兰色球代表三等奖;白色球代表
四等奖。

3、活动赠品生动化陈列于现场明显位置，以告知和吸引顾客
参与;：促销员工严格登记赠品的派送情况。

(事后媒体宣传)费用预算

父亲节感恩行动及感想篇二

活动时间：20x年6月17日至6月28日

参与门店：

dm规划：大度八开一张

商品选择：

1、dm商品数量60个;



2、以季节性商品为主，配合部分父亲节商品，突出父亲节低
价形象;

3、以生鲜散杂为辅，以低价来吸引顾客;

活动内容：

活动一：节日送孝心、扇子传真情

活动期间，凡在爱家量贩一次性购物满38元以上，凭购物小
票即可到服务台免费领取精美扇子一把(小票不累计、不分
解)。

活动二：为父亲送祝福，生日蛋糕5折优惠

6月17日出生的父亲(年满22周岁)在6月17日当天凭有效证件
可在_店、_店……享受生日蛋糕5折优惠。

活动三：展老爸风彩赢维雪啤酒

6月17日当天，_首届啤酒争霸赛在_购物中心外广场舞台隆重
举行，欢迎各位男性朋友报名参加，届时将有丰厚的奖品等
您来拿!

奖品设置：

冠军1名奖 _啤酒3箱

亚军1名奖 _啤酒2箱

季军1名奖 _啤酒1箱

参与奖若干名奖_啤酒一瓶

比赛时间：6月17日下午17：00



比赛地点：_购物中心外广场舞台

主办单位：_有限公司

承办单位：_啤酒_店分公司

报名方式：现场报名

报名条件：身体健康的男性朋友均可报名参赛

比赛规则：

比赛共分9组，每组3个人，共分三场比赛，比赛时每人发放
一个编号牌，选手佩戴编号牌进行比赛。

第一场：小组个人吹瓶赛

600ml大甁啤酒速饮比赛，谁第一个喝完一瓶啤酒者，谁就
胜出，可以参加下一轮半决赛，每个小组胜出1人，共胜出9
人。

第二场：群英荟萃半决赛

第一场胜出9人同时参加比赛，前5个用吸管最先吸完一瓶啤
酒者就算胜出，可以参加最后总决赛，共胜出5人。

第三场：超级酒王总决赛

第二场胜出的5人同时参加比赛，谁第一个喝完两瓶啤酒
者(吹完一瓶啤酒+用吸管吸完一瓶啤酒)就为冠军，以喝酒的
时间类推，分别为冠军、亚军、季军。

注意事项：

1、在喝啤酒比赛时啤酒不能外漏、浪费，否则为自动弃权;



2、不宜饮酒者勿试，否则由此引发的一切后果及责任自己全
部承担;

3、参赛者啤酒量在4瓶以上，且喝完4瓶后身体正常者;

4、参赛者无酒后滋事记录、并保证不酒后驾车;

5、主办单位、承办单位拥有本次活动的最终解释权。

第一场比赛方法：将600毫升的整瓶啤酒开启后，放置桌面上。
发令后，选手迅速拿起酒瓶将酒喝完，饮完后迅速将酒瓶放
置桌面上，谁最快喝完，谁就胜出，每个小组胜出1人，总共
胜出9人。

比赛规则：选手在发令后，方可将酒瓶拿离桌面。饮完后，
应迅速将酒瓶放回桌面，计时停止。在比赛中喷酒，洒酒，
漏酒均视为成绩无效。瓶内剩酒不能超过50毫升，否则成绩
无效。

第二场比赛方法：将600毫升的整瓶啤酒开启后，放置桌面上，
每个酒瓶插入一根吸管，发令后，选手迅速拿起酒瓶将啤酒
吸完，吸完后迅速将酒瓶放置桌面上，谁最快吸完，谁就胜
出，总共胜出前5名。

比赛规则：选手在发令后，方可将酒瓶拿离桌面。饮完后，
应迅速将酒瓶放回桌面，计时停止。在比赛中喷酒，洒酒，
漏酒均视为成绩无效。瓶内剩酒不能超过50毫升，否则成绩
无效。

第三场比赛方法：将2瓶600毫升的整瓶啤酒开启后，放置桌
面上，其中一个酒瓶开启另1个酒瓶插入一个吸管，发令后，
选手迅速拿起酒瓶将两瓶酒喝完，喝完后迅速将酒瓶放置桌
面上，谁最快喝完，谁就胜出，以时间长短评出冠军、季军、
亚军。



比赛规则：选手在发令后，方可将酒瓶拿离桌面。饮完后，
应迅速将酒瓶放回桌面，计时停止。在比赛中喷酒，洒酒，
漏酒均视为成绩无效。瓶内剩酒不能超过50毫升，否则成绩
无效。

穿插活动

1、现场观众有奖竞猜：在第二场及第三场比赛前，现场各选
取5名及3名观众对比赛结果进行有奖竞猜。

2、有奖问答：主持人现场提问有关爱家量贩、父亲节、啤酒
传说、啤酒知识竞答及本次活动赞助企业的相关知识，对现
场答对选手予以奖励。

1、《_报》6月_-_日名片大宣传。预算金额：20__元

2、电台6月_-_日某一时段(待定)播出。预算金额：1000元

3、纸质宣传单5000份。预算金额：500元

父亲节感恩行动及感想篇三

宣传条幅内容：万昌百货与笔杆子提醒您*年父亲节只有一个。

超市内可张贴若干与父亲节相关的祝福的海报。

在购物袋内放入写有“今天别忘了打个电话给父亲”、“父
亲的生日是哪一天?”“父亲的节日只有一天。”、“为父亲
过过生日吗?”等等温馨话语的纸条。下面印上万昌百货名称
及logo。这种宣传方式从消费者的感情需要出发，可谓细微之
处见真情。很容易引起在外工作的子女们对父亲的想念，而
且这种宣传是公益性的，顾客完全不会有抵触心理。对树立
一个有感情、有责任感的万昌百货形象有很好的作用。



二.活动日程安排

1.前期宣传周五、周六开始张贴海报，对“万昌百货在父亲
节所进行的活动内容”进行宣传。以悬念或者是煽动的方式，
将活动内容告知公众。达到吸引人们关注的目的，以增大活
动当天的人流量。

如：父亲节父子一同来万昌购物惊喜不断。

父亲节在万昌购物，免费拿走?(后面有相关的活动内容)

父亲节，万昌百货游园惊喜

本周末，来万昌，与父亲一起……

2.活动当天(周日即6月15号)

1)父子(女)亲情照活动当天对于一同来购物的父子，如果子
女能说清楚父亲的生日，可赠拍父子(女)照片一张，并由笔
杆子负责邮寄照片。

2)签名留言写“最想给父亲的一句话”可在大红布或是纸张
上由顾客写上给父亲的一句话。需要邮寄的可由笔杆子代劳。
活动以煽动性海报引发情感上的触动。

3)游戏顾客可凭购物小票参加游戏。如：

a.默契大考验由一同购物的两个人合作，一个作问卷，回答
一些喜好的问题。另一个(不许看答卷)由现场主持人员对其
提问，如果两人答案相同，便可以领取相应的小礼品或是继
续参加其他的活动。

b.二人三足赛跑(这个不用说了)



c.长杆夹乒乓球人站在一米线外，用两根长杆把乒乓球从一
个盆里夹到另一个盆里，夹到多少颗有奖或是其他的。

其他的还可以再考虑。

4)赠送汽球商场出口处，由两位营业小姐(最好是能找到两个
小朋友来发)对购物出来的顾客，说祝你们父亲节日快乐，并
赠送一个汽球。

3.常见促销活动

a)免费包装礼品对当天为父亲买礼物的提供免费的礼品包装。
并赠送贺卡一张

b)抽奖购物满多少元的客户提供抽奖机会。奖品内容可形式
式样，包括礼品与购物优惠券或凭本次购物小票再打折退还
部分购物款。或给出一个特别奖，退回当天购物开销。

c)对部分男性生活用品打折销售。可与厂商联合。

父亲节感恩行动及感想篇四

每年6月的第三个星期日是父亲节，据说，选定6月过父亲节
是由于6月的阳光是一年之中最炽热的，象征着父亲给予子女
那火热的爱。父爱如山，人生中很多东西不可能永存，但父
亲给我们的爱却永恒……父亲用厚实的臂膀支撑着整个家庭，
父亲用亲情热和着孩子心灵。父爱深沉，我们时刻能够感受，
只是我们都不善于表达。

活动规则：人民币188元+15%服务费/每位。啤酒无穷畅饮。

活动地点：酒店6层空中花园。



父亲节感恩行动及感想篇五

二、活动背景：

三、活动目的：

在父亲节来临之际，通过号召型活动让正处豆蔻年华的大学
生多留意关心父母的身体健康状况，通过简单而细微的方式
学会珍惜、感念、回馈父母的关爱。让大学生在快乐无忧的
生活中思考谁是我们最应该去关爱的人，懂得关爱的含义，
明白爱的沉静与伟大，做一个对自己负责、对父母负责、对
社会负责的人。

四、活动主题：亲爱的同学们，我们的人生之路总是阳光明
媚,晴空万里，到底哪一缕阳光最耀眼?有人说是优异的学习
成绩，有人说是给予别人帮助……而我认为在我们的人生路
上最灿烂的阳光应该属于知恩图报，感谢帮助我们成长的每
一个人。是的，学会感恩，是一种情怀,学会感恩，更是一种
情操五、活动意义：

父母给予了我们生命，给予了我们物质的保障和精神的抚慰，
而我们做儿女的能做的就是：节日里，给父母送上一句真挚
的问候;假日里，多在父母身边陪陪;平日里，多打几次电话
回家，和父母聊聊关于"钱"之外的其他事情;在学校好好学习，
考出好成绩回报他们……也许是父亲的深沉和无言，每年的
父亲节总是没有母亲节那般热闹。但每当想起父亲那鬓角的
白发，脸上的皱纹，大山般的父亲留给我们的应该不只是背
影……　今年的父亲节是6月19日， 准备给父亲送什么礼物
呢?挑选送给父亲的礼物，是不是很难呢?我们如何让他能在
这一天忘却平常的忙碌和艰辛，温馨的渡过这一天特殊的日
子?其实，无论你送什么礼物给父亲，他都是非常开心的……
六、活动时间：20__年6月19日七、活动对象：电子1002班全
体同学八、活动流程：



主持人带领大家欣赏ppt，了解活动背景及目的。

讨论关于父爱的广泛话题，邀请同学上台分享与父亲的故事。

好找在场同学给父亲打个电话(发条短信)，表达对父亲的祝
福。

主持人做最后总结点评，并向参与者表示谢意。

九、活动中注意的问题：

工作人员维持好现场秩序，现场不要大声喧哗，随意走动。

注意调动同学们的积极性，带动活动现场气氛。

十、活动策划组织者：祝梦影、宋琪、吕东方


