
校园商业计划书项目 智慧校园商业计划书
(实用5篇)

计划是一种为了实现特定目标而制定的有条理的行动方案。
因此，我们应该充分认识到计划的作用，并在日常生活中加
以应用。那么下面我就给大家讲一讲计划书怎么写才比较好，
我们一起来看一看吧。

校园商业计划书项目篇一

细分分析：集中在高校师生，为高校师生提供咖啡。

定位分析：休闲，饮食，娱乐于一体，以消费者可接受的价
格提供一种情感和精神享受的场所。

确定诉求点：

1、饮食、娱乐和休闲，轻松，浪漫，享受；

2、不高昂的价格，高层次的享受；

3、学习，交流的场所；

4、校园生活群体的精神家园。

校园商业计划书项目篇二

推销对象：大一大二的同学们。

对象总人数：预计在5000人左右

对象需求分析：



(1)对于刚踏入象牙塔里的大学生来说，美好的生活才刚刚开
始，想学习，可是没目标。他们会接受到很多新鲜事物，如
果自己的手里有一台时下最流行的pad，走在同学当中，那么
无疑是对他们虚荣心极大的满足。

(2)对于大二的学生来说，美好的生活已经变得淡然无味，想
学习，可是为有动力。总喜欢自己一人窝着，特别对于宅男
宅女们，如果有一台pad可以陪自己共度这“黯然”的时光，
那么无疑是最好的选择。

校园商业计划书项目篇三

通过一定的市场调查可知大学平均每天的快递数量在600件左
右。因此这一分块区域的物流中心的面积在30至35平方米，
为降低成本可以在的居民区租赁一间面积相当的住宅作为快
递周转单号录入的仓库。根据市场调查此类房源目前的月租
金约为1700元。

平均每个快递周转站需要四名员工，其中一名快递分拣员，
日薪60元，快递单号的录入员，负责扫描录入每件快递单号，
并对物品进行编号，方便同学取件。日薪60元。以每日600件
快递为例工作时长不超过2小时。另外两人为快递员，负责每
日将物件送至指定地点，并将没有及时取走的快递件存放
入“宝盒”寄存箱。日薪75元。工作时长不超过2.5小时。两
人轮班。同样，为了降低企业的成本，由于在学校周边的特
殊优势，所有人员都将以校园兼职为主。

校园商业计划书项目篇四

学生会是学生和学校之间的桥梁，因此要打入学生市场首先
宝盒选择与学生会沟通。通过学生会向学校和学生之间传达
这一新型便捷的快递渠道。同时以赞助校园活动等方式扩大
宝盒在校园中的知名度，以学生会为媒介，接触到学生和学
校领导，从而成功的在校园中试点这一项目。



在另一方面，可以与学校的勤助部门接触。勤助是学校与学
生间相互交流接触的一个很好的平台。宝盒公司在为勤助提
供项目的同时，也为自己做了免费的广告，不仅扩大了在学
生中的影响力也能够多接触学生群体，了解学生这一庞大的
客户群体对于快递行业的建议和需求帮助公司改善进步制定
更好的发展方向。于此同时也使得公司的兼职人员有了一定
的固定性，在一定程度上降低了公司的用人风险。

校园商业计划书项目篇五

1-外卖盈利：搭建平台后，食堂窗口入驻平台，每在平台上
销售一单，可根据销售额抽取5%-10%服务费。另外，同学们
下单需要支付一定的配送费用作为配送员的工资或平台盈利。

2-搭载广告：平台搭建成功后，可以依托人数规模等等搭载
广告，从而收取广告费用实现盈利。


