
2023年市场渠道专员的工作职责(模板5
篇)

在日常学习、工作或生活中，大家总少不了接触作文或者范
文吧，通过文章可以把我们那些零零散散的思想，聚集在一
块。范文怎么写才能发挥它最大的作用呢？以下是我为大家
搜集的优质范文，仅供参考，一起来看看吧

市场渠道专员的工作职责篇一

1、 整理资料及信息汇总、反馈，完成部门经理下达的任务
目标

2、执行拜访预约，安排会晤行程，协助部门经理参加合作会
晤

3、组织宣讲活动及跟场，配合主讲嘉宾完成活动现场的调研
安排

4、电话、线上接待有咨询需求的合作方及目标客户的跟进

1、有亲和力及良好的语言组织能力、沟通能力与学习能力

2、本科学历及以上，有同类工作经验、能力出众者可放宽学
历

3、对教育、培训行业感兴趣，熟悉行业特点与工作规范者优
先

4、熟悉游戏美术制作，对原画、3d建模类专业了解者优先

5、有无同行业经验者不限，要求对市场、咨询类工作感兴趣



市场渠道专员的工作职责篇二

1、负责加盟客户的接洽及跟踪工作。

2、开展新店选址的市场调研，全面细致的收集目标店铺的各
项信息。

3、了解加盟商开店需求，向其推荐适合的店铺。

4、提供电话咨询服务，远程介绍项目。

5、对签约门店进行售后跟踪以及协助督导部处理门店出现的
工作事宜。

6、负责招商工作和开发客户，完成每月招商部下达的招商任
务。

7、做好市场调研、客户分析工作并及时反应市场信息，负责
客户资料的搜集与整理。

8、能够适应短期的出差。

9、完成公司安排的其他工作。

1、有1年以上招商经验，有化妆品招商经验优先。

3、有较强的销售开拓能力，市场洞察力强。

3、有良好的沟通及谈判能力，积极上进，职业心态良好。

市场渠道专员的工作职责篇三

1、负责收集开发与公司定位匹配的客户资源。



2、建立良好的楼盘客户资源及渠道资源。

3、达成部门下达的月度年度销售指标。

4、积极主动配合部门做好其他各项市场开发工作。

1、踏实肯干，思维敏捷，亲和力强，形象气质佳。

2、良好的沟通能力，抗压力强。

3、有装修公司、家装建材相关行业或房产中介公司的楼盘销
售渠道销售人员。

4、若无相关经验者，从事过地推工作可吃苦耐劳的可放宽条
件。

市场渠道专员的工作职责篇四

1、配合总经理按公司整体业务目标搭建市场渠道。完成个人
及团队销售目标。

2、组织策划各种渠道活动。

3、利用公司合种渠道资源进行市场活动并建立渠道体系。

4、代表公司与代理商进行顾问式业务营销及合作。

5、与代理商引流客户做业务沟通，促成新增客户成交。

6、协助代理商对接公司各种资源，解决代理商就销售和服务
方面的问题。

1、工科类专科及以上学历，自动化、计算机、软件等专业者
优先。



2、二年以上销售工作经验，有弱电智能化行业经历者优先。

3、具备市场信息分析整理能力。具备市场经验和敏感的市场
观察力，分析力。

4、具有独立工作能力和团队合作精神，良好的时间管理能力。

5、抗压能力强，勇于挑战高薪。

6、工作细致、认真负责，具有敬业精神。

市场渠道专员的工作职责篇五

1、负责市场的数据采集和分析工作。

2、负责大学、重点高中学校宣传活动的组织、策划、筹备、
实施、跟踪和总结反馈。

3、开发大学、高中国际项目渠道合作、维护渠道。

4、负责向上级主管汇报市场推广落实情况，市场推广改进计
划等。

5、负责开展会议营销，例如大学讲座、公共课等系列会议营
销。

1、专科及以上学历。

2、有良好的自我管理能力、创新情节和创业心态，乐于沟通
和提供帮助，强烈的责任意识。

3、有良好的团队操作精神，能承担强大的工作压力。

4、有教育市场推广相关工作经验者优先。


