
儿童节文具店活动策划方案 儿童节文具
店促销活动总结(实用5篇)

为保证事情或工作高起点、高质量、高水平开展，常常需要
提前准备一份具体、详细、针对性强的方案，方案是书面计
划，是具体行动实施办法细则，步骤等。大家想知道怎么样
才能写一篇比较优质的方案吗？下面是小编为大家收集的方
案策划书范文，仅供参考，希望能够帮助到大家。

儿童节文具店活动策划方案篇一

我通过一天的观察与了解，觉得这整个活动是比较成功的，
但从我个人的角度来看，还是有一些不足的地方。

我就从以下几点说说我的看法

一、广告宣传

在广告宣传的用词和出发点不是很好，应该改成以消费者的
角度出发，广告的衫底音乐也应该适合大部分消费者的心里，
经过不同的街口就要放不同的音乐。

二、员工积极性

“五一”黄金周的客量增大，工作时间会加长，就会出现一
些员工的消极性。应该安国家规定增加员工三倍的补助金，
据员工说，只是按平时的工资加工费，还有就是包吃一餐。
所以，员工的积极性直接影响到促销效果。

三、增强竞争力

a、建立创新制度，加强自身素质建设，做到硬件过关、软件
到位。



b、健全管理体制。好的管理体制是超市各种策略、方案顺利
实施的保证，也是企业不断成功的保证。力求做到超市分工
至细、权职分明、监督有效。

c、完善培训制度。现代企业以人为主，优秀的员工是企业得
以生存和发展的关键。超市应完善员工的教育培训及福利待
遇制度，确立员工入企业先培训制度，和员工进行有效的沟
通，做到人无贵贱、事无巨细、教育及时、奖惩分明。

d、充分运用营销理念。解除员工思想包袱，把握好顾客投诉
的接待与处理，积极开拓市场、巩固市场。

e、做好日志、月志工作。管理人员必须每日书面汇报工作状
况及突发事件的发生与处理。超市还应定期举行员工大会，
总结经验，进行员工激励，制定发展目标等。
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儿童节文具店活动策划方案篇二

xx文具店六一儿童节促销方案



一、 环境分析

每一家文具商家都会抓住每一个商机去实现自己的既定目标：
培养顾客忠诚、提高销量或者对对手的行为作出相应的反击。
六一儿童节就是这样一个不容错过的机会。

儿童是文具店商家重要的消费群体，在儿童身上有很大的消
费潜力，父母的很多消费都是围绕儿童展开，因此，商家们
完全可以借助六一促销活动，充分的调动起相关的适合产品，
吸引刺激消费者，但同时，六一促销活动的目标客户是孩子
们，而消费的主体是家长，因此，对于如何吸引孩子，刺激
家长消费就需要下点功夫了，这也决定了我们的促销活动要
能是家长和孩子们一起参与。

二、 促销目标

1、短期目标：提升超市的销售额

2、长期目标：通过该次活动，提升顾客的忠诚度、实现重复
购买

三、促销活动安排

活动时间是从6月1日到6月3日。

活动一：六一节买六送一

在超市中选择一批商品进行买六送一活动，比如酸奶、果奶、
饮料、果冻、水果、文具等商品，实行买六件送一件的促销
活动。由于促销成本为1/7，即让利14%，因此本活动需要厂
家支持;其他一些生活日用品(花生油、洗发露等其中的一些
牌子)统一打九折。该活动主要是通过让利来吸引顾客的参与，
保证活动的圆满完成。



活动二：当天购物满161(包括活动一的消费额)元的顾客，可
免费享受由“妈咪宝贝”专业摄影师拍摄亲子合照一张;购物
满200元，即可获赠61元摄影现金券一张。并且会在，每一张
合照中写明“xx超市与父母见证我的成长”几个字，以实现让
顾客惊喜，进而提高本超市的知名度。

活动三：该活动凡17岁以下的青少年儿童均可参加。本次活
动为超市将设立一个旧玩具捐献区，由商场统一把收集到的
玩具捐给福利院儿童，凡捐献的小朋友还可获得一份小礼物，
并会将该爱心在、捐赠活动结果在超市门口公布(礼品主要是
文具类的商品，并赠送一个明信片，代表福利院的小朋友感
并祝福他们，希望他们健康成长，成为祖国接班人)，与此同
时捐赠者可免费享受由“妈咪宝贝”专业摄影师拍摄的亲子
照一张。该活动主要是提升超市的形象，提升超市的竞争力。

儿童节文具店活动策划方案篇三

罗大佑的一首最著名的歌曲《童年》相信没有一个人不熟悉。
小编提醒大家六一儿童节快要到了哦。童年是一生中最美妙
的时光;童年也是一生中最开心的时光,天真无邪。接下来就
由本站策划书频道小编带给大家儿童节文具店促销活动总结，
希望对朋友们有所帮助。

儿童节分析：

1、儿童是做生意的商家比较重要的一个消费群体，在儿童的
身上有巨大的消费潜力，父母的很多消费都是围绕着自己的
子女展开，可跟商场内的促销活动结合起来，亦可在儿童节
当周开展儿童周活动。

2、儿童节促销可主要围绕儿童服装鞋帽等/玩具/学习用品/
影像光碟/儿童运动品等展厅，同时因为儿童消费一般都是由
家长带领，也可推出一些针对父母展开的商品促销。



活动内容：

一、新形象。

1、美丽童年新形象。

凡在六一儿童节当天在二楼童装、鞋帽玩具及卖区消费满200
元，凭购物小票可获取由商场赠送的“漂亮宝贝”儿童摄影
卡一张，价值20—30元做参与可由***摄影城提供，为您宝贝
的童年定格永恒的美丽。

活动时间：5月29—6月1日

活动地点：商场内。

活动宣传：企划部配合做好活动前期宣传预热及店内店
外、pop海报的制作，负责整理广播稿交于总台反复播放。

2、“我眼中的xx购物广场”儿童绘画作品展

选择菏泽市区百名儿童优秀绘画作品展，选择商场内合适的
地点，并制作展板、将作品在展板上展示，通过这些绘画作
品，向人们展示孩子眼中的商场形象，此项活动与儿童节紧
密相连，更有利于提升商场形象。

二、玩具总动员。

通过玩具这个卖点来带动其他商品促销，另外对儿童来说玩
具，是永远具有很大的吸引力，是一个很好的卖点。

热力宣传并建议招商部开辟玩具卖场，在种类上，数量上必
须丰富，最好是能引进一些独家经营的特色玩具，其中包括：
各种器械玩具卡通、卡通玩具、智力玩具等等，建议六一儿
童节当天特价优惠。



器械玩具：各种玩具枪械、武器、汽车、飞机等。

卡通玩具：各种卡通动物、卡通人物等。

智力玩具：有助于开发智力的玩具，如一些智力小霸王游戏
机、英语学习机。

跟学习用品相关的玩具：学习用品玩具的是一大趋势，有关
这样的商品也越来越多，家长也乐意在这方面花大消费。

成人玩具：现在成人玩具也日益流行，放置一些这样的商品
对成年顾客也有很大的吸引力，有助于扩大整体销售额。

活动时间：5月29—6月1日

活动地点：商场内儿童玩具特卖区。

儿童节文具店活动策划方案篇四

说起罗大佑，大家最熟悉的一首歌应该就是那首脍炙人口的
《童年》，这首歌相信没有一个人不熟悉。小编提醒各位小
朋友，六一儿童节快要到了哦。童年是人的一生中最美妙的
一段时光;童年也是人一生中最开心的时光,天真与无邪。接
下来就由本站策划书频道小编带给大家儿童节文具店促销活
动总结，希望对朋友们有所帮助。

儿童节文具店促销活动总结范文

节日环境分析：

1、小朋友是做生意的商家比较看重的一个消费群体，特别是
在儿童节这样一个特殊的节日里来说，在小朋友的身上有着
巨大的消费潜力，父母的大部分消费都是围绕着自己子女而
展开，可跟商场内的促销活动结合起来，亦可在儿童节当周



开展儿童周活动。

2、儿童节促销可主要围绕儿童服装鞋帽等/玩具/学习用品/
影像光碟/儿童运动品等展厅，同时因为儿童消费一般都是由
家长带领，也可推出一些针对父母展开的商品促销。

活动内容：

一、新形象。

1、美丽童年新形象。

凡在六一儿童节当天在二楼童装、鞋帽玩具及卖区消费满200
元，凭购物小票可获取由商场赠送的“漂亮宝贝”儿童摄影
卡一张，价值20—30元做参与可由***摄影城提供，为您宝贝
的童年定格永恒的美丽。

活动时间：5月29—6月1日

活动地点：商场内。

活动宣传：企划部配合做好活动前期宣传预热及店内店
外、pop海报的制作，负责整理广播稿交于总台反复播放。

2、“我眼中的xx购物广场”儿童绘画作品展

儿童节文具店活动策划方案篇五

1.自由涂鸦，我爱我画。

2.给你自由的涂鸦生活。

3.孩子的天地，涂鸦的世界。



4.涂鸦世界，放飞梦想。

5.五彩涂鸦，智绘未来。

6.宝宝的涂鸦，充满快乐。

7.金色童年，五彩世界。

8.建造自己的绿色小王国。

9.来啊，建造自己的梦中王国。

10.怀抱绿色涂鸦板，穿行梦中小世界。

11.孩子要涂鸦，首选蝶创涂鸦王。

12.涂鸦王，轻松写出心情来。

13.绿色涂鸦，为孩子插上梦想之翅。

14.快乐宝贝，涂鸦相伴。

15.每个孩子心中都有一个涂鸦。

16.碟创涂鸦，绘出梦想。

17.天大的快乐，都能画出来。

18.涂绘自己的绿色小世界。

19.零碳风尚，涂手为王。

20.灵动手指，让孩子爱上涂鸦王。


