
2023年公司年会感恩发言稿 公司年会感
恩的心发言稿(大全5篇)

范文为教学中作为模范的文章，也常常用来指写作的模板。
常常用于文秘写作的参考，也可以作为演讲材料编写前的参
考。写范文的时候需要注意什么呢？有哪些格式需要注意呢？
以下是我为大家搜集的优质范文，仅供参考，一起来看看吧

公司年会感恩发言稿篇一

尊敬的各位领导，各位同事：

大家好！

我是来自xx公司的xxx，我演讲的题目是：《让我们在感恩中
前行》！

每一个有爱心的人，都应该是一个懂得感恩的人。感恩企业，
感恩吐哈，这是我们xx公司全体百余名员工心中的最强音。

因为，吐哈油田这个曾经的石油行业勘探开发的“试验田”，
成就了我的很多同事们。据他们说，随着企业的整合，他们
抱着一颗为油田分忧的初衷，从各条战线、各单位，毅然决
然地来到完全陌生的成品油零售行业，重起炉灶。工作难度
之大，超乎想象。没有人抱怨，没有人退缩，大家的脊梁上
挺起了一种气势，那气势是大庆精神和铁人精神！大家的脚
步下凝聚着一种力量，那就是回荡在石油河水中的汹涌涛声！
每一个同志都永远不会忘记，自己是一名吐哈人！每一个同
志都不会忘记，“吐哈”这两个厚重的字眼中，承载着从祁
连雪峰到天山盆地很多很多的责任与使命！只要吐哈这棵大
树根深叶茂，我们每一个人都会享受丰收的甘甜！

从这种博大情怀和宏伟气势中，我深深感到，感恩是一种积



极向上的思考和谦卑的态度，是一种充满爱意的行动，也是
一种挑战困难的生活智慧；感恩是一种责任，一种追求阳光
人生的精神境界。是吐哈这片热土地，让我们在困难面前拥
有了战胜困难的毅力和勇气；是吐哈持续发展的美好前景，
鼓舞着我们不断前进行脚步。

在最初的发展时期，为开发市场，大家的足迹遍布甘新两省
区12个地州市，所用的一辆车一年行程18万公里；为了多留
住一个客户，率先在全行业实行延伸服务，为客户提供应急
救援、擦洗车辆、加水送茶等服务……顽强的毅力、拼搏的
精神，换来了辉煌业绩：吐哈加油站各项经济指标在同行业
遥遥领先，市场分额只占全疆的不足10%，却拥有全疆销量最
大的加油站，拥有万吨站的数量曾一度占全疆一半。经历短
短9年的发展，吐哈加油站几乎成为全行业的一道风景。今天，
我们自豪的说，我们在企业发展的历史丰碑上，镌刻上了一
个响当当的名字，叫做“吐哈”！

我从21岁进xx公司，到今天，已经工作了6年。这个“6”字，
对我来说不是一个平凡的数字，它意味着蜕变，它让我变得
宠辱不惊，它让我变得从容淡定，不管是在工作中还是在生
活中，出现问题，永远只先找自己的错，永远先问自己为什
么？就与我年纪相仿的同事们来说，我们有“三个不怕”：
一不怕困难，二不怕检查，三不怕加班。的确，我们每一个
能源人，既是“百炼钢”，也能“柔指绕”，无论放在那里，
都是一块料。有一个经典的成语叫做“饮水思源”，意思是：
江河有很多支流，当我们从江河中获得水的时候，要想到江
河源头所在。如果我们能够怀着一颗感恩之心面对生活的话，
即使处在最困厄的环境里，我们也能看到沙漠中的绿洲，从
而怀着更美好的希望去面对未来。感恩之心也是一粒美好的
种子，我们不仅要懂得收藏，还要懂得适时播种，那么就能
给他人带来爱和希望。就在我们从事劳务输出以来，尽管很
多同事的岗位发生了很大变化，但大家依然毫无怨言的坚守
着吐哈人的信念——那就是能源公司培养了我们，吐哈造就
了我们！我们依然勤勤恳恳，依然兢兢业业，为的是啥？就



是为了让吐哈人的品牌响当当，就是为了给吐哈人争光。

或许，我们每一个人，在生活或者工作中，会面临这样那样
的困难。但我们要尽可能学会感恩。童话故事中，魔鬼总是
扮成天使出现在人们的周围，以亮丽的外表和快乐的笑颜来
蒙蔽人们的眼光。而圣洁的天使往往化为痛苦的样子来考验
凡人的眼光。这就说明，凡事发生必有其因果，必有助于我！

感恩，是一种最深沉的能量，它能在瞬间改变我们的心态，
调整我们的情绪；感恩，会产生一种神奇的力量，它能让我
们的人生道路变得格外顺畅！让和我们一起，在感恩中迈开
铿锵有力脚步，向前出发！

公司年会感恩发言稿篇二

各位尊敬的来宾们、朋友们晚上好！

在缤纷的焰火和欢快的乐曲中，新的一年向我们走来，值此
新年来临之际，我谨代表xx公司全体员工对各位的光临表示
热烈的欢迎和衷心的感谢！（鼓掌）20xx是不平凡的一年也是
让我们所有人都终身难忘的一年，无论是国家还是我们自己
都或多或少经历了一些坎坷与辉煌！

我们公司在今年创下了与20xx年相比增长40%的好成绩，这都
是我们承蒙各位来宾的帮助，家属支持以及各位同事的努力
才有了我们xx的今天，同时也是我们xx公司全体员工的敬业
精神和良好的团队凝聚力，使我们有了今天的可喜可贺业绩，
可以说20xx年对于我们来说是一个机遇与挑战并存的一年！

在这一年里我们提出了“用业绩说话，以作为求地位”的xx
理念，将业绩落实到每一位xx人的心目中；同时也将“只为
成功找方法，不为失败找借口”的工作方式深入到每一位xx
人工作中，在这一年里我们学会了感恩，学会了理解，学会



了如何在艰难的环境下生存与发展！

相信新的一年xx人将站在新的高度，在激烈的竞争环境中，
发扬激情，传承斗志！辉煌让历史铭记，梦想仍在前方！让
我们携手并肩，再接再励，用自己的辛勤和汗水谱写xx新的
篇章！

再次感谢各位来宾！各位同事以及家属们！谢谢你们！

公司年会感恩发言稿篇三

大家好！

当我们还来不及顾及时间流逝的时候，20xx年的钟声已悄然而
至。值此新春佳节来临之际，我谨以公司董事长的名誉，向
你们及你们的家人——致以新年最美好的祝福和最诚挚的问
候！

今天，我们以无比喜悦的心情，在这里齐聚一堂，是为带有
艰辛与成就的20xx年而庆贺；是为充满生机与希望的20xx年
而祝福。

回首往事，点滴精彩。20xx年，是公司稳步发展的一年，也是
各部门、各员工逐步成长的一年。大家工作的勤奋、成功与
挫折给公司留下了发展的足迹，大家辛勤的付出给公司留下
了许多值得赞赏的故事。所以，20xx年，效率来自全体员工的
激情，成绩属于全体员工的努力。

新的20xx年，是公司发展最关键的一年。我们需要继续坚持
以市场为导向，加强产品研发力度，提升产品质量管理、合
理控制产品成本，让公司的产品在市场上具有更强的竞争力；
我们还需要“强身健体”、内外兼修，不断拓展市场和提升
客户服务的管理；不断完善和规范内部运作管理，进一步坚



实基础。

所以，大家需要把新的一年看成是新的起点、新的任务和新
的挑战。

辞旧岁，我们依然豪情满怀，迎新年，大家总是信心百倍。
在20xx年这个既充满挑战又蕴藏机遇的环境下，我希望，我
也坚信，全体员工会以脚踏实地的作风、百折不挠的精神、
坚韧不拔的毅力，团结奋进、革旧创新、扎实工作，不断开
创节日灯产品和xx的新境界，创造更加辉煌、更加灿烂的明
天！

最后，祝大家春节快乐，xx年吉祥，万事如意！

请大家把酒倒满，为迎接崭新的、美好的明天而干杯！

谢谢大家！

公司年会感恩发言稿篇四

尊敬的各位领导，同事们：

大家新年好，新春伊始，万象更新，今天我们欢聚一堂，畅
谈走过的20xx，谈发展，谈人生，共谋公司发展大计，我的心
情是无比激动。今年是龙年，中国有句成语说的好叫龙腾虎
跃，在20xx年度，我们用跃字来概括整年工作，今年我们销
售团队更要奋起行动，有所作为。

我现在简单的做一下，20xx年度天津工作报告，在20xx年我
们贯测执行总经理先生对天津工作的整个部署，要求。

1、组建成立天津分公司，完善组织架构，吸引由志之士的加
盟，发扬有条件上，没有条件创造条件也要上的精神。做好
团队建设，培养团队凝聚力，贯穿团队思想的核心是组织利



益高于一切，不计较个人得失，第一时间解决问题。

2、带领业务团队继续开拓天津市场，以大项目好项目为主题，
落实业务考核制度，统筹安排项目信息及跟进情况及时和领
导沟通，探讨公关策略，落实方案。勤能捕捉，加大有效信
息量，保证每个阶段都有标投，提高中标率，保持业务的连
续性。结交新朋友勿忘老朋友，做好回访联系工作，做到干
一个项目，树一个业绩，交一帮朋友。

3、做好公司领导视察统筹安排，努力做到高效率，不浪费领
导时间，在公关领域为领导创造水到渠成的条件，只需要向
领导提供时间地点人物主题，营造出和谐亲密的商务氛围，
努力做到跟一个项目成一个活，在高端客户上，细心用心高
调做事低调做人，让客户感受到企业营销的核心价值—服务!
在营销费用上，做到钱花道刃上，该花的我们一定要去花，
大气严谨。

4、配合各个项目部协调工作，做好交接，过度，有问题不推
脱，第一时间解决问题。

在20xx年度天津事业部，完成销售额约一个亿，待签约额
约5000万，在此我要感谢公司领导对天津工作的重视和支持，
及全体同仁们对天津工作付出，谢谢!

下面呢我想和大家分享一下，我做营销这么多年的一些感受

销售是非常辛苦极具挑战性的工作，但凡成功的企业家大多
都是从做销售做起的，思路清晰，思维敏捷，这都是销售人
员所具备的特质，我认为我做销售这个行业我很快乐!目前公
司管理施工能力已经满足承揽重特大工程的能力，所以我们
在整个营销策略上转型，向大项目好项目转型。跟大活，跟
好活。整个流程呢我认为分为两块一块是推销另一块是公关。
首先我们要找到足够多的项目信息，这一块的技巧就是勤快，
笨是可以学，如果懒谁也救不了你，拿到足够多的数据之后



做项目分析，提炼出有效项目信息，在进可能短的时间分析
出有效信息的内部组织架构，整理有效信息做好统筹安排，
在不同的时间段有侧重点的去跟踪项目。

沟通是客户第一时间了解你及公司的方式，客户对公司的认
知就像一张白纸，你的行为已经不代表你自己，代表的是你
背后的整个团队，如何让客户在更短时间认可你及你的产品
这个很重要。我认为销售人员必须要阳光自信，每天以饱满
的热情投入到工作当中去，见客户举止端庄，行为大方，把
阳光自信的一面展现给客户，留下一个初见的美好场景。

进入公关阶段，想客户之所想，及客户之所及，把握好打电
话的时机，通过你的观察你认为什么时间打电话比较合适你
在打，把握好尺度，寻找突破口。发动团队力量，营造出高
层领导会晤的机会，始终把服务做为公关的主线，就一定能
成功!

雷总经常跟我们讲起销售是有易到难，在有难道易的一个过
程，这一点我深有体会，我现在认为销售工作一项很快乐，
很容易的事，你要你肯付出，怀踹着一颗做事梦想，公司会
给你一个无限大的平台!

海阔凭鱼跃，天高任鸟飞，同志们朋友们只要我们紧密的团
结在以雷总为核心的公司领导机构周围，深入落实组织上对
我们的要求，不折不扣搞工作，一心谋发展，我坚信公司明
天更美好!

公司年会感恩发言稿篇五

尊敬的各位来宾、各位员工：

大家好！

当我们还来不及顾及时间流逝的时候，20xx年的钟声已悄然而



至。值此新春佳节来临之际，我谨以公司董事长的名誉，向
你们及你们的家人——致以新年最美好的祝福和最诚挚的问
候！

今天，我们以无比喜悦的心情，在这里齐聚一堂，是为带有
艰辛与成就的20xx年而庆贺；是为充满生机与希望的20xx年
而祝福。

回首往事，点滴精彩。20xx年，是公司稳步发展的一年，也是
各部门、各员工逐步成长的一年。大家工作的勤奋、成功与
挫折给公司留下了发展的足迹，大家辛勤的付出给公司留下
了许多值得赞赏的故事。所以，20xx年，效率来自全体员工的
激情，成绩属于全体员工的努力。

新的20xx年，是公司发展最关键的一年。我们需要继续坚持
以市场为导向，加强产品研发力度，提升产品质量管理、合
理控制产品成本，让公司的`产品在市场上具有更强的竞争力；
我们还需要“强身健体”、内外兼修，不断拓展市场和提升
客户服务的管理；不断完善和规范内部运作管理，进一步坚
实基础。

所以，大家需要把新的一年看成是新的起点、新的任务和新
的挑战。

辞旧岁，我们依然豪情满怀，迎新年，大家总是信心百倍。
在20xx年这个既充满挑战又蕴藏机遇的环境下，我希望，我
也坚信，全体员工会以脚踏实地的作风、百折不挠的精神、
坚韧不拔的毅力，团结奋进、革旧创新、扎实工作，不断开
创节日灯产品和xx的新境界，创造更加辉煌、更加灿烂的明
天！

最后，祝大家春节快乐，xx年吉祥，万事如意！

请大家把酒倒满，为迎接崭新的、美好的明天而干杯！



谢谢大家！


